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ANOTACE

Hlavni néplni této bakaladiské prace je srovnani piekladu uméleckého a odborného
textu, pficemz prvni ¢ast se zabyva teorii postupu piekladu. Nejdiive je zminén obecny
postup pii preklddani, jeho tfi zédkladni fdze — pochopeni, interpretace a stylizace predlohy
a nasleduje jejich vysvétleni. Prace pribliZuje hlavni cil pii piekladu a funkce prekladu.

Préace se také zabyva vysvétlenim rozdilu mezi praci tlumoc¢nika a piekladatele a
uvadi vlastnosti, schopnosti a znalosti, které by mél mit kazdy prekladatel a tlumocnik.

Samostatnou kapitolu tvoii porovndni odliSnosti CeStiny pii prekladdni z cizich
jazykl a s tim spojené problémy.

Druhd cast bakalarské prace se veénuje problematice piekladu odborného textu.
Zamg¢iuje se piedevSim na ty oblasti, které ptisobi pii prekladani nejvétsi problémy, napf.
terminologie urcitého specifického oboru nebo skladba véty.

Soucésti této kapitoly je také preklad odborného textu z némciny do ceStiny

z oblasti narodniho hospodaistvi.



ANOTATION

The main aim of the thesis is the comparison of the translation of a literary and a
professional text whereas the first part of the thesis will be focused on the theory of the
procedure of the translation. First, it will be mentioned the general procedure for the
creating the translation, its three basic phases — comprehension, interpretation and stylistics
of the original text followed by the explanation of each of these phases. The thesis draws
on the main aim when translating and the functions of the translation.

Moreover, the thesis deals with the difference between the work of an interpreter
and a translator and mentions the qualities, abilities and knowledge which every translator
and interpreter should have.

A particular part is devoted to the comparison of the differences of the Czech
language when translating from other foreign languages and the problems which are
related to it.

The second part of the thesis is devoted to the problematic of the translation of the
professional text. It will be first of all focusing on the areas which cause the main problems
when translating, such as f. e. the terminology of a specific area or the syntax.

A part of this chapter is also the translation of a professional text from German into

Czech language from the area of the national economy.
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1. Uvod

Cilem této diplomové prace je srovnéani piekladu uméleckého a odborného textu a
zminéni moznych chyb a problémt, kterych se lze pfi tomto piekladu dopustit, pficemz
jsem se blize zaméfila predevSim na kritéria kvality odborného textu.

Kromé toho je ¢ast moji diplomové préace také vénovana piekladu odborného textu,
kde jsem se zabyvala uskalim prace prekladatele a snaZila se posoudit volbu mezi riznymi
variantami, které vznikaji pfi pfekladu z némeckého jazyka do ¢eského a naopak.

Pfi volb¢ tématu diplomové prace jsem vychdzela ze zaméieni svého studijniho
oboru ,,Anglicky a némecky jazyk pro ekonomickou a hospodatskou sféru* a také z toho,
Ze mé problematika prevodu textu z jednoho ciziho jazyka do druhého velice zajima a rdda

bych se tomuto oboru chtéla vénovat pozd¢ji profesionalné.






I1. Preklad

., Piteklad neni dilo, ale cesta k dilu.*

Lingvisticko-literarnim oborem, ktery se zabyva pfevodem textl z jednoho jazyka
do jiného, a to ptekladem nebo tlumocenim, je translatologie. Zajima se predevsim otdzkou
presnosti (vérnosti) piekladu, pfevodu textii z jedné kulturni oblasti nebo urcité doby do

Jiné apod.

2.1. Definice prekladu

Soucasti kazdého védniho oboru, tedy i nauky o prekladani, je jeho ndzvoslovi. Slovo
preklad znamena:
a) prevedeni, pretlumoceni textu do jiného jazyka

b) literarni dilo pfelozené do jiného jazyka

Kromé toho ceStina pouZziva jesté dalsi vyrazy jako napt. prevod, piepis (transkripce),
pfebdsnéni, (pfe)tlumoceni, pfenos (transpozice), piesazeni (transplantace) apod. Némcina
vedle zakladniho vyrazu Translation vyuZziva slova Ubersetzung a Ubertragung (ptenos,

transpozice), zatimco pro volnéjSi parafrdzi ma k dispozici vyraz freie Nachdichtung

(pfebasnéni).

Preklad je tedy pisemny pievod textu z jednoho jazyka do druhého. V zdsadé

rozliSujeme dva druhy piekladu, a sice podle toho, o ktery text se jedna.

a) Odborny preklad (sem fadime napf. popularné-nauc¢né, administrativni nebo
nabozenské texty, ndvody na pouZiti piistroje apod.) je cizojazyCny pievod textu z oblasti
védy a techniky. Odborny text neptisobi tolik na fantazii a emoce jako spiSe na rozum,
proto se vyjadfuje v pojmech, terminech a definicich. Od piekladatele odborného textu se
ocekdva znalost terminologie ptislusného oboru a schopnost orientovat se v uritém oboru,
pficemz piekladatel nemusi aZ tak dbat na individudlni styl autora a zachovavat jeho

estetické zdsady. Piesto je tieba brat zietel na urcity styl a zachovat jej.

! Vilikovsky, Jan: Pieklad jako tvorba, Bratislava 2002; str. 29 (autorem citdtu je Ortega y Gasset)
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V nékterych piipadech maji ovSem i odborné texty vyrazny autorsky styl (napf.
filozofické a esejistické spisy), ktery by se z prekladu nemél vytratit. Odborny pieklad se

pak v t&chto ptipadech bliZi literdrnimu piekladu.’

b) Literarni (umélecky) preklad je cizojazyény pieklad beletrie, eseje, tvahy,
literdrni kritiky a podobnych textli s vyraznym autorskym stylem. Literdrni pieklad se
snazi prevést do jiného jazyka nejen autorovy myslenky, ale i individudlnost jeho stylu,
krasu popisu, atmosféru mista, doby a narodnosti (u scének a postav), pusobit na ¢tenaiovu
fantazii a emoce podobné¢ jako v origindle. U uméleckého prekladu je tedy dileZity prevod
nejen obsahu, ale 1 estetickych hodnot textu a individuédlniho stylu autora. U ostatnich

druhi prekladu prevladd pozadavek na pfesnost a srozumitelnost.”

? http://cs.wikipedia.org/wiki/P%C5%99eklad
3 http://cs.wikipedia.org/wiki/Liter%C3%A1rn%C3%AD_p%C5%99¢eklad
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II1. Tlumoceni

3.1. Definice tlumocdeni

Opakem piekladu je tlumoceni. Jednd se vlastné€ o dstni pievod sdéleni z jednoho
jazyka do druhého pii projevu (piedndsce) nebo pii rozhovoru. Tlumoc¢nik rovnéz casto

413

,tlumoci“ nejen mezi jazyky, ale i kulturami, a pomédha tak klientim v orientaci v cizim
prostfedi. Sluzby tlumoc¢nikl jsou Casto vyuZivdny na mezindrodnich konferencich, kde
fe¢nici hovoti ve své mateistin¢ nebo schvélenych jednacich jazycich.

RozliSujeme dva typy tlumoceni:

a) Simultanni tlumoceni je tlumoceni, kdy tlumocnici sedi v tlumoc¢nickych
kabindch a tlumoci do dalSich jednacich jazyki tak, aby si kazdy z ucastnikii mohl do
svych sluchatek zvolit tlumoceni do toho jazyka, ktery mu vyhovuje nejlépe. Simultdnni
tlumoceni se za pouZziti tlumoc¢nické techniky oznacuje také jako tlumoceni kabinoveé.
Simultanné Ize ale tlumocit také bez technickych pomiicek, a to Septem do ucha klienta.
Tento tlumocnicky zpiisob se oznacuje jako suSotd?, tedy tlumoceni Septem (z
francouzského chuchoter).

Pfi simultdannim tlumoceni je dobry tlumoc¢nik obvykle schopen ¢astecné predvidat
vyvoj fe¢nikova projevu, vétsimu ¢asovému zpozdéni mize zabranit smysluplnym
zkracovanim a zestru¢iovanim (napft. pokud fe¢nik uvadi fadu piikladil), aniZ by tim byla

sniZena informac¢ni hodnota tlumoceni.

RozliSujeme dva zpusoby tlumoceni:

1.) Tlumoceni pfes tfeti jazyk — napf. ze slovenStiny jeden tlumocnik
pfetlumoci do anglictiny a z t€ pak jiny do poZadovaného jazyka, napf.
albanstiny. Krom¢ toho se miZeme setkat s tim, Ze existuje vice jazykd,
pies které se déle tlumoci (fecky fecnik je napf. zdroven tlumocen do
ceStiny a angliCtiny a z téchto dvou jazykul je potom tlumoceno dal). V tom

ptipad¢ mluvime o relay nebo pilotdZi.
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2.) Na velkych konferencich pracuji kabinovi tlumocnici nékdy na zakladé
retour, tzn. 7e zajistuji prevod pouze do svého matetského jazyka. Mluvi-li

tedy fecnik Cesky, Ceskd kabina ml&i.*

b) Konsekutivni tlumoceni je tlumoceni, kdy tlumocnik obvykle pockd, az fecnik
vyslovi ¢ast svych mysSlenek, odmlci se a poskytne tlumocnikovi Cas k prevodu. Tento
druh tlumoceni je predev§im vyuzivan pii rozhovorech statniki a obchodnikli nebo policii
a soudy pfi rozhovorech se zahranicnimi svédky nebo delikventy. Od tlumoc¢nika se
ocekava okamzité pifevedeni 1 né€kolik minut dlouhého cizojazyéného projevu, proto musi

ovladat tlumoc¢nickou notaci (tlumoc¢nicky zapis).

3.2. Prace tlumoc¢nika

Préce tlumocnika je ndrocnd na pohotovost a rychlost, klade v§ak mensi naroky na
pfesnost v porovndni s piekladatelem. Tlumoc¢nik tedy nesmi byt pfili§ puntickaisky, musi
pretlumocit predevsim jadro myslenky s védomim, Ze ji i trochu zjednodusil a Ze neni jeho

ukolem tlumocit individudlni styl mluv¢iho.

Pro dobrou praci tlumoc¢nika by mu mély byt vytvoreny dobré podminky: mél by
vCas obdrZet dostate€né podklady k préci (pfedevSim pokud jde o odborné véci), m¢l by
byt v€as sezndmen s dileZitymi okolnostmi jednani, v neposledni fadé¢ by mél mit také
moznost seznamit se i s prosttedim.

Obecné plati, Ze pfedevSim simultanni tlumoceni patii k duSevn€ nejnamahavejSim
¢innostem, proto by se méli tlumocnici pii tlumoceni pravidelné stiidat (pfiblizné po 20
minutidch), mistnost by m¢la byt dobfe vétrana a osvétlena. Krom¢ toho by méli mit i

dobry vizudlni kontakt s fe¢niky i posluchaci.

3.3. Rozdil mezi praci tlumoé¢nika a prekladatele

Na rozdil od tlumocnika nemusi byt prekladatel rychly. Hlavnim cilem jeho prace
je faktickd a jazykovd sprdvnost a piesnost. Kromé toho je také dilezitd trpélivost.

Prekladatel obvykle piekladd z ciziho jazyka do své mateiStiny, k Cemuz potiebuje jak

* http://cs.wikipedia.org/wiki/Tlumo%C4%8Den%C3%AD
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nadpriimérnou znalost obou jazyku, tak i znalosti lingvistiky, stylistiky, literarni teorie a

teorie pfeklaldu.5

> http://cs.wikipedia.org/wiki/Tlumo%C4%8Den%C3%AD
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IV. Teorie prekladu uméleckého textu

4.1. Definice uméleckého prekladu

Umeélecky preklad se déli na preklad poezie, prozy a dramatu, pfi¢emZ poezie
povazovan za vrchol prekladatelského uméni (je s nim ale spojeno i riziko zna¢ného
odchyleni od origindlu).

Otokar Fischer definoval piekladdni jako cinnost na rozhrani védy a uméni.
Pieklddat beletrii miiZe kazdy, kdo to umi. A kdo néco umi, miiZe byt umélec.

Ukazkovym ptikladem je bdsen Faust od W. Goetheho, kterou mistrovsky prelozil

pravé Otokar Fischer. Vice o Zivotopise O. Fischera viz piiloha (Osobnosti uméleckého

prekladu).

Geschrieben steht: ,,Im Anfang war das Wort!“®
Hier stock ich schon! Wer hilft mir weiter fort?
Ich kann das Wort so hoch unmaglich schditzen,
Ich muss es anders iibersetzen,

Wenn ich vom Geiste recht erleuchtet bin,
Geschrieben steht: Im Anfang war der Sinn,
Bedenke wohl die erste Zeile,

Dass deine Feder sich nicht iibereile!

Ist es der Sinn, der alles wirkt und schafft?
Doch, auch indem ich dieses niederschreibe,
Schon warnt mir was, dass ich dabei nicht bleibe.
Mir hilft der Geist, auf einmal seh ich Rat

Und schreibe getrost: Im Anfang war die Tat!
/W. Goethe: Faust/

6 Levy, Jifi: Uménf{ pfekladu, Praha 1963; str. 161 - 162
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Zde: ,,Na pocdtku bylo slovo!“ ¢tu.
Ale jak ddle? Nesndz je hned tu.
Nelze mi slovo piec tak v iicté miti.
Musim to jinak pieloZiti;

acli Ze duch mé iadné osvitil,

stoji tu: Pojem na pocdtku byl.
Dobie si rozvaz prvni iddku,
neukvapuj se na pocdtku!

Ze vznikla by 7 pojmu viechna dila?
Ma stdti: Na poddtku byla sila!
Lec jesté jsem to ani nenapsal,

a cos mé nutkd, abych hledal ddl.
A ndbhle, osvicen, zi'im do hlubin.
Jd napisu: Byl na pocdtku cin!

/0. Fischer/



Tato préce se blize piekladem poezie a dramatu nezabyva. Zmiiuje jen zdkladni

pravidla a postupy pfii piekladu prézy.

4.2. Funkce uméleckého prekladu

Umélecky text vznikd z jinych predpokladii a s jinym cilem neZ text odborny, pficemz
jeho funkce neni jen estetickd, ale i pozndvaci, jelikoZ se autor snazi Ctendii prekladu
zprostiedkovat i urcité poznatky, myslenky a city. Co se tyka volby jazykovych prostiedkd,
tak je pro umeélecky styl charakteristickd variabilita — puavodnost, jedine¢nost vyjadreni.
Dalsim znakem je uvolnovani mnohoznacnosti slova.

Kromé toho se umélecky pieklad stivd neodmyslitelnou soucdsti ndrodni kultury a
umoznuje tak pasobit na domdci literdrni vyvoj a usmérnovat jej. Jednim z takovych piikladi
v d&jindch ptekladu a v kulturnich dé&jindch vibec je preklad biblickych textl, ktery ma
zéaroven jednu z nejdelSich tradic i v nasi domaci kultuie.

Text prekladu zUstdva spjaty se zemi a epochou svého vzniku, odraZi cizi kulturu a
odli§né vnimdni svéta. Ctendf si tyto rozdily uvédomuje a odekdva tak piitomnost odlisnych
formdlnich i tematickych prvki.

Ukolem prekladatele je tedy prevést literarni dilo do jiného jazyka tak, aby zachoval
jeho esteticky charakter a ptisobeni na Ctenare v odlisném literdrnim a kulturnim kontextu,
pfi¢emz vystupuje ve dvoji tloze: ve vztahu k plivodnimu dilu je recipientem, ¢tendfem,

kdezto ve vztahu k ¢tenafi prekladu vystupuje jako expedient, pivodce nového textu.

4.3. Predpoklady k prekladani beletrie

Ptredpokladem pro ptekladatele odbornych textd je stitni jazykova zkouska, coZ ale
neplati pro ptekladatele krasné literatury, ten nemusi dokladdat Zadné potvrzeni o dosaZzeném
vzdélani. Prekladatelé odbornych texti se mohou sdruZovat v nejriznéjSich profesnich
organizacich, zatimco piekladatelé beletrie se mohou sdruzovat v ramci Obce piekladateld,
podminkou k pfeklddéni to ale neni.

Dal$im rozdilem je fakt, Ze piekladatel odbornych texti musi zndt piislusnou
odbornou terminologii oboru, ze kterého piekladd, zpenézuje tedy to, co znd, vystupuje jako

znalec.
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4.4.Vznik prekladu

Tti faze prekladatelovy prace

1. pochopeni predlohy

2. interpretace predlohy

3. stylizace predlohy
Pochopenti piredlohy’

Od piivodniho umélce se pozaduje pochopeni skutecnosti, kterou zobrazuje — od

piekladatele pochopeni dila, které tlumoci, coZ znamend, Ze dobry piekladatel musi byt

pfedevSim dobry Ctendr.

Prekladatelovo pronikdni do smyslu dila probihd zhruba ve tfech rovinach:

a)

b)

c)

Prvnim stupném je pochopeni textu, které nevyzaduje zZadné zvlastni nadéni, je véci
odborné piipravy a praxe.

Spravné precteni textu dila zprostfedkuje Ctendfi jeho estetické hodnoty jako napft.
ndladové ladéni, ironii nebo tto¢né zaméreni na Ctendie apod. BEZny Ctendr si téchto
kvalit nemusi vSimnout, zato piekladatel by m¢l byt schopen je rozpoznat a urcit,
jakymi prostiedky jich autor dosahuje. Preklad tedy vyZaduje podrobnéjsi poznéni dila
neZ prostd Cetba.

Ptes pochopeni estetickych hodnot jednotlivych jazykovych prosttedka se prekladatel
dostava k pochopeni uméleckych celkli a skute¢nosti vyjadienych v dile, jako jsou
postavy dila, jejich vztahy, prostiedi déje a zamér autora. Tento zplsob pochopeni
vyzaduje znacnd predstavivost k tomu, aby mohli celistvé chdpat uméleckou

skutecnost dila.

Predstavivost je tedy pro piekladatele jednim z hlavnich pfedpokladii jeho prace,

jelikoZz bez ni by jen tézko dokdzal pochopit dilo jako celek. Kromé toho se od né&j také

vyzaduje znalost redlii prostiedi, ze kterého piekladd, aby mohl rozpoznat skutecnosti

obsazené v dile a mohl je pak 1€pe vyjadrit ve svém prekladu.

Hlavni rozdil mezi ptekladatelem tvircim a prekladatelem mechanickym je v tom, Ze

prekladatel tviirci si na cest¢ mezi origindlem a prekladem predstavi skutecnosti, o kterych

! Levy Jiff: Uméni ptekladu, Praha 1963; str. 17 - 24
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pise, tj. pronikd za text k postavam, situacim a ideam, kdezto piekladatel netvir¢i mechanicky

vnima jen text a preklada jen slova.

Nejcastéjsi a nejhrubsi chybou je pravé nepochopeni textu, coz mnohdy vede
k prekladatelskym prohieskim jako napt. ,,Na nic se neptej manZelky svého souseda“,
namisto ,,NepoZddds Zeny blizniho svého‘ pti piekladu citatli z bible, nebo latinskych citatl a
cizich slov ,,Praga caput regni‘ — ,,Praha znicend destem‘; ,tabula rasa“ - ,,deska

« 8

pohodného*.

Dalsi piiklady pochazi z obdobi narodniho obrozeni, jelikoZ i v této dobé se dopoustéli
piekladatelé poezie a prézy mnohych chyb.
napt. Vdaclav Jan Rosa nazyval ve svych pirekladech mizy zpévopannami, nymfy
hdjopannami, dryady stromodivkami
Karel Ignidc Tham pieloZil substantivum ,,die Schwdrmerin‘ neobratné jako tfeStice a vyraz

,.die allerliebste Triiumerin‘ jako premild ospalkyng’

Dalsi ptiklad pochdzi z obrozenecké doby, kdy piekladatel Casto usiloval i o to, aby se
piiblizoval Ceskému ctendfi a aby piimél Ceského cCtendfe Cesky Cist, coZz Casto vedlo
k pocestovani textl (zasazovani déje do Ceského prostiedi), ale i samotnych redlii jako napf.
Goethliv Konig in Thule byl pteloZen jako Krdl v LuZi, jméno Lenora jako Lenka, Fridlin
jako Milovnik, Griifin von Savern jako pani ze Zerovin, Frau Horneck jako pani

Hornikovd."’

Kazdy piekladatel se muze pii prekladani dopustit chyby, a to bud’, zZe pielozi urcité
slovo nespravnym vyrazem do druhého cilového jazyka a nebo tim, Ze tfeba nerozezna citat
z bible viz piiklad. Pfesto by mél brit v potaz, Ze u prekladu nejde zas az tolik o jednotliva
slova, ale hlavné o styl celého dila. Obecné tedy plati, Ze text je pteloZitelny vZdycky. V3e, co

bylo vyjadieno v jedné ptirozené feci, je mozné adekvatné prevést do druhé.

¥ Krijtovd, Olga: Pozvéni k piekladatelské praxi, Praha 1996; str. 16
? Hrala, Milan: Kapitoly z d&jin ¢eského piekladu, Praha 2002; str. 127
' Hrala, Milan: Kapitoly z d&jin ¢eského piekladu, Praha 2002; str. 128
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Interpretace pfedlohv] !

Pochopeni skute€nosti je dal$i podminkou uméleckého zvladnuti prekladu, protoZe ne
vZdy je moznd uplnd vyznamova shoda vyjadieni mezi prekladem a predlohou, takze uZz
nestadi jen jazykové spravny pieklad, ale je nutnd interpretace. Castym pifpadem je, Ze
mateisky jazyk nemd vyznamové tak mnohoznacny vyraz, jaky je v origindlu, proto musi

prekladatel vyznam urcitého slova specifikovat a rozhodnout se pro jeden z uzsich vyznamd,

k tomu pottebuje znét skuteCnost, kterd se za textem skryva.

a) hledani objektivni ideje dila — ma-li byt interpretace spravnd, musi byt jejim
vychodiskem nejpodstatngj$i rysy dila a jejim cilem jeho objektivni hodnoty.
Ptekladatel by proto nemél dilo stylisticky pfehodnocovat nebo do né&j vkladat
néco, co v originale neni.

b) interpretacni stanovisko prekladatele

c) interpretace objektivnich hodnot dila — v této fazi dochazi k ptekladatelovo pojeti
ptedlohy, pfi¢emz plati, Ze by pirekladatel nemél do dila vkladat své subjektivni
ndpady, muze se ale pokusit zménit pohled na dilo tim, Ze néktery z jeho aspekt
objevi nebo zdmérn¢ zdlrazni. V zddném piipad¢ ale nesmi provadét upravy do
textu, zkracovanim nebo dopliiovanim originalu, jelikoZ to pak uZ neni preklad, ale

uprava a kazda tdprava deformuje umélecké dilo.

Stylizace pfedlohy] ?

Od pivodniho umélce se vyZzaduje umelecky hodnotnd stylizace skutecnosti — od
prekladatele umélecky hodnotné piestylizovani piedlohy. Svij talent muiZe piekladatel
uplatnit predevsSim pfi jazykové stylizaci, proto potiebuje mit v prvni fad¢ stylistické nadéni.
Pti prekladu mohou nastat tyto situace:

a) pomeér dvou jazykovych systému — jazyk ptedlohy a jazyk piekladu nejsou

jednoznacné slucitelné, jejich jazykové prostfedky nejsou ekvivalentni, a proto je
nelze prevadét mechanicky, protoze se nekryji pfesné¢ vyznamy a jejich estetické
hodnoty. Pieklad je proto tim obtiznéjsi u takovych textd, kde hodné zédlezi na

jazykovych prostfedcich, coz plati zejména u piekladu beletrie a poezie.

1 Levy, Jifi: Uménf pfekladu, Praha 1963; str. 25 - 28
2 Levy, Jifi: Uméni prekladu, Praha 1963; str. 38
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Priklad:
Ve srovnéni s ¢eStinou maji zdpadoevropské jazyky vice €asovych rovin, takze
déjovou posloupnost, kterou ma origindl moznost vyjadrit 6 — 8 slovesnymi Casy,
musi prekladatel vystihnout tfemi cCeskymi. Chybé&jici Casové kategorie proto
nahrazuje pomoci vidovych piedpon u sloves nebo ¢asovych piislovci. Stejné tak
musi nahrazovat i ur€ité lexikdlni a stylistické prostifedky ciziho jazyka, protoZe ne
vzdy je cCeStina schopna vyjadfit vSechny stylistické odliSnosti jiného jazyka.
Prekladatel by proto mél pfi prekladu vyuzivat takovych jazykovych prostredkd,
kterych ma ceStina navic pfed jinymi jazyky jako jsou napt. zdrobnéliny nebo
citové zabarvend slova (drobecek, pucek, broucek; zatroleny, zatraceny,
zatrachtily, zatrdpeny, zatracepeny); nebo slova zvelicujici (= augmentativa) jako
(hrozitansky, veleukrutny; s“tl’stko)13

Dalsim zplsobem stylistického odliSovani v ceStiné je moZnost vytvareni
novych slov pomoci ptedpon a pitipon (lehky, lehounky, lehoucky, lehoulinky,
nadlehceny, vylehceny; Zluty, Zlutavy, Zlutoucky, Zlutkavy, naZloutly, zaZloutly,
priZloutly, vyZloutly, Zluceny; oteviit, pooteviit, prioteviit, nedov¥it, priviit,

rozevh’t).”

b) stopy jazyka origindlu ve stylizaci prekladu — jazyk origindlu mé vliv nejen na

utvareni predlohy, ale i na samotny pfeklad, pfi¢emz tento vliv miize byt bud’
piimy nebo nepiimy. Pfimy vliv piivodniho textu se napi. projevuje piitomnosti
vazeb tvofenych podle origindlu nebo pouZzitim ¢eskych vyjadfovacich prostiedk,
které v origindle nebyly.

Naproti tomu nepiimy vliv jazyka origindlu se projevuje vtom, kdyZ se

piekladatel snazi odlisit od urcitych stylistickych rysa originélu.

¢) napéti ve stylu prekladu - vznikd tim, Ze se urcitd mySlenka pfevadi do jazyka, ve

kterém nebyla vytvoiena

Obcas prekladatelé zamérné takové nahody v textech vyhleddvaji, aby z jazykovych

moznosti ¢estiny nahradili aspon ¢ast stylistickych prostiedk, které nejde jinde zachovat.

" Levy, Jifi: Uméni piekladu, Praha 1963; str. 39
' Levy, Jiti: Uméni prekladu, Praha 1963; str. 40
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Piiklad:
s -..also dass du uns das Gdbige fiir das Ungdbige und das Ungdbige fiir das

Gdbige verkaufst* — ,,takZe nam proddvds nevdd za zboZi dobré a zboZi dobré za nerdd.

,» Das Vieh verdirbt vor Alter und der arme Mensch vor Krankheit“ — ,,dobytek hyne

starobou a ubohy &lovék chorobou.“

Tvurci tloha prekladatele je nejvetsi tam, kde mé nejvétsi moznosti volby, aby zvolil
podle potifeb kontextu ten nejlepsi stylisticky vyraz. Dobry piekladatel by proto mél mit
bohatou jazykovou predstavivost, schopnost byt objektivni a stylistické nadéni, pfi¢emz cilem
jeho price je zachovat, vystihnout a sdélit ptivodni dilo, a ne vytvofit nové, které nemélo

predchtdce.

4.5. Dvoji norma v prekladu

Ve vyvoji reprodukéniho uméni se uplatiiuji dvé normy:
a) norma reproduk¢ni (tj. pozadavek vérnosti, vystiznosti)

b) norma ,,uméleckosti‘‘ (pozadavek krasy)

Pro pteklad jsou dileZité obé kvality, jelikoz pieklad by mél byt na jedné strané¢ co
moznd nejvice presnym vyjadienim plivodniho dila, ale na strané¢ druhé také hodnotnym
¢eskym literarnim dilem.

Pravdivost v literdrnim dile tedy neznamend jen shodu se skuteCnosti, ale predev§im
vystiZzeni a sdéleni skutecnosti a vSech podstatnych kvalit origindlu Ctenéfi. Preklad nemiZze

byt stejny jako origindl, ale mél by na Ctendfe plisobit stejné.

Podvojnost preloZeného dila

PteloZené dilo je smiSeny utvar, ktery obsahuje jak prvky origindlu, tak i ty, které dilu
dodal prekladatel, pficemz obsah dila je zdvisly na cizim prostiedi, ale jazyk dila je Cesky.
Tento rozdil si ¢tenat uvédomi teprve tehdy, kdyz dojde k rozporu mezi prostiedim déje a

urcitym ¢eskym vyrazem.

'3 Levy, Jiti: Uméni prekladu, Praha 1963; (uvedené piiklady pochazeji ze str. 42)
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Dal$im podstatnym rozdilem je doba vzniku dila, jelikoz jeho obsah i kompozice
nesou stopy urcité doby a pii pfestylizovani do dneSniho jazyka tak vyniknou jasnéji jejich
zastaralé rysy.

Obecné¢ plati, ze preklad jako celek je tim dokonalejsi, ¢im lépe se podaii piekonat
jeho odlisnost od origindlu, protoze i maly detail upozorni Ctendie, Ze Cte dilo presazené na
cizi ptdu. Pieklad ma totiZ proti pivodni literatufe navic jest¢ pozndvaci funkci, tzn. Ze nés

informuje o origindlu a o cizi kultufe.

Jazykovd tvorivost

Tvoftivost prekladatele se tykd predevSim jazykové oblasti, pfiCemz prekladatel na
jedné stran¢ obohacuje nédrodni literaturu tim, Ze vytvaii nové vyrazy (neologismy), ale i tim,
Ze cizi vyrazy zdomdacnuje (exotismy).

Kromé toho je pro piekladatele také dilezitd schopnost rozpoznat ruzné styly a
odli$nosti jazykovych prostfedkt jak ciziho tak cilového jazyka, aby mohl urcity text spravné
pielozit, jelikoZ kazdy text byva ovlivnén kulturni tradici a spoleCenskymi zvyky ur€ité doby.
Piikladem takovych jazykovych prostfedkii je napi. uzivani vulgarismi a tzv. expletiv
(kleteb), se kterymi je tieba v ptekladu zachdzet jako s redliemi. Co se vulgarismu tykd, tak
zalezi predevSim na tom, jestli prekladany text vznikl v kulturnim systému, ve kterém je na
tato slova pohliZzeno s vétsi toleranci neZ v domacim kontextu. Pokud ano, tak pak vznikaji pti

prekladéani problémy.

a) expletiva s oslovenim Boha — mein Gott, um Gottes Willen se vétSinou prekladaji
vyrazy proboha, probiih, kristepane, prokristapdna;

b) kletby s oslovenim d’dbla a pekel — zum Teufel se nejcastéji preklddaji vyrazy sakra,
ksakru, kruci, krucindl, hergot, hernajs, krucifix, zatimco star$i pieklady vyuzivaly
v souladu s tehdejsi spolecenskou konvenci spi§ tabuovych variant jako napft. safra,

safrys, stafraporte, saprlot, hergos, hersof, které dnes znéji folklérné a komicky.16

Vyber slov

K lexikdlnimu ochuzeni dochdzi, pokud ptekladatel pii prekladu pouZije obecnéjsi

vyraz a tim méné ndzorny jako naptf. ,,na stromé sedél ptak‘ namisto ,,na olsi sedél

'® Kufnerova, Zlata — Skoumalové, Zdena: Piekladani a GeStina, JinoGany 1994; (uvedené piiklady pochézeji ze
str. 108)
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strnad*’.  Slovo strom totiZ oznaduje jakoukoli trvalou dievnatou rostlinu, naproti tomu

slovo olSe v nds vyvold konkrétn¢jsi predstavu (tvar listl, koruny, barva kiiry). Podobny

rozdil je 1 mezi slovy ptdk a strnad.

Stylistické ochuzovdni'®

a) ufiti obecného pojmu misto konkrétniho presného oznaceni — piekladatel zvoli obecny

vyraz namisto konkrétnéjsiho, takze ptreklad pak plisobi nendzorn€, coz je vétSinou
znakem netvirciho prekladatele. Naproti tomu piekladatel verbdlné talentovany zvoli

v

z dané vyznamové skupiny slovo vystiznéjsi a presnéjsi.

b) wZiti stylisticky neutrdlniho slova misto citové zabarveného — citové zabarvené

vyrazové prostiedky ztraceji n¢kdy pii prekladani svou stylistickou hodnotu a byvaji

nahrazovany slovem neutrdlnim, pficemZ muzZe nastat ale i opacna situace

c) malé vyuZiti synonym k obménovdni vyrazu — k tomuto ochuzovani dochédzi pfti

s vz

neslucitelnosti slov dvou jazyki jako napt. spodni ¢ast koncetin oznacujeme v Cestiné
obecnym vyrazem ,,noha*“, pficemz jiné jazyky maji moznost odliSit Fuss od Bein.
Pokud matetsky jazyk nema protéjSek k cizimu specidlnimu vyrazu, musi piekladatel
zvolit nadfazeny pojem, piipadné se pokusit takovy termin popsat pomoci adjektiva
napt. Sarovary (Siroké nohavice). Tvofit novotvary je obycCejné moZné jen ve
vyjimecnych piipadech.

Dalsim ptikladem je napt. preklad némeckého slova goldig do cCestiny jako zlaten,
Zlatist, zlaty, zlatovy, zlatisty nebo dalSimi ekvivalenty utvofenymi piedponami a

ptiponami jako — nazldtly, zlatavy, zlatity, zlatnaty, zlatny, zlativy alpod.19

Prekladovy ekvivalent

Kazdy text (bdseii, romdn, zprava, vyhlaska, inzerdt) ma svij zjistitelny a ovéfitelny
vyznam, ke kterému se lze dopracovat analyzou, a tento vyznam pak vyjadfit jinymi

prostiedky, coZ je ale do znacné miry zavislé na osobnosti interpreta a ostatnich vlivech jako

17 Levy, Jifi: Uménf{ ptekladu, Praha 1963; str. 92
'8 Levy, Jiti: Uméni prekladu, Praha 1963; (body a-c pochézi ze stran 93 — 96)
19 Kufnerovd, Zlata — Skoumalovd, Zdena: Piekladani{ a ¢estina, JinoCany 1994; str. 110
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je napft. vkus, vychova, vzdélani, dobova atmosféra). Pfekladovy ekvivalent je tedy prostfedek

jednoho jazyka, ktery je nositelem téZe informace jiného jazyka.

a) Dosazeni ekvivalentu

Typy ekvivalence:

1.) totalni (totoZné pojmy, jako napf. pfi terminologii)

2.) fakultativni (jeden vyraz ve vychozim jazyku stoji vic¢i nékolika v cilovém — napf.
cena se prelozi do anglictiny jako value, jde-li o hodnotu; jako price, jde-li o penézni
protihodnotu zboZi; prize, jde-li o vyhru)

3.) aproximativni (vice vyrazl stoji proti jedinému — naSe nebe, obloha proti némeckému
Himmel)

4.) nulovou u vyraza kulturné vazanych na urcité prostiedi (valaska, knedlik, baseball,

bat, college)20

b) Vybér zvice moZnosti — piekladatel musi najit optimdlni variantu, kterd bude
vyhovovat obsahovym i formdlnim poZadavkiim jeho koncepce, pficemz by m¢l
vyuzit predevsim lexikdlnich jazykovych prostfedkii, které CeStina v dané situaci

nabizi.

¢) Kompenzace — ne vzdy si jazyky v urcitych gramatickych kategoriich odpovidaji, jako
je tomu napi. u kategorie urCenosti, kterd se tyka predevSim jazyka s gramatickym
¢lenem (napf. némciny).
Pt. Ein Feldherr kann auch Niederlagen verwinden, doch fiir den, der sich
unbesiegbar nennt, nur weil er unbesiegbar war, ist eine Niederlage die Niederlage.
Nomindlni vyraz (eine Niederlage) by se mohl pievést na verbdlni, slovesny (byt
jednou porazen): ...ale pro toho, kdo si chce fikat neporazitelny, protoze byl

neporazitelny, byt jednou porazen znamend — byt porazen.*!

Pokud nema urcité slovo vyznam samo o sobé¢, ale jen jako soucdst celku, tak se
piekladd celek bez ohledu na vyznamy jednotlivych slov. Jako lexikdlni jednotka se
piekladaji ustdlené fraze, idiomy a vétSina lidovych réeni a ptislovi. Co se hovorového jazyka

tykd, tak neni nutné, abychom ho pti piekladu nutné nahrazovali hovorovym jazykem.

0 Vilikovsky, Jan: Preklad jako tvorba, Bratislava 2002; str. 31
2z Kufnerova, Zlata — Skoumalova, Zdena: Piekladan{ a Cestina, JinoCany 1994; str. 12
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MiZzeme ho pouzit na jiném misté¢ v textu za predpokladu, Ze nezménime styl a konecné
vyznéni textu.

Kompenzace urcitych jazykovych prostiedkd je nutnd predevS§im u prekladu krasné
literatury (komedie, frasky, pohadky), kde je tieba nahradit slovni hiicky domacimi nebo
pocestit typizacni jména atd.

Naproti tomu presny pieklad miiZeme pouZit napi. u odborné literatury, kterd obsahuje

velké mnozZstvi pojmil, a kde je vyZadovédna co nejvetsi presnost.

4.5. Definice prekladové jednotky

Ptekladova jednotka je nejmensi celek, ktery je povaZzovan za nositele vyznamu. Jeji
velikost se v pribchu staleti ménila: ve sttedovéku ji bylo slovo, pozdé&ji fraze a véta, zato
dnes je jako vlastni jednotka piekladu chapano celé dilo, coz plati zejména v souvislosti
s prekladem umélecké literatury. Pfi piekladu tedy musime vytvaiet ekvivalenci jak mezi
celym textem origindlu a jeho verzi v cilovém jazyku, tak mezi jednotlivymi piekladovymi
jednotkami a brat zfetel na jazykovy a situacni kontext, pficemz rozliSujeme ekvivalenci

formdlni (doslovny pteklad) a dynamickou (volny, ale funk¢né odpovidajici pieklad).

Pt. Spojeni ,,Berdnek bozi“, které v Bibli symbolizuje obét' a nevinnost by pfi
doslovném ptekladu do kultury, kterd neznd chov ovci — napt. eskymické — ztratilo svij
symbolicky vyznam. Zasaddm dynamické ekvivalence by spiS odpovidal vyraz ,,Tuleri boZi*,
protoZe v eskymécké kultufe se s nevinnosti p¥irozen& ztotoZfiuje tulefi.”

Anton Popovic rozezndvd Ctyri typy posunﬁ.‘23

1. Konstitutivni posun je nezbytny posun, ke kterému dochdzi v disledku rozdilii mezi

obéma jazyky (origindlu a ptekladu). Chdpe se jako funk¢ni a objektivni. Sem patii
napi. reprodukce anglického systému gramatickych casii v Cestiné nebo naopak
vidovych piiznakt pfi prekladu do anglictiny. TotéZ plati pro némcinu.

2. Individudlni posun je systémem individudlnich odchylek motivovanych vyrazovymi

sklony nebo idiolektem prekladatele.

3. Tematicky posun vznikd ndhradou redlii, vyrazovych spojeni a idiomi origindlu prvky

domécimi. Tento postup upfednostiiuje konotaci na ukor denotace a zpravidla se

oznacuje jako substituce.

2 Vilikovsky, Jan: Preklad jako tvorba, Bratislava 2002; str. 39
 Vilikovsky, Jan: Pieklad jako tvorba, Bratislava 2002; str. 44
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4. Negativni posun vznika v dasledku nepochopeni origindlu. MiiZze byt motivovan

neznalosti jazyka nebo nerespektovanim pravidel ekvivalence a projevuje se

nespravnym piekladem nebo stylovym ochuzovanim origindlu.

4.7. Cinnost piekladatele

K zékladnim ¢innostem piekladatele nepatii pouze prekladani, ale predevSim cteni a
naslouchdni, jelikoz fakt, Ze prekladatel jiz zvladl urcity jazyk na takové urovni, aby z n¢ho
nebo do n¢j mohl prekladat, se povazuje za samoziejmé.

Prekladatel by tedy mél Cist nejen v origindle, ale pfedevSim ve svém rodném jazyce,
aby byl v neustdlém kontaktu se stdle se vyvijejicim jazykem, a mohl tak ve svych piekladech
zvolit spravné jazykové obraty soucasné doby. Kromé& toho by si mél soustavné psét, co slysi,
co Cte a sbirat slova a idiomy, aby se naucil rozeznavat riizné styly.

Prekladatel krasné literatury musi navic feSit i otdzku co, jak a pro koho ptekladat,
jelikoZ v dneSni dobé neni lehké obstiat v konkurenci na trhu jen tak s jakoukoli knihou a
ziskat si tak Ctendre. Prekladatel tedy musi pfesvédcit nakladatele, Ze pravé tahle knizka je pro

ceského Ctenafe nepostradatelnd, a Ze bude dobie prodejna.

4.8. Pirekladani titula

,,Ndzev musi byt jako jidelni listek: &im méné prozrazuje o obsahu, tim je lepsi.“**

Pti prekladani titulti maji autor i prekladatel stejny cil, a sice vzbudit u ¢tendfe zajem
po Cetbé celé knizky, proto musi zvolit takovy nazev, ktery Ctenafe ptfitdhne. Nazvy knih se
déli zhruba do dvou skupin: ndzev popisny, &isté sdélovaci (napf. Zivot Klima Samgina) a

ndzev symbolizujici, u tohoto typu se literatura stdvd zboZim a nazev reklamou.

Druhy titulu

a) heslovy titul — tvoii jenom jedno substantivum jako napt. Nebezpeci (Jose Vandeloo)
b) dvojdilny titul — napt. Autoportrét neboli Posledni vecere
c) citatovy titul — v nazvu knihy je verS, mén¢ Casto prozaicky faddek z dila jiného

spisovatele

* Krijtovd, Olga: Pozvéni k piekladatelské praxi, Praha 1996; str. 49 (autorem citétu je Gotthold Ephraim
Leasing)
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d) potadacovy neboli Sanonovy titul — kniha dostdva nidzev nebo Cislo spisu ¢i pifipadu,
pod kterym se zaklada v poradaci nebo ve sloZce, napt. literatura faktu: Pripad 40/61
(Harry Mulisch)

e) softwarovy titul — je ovlivnény programovacim jazykem, titul pfestdva byt heslovity,
muze se roz§ifit i na celou vétu, sdéleni, na text

f) esotericky nebo krypticky titul — takovym titulem byva tieba méné zndmé latinské

nebo fecké slovo, Casto tézko vyslovitelné napt. De apakatastasis (Ruyslinck)

Tiidéni tituld podle povahy

a) tituly povahy jmenné (Babicka, Temno)

b) tituly povahy vétné (Jesté jednou se vrdtime)

Tiidéni tituld podle obsahového hlediska

a) bezptiznakové nadpisy oznacujici tfeba hl. postatu (Babicka), nebo prostiedi (Rok na
vsi)
b) piiznakové nadpisy podavaji zhodnoceni déje a postav, vyjadiuji autortiv postoj

k latce (Temno)

Znamy roméan ,,Hollands Glorie (Jan de Hartog) byl do CeStiny preloZen jako
,,Holandskd slava“, pticemz kazdému Holand’anovi jsou tato dvé slova okamzit¢ jasna,
protoze znamenaji nékdejsi slavu Holandska — tedy holandské ndmotnictvo. U nds ale ndzev
Holandsk4 slava nemél podobny vyznamovy efekt, proto zvolilo nakladatelstvi pro druhy
preklad titul ,,Plout musi ndmoinik*. Dal$sim piikladem je bestseller Margaret Mitchellové
,,Gone with the Wind‘, ktery byl uveden na Cesky trh jako ,,Jih proti severu*, pticemz doslo

k obraceni sv&tovych stran.”

4.9, Pét zakladnich zasad pro prekladatele

- Prekladatel musi dokonale rozumét obsahu a zaméru autora, kterého pieklada.
- Prekladatel by m¢l dokonale znat jazyk, ze kterého prekladd, a stejné vyborné znat i

jazyk, do kterého ptreklada.

» Krijtovd, Olga: Pozvéni k piekladatelské praxi, Praha 1996; (viechny uvedené piiklady pochazeji ze str. 49)
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- Prekladatel by se mél vyhybat tendenci piekladat slovo za slovem, jelikoz takto nici
smysl originalu a kazi krdsu jeho vyrazu.

- Prekladatel by mél pouzivat tvary, které jsou obecné béZné v mluveném jazyce.

- Vybérem slov a slovosledem by m¢l prekladatel vytvofit dplny celkovy dojem s

prislusnym ,,tébnem®.

4.10. Prekladani pohadek

Pfi ptekladani pohddek by si mél piekladatel zejména uvédomit, jestli pieklada
pohddku jako folklérni doklad, jako Cetbu pro dospélé, nebo jako Cetbu pro déti, jelikoz
adresat hraje pfi prekladu vzdy dulezitou roli, tim spi$ pii prekladu pohddky. Déle je tieba
pocitat s tim, Ze pohadky jsou spjaty s ur¢itym kulturnim systémem, ve kterém vznikly, takze
pii jejich prekladu ani tak nezdvisi na tom, jestli se preklddd mezi piibuznymi nebo
vzdalenymi jazyky, jako spiS na tom, jestli se piekldd4d mezi ptibuznymi nebo nepiibuznymi

kulturnimi systémy, jelikoZ pohddkové texty ¢asto obsahuji hodn¢ redlif a ustalenych obratt.

Ukazkovym piikladem jsou ndzvy a jména z ptekladi pohddek bratii Grimmu, pod
jejichz vlivem se vyvijela i ¢eskd pohadkova tradice. Nékteré z téchto vyrazii v CeSting
dokonce zdomacnély jako napt. Rotkiippchen = Cervend Karkulka, Dornrischen = Sipkovd
RiiZenka, Schneewitchen = Snéhurka, Aschenputtel = Popelka, Allwissend = Vsevéd,

Hiinsel und Gretel = Maienka a Jenicek, Daumesdick / Daumerling = Palecek

Naproti tomu stoji pohadky, které vznikly ve vzdalenéjSich kulturdch pojednavajici
napf. o nadpfirozenych bytostech, pro které je v CeStin¢ teprve tieba vytvofit pojmenovani, i
kdyZ ne vzdy tomu tak musi byt. J. Fu¢ikova napt. vytvofila v novém ptrekladu Grimmovych
pohadek tadu novotvart v duchu ¢eské pohddkové tradice - Die drei Ménnlein im Walde (Tti
muZzickové v lese) prelozila jako Lesonicci; Das Mddchen ohne Hinde (Divka bez rukou)
jako Bezrucka; Die drei Gliickskinder jako Tii Stéstilkové; Fundevogel jako Nalezdnek;
Rumpelstilzchen jako Pistivrdtek.*®

Jako ukézka byl zvolen pohddkovy text bratii Grimmu, kde se objevuji verSiky a riizna
fikadla, kterd muaZze piekladatel v préze bud zachovat, vypustit, dodat navic nebo vyuZit

kompenzacné na jiném miste.

26 Kufnerovd, Zlata — Skoumalovd, Zdena: Piekladan{ a Cestina, JinoCany 1994; (vSechny uvedené piiklady
pochazeji ze str. 145 — 147)
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Pr.

,,Knuper, knuper, kneischen, ,,Chroupy, chroupy, kdopak tu je,

Wer knupert an meinem Hdiuschen?* kdo chaloupku oZdibuje?

,»Chiupy chiupy chfiup,

¢l to chrupe zub?*

,,Hdansel, streck deine Finger ,Jenicku, vystrc prsticek,
heraus, damit ich fiihle, at’ vidim, jaky jsi cvalicek.‘
ob du bald fett bist.“ ,Jeniku, vystré prstiky,

at’ je omakdm, jestli jsi uz dost tlusty.“*’

4.11. Odlisnosti ¢estiny pri prekladani z ostatnich jazyku

1.)

2))

3.)

4.)

Preklddame-li z jazyka, ve kterém je nezbytnd souslednost ¢asu (napf. z anglictiny,
nizozem§tiny, némciny), tak ji velmi Casto automaticky ptejimdme a piSeme napf.:
,»iekl, Ze se citil dobie“ misto ,,iekl, Ze se citi dobie‘, jde-li o souCasnost. Abychom
se téhle chybé vyhnuli, sta¢i kdyz do textu vloZime piislovecné urceni Casu ,,iekl, Ze

se pravé ted’ citi dobie“.

Akuzativ s infinitivem — v sou€asné ¢estiné nejsou pravidla jeho uzivani tak piisna,
presto je lep$i ho nahradit vedlej$i vétou jako napt. ,,vidél je vychdzet spolu

z nddrazZi““ X ,,vidél je, jak spolu vychdzeji z nddraZi“.

Cestina neuZiva tak asto pasiva jako napf. germanské jazyky.

a) zvratné pasivum: Rikd se. X Es wird gesagt., Spi se. X Es wird geschlafen.

b) opisné pasivum: Ta smlouva byla podepsina. X  Der Vertrag wurde
unterschrieben.”®

Pod vlivem vychoziho jazyka ddvame v piekladu casto bezmyslenkovité rozvity
piivlastek pted podstatné jméno. Lepsi je dét rozvity piivlastek aZ za substanstivum.
napif. wirmeerzeugende Gerdte = pristroje vyrdbéjici teplo / pristroje na vyrobu

tepla / piistroje, které vyrdbéji teplo

z Kufnerova, Zlata — Skoumalova, Zdena: Piekladan{ a Cestina, JinoCany 1994; str. 148
¥ Krijtovd, Olga: Pozvéni k piekladatelské praxi, Praha 1996; (body 1 — 3 pochazeji ze str. 19 — 24)
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5.) Casté pouzivan{ ptivlastiiovacich zdjmen misto dativu.
napft. ,,moje tuzka spadla pod stul‘; ,,Jeji oci se zakalily. je lepsi preloZit jako ,,tuZka
mi spadla pod stil*; ,,0¢i se ji zakalily.

V cestiné je velmi produktivni tzv. eticky dativ = dativ sdélnosti.

napt. To je vam ale krdsa!

Nejlépe se tento dativ uplatiiuje ve vétich bezagentnich, tedy ve vétach s formalnim
podmétem jako napt. ,,To se mé to nabolelo.“

Pfi prekladu pfivlastiiovacich zdjmen bychom proto neméli zapomenout na to, Ze
¢esStina ma samostatné privlastiovaci zajmeno ,,svij*, které je ve vSech osobdach stejné
na rozdil od jinych jazyku (anglictiny, némciny).

napt. ,, VloZte vase body do naseho investicniho fondu. “ (svoje)

,,smekl jeho klobouk“ (sviij)

6.) Kazdy jazyk ma své vlastni zdkonitosti, s ¢imz také souvisi konkrétnost a abstraktnost
vyrazu jako napt. (veselost ismévu X vesely tismév)
Jmenné vazby je lepsi piekladat vedlejsi vétou, napt. ,,vytykal mu vzdcnost jeho

navstév X ,,vytykal mu, Ze k nim tak mdlo chodi‘*’

7.) Prekladatel by se mé&l také vyvarovat Castého pouzivani vztazného zdjmena ,ktery*,
pokud nechce, aby pieklddany text pusobil ,,pedantsky a dievéné*. Lepsi je souvéti
rozdé¢lit, nebo nahradit vztazné zdjmeno ,,ktery* slovesem nebo piicestim pfitomnym.
Pt. ,,KdyZ pii jeho teple roztdl vosk, kterého bylo jen zcela malicko, pocal mi
tenoucky pramének odkapdvat do ust, kterd jsem nastavil tak, Ze ... lepsi by bylo

fici: ,,a ta jsem nastavil tak, %e ...’

8.) Dalsi problém pii ptekladani ptestavuji tzv. expletivai slitvka = embolofrastika, kterd

v textu plni spiSe intonacni funkci. V ceStin€ jsou to napt. pak, jen, tedy, prece,
prosté, tieba. VSechna tato slivka vyrovndvaji rytmus sdéleni a ¢ini fe€ Zivou a
plynulou. Tato slova muzeme pii prekladu s klidem vynechat, aniz zménime smysl,

ochudime tak ale kone¢né vyznéni. napft. ,,To je vam ale krdsa!*“ X ,,To je krdsa!*

¥ Krijtovd, Olga: Pozvéni k piekladatelské praxi, Praha 1996; (body 4 — 6 pochazeji ze str. 19 — 24)
% Levy, Jifi: Uméni piekladu, Praha 1963; str. 45
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9.) Kexpletivnim slivkim se v jisttm smyslu vazi i slivka kontaktovd, kterd jsou
v kazdém jazyce riiznd jako napft. hele, Ze, vid. Tato slova prekladdme podle zvyklosti

v cilovém jazyce nebo je viibec neptekldddme.

10.) Problém osloveni souvisi se spolecenskou konvenci, kterd je v kazdé zemi jin4. Napf.
v nizozems$tin€ se oslovuje 1 krdlovna jednoduse ,,Pani* a toto osloveni se v béZné
komunikaci zdvorile dava za kazdou otazku, kterou klademe Zen€ star$i dvaceti let.
Naproti tomu ¢eské osloveni ,,pani* je n¢kdy az urdzlivé ,,dovolte, pani*; , heled’te,
pani‘; ,,s tim na mé nechod’te, pani.*“

V nékterych piipadech je tedy lepsi osloveni vynechat jako napt. ,,Kam to mdm
postavit, pani?“ X ,, Kam to mdm postavit, prosim?*
Naproti tomu v romanech z vojenského nebo ndmoinického prosttedi musi osloveni

zustat zachovano ,,Provedu, pane.

Obcas je dokonce nutné zachovat piivodni osloveni napft. ,,Sir®, jelikoz ¢esky preklad

rd b4 v ~ 31
wpan® zni ponékud rusive.

Osloveni jako prekladatelsky problém

Zajimavé jsou rozdily v oslovovani s titulem. Tituly jako doktor, profesor se v ¢eStiné
uzivaji ve spojeni s obecnym pane, pani: pane profesore, pani docentko. Naproti tomu
v némciné je béZné jak osloveni Herr Professor, Frau Professor, Herr Direktor, ale
vyjimkou neni ani oslovovat vysokoSkolské profesory pouze piijmenim — Herr

Tellenbach.>

Prekldddni a vlastni jména
napt. Frau Miiller ptelozime do cCeStiny jako pani Miillerovd, jelikoZ v CeStiné

existuji tvary pro oznaceni Zenského rodu (napft. u piijmeni koncovka —ovd), jedna se

o tzv. pfechylovani.

11.) Pifi pfekladu vlastnich jmen méame na vybranou mezi prekladem, substituci a
transkripci.

napi. Eliska z FiSe divii — pieklad Alice

3! Krijtovd, Olga: Pozvéni k piekladatelské praxi, Praha 1996; (body 8 — 10 pochézeji ze str. 19 — 24)
32 Kufnerovd, Zlata — Skoumalovd, Zdena: Piekladan{ a CeStina, JinoCany 1994; str. 166
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vV

Alenka 7 #ise divii — substituce Alice’”

Zavazna pravidla plati napt. pfi pfekladani jmen panovniki, tato jména piekladdme
vzdy. napt. Ludvik IV., Vilém OranZsky, AlZbéta a jeji doba, Karel Veliky. Stejné
postupujeme pii piekladani obecné zndmych mistnich jmen jako napt. Londyn, Paiiz,
Ryn, Mohuc, Mohan, Videri, Lipsko, Cdchy, Curych. V odbornych textech neni
problémem uvdadét podoby dvé i vice, napt. ,,Tehdy puisobil Purkyné ve Vratislavi.“
(pol. Wroclaw, ném. Breslau). Vyskytuji-li se v némeckém textu, ktery prekladame do
cestiny, jména jako Tetschen, uvedeme je bud’ v podob¢ Ceské — Décin, nebo v obou.

L Ly L . . 34
Mén¢ zndmé ndzvy ponechdvdme a pouze je transkribujeme.

13.) Prekladani synonym — napt. kalcium a vdpnik znamenaji naprosto totéz, piesto je ale

neuzivame libovolné v téZe situaci.
Pro styl literarniho dila jsou dilezita:
a) fonologickd synonyma (mlady X mladej)
b) morfologickd synonyma (kupuju X kupuji)
c) lexikdlni synonyma (strdZnik X policista X policajt X polda)

d) ideografickd synonyma, kterd obsahuji hodnoceni (kiisi X oi X herka)

Prekladatel by mél byt zejména opatrny pii pouzivani fonologickych a
morfologickych synonym pfi pfekladu ciziho textu do obecné CeStiny, jelikoz vedle
hovorovych vyrazli se v textu objevi i vyrazy spisovné, které mohou byt ruSivé
v kone¢ném vyznéni.

napi. ,,pak se vsiml, Ze je umazanej vod hnoje‘ by bylo lepsi zménit na ,,pak si

vSimnul‘ nebo ,,pak se vsim*‘

Co se tyka prekladani idiomt, frazeologismu a pfirovnani, tak plati, Ze je piekladame
ceskym ekvivalentem. TaktéZ postupujeme pii prekladani piislovi, i pro ta hledame
Moz ¢

obdobné nebo podobné v cilovém jazyce jako napft. ,,nosit diivi do lesa, ,,nosit sovy

g it uhli u ] Fe.
do Athén*, ,,nosit uhli do Newcastlu*, ,,nosit vodu do more.“

s Xz

3 Krijtovd, Olga: Pozvéni k piekladatelské praxi, Praha 1996; (piiklady z prvni &asti bodu 11 a bod 13 pochazeji
ze str. 19 —24)
34 Kufnerova, Zlata — Skoumalova, Zdena: Piekladan{ a CeStina, JinoCany 1994; str. 175
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Pokud prekladatel preklada text obsahujici urcity dialekt, tak by se m¢l rad¢€ji vyhnout
piekladu do dialektu cilového jazyka, jelikoz kazdé néareci je pftili§ spjato s urcitym
krajem.

napft. preklad do obecné Cestiny a hanactiny

und wehe, die kommen nicht — esli nepiindo, at’ se tésijo!

Jetzt musst du priifen: warum bin ich ein Nachtwichter. — V¢il se ty musi§ zamyslet,

< L35
proc¢ su nekiuba.

4.12. Syntaktické, morfologické a sémantické odliSnosti mezi némdéinou a ¢estinou

1.) Pro némcinu je typicky tzv. anteponovany piivlastek, ktery mize byt velmi bohat¢ rozvit,
coz Casto zpusobuje problémy pii preklddani do ceStiny. Prekldddme ho vétSinou jako
vztaznou vétu nebo postponovany piivlastek rozvity.

Napt.

Zu dem im Goethe- und Schillerarchiv aufbewahrten Mietvertrag gehort auch ... =
K ndjemni smlouvé, kterd je uloZena v Goethové a Schillerové archivu, ndleZi také ...

Das von der herzoglichen Verwaltung inzwischen aufgekaufte Haus auf dem Frauenplan =

o , . . ~ 3
ditm na Frauenplanu vykoupeny mezitim spravou vévodstvi’®

2.) Némcina na rozdil od CeStiny uziva Casto participia s pfechodnikovou funkci, pficemz
pfiCesti minulé oznacuje d¢j, ktery predchédzi déji vyjadrenému ve véte€ urcitym slovesem, a
pricesti pfitomné zase d& probihajici soucasné s d€jem urcitého slovesa. V némciné patii
participia v umeélecké i neumélecké literatufe mezi zcela bézné prostiedky, zatimco v Cestiné
jsou povazovany za zastaraly stylisticky prostiedek. Do ¢estiny tedy piekladame piechodniky
bud’ pomoci vedlejsi véty nebo predlozkové vazby.

Pt. Nun sehen sie zu, wie er isst, zustimmend, die Frau sogar nickend ... = Nyni se divaji,

Jjak ji, pritakdvaji, Zena dokonce prikyvuje ...

¥ Krijtovd, Olga: Pozvéni k piekladatelské praxi, Praha 1996; (uvedené piiklady pochazeji ze str. 19 — 24)
36 Kufnerovd, Zlata — Skoumalovd, Zdena: Piekladan{ a Cestina, JinoCany 1994; (piiklady v bodech 1 a prvni ¢ast
bodu 2 pochdzeji ze str. 48)
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Pokud pfed pfticestim stoji ,,zu*“, ma ptivlastkova vazba vyznam nutnosti nebo moznosti. Do
cestiny ji prekladdme pomoci vztazné véty, kterd obsahuje vyraz pro nutnost nebo moznost —
je tieba, lze.

Pt. die zu losenden Probleme = problémy, které je tieba vyresit

= problémy, které je mozno (Ize) vyiesit’’

3.) Néméina patif mezi jazyky, které maji ¢len. Clen determinuje p¥fsluiné substantivum jako
neurCité a urcité, vedle toho ma i funkci morfologickou, je spolunositelem rodové, ¢iselné i
padové charakteristiky jména. CeStina nemd specificky prostiedek pro vyjadiovani
determinace substantiv, i kdyzZ je také vyjadiuje ve vyznamu urcitém i neurc¢itém.

Pt.

Eine fremde Dame steht da und stort. = Stoji tu (nejakd) cizi ddma a rusi.

Die fremde Dame steht da und stort. = (Ta) Cizi ddma tu stoji a rusi.

4.) Riizné soustavy Casl
V némciné existuji 3 minulé Casy, naproti tomu ceStina mad pouze jeden, proto nemiiZe
vyjadiit jemné vyznamové rozdily, které mezi témito minulymi Casy existuji. Problémy
vznikaji pfi uZiti minulych ¢asti v nékterych druzich vedlejSich vét po minulém case ve vété
hlavni, ve kterych jednoduchy minuly ¢as vyjadifuje soucasnost dé&ji. V cestiné se totiz
k tomuto ucelu uziva pievazné casu piitomného.

Er glaubte, ich wusste nicht, was hier geschah. = Myslel si, Ze nevim, co se tu déje.

Eva konnte sehen, dass Adam gliicklich war. = Eva mohla vidét, Ze Adam je St'astny.

TotéZ plati i v polopiimé feCi a ve vnitinim monologu, kde maji tvary némeckého préterita
také jinou ¢asovou platnost neZ minulostni. Cestina podobny signalizaéni prostiedek nema,
minulost, sou€asnost i budoucnost se vyjadiuji pfisluSnymi ¢asovymi tvary.

Was sie dir noch tun wiirden, war jetzt vollig belanglos, weil es sich auf nichts mehr
auswirkte als auf dich. = A?’ ti ted’ udélaji cokoli, bude to naprosto bezvyznamné, protoZe se
to bude dotykat jen tebe.

Casto se ale vlivem vychoziho némeckého textu objevi v piekladech minuly ¢as namisto

» c 38
pfitomného nebo budouciho.

37 Benesova, Radka: Zaklady némecké morfologie, Ceské Budgjovice 1996; str. 55
38 Kufnerovd, Zlata — Skoumalovd, Zdena: Piekladan{ a Cestina, JinoCany 1994; (vSechny uvedené piiklady
v bodech 3 — 6 pochdzeji ze str. 48 — 50)
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5.) Obecna Cestina
Jazyk ceStiny se znac¢n¢ odliSuje od vétSiny ostatnich evropskych jazyki, jelikoz ma
schopnost vytvaret obecné nespisovné prostiedky. Tuto schopnost ma z€asti i némcina.
Ostatni jazyky vyuzivaji jiné nespisovné tutvary jako napf. nafeci, interdialekty, jazyky
etnickych skupin, slang a jiné socidlni dialekty.
Napt.

a) kraceni vokali (néc¢im, nevim, ve velkym starym domé, zatimco)

b) ndaslovné v- (von, dovopravdy, vodrovnalo)

¢) nafecni prvky (oudiv, oumysl)

d) slang a argot (polda, chlupatej, retko, vodvist fuSku, telinka, nemit Sajna)

6.) Frazeologismy nejsou jako takové vzdy jednoznacné pielozitelné do jiného jazyka — pfi
piekladu némeckych frazeologismii do CeStiny ale vétSinou nevznikaji problémy, jelikoz
ceStina jiZ diive prevzala vétSinu z nich.

Jak se do lesa vold, tak se 7 lesa ozyvd. = Wie man in den Wald hineinruft, so schallt es
(auch) (wieder) heraus.

Kazdy zacdtek je téZky. = Aller Anfang ist schwer.

Zddny uéeny z nebe nespadl. = Es ist kein Meister vom Himmel gefallen.

Rozdéleni:

a) somatickd frazeologie, jejimz zdkladem jsou Casti téla (stieZit néco jako oko v hlavé;
nemd to ani hlavu ani patu; postavit se na vlastni nohy; podat nékomu pomocnou
ruku)

b) faunickd frazeologie, tj. zviteci, napt. délat z komdra velblouda — aus einer Miicke
einen Elephanten machen; jako slon v porcelainu = wie ein Elephant im
Porzelanladen)

c) profesni frazeologie (mit hlad jako herec; md ieci jako holié; vypad jak cukrdy)

d) frazeologismy s numerickym Clenem (plést pdté pies devdté = vom Hundertsten ins
Tausendste)

e) frazeologismy obsahujici adjektivum s vyznamem ndrodni pfisluSnosti (To je pro

v v v . . . e o o . . 39
ného Spanélskd vesnice. = Das sind fiir ihn bohmische Dorfer.)

% Kufnerov4, Zlata — Skoumalov4, Zdena: Preklddani a ¢estina, Jino¢any 1994; (uvedené piiklady pochazeji ze
str. 74 — 88)
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4.13. Takzvané véci neprelozitelné

Co se tyka tzv. véci neptelozitelnych, tak teorie pfekladu zastdva dva protichidné nazory:
a) pfelozit 1ze vSechno, tzn. co bylo jednou vyjadieno v jedné feci lze vyjadiiti ve
druhé feci

b) kazdy umélecky text prekladem néco ztraci

Problematické jazykové utvary:

a) slovni hticky, slogany, anekdoty — napt. ,,Wer rastet, der rostet.“ = ,,Kdo si rad
pohovi, ten brzy zrezavi.

b) funkéni vyuziti gramatického rodu substantiv (zejména v poezii) — napt. der Tod
(mask.) = smrt; die Sonne (fem.) = slunce; die Fichte (fem.) = smrk; die Trauer (fem.)
= smutek apod.

¢) vyuzivani eufonickych prostiedkti navazujicich na obsah, které jsou nejcastéji
vyuzivany v poezii:

- etymologické slovni hiicky: ,,Brecher — Verbrecher‘ = ,,drti¢ — zlo¢inec*
- aliteracni vyuziti shodného znéni: Wort und Wert, Baum und Bach

d) vyuZzivani nardzek nebo idiomatickych spojeni: napi. den Mantel nach dem Wind

drehen®

4. 14. Kritika

Objektivni zjistovani hodnot kazdého literarniho prekladu je ukolem kritiky ptekladu,
kterd k tomu vyuziv4 urc¢itych metod.

a) diachronni (ve vztahu k pfipadnym star§im piekladiim téhoz dila)

b) synchronni (ve vztahu k soudobé urovni puvodnich i pifelozenych ceskych

literarnich dél)

Kvalitn¢ pteklddat je samo o sob¢ obtiZzné, ale jesté obtiZznéjsi je preklad kvalifikované
analyzovat a posoudit do jaké miry odpovida nebo neodpovida piivodnimu dilu. K posouzeni
urcitého dila je tedy zapotiebi nejen dokonalé znalosti vychoziho jazyka a matefStiny, ale i

obou literarnich a kulturnich kontextu.

40 Kufnerova, Zlata — Skoumalovd, Zdena: Piekladan{ a Cestina, JinoCany 1994; str. 158 — 160)
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Anticena Skiipec se kazdoroc¢n¢ udili prekladovému dilu, které vyrazné porusilo
pozadavky kladené na pteklad z ciziho jazyka do ¢eStiny. Jednotliva dila, kandidujici na
anticenu, shromazd’uje a hodnoti nezdvisla porota. Jeji kone¢ny verdikt schvaluje vybor Obce

prekladateli.

Anticena je urena predevSim piekladiim, jejichZz autoii nebyli schopni pietlumocit
cizojazyCny text vécné a vyznamove spravné, bezdiivodné opustili umélecké sd€leni piedlohy
a spisSe nez prekladu se dopoustéji interpretace. Ddle pfi prekladu uZivaji mnoho vypijcek
z predeslych ptekladi nebo nedokdazali pretlumocit estetické sdéleni umeéleckého textu.
Anticena se udéluje kazdoro¢né v kvétnu ve dvou kategoriich:

Skripec - za umélecky preklad
Skripecek - za ptreklad nebeletristicky

Plagidtorstvi

Obecné plati, Ze plagiat prekladu lze urcit daleko obtiZnéji neZ plagiit ptivodniho dila.
Zatimco u pivodniho dila je kazd4 ndpadnéjsi shoda s né¢jakym jinym textem dost prikaznd a
z hlediska soucasnych pravnich norem nepiipustnd, tak u ptekladi stejného dila se urcitym
podobnostem vyhnout ned4.

Plagidt se tedy nejcastéji vyskytuje u beletrie, jejiz texty jsou na rozdil od odborné
literatury pieklddany opakované a na rozdil od poezie nejsou zas az tak individudlng odliSné,

aby nepfipoustély v urcitych pasazich stejna feSeni.

4.15. Organizace zabyvajici se prekladem a tlumoénictvim

1.) Jednota tlumocnikii a pirekladatelii (JTP) je nezavisla, oteviend, dobrovolnd, profesni
organizace profesiondlnich tlumo¢nikti a prekladateli. JTP byla zaloZena v roce 1990, aby
héjila profesni, pracovné pravni a socidlni zdjmy svych fadnych ¢lenii, napomdhala jim k
dalSimu vzdélavani, propagovala je na trhu prace a informovala je o pracovnich piileZitostech.
JTP dba na povzneseni spoleCenské prestize profese i kvality piekladu a tlumoceni.
V soucasné dobé sdruzuje ptes 600 profesiondlnich ptekladatelii, tlumocnikli a pedagogii
translatologie z Ceska, Slovenska a dalsich zemi.

2.) Asociace konferencnich tlumocnikit (ASKOT)

3.) Obec prekladatelii (OP)

4.) Syndikat prekladatelstvi a tlumocnictvi (SpaT)

5.) Moravské sdruZeni piekladateli a tlumocniki (MSPT)
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4.16. Historie strojového prekladu

Pokusy o strojovy pteklad cizojazyénych textli zacaly kratce po 2. svétové vilce.
Ocekavalo se, Ze tento ukol nebude pro pocitace nijak sloZity, coZz se ale brzy ukdzalo jako
mylny ptredpoklad.

Prvni systém pro strojovy pieklad byl vefejnosti pfedstaven 7. ledna 1954 v ustfedi
firmy IBM. Uddlost pfitdhla zna¢nou pozornost médii i1 Siroké vefejnosti. Tehdejsi systém byl
ale velmi jednoduchy, jeho slovnik obsahoval pouze 250 slov a pti pfedvadéni prekladal
pouze 49 zvlast vybranych vét z rustiny do angli€tiny.

Hlavni motivaci pro vyvoj dalSich podobnych systému byla zostiujici se studend
vialka. USA se obavaly ndskoku tehdejStho Sovétského svazu ve vyvoji raketové i1 jiné
vojenské techniky a tak se snaZily monitorovat pokrok sovétské védy. Prvni systémy pro
strojovy preklad byly proto pouzivany piedevsim pro prekladani ruskojazycnych védeckych a
odbornych publikaci do anglictiny. Kvalita ptekladu vSak byla velmi nizka a takto vzniklé
texty se pouzivaly pouze pro ziskdni zdkladni orientace v obsahu dokumentu a rozhodovéni,
zda stoji za to nechat dokument pfeloZzit profesionalnim prekladatelem.

Béhem dalSich desetileti bylo do vyvoje v oblasti strojového piekladu investovdno
znacné Usili jak v komercni, tak i v akademické sfére, ale dosahované pokroky byly velmi
skromné, coZ jenom potvrdilo fakt, Ze ani nejmodernéjs$i systémy nedokdzi preklddat na

e M e e b4 b4 41
urovni, kterd by byla srovnatelnd s ¢lovékem.

! hitp://cs.wikipedia.org/wiki/P%C5%99eklad
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V. Teorie prekladu odborného textu

SCIRE UBI SCIENTIA - Védét, kde je véda, védét, kde co najdu.”

5.1. Definice odborného piekladu

Do prekladu odborné literatury patii predevs§im pieklad patentl a ndvodu, oficidlnich
dokumentii, novinovych zprdv a komentarti, reportdzi, obchodni korespondence atd. U tohoto
typu prekladu je dualezita aktudlnost, informacni pohotovost a co nejvétsi obsahova piesnost,

coZ je patrné zejména u piekladu riznych mezinarodnich dohod a diplomatickych dokumenta.

5.2. Ekvivalentnost pirekladu s originalem

Preklad je ekvivalentni tehdy, jestlize plisobi na Ctenare tak, jako ptsobil origindl na
¢tendfe plivodniho jazykového kulturniho prostredi. Tento poZadavek je splnitelny u urcitych
druhii textu. Jde predevSim o texty neumélecké, napt. o ruzné vyzvy, zdkazy, ndvody
k pouziti, informativni sdéleni apod., které by mély byt jednoznacné a u obou vnimatela
vyvolat stejnou reakci, jako napt. Rauchen verboten, Kein Durchgang - Koufeni zakdzdno,
Prichod zakdzdn. Za spravny pieklad se povazuje formulace, kterd se pro obdobné sdéleni
uziva v cilovém jazyce bez ohledu na to, jakou jazykovou formu ma v jazyce vychozim.
Kdybychom uvedené vyrazy prtelozili, byly by sice srozumitelné, ale dopustili bychom se
chyby, protoze nositel cilového jazyka prosté vi, Ze se to tak nefika.

Dalsim ptikladem je pieklad némeckého bitte. Napft. u sdéleni Bitte nicht klopfen;
Bitte den anderen Ausgang benutzen, neni v Cestin€ uZiti slova prosim zavazné, i kdyz se
vyskytnout miZe. Cestina se vét§inou spokoji s pouhym imperativem, a to bud’ v uréitém
slovesném tvaru, nebo v infinitivu nebo voli jiné feSeni, napt. Dékujeme, Ze zde nekoufite;
Nedotykejte se vystaveného zboZi; Dékujeme.

Stejny pristup vyZaduji i texty agitacni a reklamni, jelikoZ jejich hlavnim smyslem a
cilem je ovlivnit Ctenafe, aby reagoval a jednal, jak k tomu slogan vyzyva. Urcitd hesla a
vyzvy se mohou pieklddat stejnymi nebo blizkymi vyrazovymi prostiedky cilového jazyka,
n¢kdy to dokonce i vyZaduji, jindy je vSak nutné dosadit slogan, ktery je bézny v cilovém

. 43
jazyce.

*2 Krijtovd, Olga: Pozvéni k piekladatelské praxi, Praha 1996; (citdt pochazi ze str. 73)
# Kufnerovd, Zlata - Skoumalova, Zdena: Pekladani a Getina, (uvedené piiklady pochazeji ze str. 41 — 42)
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Napft. coca-cola se kdysi propagovala v némecky mluvicich zemich reklamnim sloganem
Mach mal Pause — Coca-cola! Zato u nés jsme se mohli setkat se sloganem Coca-cola, to je

0n0.’44

Mezi neumélecké texty ddle patii napt. obchodni nebo politické smlouvy, které maji
svymi jednoznacnymi ustanovenimi a sdélenimi vyvolat u Ctendfe origindlu 1 prekladu stejné
reakce, maji mit pro ob¢ strany totoZnou pravni zdvaznost. Krom¢ toho k neuméleckym
textim patii i dila védecka, filozofick4, aj., kterd také vyzaduji maximdlni piesnost piekladu.

Od prekladatele se predevsim vyZaduje vécnd znalost oboru a piislu§né terminologie.

5.3. Termin jako prekladatelsky problém

Odborny pteklad 1ze hodnotit jako zvlastni druh zpracovani informace obsahujici
mnoho termind, pficemz termin je Casto tvofen zkratkami, které svou podobou piipominaji
slova, aby se s nimi dalo v textu dobfe pracovat. Samotna terminologie ale nepfedstavuje pfi
piekladdni odborného textu jediny problém, ptekladatel musi feSit 1 otdzku vétnych a

nevétnych konstrukci, spravné pracovat se slovnim spojenim apod.

Prekladéani terminu je spojeno s nékolika okruhy textl; rozezndvame tedy:

a) termin v ryze technickém textu

b) termin v textech spolecenskovédnich
c) termin v textech publicistickych

d) termin v beletrii

Vlastni sférou terminologické problematiky je technicky pteklad, jelikoz se slovni
obort, tak je véc pomérné jednoduchd, protoze ptekladatel najde potfebnou slovni zdsobu
k prekladani v technickych slovnicich. Praxe ptekladani je ale pfece jenom jind, jelikoZ rychle
se rozvijejici technické obory jsou Casto spojeny s cizojazy¢nou dokumentaci, a tak vyZaduji,

aby ptekladatel reagoval aktivné, samostatné a okamZit¢.

V oblasti techniky se ndzvy Casto pifejimaji, vytvareni Ceského ekvivalentu je méné

Casté. Zvlasté¢ v dneSni dobé se miiZeme setkat s mnoha anglickymi slovy v nejriznéjsich

* Kufnerovd, Zdena — Skoumalovd, Zdena: Piekladéani a GeStina, JinoGany 1994; (uvedené piiklady pochézeji ze
str. 41 —42)
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technickych textech, kterd se stala mezindrodnimi. Jsou to napt. hardware, software, bit,
playback, computer, display — tyto vyrazy se staly soucdsti ¢eskych textli, domaci vyrazy

nevznikly nebo se neujaly.

Prekladatelské problémy spojené s technickou literaturou se ale objevuji i1 pfi
piekladani literatury netechnického, tj. ptedev§im humanitniho charakteru, jelikoz zde vznika
jesté dalsi problém, a sice problém vymezeni pojmu. Zatimco v piipad¢ technickych textii
muzeme véc zachytit ndkresem nebo fotografii, tak v oblasti spolecenskych véd mohou nastat
rozdily jiz v samém chdpani pojmu. Spravné pochopeni pojmu je pii piekladani zvlast
dilezité tam, kde ma véc i mimojazykovy dosah (napf. pravni, obchodni, vojensky). Napf.

neni ¢asto jednoznacné vymezitelny pojem kultura, ndrod nebo svoboda.

Na prekladatelské problémy narazime ale i v oblasti publicistiky pii piekladani tzv.

»dobovych redlii”, tj. termind z oboru kultury (tabu, indexovy autor), z oboru ekonomiky

(samofinancovdni), ekologie (exhalace, emise, smog), mezinidrodnich vztahd (summit

tercidrni sféra, brifink). Krom¢& toho ma publicisticky styl urcité doby i urcité oblibené

vyrazy k vyjadfeni riznych problémt, jako parametry, sondy, Sance, priority, platforma,
akcent, region, mapovat, a rovnéz uritad oblibend slovni spojeni, jako zakotvené vztahy,
prioritni otdzka, posileni kapacit, celondrodni kontext, alarmujici vyznam, skryté rezervy,
zahiivaci kolo atd. Svou kontextovou frazeologii ma i styl odborny; vytydit otdzku,
analyzovat problém, podat vysvétleni, sledovat cil, dosahnout vysledku, proto bylo mozné
shrnout tato spojeni do specidlnich slovnik, které ptfedstavuji pro piekladatele obrovsky

vyznam. V beletrii je vyskyt termin podminén tématem.*’

U odborného piekladu jde predevsim o piekladani do CeStiny, pteklddani z CeStiny je
méng Casté. Do cizich jazykl se prekladaji predevsim rizné smlouvy, pravni texty, smérnice,
korespondence, odborné a umélecké publikace apod. Vydéni piekladu cizojazy¢né odborné
publikace do cCesStiny mé vedle obecného kulturné informativniho piinosu jest¢ dalsi dveé

pozitivni stranky:

a) narust fyzické existence exemplaii
b) feSeni a stabilizaci podoby terminologickych ekvivalentt

* Kufnerovd, Zlata — Skoumalové, Zdena: Pieklddéni a Cedtina, Jino¢any 1994; (uvedené piiklady pochazeji ze
str. 94)

41



Vzhledem k mezindrodnim kontakttim a odlisSnosti jednotlivych védnich oborh vzrostl
v Cestiné pocet prejatych slov. Nékteré piejaté vyrazy v CeStiné zdomdacnély a vstupuji do
ruznych vztahli s ceskymi domdcimi vyrazy: nékdy je vytlaci, jsou preferovany nebo
domdcimu vyrazu zase ustoupi, jako napt. dovoz = import, vyvoz = export, podrobnost =
detail.

Slozit&jsi mezijazykové vztahy jsou tam, kde jednomu vyrazu odpovidaji v druhém
jazyce vyrazy dva, napt. ruské slovo gipoteza pieloZime do cestiny jako hypotéza /
domnénka. V tomto piipadé budeme muset mezi obéma vyrazy volit, a sice ten z vyrazu, ,
ktery 1épe odpovidd charakteru textu: text védecky ddva prednost vyrazu mezindrodnimu,

naopak text popularizani vyZaduje vyraz domdci. Piekladatel musi tedy neustédle brat zfetel

na okruh konkrétnich posluchacti nebo ¢tendit, kterym je projev nebo text uréen.*®

5.4. Proménlivost jazyka a jazykové odliSnosti mezi némcéinou a ¢eStinou

Jazyk se neustdle vyviji, coZ je zptisobeno piedev§im zménou spolecenskych tutvart i
jednotlivych mluvéich. Tyto zmény se nejrychleji odrdzeji ve slovni zdsobé, jelikoz se
vznikem novych pfedmétl a jevil vznikaji i nové ndzvy. Nazvy, které oznacuji predméty a
jevy, které spolec¢nost piestava pouZzivat, postupné zanikaji a misto nich vznikaji nové pojmy.

Piikladem je napf. rozdilnost slovni zdsoby v dobé¢ rozdéleni Némecka v jazyce
politiky, hospodérstvi a médii, se kterymi se musi kazdy piekladatel vyporddat po svém,
jelikoZ pro nékteré z nich neexistuje v cilovém jazyce ekvivalent.
napf.

1.) Kader — vedouci pracovnik, Jugendfreund — mladeznik, Oberstudienrat — Cestny titul
vynikajictho ucitele, Babyjahr — mateiskd dovolend, Republikflucht — opusténi republiky
(trestné), Genossenschaftsbauer — druzstevnik, abkindern — umotovat pijcku plozenim déti

v NDR?

- srozvojem védy a techniky dochdzi k Siteni anglické terminologie (Laser, Computer,
Radar), v oblasti dopravy (Container, Motel, Ticket) a jinych oblasti (Image, Job, City, Fan,
Baby, Babysitter, Spray, Spleen) — tato slova se vétSinou nepieklddaji ani do cilového jazyka,

protoZe mnohd z nich jsou dnes mezinarodn¢ rozsitena, a tudizZ jim ctenaf rozumi

* Kufnerovd, Zlata — Skoumalové, Zdena: Pieklddéni a Cedtina, Jino¢any 1994; (uvedené ptiklady pochazeji ze
str. 95)
4 Sime&kov4, Alena: O némd&ing pro Cechy, Praha 1996; str. 69
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2.) Pro némcinu je typické tvofeni novych abstrakt skldddnim. Shrnujici nebo nadtfazeny
pojem je vyjadien v zdkladové Casti sloZeniny (-bedingungen, -einheit, -faktor, -kapazitdt, -

kraft, -material, -organ, -teil, -stoff) — napt. Verkehrsbedingungen, Rahmenbedingungen

Tyto slozeniny piispivaji k zhusténi vypovédi, jelikoZ nahrazuji slovesnou konstrukci nebo i
celou vétu. Ne vZdy ma ale CeStina pro tyto sloZeniny ekvivalent, vétSinou je prekladame

pomoci piivlastku nebo vedlejsi vety.

- die Marktverhiiltnisse in Europa = die Verhdiltnisse der europdischen Mdrkte
- das Energie-Profil Deutschlands = die Energiequellen verschiedener Art, die

Deutschland besitzt

3.) Dal$im pro némcinu typickym prostfedkem vétné stavby je slozené adjektivum (jeho
druhou ¢4sti muze byt i pticesti), které nahrazuje rozsdhlejsi rozvity ptivlastek nebo vztaznou
vétu. V adjektivnich sloZenindch se kombinuji substantiva v prvni ¢asti s adjektivy nebo
participii v ¢asti druhé jako napt. atomkrank, hautschonend, schienengebunden,

Jormbestindig, selbstbewusst, exportwichtig, weitreichend, hartgekocht.

Dalsimi zejména pro odborny styl typickymi adjektivy jsou: -abhdngig, -aktiv, -arm, -bereit,
-eigen, -flexibel, -frei, -gut, -intensiv, -los, -méiBig, -miide, -relevant, -spezifisch, - weise, -
willig, -wirksam. -voll, —zeug. Tato adjektiva se vyskytuji jako samostatnd slova, jejich
vyznam ve sloZening je uz ale jiny (napi. Rasierzeug, Saatgut, fahrplanmdfig, massenweise,

kalorienarm, kostenintensiv, umweltfreundlich, knitterarm, feuerfest.)48

- hautschonende Kosmetika = kosmetické pripravky Setrné k pleti

= kosmetické pripravky, které Setri plet

- umweltbedingtes Verhalten = chovdni podminéné Zivotnim prostiedim

= chovdni, které je podminéno Zivotnim prostiedim

* Sime&kova, Alena: Ném¢ina pro Cechy, Praha 1996; (uvedené piiklady pochézeji ze str. 76 — 77)
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Kromé toho zhusténi obsahu do sloZeného adjektiva v anteponovaném piivlastku umoziuje
piipojit za substantivum, ke kterému se sloZenina vztahuje, dal$i postponované ptivlastky, a

tim informacni hustota sd¢leni jest¢ dale vzrista:

- umweltfreundliche Bekdmfung von Wiihlmdusen
- die rauchgefihrdeten Kinder der Industriebezirke

- schaumgebremstes Waschpulver bester Qualitdt

V cestiné podobné skladani neexistuje, takze si navzdjem odpovidaji pouze adjektivni
sloZzeniny se soufadnymi slozkami (schwarzweiff — cernobily) a nckteré sloZeniny

determinativni s prvni sloZkou urcujici druhou (dunkelblau — tmavomodry).

Kromé toho maji adjektivni odvozeniny v némciné a cestiné slozité vzajemné vztahy, které
jsou jeSt¢ navic komplikované synonymnimi piiponami, takze je pro piekladatele Casto
obtizné prifadit némecké adjektivni priponé¢ odpovidajici ¢eskou a naopak (holzern, holzig —
dievény, dievnaty, drevity; unbegreiflich — nepochopitelny, nevysvétlitelny X

unbegreifbar).”’

4.) Dal$im prostiedkem, kterého némcina naproti ¢eStiné hodné uziva jsou verbonomindlni
vazby (= spojeni podstatného jména se slovesem) jako napi. Abschied nehmen, zum
Ausdruck bringen, in Betrieb setzen apod. Tyto vazby lze tvofit asi od 38 sloves, napf.
bringen, erfahren, finden, fiihren, geben, kommen, leisten, nehmen, setzen, stellen, treffen aj.,
pfiCemz hlavni vyznam pfejima substantivum (napi. Abschied, Einsicht, Entwicklung,
Kenntnis, Rache, Riicksicht, Verlauf nehmen; in Anspruch, Haft, Schutz, Verwahrung

nehmen aj.).”°

5.) SloZené substantivum
- odvozenina (Fahrkarte — jizdenka)
- syntaktické spojeni (Fahrbahn — jizdni drdha, vozovka)

- sloZenina (Steinbruch — kamenolom)

9 Simeékové, Alena: Némcina pro (:jechy, Praha 1996; (uvedené ptiklady pochazeji ze str. 78)
%0 Simeckovd, Alena: Néméina pro Cechy, Praha 1996; (uvedené priklady pochazeji ze str. 81)
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Ptiklad: (Tischlampe — stolni lampa, Tischkante — hrana stolu, Tischrede — ftecC, pii
slavnostnim stolovani, Tischmanieren — zpusoby stolovani, Tischdecke — ubrus) — tyto
piiklady ukazuji, Ze jako protéjSek némecké substantivni sloZeniny pievazuje v CeStiné

syntaktické spojeni. Ne vZdy ma CeStina odpovidajici ekvivalent.

6.) Slozené sloveso (prvni slozka je substantivum, adjektivum, sloveso)

- odvozenina /vétSinou predponovd/ - (freimachen — uvolnit, danksagen — pod¢kovat, kennen
lernen — poznat)

- syntaktické spojeni (achtgeben — davat pozor, warmpressen — lisovat za tepla, jdn. tothetzen

— nékoho ustvat k smrti, schdtzen lernen — naucit se vazit si)

Némecké adjektivum jako soucdst piisudku je vétSinou neménné: der Himmel ist klar; das

Wasser ist klar; deine Argumente sind klar.?'

7.) Casy - némdéina rozliSuje $est Easovych forem proti tiem Eeskym.
Minuly ¢as:

Némcina ma 3 minulé Casy:

- préteritum (Damals lebte er in Beograd.)

- perfektum (Damals hat er in Beograd gelebt.)

- plusquamperfektum (Damals hatte er in Beograd gelebt.)

Do ¢estiny pieloZime vSechny tyhle véty jako (Tehdy Zil v Bélehradé.) Zatimco CeStina oblast
minulého a ptitomného ¢asu oddéluje, ma némcina v ¢ase minulém tvar pro d¢j, vztahujici se
k dseku mezi minulosti a pfitomnosti, ktery v minulosti sice zacal, ale m4 jesté vztah

k pfitomnosti, trva jesté¢ v ni anebo v ni zanechava své disledky (Wo hast du diese schonen

Blumen gekauft?).

Piitomny ¢as:
Pfitomny ¢as v némcing a cestin¢ se ve svych funkcich témét kryje. V obou jazycich mize
forma pfitomného Casu zastupovat ve vyjadieni budoucnosti formu futura, jestlize je

z kontextu jasné, Ze jde o budoucnost: ,,Féhrst du ndchsten Sonntag mit? V CesStiné

>! Simec&kovd, Alena: Néméina pro Cechy, Praha 1996 (ptiklady uvedené v bodech 5 — 6 pochézeji ze str. 125 —
130)
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vyjadiuje budoucnost ptitomny ¢as dokonavych sloves (Kam pojedes o prdazdnindch?), ale

mohou to byt i tvary nedokonavé (Kam jedes v nedéli?).

Budouci ¢as:

Predcasnost v budoucnosti se dnes v némc¢iné vyjadiuje ptevazné perfektem (Wenn ich es
erfahren habe, sage ich es dir. — AZ to budu védér’, povim ti to.), zatimco tvar futura II slouZzi
k vyjadreni domnénky v minulosti (Sie werden gehort haben, wie schon die Vorstellung

war. — SlySel jste uz asi, jak krdsné to bylo predstavent.).

Oba jazyky tedy vyjadfuji riizné soudasnost, predéasnost a naslednost d&ji. Cestina vyjadiuje
soucasnost k dé¢jim minulym, pfitomnym i budoucim prézentem (slySel jsem, slysim, budu
slyset, Ze zpivd), zatimco némcina voli pro kaZzdou ¢asovou rovinu tvary jiné (napt. ich horte,
dass er sang). Vyjadieni d¢ju predCasnych piejimaji v némciné relativni ¢asové normy
(perfektum, plusquamperfektum), napf. ,,Sie wusste nicht, dass er gestorben war.*, v Cestin¢

to mohou byt vidové protéjsky sloves (Nevédéla, Ze zemiel.).

Vid sloves

Vid jako gramatickd kategorie v némc¢iné neexistuje. Lze zde najit jen nékteré prostredky
vyjadteni odstinti priabchu déje (tzv. Aktionsart), jako napt. predpony (veridndern: ver-
vyjadiuje ukonceni d¢je; entziinden : ent- naznacuje, Ze d¢j zacind). Tyto prostiedky se ale
vyskytuji jen u nekterych sloves a maji Casto i jiné vyznamy: entfernen — odstranit, sich

verrechnen — prepocitat se, zmylit se pfi pocitani.

Slovesny zpiisob

Némcina ma k dispozici jeSté samostatné formy pro vyjadieni déje jako pouze
pfedpokladaného, zddouciho, splnitelného anebo neuskutecnitelného — konjunktivy, napt. Das
wdre moglich. — To by bylo mozné., Wenn Sie noch geblieben wiiren, hdtten Sie ihn

gesehen. — Kdybyste byl jesté zistal, byl byste ho vidél / uvidél.>

Tvar konjunktivu prézenta pouZzijeme, pokud tlumoc¢ime cizi minéni a nechceme piimo
vyjadtit naS nazor (Der Vorsitzende betonte, dass die meisten Mitglieder gegen diesen

Vorschlag seien. — Piedseda zduraznil, Ze vétsina clenii je proti tomuto ndvrhu.).

>2 Simec&kovd, Alena: Némgina pro Cechy, Praha 1996; (uvedené priklady pochazi ze str. 130 — 131)
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Kromé toho v ném¢iné mizeme vyjadiit podminovaci zpisob dvéma zptsoby —
konjunktivem préterita a tzv. opisem wiirde + infinitiv. Napft. Ich sagte. (fekl jsem / fekl

bych) = Ich wiirde sagen. Cestina kategorii konjunktivu nezn.

Slovesny rod

a) ¢inny rod (aktivum) — subjekt véty je plivodcem déje, nékdy zasahuje do d&je objekt:
Er liuft. — BéZi., Er wirft den Ball. — HdZe micem., Der Vater hat alles erledigt.).

b) trpny rod (pasivum) — subjekt véty je zasazen déjem: Er wird gefragt. — Je tdzdn.
Pouzitim pasiva, stavime do popiedi d¢j, ktery ale Casto viibec neni vyjadien, protoZe
neni dileZity nebo neni znam.

Pt. Alles wurde (vom Vater) erledigt.
Pasivum se tedy pouziva tam, kde konatel déje ustupuje do pozadi — v textech

odborného a ufedniho charakteru, v navodech.”

V cestingé je trpny rod vyjadien dvéma zpisoby: opisné pomoci slovesa byt (Ta

historie je vyprdvéna nepresné.) nebo zvratnou formou slovesa (Zdahony se zalévaji.). Zvratna

forma se uziva hlavné u sloves nedokonavych a zachycuje zfeteln¢ d¢j, opisny tvar je mozny

u sloves obojiho vidu, ale Castéji vyjadiuje stav (Ta historie je uZ skoncena.).
Némcina trpny rod vyjadiuje vZdy opisem, a to bud’ pomoci slovesa werden, které je

déjové (In der Metro werden tiglich mehr als 200 000 Fahrgdiste befordert.) a pomoci

slovesa sein, vyjadtujiciho ndsledny stav (Der Bau dieser Strecke ist beendet.).”*

Konkurenéni formy pasivni

a) Neosobnim vazbdm v trpném rodé¢ odpovida v aktivu vazba se zdjmenem

man“, napt.Hier baut man. = Hier wird gebaut.”

b) Reflexivni tvary, napt. Der Schliissel findet sich. = Der Schliissel wird
gefunden.
- modalni sloveso a trpny rod — Eine Losung kann gefunden werden.

- modalni sloveso a reflexivni tvary — Eine Losung kann sich finden.

53 E}eneéové, Radka: Zaklady némecgé morfologie, Ceské Budg&jocie 1996; str 51
54 Simeckovd, Alena: Némcina pro Cechy, Praha 19?6; str. 132
53 Benesova, Radka: Zaklady némecké morfologie, Ceské Budé&jovice 1996; str 52 - 53
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- modalni sloveso a ,,man* — Eine Losung kann man finden.

Llassen® ve 3. 0s. a ,,sich* — Eine Losung ldft sich finden.

c) Vazba sein + zu + infinitiv — slouzi k vyjadfeni moZnosti nebo nutnosti, ma

trpny vyznam. pt. Eine Losung ist zu finden. = Lze najit Feseni.

d) Vazba haben + zu + infinitiv — slouZ{ také k vyjadfeni moZnosti nebo nutnosti,
ma ale aktivni vyznam. pi. Du hast eine Losung zu finden. = Musit najit

ieSenti.

5.5. Ekvivalence v oblasti syntaktickych prostiedki

Aby byl preklad skutecné kvalitni, musi brat piekladatel ztetel 1 na slovosled, jelikoz
kazdy jazyk ma svoje vlastni pravidla slovosledu. Piekladatel proto musi znét tato pravidla u
jazyka, ze kterého pieklad4, aby ho spravné pochopil, a mohl tak prevést do druhého cilového
jazyka, coz plati zejména pro pieklad ze zdpadoevropskych jazyka, kde je tzv. gramaticky
slovosled, kazdy vétny €len mé presné postaveni a tudiZ neni mozZné jejich potradek libovolné
mgénit.

V némcing je napt. fixovan piisudek na druhém misté ve vété hlavni a na poslednim
ve véte vedlejsi. Urcité problémy se mohou vyskytnout pfi prekladu tzv. rdmcové struktury
némecké véty. Jeji charakteristickou formou ve vété hlavni je odtrZeni odlucitelné piedpony,
pficesti a infinitivu od slovesa v ur€itém tvaru a jejich umisténi na konec véty. Ve vété
vedlejsi stoji urcity tvar slovesa na konci a podmét je blize k zac¢atku véty. Tyto rozdily Casto
komplikuji pteklad z némciny, protoze posledni slovo véty teprve udava smysl. Pfi piekladu
je tedy nutné celou vétu v podstaté prekonstruovat, pfiCemz se Casto jednd o dlouhé véty,
které jsou spojené do n€kolika souvéti. Vyjadfit takova souvéti srozumitelné do CeStiny neni
pro piekladatele jednoduché, proto je Casto lepsi rozdé¢lit tato souvéti na dve i vice Casti.

Pro némcinu je déle typické kladeni rozvitého piivlastku pied fidici vétny ¢len. Tato
spojeni piekldddme tak, Ze na prvni misto klademe fidici ¢len a piivlastek ddme aZ za ng;.

V nékterych ptipadech je tfeba pouZzit zcela jiné vétné struktury, pro dany jazyk
vhodné;jsi, tak aby véty jako celky neznély tvrdé a byly dobfe srozumitelné. Jednd se napt. o
pro némcinu typické neosobni vyjadreni ,,man®, které do CeStiny prekldddme bud’ pasivem

nebo 1. osobou mnozného Cisla. Zvlastni postaveni maji v syntaxi i infinitivni vazby s ,,zu*.
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5.6. Pravo a preklad

v

Jak bylo zminéno jiZ na zacédtku této kapitoly, do odborného stylu patii nejriznéjsi
odborné texty, ndvody na pouzivini stroje, smlouvy atd. Jednou takovou zvlastni, ale
v soucasné dob¢ velice dulezitou oblasti je oblast prava, a proto bych se ji ted’ chtéla blize
v této kapitole vénovat.

Prekladani pravnich textl v posledni dob¢€ neustdle ziskdva na svém vyznamu, coZ je
na jedné stran¢ zptisobeno politickym a hospodaiskym dénim ve svété, a na druhé strané tim,
Ze mnoho statli svéta jsou Cleny rtiznych mezinarodnich organizaci a pieklad dokumenti,
které potiebuji ke své Cinnosti tak slouZzi jako vzdjemny prostfedek komunikace.

Zajimavym piikladem vyuzivéani prava je napi. Evropskd unie, kdy kazdy z pravnich
jazykl vSech ¢lenskych zemi spociva na jiném socidlnim a politickém zaklad¢, ktery odrazi
ndzory, zaméteni a zvyklosti kazdého z narodl. Tento zdklad se ale jen téZko da srovnat se

zékladem v jiné zemi, coZ Casto pusobi problémy.

Prekladatelské variace v prdavu

Kazdy termin vyjadiuje velké mnoZstvi asociativnich vztahi, proto je v jazyce prava
EU, a stejné tak i v kterémkoliv ndrodnim pravnim jazyce, obtizné odliSit vyznamové
asociace od asociaci formdlnich.
Piiklad: pieklad definice terminu z asociaéni dohody mezi CR a ES ¢&ldnku 45, odst. 4, pism.

a), odrazka (i)

JAZYK TERMIN DEFINICE OBSAHU

Némecky Niederlassungsrecht ,,Das Recht auf Aufnahme und
Austibung selbststdandiger
Erwerbstdtigkeiten sowie auf Griindung
und Leitung von
Unternehmen...*

Cesky prdvo podnikdni ,»...pravo zahajovat a provddet
vydélecnou cinnost jako individudlni
podnikatelé a zrizovat a provozovat

podnikatelské jednotky... “*°

5 Tomasek, Michal: Pieklad v pravni praxi, Praha 2003; str. 19 - 20
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Némecky termin vyjadiuje nejen akci ,,zaloZeni”, ale i jeji formu v podob¢ napiiklad

Y

pobocky podniku. V ¢estiné nema termin ,, zaloZeni“ jinou implikaci nez ,,zahdjeni

(obchodni) cinnosti“, ale to je pro vySe uvedenou definici, danou v asociacni dohod¢ maélo.
TakZe v ¢eské verzi definice zné&jici: ,,...prdvo zahajovat a provddét vydélecnou cinnost jako
individudlni podnikatelé a ziizovat a provozovat podnikatelské jednotky...“, musel byt
zvolen takovy termin, ktery vyjadfuje v ¢eStin€ jak zahajovéni, tak provozovani obchodni
¢innosti. Takovym pojmem zvolili prvni pfekladatelé asocia¢ni dohody pojem ,,prdvo

podnikani,

Obecné plati, Ze vystavba projevi pravniho jazyka ptedstavuje daleko obtiznéjsi
problém neZ jeho slovni zdsoba. Kazdy jazyk vyjadiuje pravni skuteCnosti urcitého stitu
jinak, coZ znamend, Ze piekladatel nemiiZze preklddat slovo od slova, ale musi hledat vhodna

feSeni, aby dany text srozumiteln¢ a spravné prevedl do druhého cilového jazyka.

Priklad hleddni sprdavného ekvivalentu pri prekladu

Pr. ¢lanek 38

a) v némecké verzi: ,,... Ehegatten und Kinder eines ...Arbeitnehmers...

b) v Ceské verzi:,,...manZel a déti..., kteii ...s pracovnl’lcem...“.57

Na zvoleném piikladu je zajimavé piekladatelské feSeni vyrazu pro manZela.
V némciné ma kazdy zrodi vlastni termin: ,,Ehemann a ,,Ehefrau‘. Ptesto bylo pii
piekladu pouZito obourodého mnoZného &isla ,,Ehegatten. Cestina ma sice také moZnost
vyjadfit vyznam obéma rody: ,,manZel* a ,,manZelka*, ale varianta pro muzsky rod se n¢kdy

v nasem pravnim jazyce pouZzivd i k vyjadieni vztahu k obéma rodiim.

Zkratky pouZivané v odborném jazyce

Pro pravni jazyk a jazyk odborny vSeobecné plati pouZivdni mnoha termint a
nejruznéjSich zkratek a symbolll, které maji za tkol zestrucnit obtizné prdavnické texty a
zabrénit tak Gastému opakovani uréitych slov. Casto se jednd o latinské nebo anglické zkratky,
které jsou pouzivany i mezindrodné. Jako ukdzku jsem vybrala né€kolik takovych zkratek,

které se Casto v odbornych textech vyskytuji viz ptiloha II.

57 Tomasek, Michal: Pieklad v pravni praxi, Praha 2003; str. 21 - 22
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Krajové odlisnosti ve slovni zdsobé pri prekldddni

Prekladatel pravnich textli z némciny a nebo z ¢eStiny do némciny musi brat také
zietel na odliSnosti ve slovni zadsobé€ pouzivané v Némecku, Rakousku a Svycarsku.

termin ,, neopomenutelny dédic “

= pflichteilsberechtigter Erbe (némecky)
= Noterbe (rakousky)

termin ,, pouZivdani“, (ususfruktus)

= Niefbrauch (némecky)
= Fruchtnieffung (rakousky)

= Fahrnis (3vycarsky)™®

Zdsady na preklad prdvniho jazyka

1.) Nepteklddat, nybrZz vyhledat odpovidajici feSeni na urovni cilového jazyka.

2.) Vytvofit novy termin je na mist¢ tam, kde neni odpovidajici termin v cilovém jazyce,
nebo tam, kde dosavadni termin nevyhovuje obsahov€. Pfitom je nutno piihliZet
k vnitfnim zakonitostem jazyka a k dosavadni soustavé terminologie v cilovém jazyce tak,

aby byl nov¢ vytvoieny termin dstrojny a ukonny.

3.) Pii prekladani slovnich spojeni a viceslovnych terminti je nutné dbat na rozdilnost

terminologickych soustav, zejména na jejich lexikdlng sémantické odli¥nosti.”

PouZivdni transpozice pri prekldddni

Vybér a pouZiti prekladatelského postupu transpozice jsou ovliviiovdny na jedné
stran¢ formdlnimi pravidly skladby a slovotvorby a na druhé strané vili a snahou ptekladatele
pievést pravni projev do cilového jazyka co nejvérnéji. Prekladatel proto musi vychéazet

z typu jazyka, ze kterého nebo do kterého pieklada.

Pt. ,,Gerichtszeuge* = , svédek vypovidajici pred soudem*

58 Tomasek, Michal: Pieklad v pravni praxi, Praha 2003; str. 93
59 Tomasek, Michal: Pieklad v pravni praxi, Praha 2003; str. 97
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Pt. z prava EU

s, Einheitlich europdische Akte“ — ptekladame do CeStiny jako ,,Jednotny evropsky
akt“. Nékdy se ovSem objevuje i prekladatelskd varianta, vyuZivajici slovnédruhovou
transpozici, ,,Akt o jednotné Evropé‘“. Prvni varianta vychazi z predpokladu, Ze ,,jednotny*
ma byt onen akt, druhd z piedpokladu, Ze ,,jednotnd“ ma byt Evropa, k niZ se onen akt
vztahuje. Pokud vezmeme v tvahu smysl této pravni normy, tedy zaloZit ,,jednotnou Evropu®,
resp. jeji ,jednotny vnitrni trh*, pak je na misté otdzka, jestli druhd varianta nevystihuje
v Cestiné presnéji, Ze tento pravni dokument se vaze k jednotné Evropé€, neZ je sam

. e 60
Jjednotny®.

Zpusoby tvoreni novych slov

Ne vzdy muze piekladatel pouzit pro pieklad stejné privlastkové konstrukce ve vychozim
a cilovém jazyce, proto se musi ¢asto zabyvat i novou slovotvorbou uvnitt jednoslovnych
termint, popiipad¢ jejich zménou v terminy viceslovné nebo naopak. Rozdélujeme tfi

zékladni slovotvorné kategorie:

- kompozice
- derivace

- konverze

Kompozice (skladani slov) spoc¢iva ve vytvéieni jednoho slova nového vyznamu z ptivodné

dvou (¢i vice) plnovyznamovych slov jinych, jako napt. ,,prdvotvorba‘.
Existuji dvé mozZnosti:
a) kalkovani (= pteklad vSech ¢asti kompozita a vytvoreni odpovidajictho kompozita
v cilovém jazyce), pt. ,,zdkonoddrstvi“ — , ,Geseztgebung; ,o0city svédek*

,wAugenzeuge*; ,,sluZebnost‘ — ,,Dienstbarkeit*; ,,privoz‘‘ - Durchfuhr

Nekterd slova ale pomoci kalkovani preloZit nemlizeme, jako napft.: ,,Kaufvertrag* —

,»kupni smlouva‘; ,,Zwangsverwaltung‘‘ — ,,nucend sprdava*.

V souvislosti s kalkovanim zasluhuje zvIl&stni pozornost i preklad zkratek.

60 Tomasek, Michal: Pieklad v pravni praxi, Praha 2003; str. 111
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Napt.: ,,A.G. = Aktiengesellschaft - ,,akciovd spolecnost = a. s.*“; ,,GmbH =
Gesellschaft mit beschrinkter Haftung® - s. r. o. = ,,spolecnost s rucenim

omezenym*.

Krom¢ toho Ize kalkovat i ndzvy mezinarodnich instituci a ndsledné vytvéret jejich
zkratky v cilovém jazyce.
Napt. ,,Europdisches Wihrungsinstitut = EWI“ - Evropsky ménovy institut =

EMI«%!

b) pokud v cilovém jazyce takovy termin z néjakého diivodu nelze vytvofit, musi byt
takové kompozitum vyjddieno pomoci viceslovného terminu, coz je astym jevem pfi
prekladani z némciny, pft. ,,Scheinvertrag* — ,,zdanliva smlouva (smlouva na oko)*;

,wStaatsanwalt — , stdtni zdstupce*.

Derivace (odvozovani slov) spociva v ptipojovani neplnovyznamovych piedpon nebo piipon

— tzv. progresivni derivace. Nebo naopak v jejich odnimani — tzv. regresivni derivace. Pokud

jde o progresivni derivaci, je pro prekladatele otdzkou, jestli v cilovém jazyce existuje takovy
derivét, nebo jestli je nutné vyjadrit takovy derivat v cilovém jazyce pomoci viceslovného

: 62
pojmenovani.

Ptf. Cesky termin ,prdvnik ma ve francouzstiné kromé ekvivalentu ,,juriste” také

pomenovani ,,homme de loi*, jehoZ uZziti pfi piekladu do francouzstiny je slovnédruhovou

transpozici.

Pfi regresivni derivaci, kdy dochdzi naopak k odniméni neplnovyznamovych piedpon nebo

“«

ptipon: , professor“ — , prof*, , baccalauréat” — ,bac”, musi piekladatel posoudit, zda 1

v cilovém jazyce lze takto tvofené slovo vyjadfit také regresivni derivaci nebo jinak.
Ptikladem derivace je napi. zkracovani, spocivajici ve tvoreni zkratek.
Pt. ,,EWG (Europdische Wirtschaftsgemeingschaft) — ,,EHS (Evropské hospoddiské

spolecenstvi)“.

®! Tomasek, Michal: Preklad v pravni praxi, Praha 2003; (uvedené piiklady pochdzi ze str. 114 a 125)
62 Tomasek, Michal: Pieklad v pravni praxi, Praha 2003; str. 115
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Konverze spoc¢iva ve zmén¢ slovnédruhové kategorie jednoho slova. Piivodné ptidavné

jméno , obZalovany*“ — ,,Angeklagter“ ptechdzi do kategorie podstatného jména.

Modulace je prekladatelsky postup, ktery nefunguje jen na drovni termini, ale zejména na
urovni rozsdhlejSich projevl pravniho jazyka, jako jsou slovni spojeni, jazykové Sablony, ale i

celé véty nebo ¢ésti textu.

Pr. Prisaha svédka pred soudem

s Ich schwore bei Gott dem Allmdchigen und Allwissenden, dass ich nach besten Wissen die

reine Wahrheit gesagt und nichts verschwiegen haben.

Tuto piisahu muzeme do CeStiny pieloZit pomoci substituce, protoZe i v CesStiné byl diive

zékonem kodifikovan text svédecké ptisahy:

,,Prisahdm pii Bohu vsemohoucim a vSevédoucim, Ze o vsem nac¢ budu soudem tdzdn

vypovim Cistou pravdu a nic nez pravdu; k tomu mné dopomdhej Bith.“%

Prekladatelské problémy

Ptekladatel by mél byt obzvlasté opatrny pii piekladdni slovesnych vazeb, napt.: ,,eine
Sache vor Gericht bringen*‘ — ,,piedat véc soudu‘ X (anikoliv ,,prinést véc pred soud*).

Preklad jazykovych Sablon a vétSich casti textu je ovladan podobnymi zdsadami jako
pieklad slovnich spojeni. Jinak feceno, pfi volbé nejvhodnéjSiho piekladatelského postupu
stoji kalkovani jako doslovny preklad za modulaci. Nejlepsim feSenim je samoziejmeé nahradit

jazykovou Sablonu pifimo odpovidajicim ekvivalentem v cilovém jazyce.

Pr. substituce
,,woriiber Urkunde...

,,0 cemZ je vyhotovena listina ...

Pt. modulace
,einschlieflich einer bedingten Klausel lautend...“

,,8 doloZkou o podmince, Ze ...

53 Tomasek, Michal: Preklad v pravni praxi, Praha 2003; (uvedené piiklady pochdzeji ze str. 115 — 119)
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Pf. kalkovani nebo doslovny preklad

,,im besten Einvernehmen mit ...

, « 4
,,v dokonalé shodés ...«

% Tomasek, Michal: Pieklad v pravni praxi, Praha 2003; (uvedené piiklady pochézi ze str. 124 — 125)
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VI. Cesky pieklad némeckého textu Volkswirtschaftslehre

(origindl textu a slovnicek vybranych odbornych slov viz ptiloha III., IV.)

Oblast ¢innosti a zakladni pojeti teorie o0 narodnim hospodarstvi

Zakladni problém

,,Lidstvo spéje k fazi nedostatku* (Erich Schneider).

Teorie ndrodniho hospodafstvi je dil¢i oblast hospodarskych véd popt. ekonomiky (v némciné
také: narodni ekonomie nebo hospodatskych véd o stitu), kterd hleda problémy vyplyvajici ze
zasadniho problému nedostatkovosti statkii (zboZi a sluzeb), Casu nebo zdroji. Proto je
nezbytné s témito statky hospodafit (fecky oikos = diim, domdcnost). Nedostatkovost nebo
vSeobecnd omezeni (nejenom co do materidlni nebo existencni povahy) podminuji jednani lidi

na zakladé volby a ¢inf je tak pfedméten ekonomického modelu mysleni.

Oblasti vyzkumu

V teorii narodniho hospodéistvi jsou posuzovany hospodaiské souvislosti a procesy jako
celek, ale i jednotlivé. Zakladnimi otdzkami jsou obchod, umisténi zdroja, pii¢iny blahobytu,
utvareni vyroby, rozdé€leni blahobytu ve spolecnosti, piiiny hospodaiskych krizi, ale i dalsi
piibuzna témata jako napf. finance, dan¢, prace a nezaméstnanost, pravo, chudoba, ochrana

zivotniho prostiedi a mnoho dalSich.

Predstavy lidi

V teorii narodniho hospodéistvi se Casto pracuje s modelem homo oeconomicus, podle
kterého cloveék rozumné jednd, aby optimalné zvysil svlij blahobyt za daného informac¢niho
stavu. Tento model se zd4 dostatecny pro velky pocet vyzkum, protoZe se iraciondlni zaliby
jednotliveill v souctu zase vyrovnavaji.

svych modelti mysleni tykajicich se ekonomiky chovéni, jako napf. v teorii hry. Nékolik
védcl uz za tato vychodiska obdrzelo Nobelovu cenu. Déle zohlediiuji nové¢jsi ekonomické
predstavy lidi oporutunistické chovani (opportunism, Williamson), ¢imZ se rozumi ziStné
mysleni spojené se Isti a zdludnosti a omezenost lidské racionality na zdkladé¢ omezenych
kognitivnich kapacit (bounded rationality, Simon). Tak jsou zohlediiovany takové lidské

vlastnosti v nové institu¢né ikonové ekonomice.
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Vyvoj presahujici tento rdmec, jako vyvoj tzv. REMM (resourceful, evaluating, maximizing
man, Meckling), zahrnuje mimoto do posouzeni schopnost uceni lidi. Helmut Woll ukazal, Ze

ekonomie znd rozmanitost predstav lidi.

Nastroje a témata teorie narodniho hospodarstvi

Nastroje teorie narodniho hospodarstvi

Matematické modely hraji v teorii ndrodniho hospodéistvi dileZitou roli, protoZe vyZaduji
jasné provadéni diikazii a jednoznacné definovand pojmenovéani a zpravidla nevedou k
viceznacnym nebo ,,mckce interpretovatelnym vysledkiim. VSeobecnd narodohospodérska
vychodiska ale nelze zobrazit jednoduchou aritmetikou a posunem kfivek, aniZ by musel mit
jedinec hlubsi matematické znalosti. Rakouskd Skola zastupuje dokonce nézor, zZe kazdy
model, ktery pfesahuje jednoduchou logiku, je nejenom pro ekonomické analyzy zbytecny,
ale dokonce i nevhodny. V poslednim letech se ukazuje stoupajici tendence smérem k

ekonometrickym pracim.

Obory teorie narodniho hospodarstvi

Mikroekonomie, kterd se zabyva vztahy jednotlivct a podniki.

Makroekonomie, kterd pozoruje hospodéistvi v celkové souvislosti, tedy vzdjemné ptsobeni
piijmul, zamé&stnanosti a inflace.

V poslednich dvaceti letech dochdzelo stile k pokustim tyto oba zdkladni sméry vzdjemné
spojit. Dnes vlddne ve velké mife shoda, Ze se dobré makroekonomické analyzy museji
vystavét na fundovanych mikroekonomickych znalostech.

Uvnitf téchto obou obori teorie narodniho hospodafstvi se nachdzeji specializované tematické
oblasti, které pokryvaji Siroké spektrum lidskych Cinnosti. Kvantitativni znalosti o metodé

teorie narodniho hospodaistvi je shrnuta ve vlastnim oboru, ekonometrii.

Mikroekonomie

Mikroekonomie (také: mikroekonomika) je dilci oblast teorie narodniho hospodafstvi. Jejim
predmétem je hospodéiské chovéni jednotlivych spotiebiteltl (teorie domécnosti), podnika
(teorie vyroby) a rozd€lovani omezenych statki a pii{jmi mezi né. V mikroekonomii je na
jednotlivce pohliZzeno jako na zdroj pracovni sily a kapitdlu, ale jako 1 na spotiebitele
vyrobeného zboZi, které spottebovdvaji s cilem maximélniho uZitku. Podniky nasazuji

vyrobni faktory praci, padu, kapitél a technicky pokrok s cilem maximalizace zisku. Narozdil
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od mikroekonomie pracuje makroekonomie s agregovanymi veli¢inami, tedy napiiklad s

pfijmem vSech domdcnosti.

Dil¢i oblasti

Teorie domdacnosti se zabyva stranou poptavky na trhu zboZzi. DileZitym predmétem Setieni je
zde uZzitek poptavajiciho, ktery mé na zdklad¢ spotiebniho koSe, mnoZstvi vSeho zboZi, které
koupi za urcité Casové obdobi. Zde hraji dulezitou roli preferencni relace a indiferencni
ktivky.

Naproti tomu stoji teorie vyroby, kterd se zabyva stranou nabidky na trhu zboZi. Vychazejic z
dané funkce vyroby, kterd uddva vztah vstupnich a vystupnich faktorii, je zkouméno, jaké
mnozstvi vyroby a s jakymi vstupnimi faktory se ma vyrabeét.

Nakonec cenova teorie zkouma dopady, kdyz se nabidka a poptavka setkaji na trhu zboZi.

V $irSim ramci je také bran zietel na teorii rozhodovani a hry.

Pojeti

V mikroekonomii jsou vétSinou pouzivany modely zevSeobecnujici (abstrahujici) skute¢nost,
aby bylo mozné miZ dotazovani pod kontrolou. K tomu se z¢asti predpokladd, ze vSichni
hospodaisti Cinitelé usiluji o maximdlni uZitek a jednaji raciondlné, aby vybrali vzdy tu
nejlep$i volbu z nabizenych mozZnosti jedndni. Takto jednajici idedlni Cinitel je také
oznacovan jako homo oeconomicus.

Vedle toho jsou casto pfijimany i dalS$i ndzory. Pojeti konvexity popisuje pfedstavu o
preferen¢nim vztahu osoby provadéjici rozhodnuti, ndzor o nenasyceni popisuje pojeti, Ze
kazda jednota néjakého zboZi zvySuje preferencni hodnotu balicku zboZi a s predpokladem
délitelnosti si zjednodusuji ekonomové svoje vypocty, protoze nemuseji pamatovat na to, ze
zbozi je poptivdno a vyrdbéno jenom Vv celoCiselnych jednotkdch. Pro posuzovani
preferencnich vztaha jsou také dileZzity predpoklad tranzitivity a dplnosti. Prvni vypovidd o
tom, Ze neexistuji Zadné rozpory v preferencich hospodaiského Ccinitele a u druhého

predpokladu se vyzaduje, aby mohl také pro dva balicky zboZi fici, ktery upfednostiuje.

Makroekonomie
Makroekonomie (také makroekonomika) je dil¢i obor teorie narodniho hospodarstvi. Na
rozdil od mikroekonomie pracuje s agregovanymi veliCinami, tzn. Ze zkoumd otdzky na

chovani hospodafstvi celkove, jako napt. zmény celkového piijmu nebo stupné zaméstnanosti,
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miry inflace nebo konjunkturni poklesy. Pokousi se najit vysvétleni pro tyto poklesy a zjistit
relevantni tidici veli¢iny a jejich zdvislosti.

Centrem makroekonomickych teorii je nakonec otdzka role stitu v celohospodarském
kontextu; z teorii jsou odvozovany pozadavky na hospodaiskou politiku. V1ady se pokouseji
zménit veliCiny, které se jako urcujici objevuji na zdklad¢ dodatecného posouzeni. TakZe je
zménami dani, poplatkil nebo poptavky ze strany stitu usilovano o politicky definované cile
jako stabilita cenové urovné, plnd zaméstnanost nebo hospodaisky rust. Makroekonomické

ukazatele hraji proto v politickém procesu opravnénosti dileZitou roli, protoze si je volici

vykladaji jako dlikaz kvality prace vlady.

Trh (ekonomie)

Pojem trh oznacuje v ekonomii (skutecné a virtudlni) misto setkdni nabidky zboZi a poptavky
po zbozi. Z toho vyplyva trzni rovnovéaha. Zakladnim principem trhu je sména. Trzni cena
(denni cena) je v obchod¢ za aktudlnich trznich vztahl ujednand cena tohoto zboZi. PouZitim
vSeobecné uznaného prostiedku smény (napf. penéz) miiZze byt od sebe Casové oddélena
vyména zboZi za penize (vyméena sluzeb). Pokud tento trZni mechanismus nefunguje, pak se
mluvi o selhdni trhu. Trh se d€li na dil¢i trhy. Nejmenst trh se sklada z jednoho poptavajiciho,

jednoho nabizejiciho subjektu a jednoho predmétu obchodu (zboZi nebo sluzby).

VSeobecna teorie trzni rovnovahy

Vseobecna teorie trzni rovnovahy je dulezitou ¢asti moderni mikroekonomie. Je nastrojem,
jak vysvétlit sménu, vyrobu, spotiebu a (relativni) ceny v ekonomice.

Koncept

Pro sménné hospodéistvi by se napi. posuzoval pevny pocet jednotlivci, ktefi jsou zaopatieni
uréitym pocateCnim vybavenim zboZi a snaZzi se je mezi sebou vyménit. Pokud je kazdé ze
zboZi proddvano na trhu za danou cenu, bude chtit kazdy jednotlivec nabidnout popi. koupit
tolik, aby to zoptimatizovalo jeho uZitek. Z toho vyplynou obecn¢ vzato pro jednotlivé trhy se
zbozim nabidky pfevySujici poptdvku nebo niz§i nabidky. Zdsadni existencni otdzka
VSeobecné teorie trzni rovnovdhy ted zni, jestli existuji cenové systémy, aby byly
vyprdzdnény vSechny trhy, tzn. Ze pfesné tolik, kolik je jednoho zboZzi nabizeno, je také
poptavéno. Ddle je tfeba veédét, jestli pfirozené trzni sily ovliviluji ekonomii ve sméru

vSeobecné trzni rovnovahy. To je takzvan4 stabilita trZzni rovnovahy.
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Jde tedy o to najit dplné pochopeni ekonomiky trzniho hospodafstvi na zdklad¢ urcitého
vychodiska, které sméfuje od zdola nahoru: Zacinad se s veSkerymi jednotlivci a podniky,
jejich preferencemi a moZnostmi vyroby, a posuzuje se vyplyvajici interakce u volné
dostupnych informaci a raciondlniho chovani. Naproti tomu makroekonomie spojuje Cinitele
do riznych agregati, aby se vztahy téchto agregatii navzajem modelovaly. Velké ¢asti dneSni
makroekonomie — na rozdil od makroekonomického dhlu pohledu Johna Maynarda Keynese —

se zakladaji na vSeobecné teorii trzni rovnovéahy.

Historie

Jako prvni pfedchidci této teorie by mohli byt (s omezenimi) jmenovéani francouzsti
fyziokrati a politickd ekonomie od Davida Ricarda a Adama Smithe.

Prvni pokus v neoklasistické teorii vyvinout iplny model k urceni relativnich cen v ekonomii,
pochézi od Léona Walrase. Ten chtél z politické ekonomie Adama Smithe a Davida Ricarda
udélat ,,exaktni védu®. Proto se pokusil popsat hospodérstvi matematicky. A. Wald a pozd¢ji
Maurice Allais, Kenneth Arrow a Gerard Debreu popsali existenci a stabilitu v§eobecné trzni
rovnovahy pro trzni hospodéistvi se soukromym vlastnictvim. Arrow, Allais a Debreu ziskali

za své prace o vSeobecné teorii trzni rovnovahy Nobelovu cenu za ekonomii.

Kritika

Podle kritikii spocivaji slabé stranky vSeobecné teorie trzni rovnovdhy v tom, Ze miZe
vysvétlit pouze relativni ceny zboZzi, ale ne vyznam penéz pro ekonomii. Kromé toho je
kritizovano, Ze je teorie uvniti statickd. Na druhé strané se prokdzalo jako obtiZné, testovat
ucinky riznych hospodaiskych politik odhadem vSeobecné trZni rovnovahy. Teorie ma tedy
omezenou praktickou relevantnost.

Nakonec dnes pochybuji sami néktefi ekonomové o stabilit¢ trzni rovnovahy pii tplné
konkurenci, tzn. kapitalistické hospodarstvi miize byt v zdsadé efektivni, nebot’ Arrow a
Debreu ukdzali existenci trZzni rovnovdhy, mohly by se ale vyskytnout sily, které stabilitu trzni
rovnovahy ohrozi. Toto vedlo k vyvoji teorie nerovnovahy, tzn. popisu stavu ekonomie s

nabidkou pfevysSujici poptdvku a niz$i nabidkou zboZi a prace.

Trzni rovnovaha
Trzni rovnovahou se v ekonomii oznacuje situace na trhu, ve které vede cena zboZi ke stejné
vysokému mnoZzstvi nabidky i poptavky. Cena je pak ozna¢ovdna jako rovnovazna cena,

mnoZstvi jako rovnovazné mnoZzstvi. ProtoZe ¢im je niZ$i cena, tim je mén¢ prodejci, a ¢im
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mén¢ nakupujicich, tim je vyssi cena, reguluje se trh tak, Ze vytvaii trZzni rovnovahu — cena
funguje jako proménna vyklizeni trhu.
Tvorba trzni rovnovédhy je zdkladnim prvkem neoklasické teorie a vSeobecné teorie o trzni

rovnovaze.

Predpoklady a definice

Teorie vychdzi z nékolika ptedpokladli, které musi byt k prodeji na trhu a k vytvofeni
rovnovazné ceny splnény. Tento piedpoklad neni ptfesné splnitelny, protoze se rovnovdzind
cena ve skutecnosti vyskytuje jen ziidka. Na dokonalém trhu, to znamend trhu s mnoha
malymi raciondlné jednajicimi nabizejicimi a zdkazniky, z kterych Zadny nemiiZe ovliviiovat
trZzni cenu, se nastavi rovnovazna cena.

Tento predpoklad je zdkladem pro jednoduchou teorii rovnovazné ceny, jak se uc¢i v ivodnich
prednaskach o hospodaistvi. Na mnoha skute¢nych trzich ale tento ptedpoklad neplati,
protoZe jednotlivi nakupujici a proddvajici maji dostatek moci na trhu, aby cenu ovlivnili ve
svij prospéch. V takovych situacich je jednoduchy model rovnovdzné ceny nedostacujici a
vyzaduje dalsi zkoumani. Jako dalsi se piredpokladd, Ze neexistuji Zadné transak¢ni ndklady,
coz je ve skutecnosti také ziidkakdy piipad. Transak¢ni ndklady oznacuji ty ndklady, které
vznikaji vedle vlastniho ndkupu, tedy ndklady za informaci o cené a prepravni ndklady. V
mnoha pitipadech je ale tento model pouZitelny jako prvni ptibliZeni pro déni na trhu.

Teorie o narodnim hospodafstvi vénuje mnoho pozornosti zvlast¢ takovym piipadim, ve
kterych vede tak zvané selhani trhu k suboptimdlni alokaci, tedy k ne optimalnimu rozdéleni
omezenych zdroji. Napiiklad vyZaduje-li monopolista stdle vySsi ceny, dojde k
nedostatkovosti nabizeného mnoZzstvi. V takovych pfipadech se mohou ekonomové pokusit
najit pravidla, kterd tomuto selhdni trhu a z toho vyplyvajici ztrat¢ blahobytu pro spole¢nost
zabrani nebo ho alespont zmirni. Stat by mohl zasahnout pifimo zdkonnymi opatienimi, nebo

Vv,

nepiimo regulaci trhu, napiiklad formou nejvysSich cen nebo dani.

Poptavka

Poptavka je mnozstvi zbozi, které chtéji spotiebitelé koupit za urcitou cenu. Piiklad: Je 30
spottebiteli, ktefi si prave ted’ chtéji koupit sdcek bramborovych lupinki, pokud cena ¢ini 1
euro za sacek. Ale jenom pro 15 spotiebitelit ma chut’ bramborovych lupinkl cenu 2 eur za
sacek. Mlzeme si sestavit tabulku poptavky, kterd ndm ukaze mnoZstvi pfi vSech mozZnych
cendch. Tato tabulka mtze byt zndzornéna jako graf nebo matematicky vzorec. Hlavni kritéria

ceny, kterd je zaplacena, jsou charakteristicky mnozstvi zboZzi, vySe vlastniho piijmu, osobni
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styl, cena substitu¢niho zboZzi (,,ndhrada‘“) a dopliitkového zboZzi. ZboZzi ,,auto* a ,,benzin‘ jsou

kuptikladu doplitkové, protoZe se jejich spotieba vzajemné posiluje.

Nabidka

Nabidka oznacuje mnoZstvi, které jsou vyrobci ochotni vyrobit za urcitou cenu. Napiiklad je
jenom jeden vyrobce bramborovych lupinki, ktery mize vyprodukovat sacek za 1 euro, ale
podstatné vice vyrobct, kteif vyrobi lupinky za 2 eura. Cim vy33i je trznif cena jednoho zboZ,

tim vyssi je zpravidla také celkova nabidka vSech vyrobci.

Urcovani rovnovazné ceny

Pfimka nabidky za¢ind malou nabidkou u nizké minimalni ceny a roste se stoupajici cenou.
Pifimka poptavky zacind malou poptdvkou u vysoké maximalni ceny a s klesajici cenou stile
piibird na mnozstvi. Jak 1ze poznat na téchto obou piimkach, tak je stdle vice nabizejicich a
zboZi, ¢im vys$i je Zddand cena. Naopak je stile vice zdkaznikil, ktefi stdle vice kupuji, ¢im
niz8i je cena za zadané zboZi. ProtoZe jsou ptani nabizejicich a zdkaznikl tykajici se ceny
protichiidnd, objevuje se rovnovdha na trhu na rozhrani nabidky a poptavky, kterd stanovuje

rovnovaznou cenu a maximum obratu.

Zména poptavky
Dopady stoupajici poptavky
Kdyz chtéji mit lidé urcité zbozi, bude se zvySovat poptadvané mnoZzstvi pii vSech cendch, to

Vv

znamend, Ze se piimka poptavky v grafice posune doprava. Pfiinou vyS$si poptadvky mohou
byt napiiklad nova mdda, jiné Zivotni okolnosti nebo vyssi pifjem. Nasledkem vySsi poptavky
a tim spojeného posunuti poptavkové piimky doprava stoupaji rovnovazna cena a proddvané
mnozstvi. Klesajici poptavka posouva pitimku doleva, coZ mé za nasledek niZsi cenu a mensi
objem trzeb.

Pokud napftiklad chce vice lidi koupit kafe, budou moci nabizejici na zacatku cenu zvysit,
protoze poptavka prevySuje nabidku. Jako néasledek zvySeni ceny pfibude dalSich nabizejicich
nebo stdvajici nabizejici zvysi svoji nabidku, protoZe se jim to pii vysSi cené vyplati. Na
zéklad¢ této reakce trhu vznikd novd trZzni rovnovdha s novou rovnovdZnou cenou a
mnoZstvim prodeje.

Pokud poptavka naopak klesne, nastane opak. Poptivkovd kiivka se posune doleva,

rovnovazna cena klesne a jako nasledek toho klesne i nabidka.
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Zména nabidky

Dopad stoupajici nabidky

Kdyz se naproti tomu zméni nabidka, posune se na grafu ptimka nabidky. Stoupajici nabidka
posune piimku doprava, coz stlaci cenu a zvysi prodané mnozstvi. Klesajici nabidka posune
piimku nabidky doleva. Nésledkem toho stoupd cena a klesa mnoZstvi.

Pokud je naptiklad zaveden lepsi, cenové vyhodnéjsi postup pro péstovani pSenice, mohlo by
prodat pSenici za nabizenou cenu vice nabizejicich. Toto vede k nabidce prevySujici
poptavku. Aby mohli prodat svoji veskerou pSenici, museji nabizejici cenu sniZit. Toto vede k
tomu, Ze se pSenice stane zajimavéjsi pro vice zakazniktli, naptiklad pro pekare, protoze ti tak
mohou vyrobit cenové vyhodné&jsi chleba a také ho vice prodat. Ndsledkem se vytvoii nova

rovnovdha na trhu se pSenici s niZ§i rovnovdznou cenou a vyS$Sim objemem na trhu.

Elasticita

Dtlezitou koncepci pochopeni rovnovazné ceny je cenova elasticita. Uddva, jak silné se
projevi zména ceny néjakého vyrobku nebo sluzby na poptavku, popt. jak silné se odrazi
zména poptavky na cen€. Za povSimnuti stoji, Ze jako reakce na zvySeni ceny muze také dojit

k zvySeni poptavky. Toto odchyleni od normalniho stavu se oznacuje jako Giffentv ptipad.

Kritika

Kritikové teorie tvorby cenové rovnovéhy ji oznacuji jako teoreticky model, ktery nemuze byt
Vv praxi pouZit.

Poukazuji pfitom m. j. na skute¢né odchylky modelového pojeti, Ze vyssi cena vede k mensi
poptdvce, ale vétsi nabidce. Jako ptiklad jsou jsou uvadény financni trhy, na kterych prodévaji
Ucastnici cenné papiry, pokud klesnou pod urcity kurs. Podle kritikli je model tvorby cenové
rovnovéahy proto (pokud viibec) pouzitelny jenom u zbozi, které ma imanentni pifimy uzitek,
jako tieba chleba od pekafe a nemiiZe byt ,,zneuzito* jako objekt spekulace. Pravé financ¢ni trh
ovSem ukazuje skute¢ny vztah modelu: Pokud by proddvala vétSina majitelti cennych papirii
pii urcitém kursu, tak by kurs klesl na nulu. Toto Ize ve skutecnosti pozorovat jenom tehdy,
pokud neni cennému papiru ze strany vkladatele pfipisovdna skute¢n¢ Zddnd hodnota —
naopak zpravidla najdou majitelé cennych papirt piipraveni na prodej dostatek zdjemcti o
koupi, takze se dostavi novd (niZ8i) rovnovaznd cena. Propagétofi modelu vysvétluji proto
toto prodejni chovéni vyhradné existenci novych informaci a z toho vyplyvajicim pfecenénim

zbozi prosttednictvim majiteld.
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Popsand tvorba rovnovahy na zdklad¢ nabidky a poptavky piedpoklada stejné podminky. To
znamend, Ze se podminky pro tvorbu nabidky a ceny ani na stran¢ nabidky ani na strané

poptdvky zménou ceny nezméni.

Historie

Pokusy urcit, jak spolu nabidka a poptdvka souviseji, maji svij pivod v knize Blahobyt
ndrodit od Adama Smithe, kterd vysla poprvé v roce 1776. V této knize vychdzel Smith z
toho, Ze poptavka sice zdvisi na cen¢ zboZzi, ale naopak neexistuje Zadné ovlivnéni ceny
poptavkou. David Ricardo zvetejnil roku 1817 knihu Zdsady politické ekonomie a zdanovdni,
ve které byla navrZzena prvni mySlenka ekonomického modelu. V této knize vysvétlil zakladni
mySlenky pojeti, které vedly k vytvofeni teorie rovnovazné ceny.

Na konci 19. stoleti se objevila mySlenka mezni ceny. Zakladatelé této nové Skoly byli v
podstaté Stanley Jevons, Carl Menger a Léon Walras. Zakladni myslenkou bylo, Ze cena byla
stanovena na zdklad¢ nejvyssi ceny, kterou byl kupujici ochoten zaplatit, to znamend mezni
ceny. To bylo podstatné zlepSeni oproti mySlence Adama Smithe o ur€ovani ceny nabidky.
Nakonec sloucili Alfred Marshall a Léon Walras své myslenky o cené nabidky a poptavky a
pozorovali bod rovnovéhy, na kterém se obé& kiivky protinaji. Zacali také s tim, Ze pozorovali
vlivy riznych trhi mezi sebou. Od konce 19. stoleti doznala teorie nabidky a poptavky stéZi
jesté n¢jaké zmeny. Nejvetsi pozornost se nyni zaméetfuje pouze na piipady, ve kterych vznika
selhani trhu, tedy na monopoly nebo iraciondlni zplsoby jednani ucastnikli trhu a na

sledovani transakénich naklada.

Nabidka (teorie 0 narodnim hospodai‘stvi)

Nabidkou se rozumi v teorii o narodnim hospodaistvi v§eobecné mnoZsti jakéhokoli druhu
zbozi nebo sluzby, o které ma jednotlivy hospodarsky Cinitel nebo vétSina Cinitelt zdjem a
jsou ochotni je za urcitou cenu vyménou za penize nebo jiné zboZzi a sluzby vydat.

Tato primarni definice nabidky ptredpokladd piedstavu homogenity pravé pozorovaného
zbozi, protoZe jenom tak muze byt fe¢ o rGznych mnozstvich néjakého zbozi a jenom tak
muze byt nabidka riznych cCinitelii z hlediska mnoZstvi a v pozadované kvalité¢ spojena. V
preneseném smyslu se mluvi také o agregované (spojené) nabidce rtznych zboZi jednoho
celého primyslového odvétvi nebo celkového hospodéistvi, které je urovano jako soucet
cenov¢ ohodnocenych nabidek jednotlivych zboZi. Takto je odpovidajicim zplsobem

urcovana piifazend cena jako vdZena prumérna cena se zadanou strukturou nabidky.
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Ekonomické vysvétleni

V ekonomickych védach se zpravidla vychdzi z toho, Ze — za nezménénych podminek —
existuje systematicky vztah mezi cenami a nabizenym mnoZstvim zboZzi. Tento vztah je
zobrazovan ve funkcich nabidky nebo nabidkovych ktivkach, které kazdé cené ptifazuji za
tuto cenu nabizené mnoZstvi zboZi. Pfitom se vSeobecn¢ piedpokladd, Ze pfi stoupajici cené
nabidka stoupd, kiivky nabidky probihaji tedy vzestupné (zdkon nabidky). Zatimco se
stoupajici prubeh kiivek nabidky pro nabidku zbozi néjakého podniku nechd za vhodnych
predpokladii (zejména piedpoklad prepoctovych vynost) z neoklasické teorie podnikani
odvodit, nevyplyva stoupajici nabidka vyrobnich faktorii (jako napt. priace) z neoklasické
teorie domdcnosti. Jestli 1ze také napt. empiricky pozorovat nabidku prace klesajici spolu se

mzdami, je sporné.

Ekonomicka analyza pojmu nabidka

U ekonomické analyzy je tfeba vzit na védomi, Ze se stoupajicim stupném agregace /
hromadéni (tzn. ¢im vice jednotlivych Cinitelll a jednotlivych druhl zboZi je dohromady
spojeno), stava se dolozka stejnych podminek stile problemati¢téjsi, protoZe uz neni mozné
vychdzet pravé z toho, Ze ostatni okolnosti (pfijmy, struktura nabidky) ze znazornitelnych
zmeén cen a nabizeného mnoZstvi v agregované funkci nabidky nebo kiivce nabidky zistanou
nedotcené. Tyto problémy se dotykaji modelt v§eobecné rovnovéhy.

Pro jednotlivé druhy zboZi se rozliSuje individudlni nabidka jednoho zboZi prostfednictvim
jednotlivého Cinitele celkové nabidky, ktera je ur€ovana sectenim nabidky vSech nabizejicich

odpovidajicitho zboZi.

Nabidka a cenova teorie

V neoklasické teorii cen se predpokladd, Ze za podminek konkurence je urCovana aktudlni
cena zboZi na rozhrani kfivky celkové nabidky a celkové poptavky pro toto zboZi. Ve
vSeobecné analyze rovnovahy jsou ceny vSech druhli zboZi uréovany soucasnym srovnavanim

celkové nabidky a celkové poptavky na vSech trzich.

Poptavka
Poptavkou se v ekonomii nejprve vSeobecné rozumi mnoZzstvi kazdého druhu zboZi nebo
sluzby, které jsou ucastnici hospodafského procesu ochotni a schopni ziskat za ur€itou cenu

vyménou za penize nebo jiné zbozi.
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Pro jednotlivé zboZi se rozliSuje individudlni poptdvka po néjakém zboZi prostiednictvim
jediného ucastnika celkové poptdvky, ktera je ur€ovéana souctem poptavky vSech poptavajicich

po odpovidajicim zboZi. Soulad nabidky a poptdvky vytvéii trZzni rovnovahu.

Definice

Tato nejjednodussi definice poptavky predpokldda predstavu homogenity pravé sledovaného
zboZzi, protoZe jenom tak mulZe byt fe¢ o riznych mnoZstvich néjakého zbozi a jenom tak
muze byt kvantitativné spojena poptdvka raznych ucastnikli. V pfeneseném smyslu se mluvi
také o agregované (sloucené) poptidvce po ruznych druzich zboZi jednoho celého
pramyslového odvétvi nebo celého narodniho hospodarstvi, kterd je urCovana jako soucet
cenoveé ohodnocenych poptavek po jednotlivych zboZich. Takto je odpovidajicim zplisobem
urcovana piifazovédna cena jako vazena primeérnd cena se zadanou strukturou poptavky.
Poptavka po spotiebnim zbozi oznacuje poptdvku soukromych a vefejnych domdacnosti po
spotfebnim zboZi (napft. strava, obleceni, technické piistroje). Na rozdil od toho je rozliSovana
poptavka po investicnim majetku, poptdvka podnikii po zboZi k rozsifeni nebo udrZeni
schopnosti vyrabét (napf. stroje, suroviny, patenty atd.).

V ekonomickych védach se zpravidla vychézi z toho, Ze — za stejnych podminkach —existuje
systematicky vztah mezi cenami, pfijmem a poptdvaném mnoZstvi zboZi. Tento vztah je
zobrazen ve funkcich nebo ktivkach poptdvky. To pfifazuje obvyklym zplsobem pii daném
piijmu kazdé cen¢ poptdvané mnozstvi zbozi. Zmény piijmu vedou k posunu kiivek

poptavky.

Vztah mezi cenou a poptavanym mnozstvim

U vétSiny zboZi se predpoklada, Ze p¥i stoupajici cené poptavka klesa, kiivky poptavky maji
klesajici tendenci (zakon poptavky). Jak siln¢ ptisobi zvySeni ceny na poptavku, je méfeno
pomoci cenové elasticity poptavky, kterd je proto béZné negativni (zvlaStni piipad napt.
Giffenliv paradox). Zatimco klesajici prub¢h kiivek poptavky pro poptavku podle vyrobnich
faktori lze odvodit z neoklasické teorie podnikdni, nevychazi klesajici poptiavka po
spotfebnich zbozich z neoklasistické teorie domdcnosti, protoze nemuze byt vyloucCena
existence zbozi podle Giffena.

Podle obvyklych ptfedpodkladii mikroekonomické teorie lze ale dokdzat, Ze domdcnosti
sniZzuji poptavku po vyrobku, jehoZ cena stoupd, pokud je jejich redlny piijem neménny, tzn.

pokud jsou stoupajici ceny vyrovnany vyS$im pi{jmem.
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Vztah mezi piijmem a poptavkou

Vztah mezi poptavkou a piijmem je popisovan elasticitou pfijmu poptavky. Tento vztah je
obvykle pozitivni, tzn. Ze pfi zvySeni piijmu stoupa i poptavka.

Zvl1astni pripady: U Zivotné dulezitych zboZi je ale mensi nez 1 (Engelstv zdkon): Zvysi-li se
piijem o 10 procent, zvysi se napiiklad poptiavka po potravinich o 7 procent. U luxusniho
zboZi je odpovidajici elasticita piijmu vétsi neZ 1. Negativni elasticity pfijml jsou pozorovany
u podfadného zboZi, u kterého pii danych cenédch a stoupajicim piijmu poptavka klesd, ale i u
prestizniho zboZi, které je kupovano, protoZe vysoka cena slouzi jako socidlni signél (snobsky
efekt).

Zda je také moZné empiricky pozorovat teorii podiizené pribchy poptivky po urcitém
spotiebnim zboZi, je sporné, protoZe poptdvka jako takova se nemiiZe na trhu sledovat, ale
jenom vysledky trhu, které vyplyvaji ze spolecného setkani nabidky a poptavky (tzv.
identifika¢ni problém).

V neoklasické cenové teorii se predpoklada, Ze aktudlni cena zboZi je ur€ovana za podminek
konkurence na rozhrani kiivky celkové nabidky a celkové poptdvky. Ve vSeobecné analyze
rovnovéhy jsou ceny vSech druhli zboZi urCovany spoleCnym srovndvanim celkové nabidky a
celkové poptavky na vSech trzich.

Jak dalece miZe byt celkovd hospodarskd poptavka zvySenim mzdy dlouhodobé zvySovéana a
jak je to prostfednictvim odbort prilezitostné s ohledem na teorii o kupni sile mezd
predkladano, je sporné. Vyssi mzdy vedou sice na jedné stran¢ kratkodobé k mnohem vétsSim
piijmim, mohou ale také vést k tomu, Ze podniky nahrazuji pracovni sily kapitdlem a zvySuji
produktivitu. Tim se pak pocet pifjemcti platu sniZuje. Ve Spolkové republice ale nelze
empiricky dokdzat, Ze vyS$i pfijmy zaméstnancli vedou k nezaméstnanosti. SpiSe je mozné

dokéazat opak, alespon pro obdobi prvnich desetileti.

Chovani poptavky

Chovéni poptavky je chovani spottebiteltl v zdvislosti na cené (vydaj) nebo piijmu (piijmy).
Podle druhu zboZi se rozliSuje efekt pfijmu a efekt ceny.

Poptavka je ale také jesté ovliviiovdna mnoha socidlnimi faktory, jako platnosti spotieby nebo
béZnymi efekty.

Hospodarstvi

Cena, také prodejni cena, je v ekonomice ukazatelem pro nedostatkovost zboZi, méfeno
podle pouzitelného mnozstvi a potieby. Ceny uddvaji, jakého mnoZstvi jiného zbozi se musi

clovek vzdat, aby ziskal jednotnost poptdvaného zboZi. Ve smyslu pofizovaci ceny se cenou
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také rozumi opak k ndkladiim, pfi¢emZ cena popisuje prodejni cenu zboZzi a nédklady v

penézich vyjadrené vydaje na vyrobu zboZi.

Tvorba ceny

Tvorba ceny se na polypolistickém volném trhu uskute¢niuje vzajemnym ptlisobenim nabidky
a poptavky. Pfitom se cena ustaluje na konkuren¢nim trhu tak, Ze nabidku a poptavku
vyrovnava (trzni rovnovédha). Pokud je nabidka vét$i nez poptavka, cena klesd. Za nizsi cenu
je ochotno vice zdkaznikli koupit vyrobek, ale méné¢ nabizejicich je ochotno zboZi nabizet.
Poptavka stoupd a nabidka klesa. Cena, pii které je poptdvka i nabidka stejn¢ velkd, se nazyva
rovnovdznd cena. Ceny vznikaji pokazdé, kdyz kupujici a prodédvajici uzaviou smlouvu o
majetkové vymeéné néjakého statku (zboZzi, sluzby, pohleddvky atd.) za urCitych (penéZznich a
jinych) podminek. Kurs je tedy cenou cennych papird, drok cenou za pujcené penize. S
nestdlejSi; u jednostranného monopolu urcuje nabizejici poptf. odbératel sdm cenu; u

dvojstranného monopolu je tvorba ceny Casto libovolna.

Funkce ceny

Signalni funkce ceny

Ceny slouZi v ekonomice jako méfitko hodnoty pro zbozi. Jako referencni veliina pro cenu
slouzi zpravidla penize, které udavaji sménnou hodnotu zboZi. Na ceny se pohliZi v teorii
narodniho hospodaistvi jako na ukazatele nedostatkovosti zbozi. Z ndkladii na zbozi (dolni
hranice ceny) na jedné stran¢ a touhy po zboZi na strané¢ druhé (poptavka) vyplyva cena.
Piiklad: Nédklady na jeden mobilni telefon mohou byt 100 €, jeho hodnota naproti tomu muze
pohybovat podstatné nad vyrobni cenou. Ma-li cena né¢jakého zbozi napiiklad negativni miru,
pak neni toto zbozi konkurenceschopné. Pokud mira touhy napiiklad nezdvisi na znacce, ale
jenom na druhu zboZi, pak mliZe cena zlistat na irovni vyrobni ceny nebo dokonce pod ni. V
praxi je o cenu a kvalitu svddéna reklama. Pfitom je dkolem marketingovych oddé€leni dat
zbozi vyhodnou image. V dobach recese navozuji slogany jako ,lakota je skvéld* pocit, Ze je

obzvlaste ptiznivé popiipadé vyhodné levné nakupovat.

Koordinaéni funkce

Domécnosti a podniky vyuZzivaji ceny, aby navzajem sladily své individuélni plany.

Motivaéni funkce
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Prosttednictvim nizkych cen ma byt zakaznik podnécovén k tomu, aby ziskal zboZzi. Otazkou,
jak se s pomoci tvorby ceny vytvéreji pobidky ke koupi, se zabyva cenova politika. Vysoké

ceny by mély povzbudit podniky, aby rozsitily vyrobu.

Ridici funkce

Rovnovdind cena vytvorena na zdkladé nabidky a poptdvky zarucCuje pfi odpovidajicich
pfedpokladech a pifi normativnich cilovych predstavdch neoklasiky, Ze k danému casovému
okamziku budou pouzity existujici vyrobni faktory (napt. pracovni sila) tam, kde pfinesou

nejvetsi uzitek (efektivni umisténi). Pii nizkych cenédch zastavi podnik vyrobu.

Naklady (minimum) a touha (maximum)

Naklady: Ndklady jednotlivého podniku nesmé&ji byt zaménovany s ndrodohospoddrskymi
ndklady. Naklady tvoii dolni hranici ceny, pokud se md hospodafit bez ztraty. Pro obrat ale
nejsou ndklady vSechno. K tomu pfichdzi jeSt¢ touha po néjakém zbozi, abychom dosdhli
zisku, ktery vychazi z kalkula¢nich droki a podnikatelské mzdy (soucasti vyrobni ceny).
Touha po néjakém zboZzi je jeho ohodnoceni, prenést urcité mnoZzstvi penéz na nabizejiciho.
V ndrodnim hospodérstvi nastdvaji faze, kdy jsou napiiklad ocekavani poptavajicich
poskozena negativnim zhodnocenim budoucnosti, aby odsunuli koupi n&jakého zboZi nebo od
ni docela upustili. Pokud jsou druhy zboZi nabizeny celosvétové, pak prichdzi do hry jesté

vztah sménecného kursu. Proto musi byt ménovy pomér soucasti kalkulaci.

Ménové poméry

ZboZzi mize byt nabizeno napiiklad v eurech, americkych dolarech nebo jenech. Ptrepocet
zbozi na aktudlni ménu zem¢ muze vést k cenové vyhode¢, kterd udéla zbozi pro poptavajiciho
obzvlaste atraktivnim. Tim se miiZe nechat realizovat vyhoda arbitrdze. Ovsem tato vyhoda
bude mensi, pokud poptdvka po zboZi z urcité ménové oblasti vede k silné poptdvce po
devizich, a tim se zdraZzuje cena deviz.

Nabizejici / prodavajici poptipad¢ poptavajici / nakupujici v ménové oblasti (napiiklad
Evropskd unie) muze uskuteciiovat cenové zvyhodnéni na zédklad¢ rozdilnych vlastnich
ndkladi podle regionu, pokud pozbyl ménovy pomér t¢innosti.

Priklad: V Evropské unii jsou pomé&ry ndrodnich mén mezi sebou v zavislosti na ¢ase pisemné
stanoveny, takZe rozdilné vlastni naklady mohou podle zboZzi pfinést bezprostiedni cenové

zvyhodnéni, pokud by nabizejici cenové zvyhodnéni ptedal dal. Poptavajici vydavd méné

69



pen¢z a mize tak pokryt dodatecnou potiebu. Také nabizejici miiZze realizovat dspory, které
muZe uloZit jinak, pokud to konkurence dovoli (arbitrdZni vyhoda).
Ovsem pisemné urCovani ménovych rozdili zpiisobuje pak v EU dotace na ptizplisobovani z

danovych prostfedki, ¢imz muze byt odCerpdvana dspora pii ndkupu na zdkladé zvyseni dani.

Zvlastni oznaceni cen v obchodé

Nezavazné cenové doporuceni je v obchodé prodejni cena doporucend vyrobcem, dovozcem
nebo velkoobchodnikem. Pokud jsou nezdvaznd cenova doporuceni pro hodné druhti zboZzi
zahrnuta na seznamu cen, mluvi se také o katalogové cené. Tato cena stanovi zpravidla v
praxi horni cenovou hranici v obchodé. U urcitych nezdvaznych cenovych doporucenich pro

maloobchod obsahuje obvykle zdkonnou dan z obratu, ve velkoobchodé vétSinou ne.

Pouli¢ni cena je pfibliznd aktudlni primérnd prodejni cena pro kone¢ného spotiebitele v
obchodech popf. pro obchodniky provozujici zasilkovy obchod. Pii stanovovani pouli¢ni ceny

pfi srovndvani vyrobkil jsou zohlediiovany ze zkuSenosti jenom nejnizsi nabidky.

Jednotkova cena je pii kusovém zbozi cena za jeden kus v nejmensim dostupném mnoZstvi;

pfi voln€ prodejném kusovém zboZi cena za jednotku mnoZzstvi zboZzi jako napft. litr.

Celkova cena se vétsinou vztahuje k jednotlivému stavu na Gcté a vyplyva z jednotkové ceny
ndsobené vypocitanym mnoZstvim. Pokud se vztahuje k celkovému uctu, odpovidd souctu
celkovych cen stavi na ucté s pripoctenim evenutdlnich dalSich ¢éstek, jako jsou dan z obratu,

dodani, montaz atd.

Cista cena je cena bez zakonné dané z obratu; je-li zapoctena povinna dan z obratu, pak se

mluvi o hrubé cené.

Specialni oblasti

Cenova politika sleduje pfedevsim cil, stanovit s pomoci tvorby ceny motivace ke koupi.

Pfed tim nez je vyrobek uveden na trh, by mélo probéhnout uréeni cenové strategie.

Cenovy index je statisticky konstrukt, ktery ma vypovidat o vysi inflace (cenové trovné) v

narodohospodéiské oblasti.
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Cenova elasticita

Cenovou elasticitou se v teorii ndrodniho hospodéistvi rozumi elasticity riznych
ekonomickych veli¢in vcetné cenovych zmén. Rozumi se tim predev§Sim (podle Alfreda
Marshalla) elasticita poptavky. Uddva, jak siln¢ plisobi cenovd zména u jednoho zbozi na
poptavku. MiiZe se s ni tedy vypocitat, jak siln¢ potencidlni kupci néjakého vyrobku reaguji

na zménu ceny.

Cenova elasticita poptavky

V konkurenci o nejpiesnéj$i odhad chovani zdkaznikii v marketingu pomadha pozorovani
cenové elasticity poptavky pii tvorbé strategické cenové politiky. Na rozdil od operativnich
cenovych opatieni, kterd slouzi napiiklad kritkodobému odprodeji sezénniho zboZi nebo
provadéni konkurencnich akci, ma znalost cenové elasticity poptdvky na trhu strategicky
vyznam. Je evidovano, od jaké trZzni ceny zvysSeni ceny podstatné snizi prodané mnoZzstvi, Ze
celkovy obrat je mens$i neZ pred zvySenim ceny. Také v piipadé€, Ze prodej vyrobku nebo
sluzby nespliiuje ocekdvani, mize se s pomoci elesticity urcit, jestli je sniZeni ceny

smysluplné.

Vyrobni faktor
Vyrobnimi faktory se rozumi vSechny materidlni a nemateridlni prostiedky a sluzby, které
spolurozhoduji o poskytnuti zboZzi. Pfitom je tfeba rozliSovat mezi narodohospodéaiskym a

podnikové hospodafskym posuzovanim.

Vyrobni faktory v teorii narodniho hospodaistvi

Klasickd teorie narodniho hospodarstvi sleduje od Adama Smithe faktory prace, kapitdlu a
pudy. Pozdé&ji je omezil Karl Marx jenom na préci. Na védomosti se Casto pohlizi také jako na
narodohospodéisky vyrobni faktor.

Nositelem faktoru prace je v klasické teorii narodniho hospodafstvi jednotlivy clovek.
Odstranénim otroctvi neni tento vyrodni faktor slucitelny. Pojem plida oznacoval ptivodné
ornou pudu, v pribéhu téZby nerostnych surovin byl pak déle rozsifen o tento pojem. S
piibyvajici nedostatkovosti vyrobnich prostiedkti jako vzduch a voda, se mezitim v teorii
narodniho hospodafstvi hovoii o vyrobnim faktoru p¥iroda. Kapitdl jsou vyrobni prostiedky,

jako napft. stroje, ndstroje atd.
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VII. Zavér

Jako téma své bakalaiské prace jsem si zvolila pieklad odborného textu z oblasti

narodniho hospodatstvi z némeckého do Ceského jazyka. Pro toto téma jsem se rozhodla
zamérné, jelikoZ mé€ na jedné strané problematika piekladu velice zajim4, a na stran€ druhé
souvisi zaroven se studijnim oborem, ktery jsem dosud studovala.

Hned na zacatku tohoto shrnuti bych proto chtéla kratce zminit hlavni vyznam a
funkce pfekladu. Pokud se podivdme na svétové d€jiny, tak zjistime, Ze jazyky a s nimi
spojené preklady hrdly v minulosti vZdy vyznamnou roli, coZ zejména souviselo s tehdejsi
situaci ve svété. Vedly se totiz neustdle valky o moc, a tak novy vladce potfeboval znat fe¢
svych novych poddanych, aby mohl spravovat nov¢ ziskané oblasti. K tomuto tcelu vétSinou
vyuzival nadané otroky, ktefi tak prostfednictvim piekladd nejriznéjSich dokumenti,
nafizeni, smluv nebo zdkoni zprostiedkovavali vzdjemnou komunikaci. Totéz platilo i pro
pozdéjsi obdobi, kdy dochdzelo k rozvoji mést a obchodu mezi zemémi svéta.

V soucasné dob¢ je situace podobnd a potieba tlumoceni a piekladu diky mnoha
mezindrodnim organizacim jako NATO, OSN nebo EU trv4 i naddle, protoZe tyto organizace
potiebuji tlumocniky a piekladatele k tomu, aby spolu mohly vzdjemné¢ komunikovat.
Prekladatelskd Cinnost je tedy nezbytnd pro pteklad rGznych smluv, smérnic, zdkonl a
dulezitych dokumentli. S tim jsou samoziejmé spojeny i mnohé problémy, proto jsem této
problematice vénovala samostatnou kapitolu.

Nejdiive zminim obecny postup pii prekladdni, jak jsem sama postupovala. Prvnim
krokem bylo sezndmeni s textem, coZ znamend ho nejméné dvakriat precist, abych se
dozvédela, o jaky text se vlastn€ jednd a na co je tieba dat pfi piekladani pozor.

Po precteni jsem zjistila, Ze se jedna o odborny text, kde neni komplikovana skladba
véty a ani velky pocet odbornych vyrazi. Nebylo tedy nutné vyhleddvat nezndmé vyrazy nebo
fesit slozitd souvéti. Poté ndsledoval vlastni preklad, pfi kterém jsem vyuzila nésledujicich
pomiicek.

Byly to pfedev$im némecko-Cesky a Cesko-némecky hospodaisky slovnik, internetovy
slovnik a vyhleddava¢ Google, protoZe jsem si vZdy nebyla jistd, jak funguji vzdjemné vztahy
poptavky a nabidky v hospodafstvi, proto jsem si musela ptisluSnou teorii vyhledat v internetu
a ovérit si ji.

Poté co jsem udé¢lala predbéZny preklad, jsem zacala Cist cely text znovu a opravovat
ho. Musela jsem se pfedevs§im rozhodnout, kterd z riznych variant je pro text lepsi, protoze

jsem u nékterych ¢asti textu méla vice nez jednu.

72



V neposledni fad¢ jsem se také zabyvala slovosledem u pteloZeného textu, protoze se
Casto stdva, Ze preloZeny text nese stopy slovosledu origindlniho textu.

Naproti tomu druhou ¢ast své bakaldiské prace jsem vénovala problematice piekladu
umeéleckého textu. Pfi zpracovavani této kapitoly jsem se nejenom dozvédéla mnoho
zajimavych informaci o skutecnostech a metodéach, které souviseji s timto prekladem, nybrz
jsem si také uvédomila, Ze by byl lidsky Zivot velice nudny, kdyby nebyli prekladatelé, jelikoz
napt. lidé, ktefi nerozumi némecky, by si nemohli ptecist knihy némeckych klasikt, jako byli
Goethe nebo Schiller a spisovatelii jako Mann nebo Boll.

Zaroven jsem dosla k zavéru, Ze umélecky pieklad plni i jiné dilezité funkce. Ma
vzdélavaci funkei, protoze ClovEk si Cetbou rozsifuje svoje znalosti. Kromé toho ndm pomdha
pfi poznavani cizi kultury.

Obecné plati, zZe beletrii miiZe profesiondlné piekladat kdokoli, kdo zna dobfe jazyk,
pficemZz neni nutné doklddat jakykoli doklad o dosazeném vzdélani. Co se piekladu
odborného textu tyce, zde je od prekladatele vyZadovana i urcitd znalost odborné terminologie
oboru, ze kterého nebo do kterého preklada.

Prekladatelstvi je sice velice kreativni a zajimava cCinnost, ale jak jsem se sama
presvédcila, ne kazdy, kdo dobie ovlada cizi jazyk, mize také prekladat. K prekladani je totiz
také nutné mit i jiné schopnosti a vlastnosti, jako jsou napt. dobra ptredstavivost, cit pro jazyk,
schopnost rozliSovat rtizné styly textll a v neposledni fad¢ také pile, peclivost a trpélivost.

Na zavér bych chtéla jenom fici, Ze pfi zpracovavani této prace jsem se dozvédéla
mnoho nového a zajimavého o problematice pieklddani a ujasnila si mnoho dalSich
skute€nosti s tim spojenych.

Kromé toho doufdm, Ze se mi podatilo dosdhnout hlavniho cile této bakalaiské prace a
byla bych skute¢né¢ rdda, kdyby moje prace poslouZzila v budoucnu dal$sim studentiim, ktefi se

budou zabyvat problematikou piekladu, a pomohla jim pfi zpracovavani podobného tématu.
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VIIIL. Némecké resumé — deutsche Zusammenfassung

Diese Bakkalaureatsarbeit beschiftigt sich mit dem Thema ,,Ubersetzung eines
Fachtextes iiber Volkswirtschaftslehre vom Deutschen ins Tschechische. Dieses Thema
wurde absichtlich ausgewdhlt, weil es zurzeit sehr aktuell ist und auch viel mit der
Problematik des Ubersetzens und auch mit meinem Studienfach ,,.Deutsch und Englisch fiir
Wirtschaft* zu tun hat.

Gleich am Beginn der Zusammenfassung wird in der Arbeit kurz auf die
Hauptbedeutung und Funktionen der Ubersetzung eingegangen. Wenn man sich die
Weltgeschichte anschaut, stellt man fest, dass die Sprachen und damit verbundene
Ubersetzungen immer eine sehr wichtige Rolle in der Vergangenheit spielten. Dies war vor
allem von der ehemaligen Situation in der Welt abhéngig. Es gab ndmlich viele Machtkriege
und der neue Herrscher musste einfach die Sprache der Leute kénnen oder vermittelnd
verstehen, um die gewonnenen Gebiete verwalten zu konnen. Zu diesem Zweck wurden viele
begabte Sklaven genutzt, die die gegenseitige Kommunikation durch ihre Ubersetzungen
verschiedener Dokumente, Anordnungen, Vertrige oder Gesetze ermoglichten. Dasselbe galt
auch spiter, wenn man mit den anderen Lindern der Welt mehr zu handeln begann.

Zurzeit ist die Situation nicht anders und der Bedarf an Dolmetschen und Ubersetzen
besteht wegen vieler internationaler Organisationen wie z.B. NATO, UNO oder EU weiter,
die die Dolmetscher und Ubersetzer dazu brauchen, um miteinander kommunizieren zu
konnen. Die Ubersetzungstitigkeit ist fiir die Ubersetzung verschiedener Vertrige,
Richtlinien, Gesetze und wichtiger Dokumente notig. Damit sind natiirlich auch viele
Probleme verbunden, deshalb wird dieser Problematik ein Kapitel dieser Arbeit gewidmet.

Weiter wird die Bedeutung der Ubersetzung eines literarischen Textes erwihnt. Bei
der Bearbeitung dieses Kapitels wurden nicht nur viele interessante Informationen iiber die
Tatsachen und Methoden zusammengefasst, die mit der Ubersetzung zusammenhingen,
sondern wurde auch ein Schluss gezogen, dass das menschliche Leben sehr langweilig wire,
wenn es keine Ubersetzer gibe, weil z.B. die Leute, die kein Deutsch konnen, nicht die
Biicher vieler guter deutscher Klassiker wie Goethe oder Schiller und Schriftsteller wie Mann
oder Boll genieBen konnten.

Das ist die eine Seite, wie man die literarische Ubersetzung betrachten kann, aber die
Ubersetzung erfiillt auch viele andere Funktionen. Sie informiert uns iiber verschiedene
Tatsachen, hat die Bildungsfunktion, weil man sich durch Lesen seine Kenntnisse erweitert.

AuBerdem hilft sie uns beim Kennenlernen einer fiir uns fremden Kultur.
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Vom Inhalt der Bakkalaureatsarbeit her wird zuerst noch die literarische Ubersetzung
ein bisschen mehr beschriecben und zusammengefasst. Was die Ubersetzung eines
literarischen Textes betrifft, ist vor allem eine literarische Begabung notwendig. Man muss
nicht nur die Ausgangssprache, von der er iibersetzt, vollkommen beherrschen, sondern auch
die Zielsprache, in die er iibersetzt, weil jede Sprache einfach anders ist und nicht immer iiber
das richtige Aquivalent fiir jedes Wort oder jede Wortwendung einer anderen Sprache verfiigt.
Das literarische Gefiihl hilft dem Ubersetzer neben seinen Sprachkenntnissen die richtigen
Sprachmittel zu wihlen und somit die Details und Nuancen der anderen Sprache aus der Sicht
der Aquivalenz richtig zum Ausdruck zu bringen.

Die Ubersetzung verschiedener Texte ist auch mit Kenntnissen der anderen
Sprachdisziplinen verbunden, vor allem der Syntax oder Stilistik, wenn eine Ubersetzung
wirklich gut und wertvoll sein soll und ihre Funktion erfiillen soll.

Den zweiten Teil dieser Arbeit wurde der Ubersetzung eines Fachtextes gewidmet,
deshalb werden jetzt auch die grundlegenden Methoden bei dieser Art der Ubersetzung
erwihnt. Hier handelt es sich vor allem um die Ubersetzung verschiedener Handelsvertrige,
Richtlinien, Gesetze, Bedienungs- und Gebrauchsanleitungen fiir Anlagen und Maschinen
usw.

Nicht nur die gesellschaftliche, sondern auch die politische und wirtschaftliche
Situation der Welt dnderte sich seit den letzten zwanzig Jahren sehr, was eine schnelle
Entwicklung des internationalen Handels und der Wirtschaft zur Folge hatte.

Zurzeit gibt es deshalb viele Firmen und Gesellschaften, die ihre Niederlassungen
weltweit haben und mit der Zentrale und den Behorden des jeweiligen Landes, wo sie
unternehmen, auf irgendeine Weise kommunizieren miissen, deswegen sind die Ubersetzer
besonders wichtig und gefordert.

Worin die Arbeit des Ubersetzers eines Fachtextes eigentlich besteht, wird in
folgenden Absitzen beantwortet, weil diese Bakkalaureatsarbeit auch die Ubersetzung eines
Fachtextes iiber das Thema ,,Volkswirtschaftslehre* umfasst.

Zunichst wird auf das allgemeine Ubersetzungsverfahren eingegangen. Also als erstes
musste man sich natiirlich mit dem Text vertraut machen, dass heif3t, ihn mindestens zweimal
durchzulesen, damit man erfihrt, um welche Textsorte und Stil es eigentlich geht und was
man bei der Ubersetzung besonders beachten muss.

Nach dem Durchlesen wurde festgestellt, dass es sich um einen Fachtext handelt, wo

es keine komplizierte Syntax oder viele Fachtermini gibt, was ein grofler Vorteil ist. Es war
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deshalb nicht notig, viele unbekannte Worter zu suchen oder komplexe Satzverbindungen zu
16sen. Danach begann man mit der Ubersetzung, wozu man folgende Hilfsmittel brauchte.

Es waren vor allem das deutsch-tschechische und tschechisch-deutsche Worterbuch,
das Internetworterbuch (www.seznam.cz) und die Suchmaschine Google, um die
gegenseitigen Beziehungen der Nachfrage und des Angebots in der Volkswirtschaft eigentlich
auszusuchen und zu iiberpriifen, wie sie eigentlich funktionieren.

Danach wurde die vorlidufige Ubersetzung gemacht, man begann nachher den Text
erneut zu lesen und ihn zu korrigieren. Es musste vor allem entschieden werden, welche von
den verschiedenen Varianten fiir den Text besser ist, weil es bei einigen Teilen des Textes
mehr als eine gab.

Nicht zuletzt wurde auch die Wortfolge in dem iibersetzten Text korrigiert, weil es
sehr oft passiert, dass die Ubersetzung die Spuren der Wortfolge des Originals trigt.
Zusitzlich wird noch eine Zusammenfassung der griindlichen Eigenschaften, Kenntnisse und
Fahigkeiten erwihnt, die zur Ausiibung dieser Arbeit auch gehoren.

Was die Ubersetzung eines literarischen Textes angeht, braucht man vor allem die
entsprechende Begabung, weil jeder Ubersetzer den Text anders wahrnimmt. Damit hingt
natiirlich auch die Wahl der richtigen Worter und anderer Sprachmittel zusammen, die die
Endfassung bestimmen.

Es ist bekannt, dass jeder den Text irgendwie iibersetzen kann, aber der Text muss
auch seine Leser finden und ansprechen. Ein guter Ubersetzer muss ihnen also die
Atmosphire des Originals vermitteln, damit sie das Lesen wirklich genielen konnen.

Im Allgemeinen gilt es, dass jeder, der ein bisschen Begabung hat und einige
Fremdsprachen sehr gut beherrscht, kann die literarischen Texte iibersetzen, wobei es sehr
interessant ist, dass er kein Zertifikat betreffend des Ausbildungsabschlusses belegen muss.

Es wurden bisher zwar viele Annahmen und viele verschiedene Biicher von der
Ubersetzungstheorie geschrieben, aber die Praxis ist ganz anders und hingt von vielen
Faktoren ab.

Es sind z.B. die ehemalige Situation in der Gesellschaft, anderes Denken der Leute,
individueller Stil des Autors oder ein anderer Wortschatz und Redewendungen, die in dem
Text vorkommen und die sich der Ubersetzer in einer anderen Sprache auszudriicken bemiiht.
Damit sind viele Probleme verbunden, weil man nie alle einzelnen Nuancen zwischen

verschiedenen Substantiven, Adjektiven oder Verben kennt.
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Um die richtige Wahl unter diesen vielen Ausdriicken zu treffen, braucht man ein
gutes Deutungsworterbuch, wo er auch verschiedene Kollokationen findet, die in einer
bestimmten Sprache in diesem Kontext verwendet werden.

AuBerdem muss der Ubersetzer eines literarischen Textes noch folgende
Eigenschaften und Fihigkeiten: gute Vorstellungskraft, Sprachgefiihl, Flei3, Sorgfiltigkeit
und nicht zuletzt auch Belesenheit und Geduld, weil jeder Text einen anderen Umgang
verlangt.

Was die Ubersetzung des Fachtextes betrifft, gibt es dagegen fast keine richtigen
Pflichtregeln, denen man bei der Ubersetzung folgen sollte. Im Unterschied zu der
Ubersetzung eines literarischen Textes muss man aber die Kenntnisse einer bestimmten
Fachterminologie haben, auf die sich der zu iibersetzende Text bezieht. Auerdem muss man
noch ein Zertifikat {iber den erreichten Bildungsgrad belegen.

Bei der Bearbeitung dieser Bakkalaureatsarbeit wurde viel Neues und Interessantes
von der Problematik des Ubersetzens und von vielen anderen, damit verbundenen Tatsachen
zusammengefasst.

AuBerdem ist es auch zu hoffen, dass es gelang, das Hauptziel dieser
Bakkalaureatsarbeit zu erreichen und den zukiinftigen Studenten, die sich mit der Bearbeitung

der Problematik des Ubersetzens beschiftigen werden, hiermit dieses Thema zu vermitteln.
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1. Osobnosti uméleckého prekladu

Doc. PhDr. Jifi Levy, DrSec. (8. 8. 1926 —17. 1. 1967)

Cesky literarni teoretik a historik a teoretik piekladu, syn vysokoskolského profesora
romanistiky a prekladatele z francouzstiny Otakara Levého. Vystudoval anglic¢tinu a ceStinu
na Masarykové univerzité v Brné&.

Pfispival do domacich a zahrani¢nich védeckych cCasopisti, prednasel doma i v
zahrani¢i (Dubrovnik, VarSava, Hamburk, Viden, Stuttgart) o problematice piekladani.

Kromé toho byl i ¢lenem mnoha organizaci zabyvajicich se literaturou a piekladem,

jako napt. Svazu ceskoslovenskych spisovatelii, aktivné pisobil v jeho prekladatelské sekci a
v mezindrodni ptekladatelské organizaci FIT. Dale byl ¢lenem redakcnich rad Odeonu,
asopisu Ceskd literatura, Dialogu, Gasopisu Babel a redaktorem sborniku Teorie verse.
Spolu s J. F. Fraitkem redigoval edici Cesky preklad, pfi¢emZ jako prvni svazek této edice
vysla pravé Levého publikace Ceské teorie piekladu. Tato kniha obsahuje Levého studii
Vyvoj prekladatelskych teorii a metod v Ceské literature a piekladatelské normy od 15. stoleti
do roku 1945.

Mezi dalsi jeho zndmou publikaci patii Uméni prekladu, které predstavuje zakladni
dilo o preklddani umélecké literatury. Toto dilo vzbudilo pozornost i v zahranici, o ¢emz

svédci jeho pieklady do néméiny, rustiny a dalSich jazykt

Otokar Fischer (20.5.1883 — 12.3.1938)

Literarni védec, bésnik, dramatik a piekladatel. Narodil se v Kolin¢, kde také
navstévoval gymndzium. Po maturit¢ pokracoval ve studiu germanistiky, které zakoncil
doktoratem v Berlin€ roku 1905. Roku 1909 se stal docentem, pozdéji profesorem déjin
némecké literatury na Karlové univerzité.

Mimoto ptisobil i jako dramaturg Narodniho divadla, pozdéji jako divadelni referent
v riiznych novinéch.

Jako piekladatel integroval pfedni dila svétové literatury do ceské kulturni sféry a stal
se tvircem ceské prekladatelské Skoly. Pfeklddal zejména znémciny, ale také napft.
z francouzstiny, SpanélStiny a rustiny. Za jeho nejvyznamné;jsi pieklad je povazovan pieklad

Fausta.
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2. Nejcastéjsi zkratky pouzivané v odborném jazyce

Zkratka Némecky nazev Cesky nazev

AB Ausfiihrungsbestimmungen provadéci opatieni (k zakonu)

Abs. Absatz odstavec

Allg. Allgemein vSeobecné

a.o. aullerordentlich mimoradny

AZ Aktenzeichen znacka spisu

Beil. beiliegend v priloze, ptiloZeno

BLZ Bankleitzahl bankovni smérovaci ¢islo, kéd banky

bzgl. beziiglich co se tyka

ca cirka, zirka asi

cf cost and freight — Verladenkosten  ndklady a piepravné (do pfistavu urceni)
und Seefracht (bis Bestimmungs-
Hafen)

c.i. cost insurance — Verladekosten ndklady a pojisténi (do ptistavu
und Versicherung (bis Be- urceni)
stimmungshafen)

D/a days after acceptance — Tage nach dny po akceptaci sménky
Akzept

d.h. das heif3t to znamena

d.i. das ist tj.

DAX Deutscher Aktienindex frankfurtsky burzovni index

DIN Deutsche Industrienorm némecka priimyslova norma

dpa Deutsche Presse-Agentur Némecka tiskovd kancelar

EG Europiische Gemeinschaft Evropské spolecenstvi

Est Einkommensteuer dan z piijmu

ff. folgende Seiten nasledujici strany

gegr. Gegriindet zaloZen

gez. gezeichnet podepsany

ggf., ggfs. gegebenfalls ptipadné

Hr. Herr(en) péan(ové)

HG Handelsgesellschaft Obchodni spole¢nost

iLA. im Auftrag z povéieni, z piikazu

i.d.F. in der Fassung ve znéni (u zakont)

IHK Industrie- und Handelskammer Primyslova a obchodni komora

Kto Konto konto

Ifd. laufend beéZny

Md., Mrd., Milliarde miliarda

Mia.

Mill.,, Mio. Million milion

MWSt. Mehrwertsteuer dan z ptidané hodnoty

o.a. oben angefiihrt vySe uvedeny

p.a. per annum, jahrlich ro¢né, za rok

PS 1. Pferdestirke 1. konska sila

2. postskriptum
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S.
Slg.
stellv.
u.a.

u.U.
wP

siehe

Sammlung

stellvertretend

1. unter anderem

2. und anderes und dhnliche
usual conditions — iibliche
Bedingungen

unter Umstinden
Wirtschaftspriifer

zu Hinden

65 Silerové, Zdena: Némecké zkratky v obchodni, finan¢nf a pravnické terminologii, Praha 2004; str. 6 - 37
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viz

Sbirka

zastupujici

1. a podobné

2. ajiné a podobné
bézné podminky

podle okolnosti
autorizovany ucetni revizor
k rukdm®



3. Original prekladového textu - Volkswirtschaftslehre

Betiitigungsfeld und Grundannahmen der VWL

Grundproblem

"Die Menschheit steht unter dem kalten Stern der Knappheit" (Erich Schneider).

Die Volkswirtschaftslehre als Teilgebiet der Wirtschaftswissenschaften bzw. der Okonomik
(in Deutschen auch: Nationalokonomie oder Wirtschaftliche Staatswissenschaften) untersucht
Probleme, die aus dem grundsitzlichen Problem der Knappheit von Giitern (Waren und
Dienstleistungen), Zeit oder Ressourcen resultieren. Dadurch wird ein Haushalten (griech.
oikos= Haus, Haushalt) notwendig. Die Knappheit oder allgemeine Restriktionen (nicht
notwendigerweise rein materieller oder gar existentieller Natur) bedingen menschliche
Wahlhandlungen und machen sie somit zum Gegenstand 6konomischen Denkmodells.

Untersuchungsfelder

In der Volkswirtschaftslehre werden gesamt- und einzelwirtschaftliche Zusammenhinge und
Prozesse untersucht. Grundfragen sind Handel, Ressourcenallokation, die Ursachen des
Wohlstandes, die Gestaltung der Produktion, die Verteilung des Wohlstandes in einer
Gesellschaft, Ursachen von Wirtschaftskrisen sowie die damit verwandten Themen Finanzen,
Steuern, Arbeit und Arbeitslosigkeit, Recht, Armut, Umweltschutz und viele andere.

Menschenbilder

In der Volkswirtschaftslehre wird hiufig mit der Modellannahme des homo oeconomicus
gearbeitet, nach dem der Mensch rational handelt, um sein Wohlbefinden unter gegebenem
Informationsstand zu maximieren. Dieses Modell scheint fiir viele Untersuchungen
ausreichend, da sich die irrationalen Vorlieben der einzelnen Individuen in der Summe wieder
ausgleichen.

Neuere Forschungsmodelle erweitern zunehmend die Annahmen und beziehen irrationales
Verhalten in ihre Denkmodelle der Verhaltensokonomie mit ein, so z. B. in der Spieltheorie.
Einige Forscher haben fiir diese Ansidtze schon den Wirtschaftsnobelpreis verlichen
bekommen. Des Weiteren beriicksichtigen neuere ©konomische Menschenbilder
opportunistisches Verhalten (opportunism, Williamson), worunter eigenniitziges Denken
gepaart mit List und Tiicke verstanden wird, und die Begrenztheit der menschlichen
Rationalitit aufgrund beschrinkter kognitiver Kapazititen (bounded rationality, Simon). So
werden solche menschlichen Eigenschaften in der neuen Institutikonenokonomik
beriicksichtigt.

Dariiber hinausgehende Entwicklungen wie die des sog. REMM (resourceful, evaluating,
maximizing man, Meckling) beziehen zudem die Lernfihigkeit des Menschen in die
Betrachtung mit ein. Helmut Woll hat gezeigt, dass die Okonomie eine Vielfalt von
unterschiedlichen Menschenbildern kennt.

Werkzeuge und Themen der VWL

Werkzeuge der VWL

Mathematische Modelle spielen eine wesentliche Rolle in der VWL, da sie klare
Beweisfithrung und eindeutig definierte Annahmen verlangen und in der Regel nicht zu
vieldeutigen oder "weich" interpretierbaren Ergebnissen fiihren. Die generellen
volkswirtschaftlichen Ansétze lassen sich aber mit einfacher Arithmetik und dem Verschieben

% http://de.wikipedia.org/wiki/Volkswirtschaftslehre
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von Kurven darstellen, ohne dass man tiefere mathematische Kenntnisse mitbringen muss.
Die Osterreichische Schule vertritt sogar die Auffassung, dass jedes Modell, das iiber einfache
Logik hinausgeht, nicht nur iiberfliissig, sondern sogar ungeeignet fiir Skonomische Analysen
sei. In den letzten Jahren zeigt sich eine zunehmende Tendenz hin zu 6konometrischen
Arbeiten.

Fachrichtungen der VWL

Mikrookonomie, die sich mit den Beziehungen von einzelnen Individuen und Unternehmen
befasst.

Makrookonomie, die die Wirtschaft im Gesamtzusammenhang betrachtet, also die
Wechselwirkungen von Einkommen, Beschiftigung und Inflation.

In den letzten zwanzig Jahren gab es immer wieder Versuche, diese beiden Grundrichtungen
miteinander zu verzahnen. Heute herrscht weitgehend Einigkeit, dass gute makrookonomische
Analysen auf fundierten mikrookonomischen Kenntnissen aufbauen miissen.

Innerhalb dieser beiden Fachrichtungen der VWL finden sich spezialisierte Themenbereiche,
die ein breites Spektrum menschlicher Titigkeiten abdecken. Das quantitative
Methodenwissen der VWL ist in einer eigenen Fachrichtung zusammengefasst, der
Okonometrie.

Mikrookonomie

Die Mikrookonomie (auch: Mikrookonomik) ist ein Teilgebiet der Volkswirtschaftslehre.
Ihr Gegenstand ist das wirtschaftliche Verhalten einzelner Konsumenten (Haushaltstheorie),
Unternehmen (Produktionstheorie) und die Verteilung von knappen Giitern und Einkommen
unter diesen. In der Mikrookonomie werden Individuen als Quelle der Arbeitskraft und des
Kapitals angesehen sowie als Verbraucher produzierter Giiter, die sie mit dem Ziel der
Nutzenmaximierung konsumieren. Die Betriebe setzen die Produktionsfaktoren Arbeit,
Boden, Kapital, techn. Fortschritt mit dem Ziel der Gewinnmaximierung ein. Im Gegensatz
zur Mikrookonomie arbeitet die Makrookonomie mit aggregierten Gréfen, also zum Beispiel
mit dem Einkommen aller Haushalte.

Teilgebiete

Die Haushaltstheorie beschéftigt sich mit der Nachfrageseite auf dem Giitermarkt. Wichtiger
Untersuchungsgegenstand ist hier der Nutzen, den ein Nachfrager durch den Warenkorb, die
Menge aller Giiter, die er in einer bestimmten Periode kauft, hat. Dafiir spielen
Priferenzrelationen und Indifferenzkurven eine wichtige Rolle.

Dem gegeniiber steht die Produktionstheorie, die sich mit der Angebotsseite des Giitermarktes
beschiftigt. Ausgehend von einer gegebenen Produktionsfunktion, die das Verhiltnis von
Input- zu Outputfaktoren angibt, wird untersucht, welche Produktionsmengen mit welchen
Inputfaktoren produziert werden sollen.

SchlieBlich untersucht die Preistheorie die Effekte, wenn Angebot und Nachfrage auf einem
Giitermarkt aufeinander treffen.

Im weiteren Rahmen werden auch Entscheidungs- und Spieltheorie betrachtet.

Annahmen

In der MikroSkonomie werden meistens die Wirklichkeit abstrahierende Modelle benutzt, um
die Fragestellungen beherrschbar zu machen. Dazu wird zum einen angenommen, dass alle
Wirtschaftsakteure Nutzenmaximierung betreiben und rational handeln, also unter den zur
Auswahl stehenden Handlungsalternativen immer die beste auswihlen. Der so handelnde
Ideal-Akteur wird auch Homo oeconomicus genannt.
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Daneben werden oft weitere Annahmen getroffen. Die Konvexitdtsannahme beschreibt die
Vorstellung iiber die Priferenzrelation eines Entscheiders, die Nichtsittigungsannahme
beschreibt die Annahme, dass jede Einheit eines Gutes den Priferenzwert eines Giiterbiindels
erthoht und mit der Teilbarkeitsannahme erleichtern sich die Mikrookonomen ihre
Rechnungen, da sie damit nicht bedenken miissen, dass Giiter nur in ganzzahleigen Einheiten
nachgefragt und produziert werden. Fiir die Betrachtung von Préferenzrelationen sind auch
die Transitivititsannahme und die Vollstindigkeitsannahme wichtig. Erstere sagt aus, dass es
keine Widerspriiche in den Priferenzen eines Wirtschaftsakteurs gibt und mit der zweiten
Annahme wird gefordert, dass er auch fiir je zwei Giiterbiindel sagen kann, welches er
vorzieht.

Makrookonomie

Die Makrookonomie (auch Makrookonomik) ist ein Teilgebiet der Volkswirtschaftslehre. Im
Gegensatz zur Mikrookonomie arbeitet sie mit aggregierten Groflen, d. h. sie untersucht
Fragen nach dem Verhalten der Wirtschaft insgesamt, so z. B. Anderungen des
Gesamteinkommens oder des  Beschiftigungsgrades, der Inflationsrate  oder
Konjunkturschwankungen. Sie versucht Erkldrungen fiir diese Schwankungen zu finden und
die relevanten Steuergrof3en und ihre Abhingigkeiten zu ermitteln.

Mittelpunkt makrookonomischer Theorien ist schlieBlich die Frage nach der Rolle des Staates
im gesamtwirtschaftlichen Kontext; aus den Theorien werden Forderungen an die
Wirtschaftspolitik abgeleitet. Regierungen versuchen, die Grofen, die aufgrund der ex-post-
Betrachtung als maBgeblich erscheinen, zu dndern. So werden durch Anderungen bei Steuern,
Zinsen oder Staatsnachfrage politisch definierte Ziele wie Preisniveaustabilitit,
Vollbeschiftigung oder Wirtschaftswachstum angestrebt. Makrookonomische Kenngroflen
spielen daher im politischen Legitimationsprozess eine wichtige Rolle, da sie von den
Wihlern als Hinweis auf die Qualitét der Arbeit einer Regierung gedeutet werden

Markt (Okonomie)

Der Begriff Markt bezeichnet in der Okonomie den (realen oder virtuellen) Ort des
Zusammentreffens von Angebot und Nachfrage von und nach einem Gut. Daraus ergibt sich
das Marktgleichgewicht. Das Grundprinzip des Marktes ist der Tausch. Der Marktpreis
(Tagespreis) ist im Handel der unter den momentanen Marktverhéltnissen ausgehandelte Preis
dieses Gutes. Durch Verwendung eines allgemein anerkannten Tauschmittels (z. B. Geld)
kann der Tausch der Giiter gegen Geld (der Leistungsaustausch) zeitlich voneinander getrennt
werden. Wenn dieser Marktmechanismus nicht funktioniert, dann spricht man von
Marktversagen. Man untergliedert den Markt in Teilmérkte. Der Mindestmarkt besteht aus
einem Nachfrager, einem Anbieter und einem Handelsgut (Ware oder Dienstleistung).

Allgemeine Gleichgewichtstheorie

Die Allgemeine Gleichgewichtstheorie ist ein wichtiger Teil der modernen Mikrookonomie.
Sie ist ein Ansatz, um Tausch, Produktion, Konsum und (relative) Preise in einer Okonomie
zu erkldren.

Konzept

Fiir eine reine Tauschwirtschaft wiirde man zum Beispiel eine feste Zahl von Individuen
betrachten, die mit einer bestimmten Anfangsausstattung an Giitern versehen sind und diese
untereinander zu tauschen versuchen. Wenn jedes der Giiter zu einem gegebenen Preis auf
dem Markt gehandelt wird, wird jedes Individuum so viel anbieten bzw. kaufen wollen, dass
es seinen Nutzen optimiert. Dadurch werden sich im Allgemeinen Uber- oder Unterangebote
fir die einzelnen Giitermirkte ergeben. Die zentrale Existenzfrage der Allgemeinen
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Gleichgewichtstheorie lautet nun, ob es Preissysteme gibt, so dass alle Mirkte gerdaumt
werden, d.h. dass genau so viel von einem Gut angeboten wird wie nachgefragt wird. Weiter
mochte man wissen, ob die natiirlichen Marktkrifte die Okonomie in Richtung eines
Allgemeinen Gleichgewichts bewegen. Dies ist die sogenannte Stabilitit des Gleichgewichts.
Es geht also darum, ein umfassendes Verstindnis einer marktwirtschaftlichen Okonomie
durch einen Ansatz zu finden, der von unten nach oben gerichtet ist: Man beginnt mit
samtlichen Individuen und Unternehmen, deren Priferenzen und Produktionsmoglichkeiten,
und betrachtet die sich ergebende Interaktion bei frei verfiigbarer Information und rationalem
Verhalten. Die Makrookonomie hingegen fasst Akteure in verschiedene Aggregate
zusammen, um die Beziehungen dieser Aggregate zueinander zu modellieren. Grof3e Teile der
heutigen Makrodkonomie - im Gegensatz zur makrookonomischen Sichtweise John Maynard
Keynes - basieren auf der Allgemeinen Gleichgewichtstheorie.

Geschichte

Als erste Vorldaufer dieser Theorie konnten (mit Einschriankungen) die franzdsischen
Physiokraten und die Politische Okonomie von David Ricardo und Adam Smith genannt
werden.

Der erste Versuch in der Neoklassischen Theorie, ein umfassendes Modell zur Bestimmung
der relativen Preise in einer Okonomie zu entwickeln, stammt von Léon Walras. Er wollte aus
der Politischen Okonomie von Adam Smith und David Ricardo eine "exakte Wissenschaft"
machen. Daher versuchte er, die Wirtschaft mathematisch zu beschreiben. A. Wald und spiter
Maurice Allais, Kenneth Arrow und Gerard Debreu beschrieben die Existenz und die
Stabilitit eines Allgemeinen Gleichgewichts fiir eine Marktwirtschaft mit Privateigentum.
Arrow, Allais und Debreu erhielten fiir ihre Arbeiten zur Allgemeinen Gleichgewichtstheorie
den Nobelpreis fiir Wirtschaft.

Kritik

Kritikern zufolge liegen die Schwiéchen der Allgemeinen Gleichgewichtstheorie darin, dass
sie nur relative Preise von Giitern erkldren kann, nicht aber die Bedeutung des Geldes fiir eine
Okonomie. AuBerdem wird kritisiert, dass die Theorie rein statisch ist. Andererseits hat es
sich als schwierig erwiesen, durch die Berechnung des Allgemeinen Gleichgewichts die
Auswirkungen verschiedener Wirtschaftspolitiken zu testen. Die Theorie habe also
eingeschrinkte praktische Relevanz.

SchlieBlich bezweifeln heute einige Wirtschaftswissenschaftler die Stabilitit des
Gleichgewichts selbst bei vollstindigem Wettbewerb, d.h. die kapitalistische Wirtschaft kann
im Prinzip effektiv sein, denn Arrow und Debreu haben die Existenz eines Gleichgewichts
gezeigt, es konnte jedoch Krifte geben, die die Stabilitdt des Gleichgewichts gefdhrden. Dies
fiihrte zur Entwicklung der Ungleichgewichtstheorie, d.h. der Beschreibung des Zustandes
einer Okonomie mit Uber- und Unterangebot von Giitern und Arbeit.

Marktgleichgewicht

Marktgleichgewicht nennt man in der Okonomie die Situation auf einem Markt, in der der
Preis eines Gutes zu einer gleich hohen Angebots- wie Nachfragemenge fiihrt. Der Preis wird
dann Gleichgewichtspreis, die Menge Gleichgewichtsmenge genannt.

Da es umso weniger Verkaufer gibt, je niedriger der Preis ist und umso weniger Nachfrager,
je hoher der Preis ist, reguliert sich der Markt so, dass er ein Marktgleichgewicht bildet - der
Preis fungiert als marktriumende Variable.

Die Gleichgewichtsbildungen sind ein zentrales Element der Neoklassischen Theorie und der
Allgemeinen Gleichgewichtstheorie.
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Annahmen und Definitionen

Die Theorie geht von mehreren Annahmen aus, die zur Marktrdumung und zur Herausbildung
eines Gleichgewichtspreises erfiillt sein miissen. Diese Voraussetzung ist nicht streng
erfiillbar, weswegen es den Gleichgewichtspreis in der Realitdt selten gibt. In einem
vollkommenen Markt, das hei3t einem Markt mit vielen kleinen rational handelnden
Anbietern und Abnehmern, von denen keiner den Marktpreis nach eigenem Ermessen
beeinflussen kann, stellt sich ein Gleichgewichtspreis ein.

Diese Annahme ist grundlegend fiir die einfache Theorie des Gleichgewichtspreises, wie sie
in einfiihrenden Wirtschaftsvorlesungen gelehrt wird. In vielen realen Mairkten trifft diese
Annahme jedoch nicht zu, weil einzelne Kaufer oder Verkaufer geniigend Marktmacht haben,
um den Preis zu ihren Gunsten zu beeinflussen. In solchen Situationen ist das einfache Modell
des Gleichgewichtspreises ungeniigend und bedarf weiterer Untersuchungen. Des Weiteren
wird angenommen, dass keine Transaktionskosten existieren, was in der Realitiit auch selten
der Fall ist. Transaktionskosten bezeichnen diejenigen Kosten, die neben dem eigentlichen
Kauf entstehen, also etwa die Kosten fiir die Preisinformation und die Transportkosten. In
vielen Fillen ist das Modell jedoch als erste Approximation fiir das Marktgeschehen
verwendbar.

Die Volkswirtschaftslehre widmet besonders solchen Fillen viel Aufmerksamkeit, in denen so
genanntes Marktversagen zu einer suboptimalen Allokation, also einer nicht-optimalen
Aufteilung knapper Ressourcen, fiihrt. Zum Beispiel wird ein Monopolist immer {iberhchte
Preise fordern, wodurch es zu einer Verknappung der angebotenen Menge kommt. In solchen
Fillen kénnen Okonomen versuchen, Regeln zu finden, die dieses Marktversagen und den
daraus resultierenden Wohlfahrtsverlust fiir die Gesellschaft vermeiden oder wenigstens
vermindern sollen. Der Staat konnte direkt durch gesetzliche Ma3nahmen oder indirekt durch
Marktregulierung, zum Beispiel in Form von Hochstpreisen oder Steuern, eingreifen.

Nachfrage

Nachfrage ist die Menge an Giitern, die die Konsumenten zu einem bestimmten Preis kaufen
wollen. Ein Beispiel: Es gibt 30 Verbraucher, die jeweils eine Tiite Kartoffelchips kaufen
wollen, wenn der Preis 1 EUR pro Tiite betrdgt. Aber nur 15 Verbraucher, denen der
Geschmack von Kartoffelchips 2 EUR pro Tiite wert ist. Man kann eine Nachfragetabelle
erstellen, die die nachgefragte Menge zu allen moglichen Preisen zeigt. Diese Tabelle kann
ebenso als Graph oder als mathematische Formel dargestellt werden. Die Hauptkriterien des
Preises, der bezahlt wird, sind typischerweise die Menge des Gutes, die Hohe des eigenen
Einkommens, personlicher Geschmack, der Preis von Substitutionsgiitern (,,Ersatz®) und
komplementiren Giitern. Die Giiter ,,Auto® und ,,Benzin* sind beispielsweise komplementir,
da sich ihr Konsum gegenseitig verstérkt.

Angebot

Angebot bezeichnet die Menge, die Erzeuger zu einem bestimmten Preis zu produzieren
bereit sind. Beispielsweise gibt es nur einen Hersteller von Kartoffelchips, der fiir 1 EUR pro
Tiite produzieren kann, aber erheblich mehr Hersteller konnen Chips fiir 2 EUR herstellen. Je
hoher der Marktpreis eines Gutes ist, desto hoher ist in der Regel auch das Gesamtangebot
aller Erzeuger.

Bestimmung des Gleichgewichtspreises

Die Angebotslinie startet mit kleinem Angebot bei einem niedrigen Minimalpreis und wéchst
mit steigendem Preis. Die Nachfragelinie startet mit einer kleinen Nachfrage bei einem hohen
Maximalpreis und nimmt mit fallendem Preis immer weiter an Menge zu. Wie an diesen zwei
Linien zu erkennen, gibt es immer mehr Anbieter und Ware, je hoher der verlangte Preis ist.
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Umgekehrt gibt es immer mehr Abnehmer, die immer mehr kaufen, je niedriger der fiir die
Ware verlangte Preis ist. Da die Preiswiinsche von Anbietern und Abnehmern gegenlédufig
sind, stellt sich im Markt ein Gleichgewicht an der Schnittstelle von Angebot und Nachfrage
ein, die den Gleichgewichtspreis und das Maximum des Umsatzes festlegt.

Verianderung der Nachfrage

Auswirkungen einer steigenden Nachfrage

Wenn mehr Leute ein bestimmtes Gut haben wollen, wird sich die nachgefragte Menge zu
allen Preisen erhohen, das heit die Nachfragelinie in der Grafik verschiebt sich nach rechts.
Die Ursache einer hoheren Nachfrage konnen zum Beispiel eine neue Mode, andere
Lebensumstinde oder hoheres Einkommen sein. Infolge der hoheren Nachfrage und der damit
verbundenen Rechtsverschiebung der Nachfragelinie steigen der Gleichgewichtspreis und die
umgesetzte Menge. Eine sinkende Nachfrage verschiebt die Linie nach links, was einen
niedrigeren Preis und eine geringere Umsatzmenge zur Folge hat.

Wenn etwa mehr Menschen Kaffee kaufen wollen, werden die Anbieter zunichst den Preis
erhohen konnen, da mehr Nachfrage als Angebot vorhanden ist. Als Folge der Preiserhohung
werden weitere Anbieter hinzukommen oder bestehende Anbieter ihr Angebot vergroBern, da
es sich bei dem hoheren Preis nun fiir sie lohnt. Durch diese Reaktion des Marktes entsteht ein
neues Marktgleichgewicht mit neuem Gleichgewichtspreis und neuer Umsatzmenge.

Wenn umgekehrt die Nachfrage sinkt, geschieht das Gegenteil. Die Nachfragekurve
verschiebt sich nach links, der Gleichgewichtspreis sinkt, und als Folge davon wird auch das
Angebot sinken.

Verianderung des Angebots

Auswirkung eines steigenden Angebots

Wenn sich hingegen das Angebot verdndert, verschiebt sich die Angebotslinie der Grafik. Ein
steigendes Angebot verschiebt die Linie nach rechts, was den Preis driickt und die umgesetzte
Menge erhoht. Ein sinkendes Angebot verschiebt die Angebotslinie nach links. In der Folge
steigt der Preis und sinkt die Menge.

Wenn beispielsweise ein verbessertes, kostengiinstigeres Verfahren zum Weizenanbau
eingefiihrt wird, konnten mehr Anbieter fiir den gebotenen Preis Weizen verkaufen. Dies fiihrt
zu einem Uberangebot an Weizen. Um ihren ganzen Weizen verkaufen zu konnen, miissen
die Anbieter den Preis reduzieren. Dies fiihrt dazu, dass der Weizen fiir mehr Abnehmer, zum
Beispiel fiir Béacker, interessant wird, da diese damit giinstigeres Brot herstellen konnen und
ihrerseits mehr verkaufen konnen. In der Folge bildet sich ein neues Gleichgewicht im
Weizenmarkt mit einem niedrigeren Gleichgewichtspreis und einem grofleren Marktvolumen.

Elastizitit

Ein wichtiges Konzept fiir das Verstiandnis des Gleichgewichtspreises ist die Preiselastizitit.
Sie gibt an, wie stark sich eine Preisdnderung eines Produktes oder einer Dienstleistung auf
die Nachfrage auswirkt, beziehungsweise wie stark sich die Anderung der Nachfrage auf den
Preis niederschldgt. Bemerkenswert ist, dass es als Reaktion auf eine Erh6hung des Preises
auch zu einer Erhohung der Nachfrage kommen kann. Diese Anomalie bezeichnet man als
Giffen-Paradoxon.

Kritik
Kritiker der Theorie der Gleichgewichtspreisbildung bezeichnen sie als theoretisches Modell,
das in der Praxis nicht angewendet werden konne.
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Sie verweisen dabei u. a. auf tatsichliche Abweichungen von der Modellannahme, dass ein
hoherer Preis zu weniger Nachfrage, aber mehr Angebot fiihrt. Als Beispiel werden die
Finanzmirkte genannt, auf denen manche Akteure Wertpapiere verkaufen, wenn diese unter
einem  bestimmten Kurs fallen. Kritikern zufolge ist das Modell der
Gleichgewichtspreisbildung daher (wenn iiberhaupt) nur auf Giiter anwendbar, die einen
immanenten direkten Nutzen haben, wie etwa Brot vom Bicker, und die nicht als
Spekulationsobjekte "missbraucht” werden konnen. Allerdings zeigt gerade der Finanzmarkt
den Realitdtsbezug des Modells: Wiirde die Mehrheit der Wertpapier-Besitzer unter einem
bestimmten Kurs verkaufen wollen, so wiirde der Kurs auf Null sinken. Dies ist in der Realitét
jedoch nur dann zu beobachten, wenn dem Wertpapier von Seiten der Anleger tatsdchlich
kein Wert mehr beigemessen wird - vielmehr finden die verkaufsbereiten Wertpapierbesitzer
im Regelfall in ausreichendem Umfang Kaufinteressenten, so dass sich ein neuer (niedriger)
Gleichgewichtspreis einstellt. Modellbefiirworter erkldaren dieses Verkaufsverhalten daher
ausschlieBlich mit dem Vorliegen neuer Informationen und einer daraus folgenden
Neubewertung des Gutes durch die Besitzer.

Die beschriebene Gleichgewichtsbildung durch Angebot und Nachfrage setzt Ceteris-paribus-
Bedingungen voraus. Das bedeutet, dass sich weder auf der Angebotsseite noch auf der
Nachfrageseite durch die Preisdnderung die Bedingungen fiir die Bildung von Angebot und
Preis dndern.

Geschichte

Versuche, zu bestimmen, wie Angebot und Nachfrage zusammenhingen, nehmen ihren
Ursprung im Buch Wohlstand der Nationen von Adam Smith, das erstmals 1776
veroffentlicht wurde. In diesem Buch ging Smith davon aus, dass die Nachfrage zwar vom
Preis des Gutes abhinge, jedoch umgekehrt keine Beeinflussung des Preises von der
Nachfrage existiere. David Ricardo veroffentlichte 1817 das Buch Principles of Political
Economy and Taxation, in dem die erste Idee eines okonomischen Modells vorgeschlagen
wurde. In ihm legte er die Grundgedanken der Annahmen dar, die zur Bildung der Theorie
des Gleichgewichtspreises fiihrten.

Im spiten 19. Jahrhundert entstand die Idee des Grenzpreises. Griinder dieser neuen Schule
waren im Wesentlichen Stanley Jevons, Carl Menger und Léon Walras. Der Grundgedanke
daran war, dass der Preis durch den hochsten Preis festgesetzt wurde, den ein Kiufer zu
zahlen bereit war, das heilt den Grenzpreis. Das war eine substanzielle Verbesserung
gegeniiber den Gedanken Adam Smiths zur Bestimmung des Angebotspreises.

Letztendlich kombinierten Alfred Marshall und Léon Walras ihre Ideen iiber den Angebots-
und Nachfragepreis und betrachteten den Gleichgewichtspunkt, an dem sich die beiden
Kurven schnitten. Sie begannen ebenfalls damit, die Einfliisse verschiedener Mirkte
untereinander zu betrachten. Seit dem spiten 19. Jahrhundert hat die Theorie von Angebot
und Nachfrage kaum noch Verdnderungen erfahren. Die grofite Aufmerksamkeit richtet sich
nun auf Fille, in denen Marktversagen entsteht, etwa bei Monopolen oder irrationalen
Handlungsweisen der Marktteilnehmer und auf die Betrachtung der Transaktionskosten.

Angebot (Volkswirtschaftslehre)

Unter Angebot versteht man in der Volkswirtschaftslehre allgemein die Menge jeder Art von
Gut oder Leistung, die ein einzelner wirtschaftlicher Akteur oder eine Mehrheit von Akteuren
zu einem bestimmten Preis im Austausch gegen Geld oder andere Giiter und Leistungen
herzugeben interessiert und bereit ist.

Diese primédre Definition von Angebot setzt die Vorstellung der Homogenitéit des jeweils
betrachteten Guts voraus, da nur so von verschiedenen Mengen eines Gutes die Rede sein
kann und nur so das Angebot verschiedener Akteure mengenmafig und in der nachgefragten
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Qualitdt zusammengefasst werden kann. In einem abgeleiteten Sinn spricht man auch von
dem aggregierten (zusammengefassten) Angebot verschiedener Giiter etwa eines ganzen
Industriezweigs oder der gesamten Volkswirtschaft, die als Summe des preislich bewerteten
Angebots der einzelnen Giiter bestimmt wird. Entsprechend wird der diesem so bestimmten
aggregierten Angebot zugeordnete Preis als mit der gegebenen Angebotsstruktur gewichteter
Durchschnittspreis bestimmt.

Wirtschaftswissenschaftliche Darlegung

In den Wirtschaftswissenschaften geht man in der Regel davon aus, dass - ceteris paribus - ein
systematischer Zusammenhang zwischen den Preisen und den angebotenen Giitermengen
besteht. Dieser Zusammenhang wird in Angebotsfunktionen oder Angebotskurven, die jedem
Preis die bei diesem Preis angebotene Giitermenge zuordnen, dargestellt. Dabei wird
allgemein angenommen, dass bei steigendem Preis das Angebot zunimmt, die
Angebotskurven verlaufen also steigend (Gesetz des Angebots). Wihrend sich ein steigender
Verlauf der Angebotskurven fiir das Giiterangebot eines Unternehmens bei geeigneten
Annahmen (insbesondere die Annahme sinkender Skalenertrige) aus der neoklassischen
Theorie der Unternehmung herleiten lédsst, folgt das steigende Angebot an
Produktionsfaktoren (wie z.B. Arbeit) nicht aus der neoklassischen Theorie der Haushalte. Ob
sich z. B. ein mit den Lohnen fallendes Arbeitsangebot auch empirisch beobachten ldsst, ist
umstritten.

Okonomische Analyse des Angebotsbegriffs

Bei der 6konomischen Analyse ist zu beachten, dass mit steigendem Aggregationsgrad (d.h. je
mehr individuelle Akteure und einzelne Giiter zusammengefasst werden), die ceteris paribus
Klausel immer problematischer wird, da eben nicht mehr davon ausgegangen werden kann,
dass iibrige Umstdnde (Einkommen, Angebotsstruktur) von den in einer aggregierten
Angebotsfunktion oder -kurve darstellbaren Anderungen von Preisen und Angebotsmengen
unberiithrt bleiben. Diese Schwierigkeiten umgehen Modelle eines allgemeinen
Gleichgewichts.

Fiir einzelne Giiter unterscheidet man das individuelle Angebot eines Gutes durch einen
einzelnen Akteur vom Gesamtangebot, das durch die Addition des Angebots aller Anbieter
des entsprechenden Gutes bestimmt wird.

Angebot und Preistheorie

In der neoklassischen Preistheorie wird angenommen, dass unter Wettbewerbsbedingungen
der aktuelle Preis eines Gutes durch die Schnittstelle der Gesamtangebots- und
Gesamtnachfragekurve  fir dieses Gut bestimmt wird. In der allgemeinen
Gleichgewichtsanalyse werden die Preise aller Giiter durch die simultane Gleichsetzung des
Gesamtangebots und der Gesamtnachfrage auf allen Mirkten bestimmt.

Nachfrage

Unter Nachfrage versteht man in der Okonomie zunichst allgemein die Menge jeder Art von
Gut oder Leistung, die wirtschaftliche Akteure zu einem bestimmten Preis im Austausch
gegen Geld oder andere Giiter bereit und fihig sind zu erwerben.

Fiir einzelne Giiter unterscheidet man die individuelle Nachfrage eines Gutes durch einen
einzelnen Akteur von der Gesamtnachfrage, die durch die Addition der Nachfrage aller
Nachfrager des entsprechenden Gutes bestimmt wird.

Das Zusammenspiel von Angebot und Nachfrage schafft das Marktgleichgewicht.

Definitionen
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Diese einfachste Definition von Nachfrage setzt die Vorstellung der Homogenitit des jeweils
betrachteten Guts voraus, da nur so von verschiedenen Mengen eines Gutes die Rede sein
kann und nur so die Nachfrage verschiedener Akteure mengenmidlig zusammengefasst
werden kann.

In einem abgeleiteten Sinn spricht man auch von der aggregierten (zusammengefassten)
Nachfrage nach verschiedenen Giitern etwa eines ganzen Industriezweigs oder der gesamten
Volkswirtschaft, die als Summe der preislich bewerteten Nachfrage nach den einzelnen
Giitern bestimmt wird. Entsprechend wird der dieser so bestimmten aggregierten Nachfrage
zugeordnete Preis als mit der gegebenen Nachfragestruktur gewichteter Durchschnittspreis
bestimmt.

Die Konsumgiiternachfrage bezeichnet die Nachfrage privater oder offentlicher Haushalte
nach Konsumgiitern (z.B. Nahrung, Kleidung, technische Gerite). Im Gegensatz dazu
unterscheidet man die Investitionsgiiternachfrage, die Nachfrage von Unternehmen nach
Giitern zur Erweiterung oder Erhaltung der Produktionsfihigkeit (z. B. Maschinen, Rohstoffe,
Patente etc.).

In den Wirtschaftswissenschaften geht man in der Regel davon aus, dass - ceteris paribus - ein
systematischer Zusammenhang zwischen den Preisen, dem FEinkommen und der
nachgefragten Giitermenge besteht. Dieser Zusammenhang wird in Nachfragefunktionen oder
Nachfragekurven dargestellt. Diese ordnen iiblicher Weise bei gegebenem Einkommen jedem
Preis die bei ihm nachgefragte Giitermenge zu. Verdnderungen des Einkommens fiithren zu
Verschiebungen der Nachfragekurven.

Zusammenhang zwischen Preis und nachgefragter Menge

Es wird bei den meisten Giitern angenommen, dass bei steigendem Preis die Nachfrage
zuriickgeht, die Nachfragekurven verlaufen also fallend (Gesetz der Nachfrage). Wie stark
die Preissteigerung auf die Nachfrage durchschlagen wird, wird mit Hilfe der Preiselastizitit
der Nachfrage gemessen, die folglich iiblicher Weise negativ ist (Sonderfall z.B. Giffen-
Paradoxon). Wihrend sich ein fallender Verlauf der Nachfragekurven fiir die Nachfrage nach
Produktionsfaktoren aus der neoklassischen Theorie der Unternehmung herleiten ldsst, folgt
die fallende Nachfrage nach Konsumgiitern nicht aus der neoklassischen Theorie der
Haushalte, da die Existenz von Giffen-Giitern nicht ausgeschlossen werden kann.

Unter den {iiblichen Annahmen der mikrookonomischen Theorie ldsst sich allerdings
nachweisen, dass Haushalte ihre Nachfrage nach einem im Preis steigenden Produkt
vermindern, wenn ihr reales Einkommen konstant gehalten wird, d.h. wenn die steigenden
Preise durch ein hoheres Einkommen ausgeglichen werden.

Zusammenhang zwischen Einkommen und Nachfrage

Der Zusammenhang zwischen Nachfrage und Einkommen wird durch die
Einkommenselastizitdt der Nachfrage beschrieben. Dieser ist iiblicherweise positiv, d.h. bei
Einkommenssteigerungen nimmt auch die Nachfrage zu.

Sonderfille: Bei lebensnotwendigen Giitern ist sie aber kleiner als 1 (Engel'sches Gesetz):
Steigt das Einkommen um 10 Prozent, steigt beispielsweise die Nachfrage nach
Lebensmitteln um 7 Prozent. Bei Luxusgiitern ist entsprechend die Einkommenselastizitit
grofer als 1. Negative Einkommenselastizititen werden beobachtet fiir inferiore Giiter, bei
denen bei gegebenen Preisen und steigendem Einkommen die Nachfrage sinkt, sowie fiir
Prestigegiiter, die gekauft werden, weil der hohe Preis als soziales Signal dient (Snob-Effekt).
Ob sich die von der Theorie unterstellten Nachfrageverldufe fiir bestimmte Konsumgiiter auch
empirisch beobachten lassen, ist umstritten, da man am Markt nie die Nachfrage als solches
beobachten kann, sondern nur Marktergebnisse, die sich aus dem Zusammentreffen von
Angebot und Nachfrage ergeben (sog. Identifikationsproblem).
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In der neoklassischen Preistheorie wird angenommen, dass unter Wettbewerbsbedingungen
der aktuelle Preis eines Gutes durch die Schnittstelle der Gesamtangebots- und
Gesamtnachfragekurve  fiir dieses Gut bestimmt wird. In der allgemeinen
Gleichgewichtsanalyse werden die Preise aller Giiter durch die simultane Gleichsetzung des
Gesamtangebots und der Gesamtnachfrage auf allen Mirkten bestimmt.

Wie weit die gesamtwirtschaftliche Nachfrage durch Lohnerhohungen langfristig gesteigert
werden kann, wie dies von Gewerkschaften gelegentlich mit Bezug auf die Kaufkrafttheorie
der Lohne vorgebracht wird, ist fraglich. Hohere Lohne fiihren zwar einerseits kurzfristig zu
mehr Einkommen, sie konnen aber auch dazu fiihren, dass Unternehmen Arbeitskrifte durch
Kapital ersetzen und die Produktivitit steigern. Dadurch geht dann die Zahl der
Einkommensbezieher zuriick. In der Bundesrepublik ldsst sich allerdings empirisch nicht
nachweisen, dass hohere Arbeitnehmereinkommen zu Arbeitslosigkeit fithren. Eher ldsst sich
zumindest fiir die ersten Jahrzehnte das Gegenteil nachweisen.

Nachfrageverhalten

Das Nachfrageverhalten ist das Verhalten von Konsumenten in Abhéngigkeit von Preis
(Ausgaben) oder Einkommen (Einnahmen).

Je nach Gut unterscheidet man nach Einkommenseffekt und Preiseffekt.

Die Nachfrage ist aber noch von vielen sozialen Faktoren beeinflusst, wie Geltungskonsum
oder Mitldufereffekten.

Wirtschaft

Der Preis, auch Verkaufspreis ist in der Wirtschaftswissenschaft der Indikator fiir die
Knappheit von Giitern, gemessen an den verfiigbaren Mengen und am Bedarf. Preise geben
an, auf welche Mengen anderer Giiter man verzichten muss, um eine Einheit des
nachgefragten Gutes zu erlangen. Im Sinne von Einstandspreis wird Preis auch im Gegensatz
zu Kosten verstanden, wobei Preis den Verkaufspreis eines Gutes und Kosten den in Geld
ausgedriickten Aufwand zur Herstellung der Ware beschreibt.

Preisbildung

Die Preisbildung auf einem polypolistischen freien Markt erfolgt durch die Wechselwirkung
von Angebot und Nachfrage. Dabei pendelt sich der Preis auf einem kompetitiven Markt so
ein, dass er Angebot und Nachfrage ausgleicht (Marktgleichgewicht). Ist das Angebot grof3er
als die Nachfrage, so sinkt der Preis. Zu einem tieferen Preis sind mehr Nachfrager bereit, das
Produkt zu kaufen, aber weniger Anbieter bereit, das Gut anzubieten. Die Nachfrage steigt
und das Angebot sinkt. Den Preis, bei dem Nachfrage und Angebot gleich grof3 sind, nennt
man Gleichgewichtspreis.

Preise entstechen jedes Mal, wenn Kéufer und Verkdufer einen Vertrag iiber den
Eigentumswechsel eines Gutes (Ware, Dienstleistung, Forderung etc.) zu bestimmten
(monetdren und anderen) Konditionen schlielen. So ist der Kurs der Preis von Wertpapieren,
der Zins der Preis fiir geliehenes Geld.

Mit abnehmender Zahl der Anbieter und Abnehmer eines Gutes wird auch die Preisbildung
schwieriger und unstetiger; bei einem unilateralen Monopol bestimmt der Anbieter bzw. der
Abnehmer alleinig den Preis; in einem bilateralen Monopol ist die Preisfindung oft
willkiirlich.

Preisfunktionen
Signalfunktion des Preises
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Preise dienen in der Wirtschaft als Wertmalstab fiir Giiter. Als BezugsgroBe fiir den Preis
dient in der Regel Geld, welches den Tauschwert von Giitern angibt. Preise werden
insbesondere in der Volkswirtschaftslehre als Indikatoren fiir die Knappheit von Giitern
angesehen. Aus den Kosten eines Gutes (Preisuntergrenze) einerseits und der Begehrtheit
eines Gutes andererseits (Nachfrage) ergibt sich sein Wert.

Beispiel: Die Kosten eines Handys konnen bei 100 € liegen, sein Wert dagegen kann
wesentlich iiber dem Selbstkostenpreis liegen. Hat der Wert eines Gutes zum Beispiel ein
negatives Mal}, dann ist es nicht marktfahig. Ist das Mal3 der Begehrtheit zum Beispiel nicht
an die Marke, sondern nur an die Art des Gutes gebunden, dann kann der Preis beim
Selbstkostenpreis oder sogar darunter liegen. In der Praxis wird die Werbung iiber den Preis
und die Qualitit gefiihrt. Dabei ist es die Aufgabe der Marketingabteilungen, dem Gut ein
vorteilhaftes Image zu geben. In Zeiten der Rezession vermitteln Slogans wie "Geiz ist geil"
das Gefiihl, besonders giinstig beziehungsweise preiswert einzukaufen.

Koordinierungsfunktion
Die Haushalte und Unternehmen nutzen den Preis, um ihre individuellen Pline aufeinander
abzustimmen.

Anreizfunktion

Durch niedrige Preise soll der Kunde animiert werden, ein Gut zu erwerben. Mit der Frage,
wie mit Hilfe der Preisgestaltung Kaufanreize gesetzt werden, beschiftigt sich die
Preispolitik. Hohe Preise sollen Unternehmen ermuntern, die Produktion auszuweiten.

Lenkungsfunktion

Der durch Angebot und Nachfrage gebildete Gleichgewichtspreis gewdihrleistet bei
entsprechenden Annahmen und unter den normativen Zielvorstellungen der Neoklassik, dass
die zu einem gegebenen Zeitpunkt vorhandenen Produktionsfaktoren (z. B. Arbeitskraft) dort
eingesetzt werden, wo sie den grofiten Nutzen bringen (effiziente Allokation). Bei niedrigen
Preisen stoppt das Unternehmen die Produktion.

Kosten (Minimum) und Begehrtheit (Maximum)

Kosten: Kosten des einzelnen Betriebes diirfen nicht mit den volkswirtschaftlichen Kosten
verwechselt werden. Die Kosten bilden die Preisuntergrenze, wenn ohne Verlust
gewirtschaftet werden soll. Fiir den Umsatz sind die Kosten aber nicht alles. Dazu kommt
noch die Begehrtheit eines Gutes, um Gewinne zu erzielen, die iiber die kalkulatorischen
Zinsen und den Unternehmerlohn (Bestandteile des Selbstkostenpreises) hinausgehen.

Die Begehrtheit eines Gutes ist seine Wertschitzung, eine bestimmte Geldmenge an den
Anbieter zu iibertragen. Es gibt in der Volkswirtschaft Phasen, wenn zum Beispiel die
Erwartungen der Nachfrager durch eine negative Einschidtzung der Zukunft beeintrachtigt
sind, den Kauf eines Gutes zu verschieben oder ganz darauf zu verzichten. Wenn Giiter
weltweit angeboten werden, dann kommt noch das Wechselkursverhéltnis ins Spiel. Deshalb
muss die Wihrungsrelation Bestandteil von Kalkulationen werden.

Wihrungsrelationen

Die Giiter konnen zum Beispiel in Euro, US-Dollar oder Yen angeboten werden. Die
Umrechnung eines Gutes in die jeweilige Landeswihrung kann zu einem Preisvorteil fiihren,
der das Gut fiir den Nachfrager besonders attraktiv macht. Damit kann sich ein
Arbitragevorteil realisieren lassen. Allerdings wird dieser Vorteil kleiner, wenn die Nachfrage
nach Giitern aus einem bestimmten Wéhrungsraum zu einer starken Devisennachfrage fiihrt
und sich damit der Preis der Devise verteuert.
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Der Anbieter / Verkdufer beziehungsweise Nachfrager / Kédufer in einem Wihrungsgebiet
(beispielsweise Europdische Union) kann Preisvorteile durch unterschiedliche Selbstkosten je
Region realisieren, wenn die Wihrungsrelation aufler Kraft gesetzt worden ist.

Beispiel: In der Europdischen Union sind die Relationen der nationalen Wihrungen
untereinander zeitpunktabhingig festgeschrieben worden, so dass die unterschiedlichen
Selbstkosten je Gut dem Nachfrager einen unmittelbaren Preisvorteil einbringen konnen,
wenn der Anbieter den Preisvorteil weitergeben wiirde. Der Nachfrager gibt weniger Geld aus
und kann damit zuséatzlichen Bedarf decken. Auch der Anbieter kann Ersparungen realisieren,
die er anderweitig anlegen kann, wenn der Wettbewerb dies zulésst (Arbitragevorteil).
Allerdings provoziert die Festschreibung der Wéhrungsunterschiede in der EU dann
Anpassungssubventionen aus Steuermitteln, wodurch die Ersparnis beim Kauf durch
Steuererhohungen abgeschopft werden kann.

Besondere Preisbezeichnungen im Handel

Die unverbindliche Preisempfehlung (UPE oder UVP) ist der dem Handel vom Hersteller,
Importeur oder GroBhindler empfohlene Verkaufspreis. Wenn UPEs fiir viele Artikel in einer
Preisliste zusammengefasst werden, spricht man auch von Listenpreis. Dieser Preis setzt in
der Praxis meist die obere Preisschranke im Handel. Bei fiir den Einzelhandel bestimmten
UPE:s enthilt er normalerweise die gesetzliche Umsatzsteuer, im GroBhandel meist nicht.

Der StraBenpreis ist der ungefihre aktuelle durchschnittliche Verkaufspreis an
Endverbraucher in Geschiften bzw. bei Versandhindlern. Bei Nennung eines Stralenpreises
in Produktvergleichen werden erfahrungsgemaf nur die niedrigsten Angebote beriicksichtigt.

Der Einzelpreis ist bei Stiickgut der Preis fiir ein Stiick in der kleinsten erhéltlichen Menge;
bei lose verkauftem Stiickgut der Preis fiir eine Mengeneinheit einer Ware wie z. B. Liter.

Der Gesamtpreis wird meist auf eine einzelne Rechnungsposition bezogen und ergibt sich
aus dem Einzelpreis multipliziert mit der berechneten Menge. Wenn er auf die gesamte
Rechnung bezogen wird, entspricht er der Summe der Gesamtpreise der Rechnungspositionen
zzgl. ggf. weiterer Betridge wie Umsatzsteuer, Anlieferung, Montage usw.

Der Nettopreis ist ein Preis exklusive der gesetzlichen Umsatzsteuer; ist die zu zahlende
Umsatzsteuer enthalten, so spricht man vom Bruttopreis.

Spezialgebiete

Die Preispolitik verfolgt hauptsédchlich das Ziel mit Hilfe der Preisgestaltung Kaufanreize zu
setzen. Bevor ein Produkt in den Markt eingefiihrt wird, sollte eine Festlegung auf eine
Preisstrategie erfolgen. Ein Preisindex ist ein statistisches Konstrukt, das eine Aussage iiber
die Hohe der Inflation (Preisniveau) in einem volkswirtschaftlichen Bereich machen soll.

Preiselastizitiit

Unter Preiselastizitit versteht man in der Volkswirtschaftslehre Elastizititen verschiedener
okonomischer Groflen beziiglich Preisdnderungen. Insbesondere versteht man darunter (nach
Alfred Marshall) die Nachfrageelastizitiit. Sie gibt an, wie stark sich eine Preisdnderung bei
einem Gut auf die Nachfrage auswirkt. Man kann mit ihr also errechnen, wie stark die
potenziellen Kiufer eines Produktes auf eine Preisdnderung reagieren.

Preiselastizitiit der Nachfrage
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Beim Wettbewerb um die genaueste Einschidtzung des Kundenverhaltens im Marketing hilft
die Beobachtung der Preiselastizitit der Nachfrage bei der Gestaltung einer strategischen
Preispolitik. Im Gegensatz zu operativen PreismaBnahmen, die beispielsweise dem
kurzzeitigen Abverkauf von Saisonware oder der Fithrung von Wettbewerbsaktionen dienen,
hat die Kenntnis der Preiselastizitdt der Nachfrage im Markt eine strategische Bedeutung. Es
wird unter anderem erfasst, ab welchem Marktpreis eine Erhohung der Preise die abgesetzte
Menge so stark senkt, dass der Gesamtumsatz geringer ist als vor der Preiserhéhung. Auch fiir
den Fall, dass der Absatz eines Produktes oder einer Dienstleistung hinter den Erwartungen
zuriickbleibt, kann man mit Hilfe der Elastizitit bestimmen, ob eine Preissenkung sinnvoll ist.

Produktionsfaktor

Unter Produktionsfaktoren versteht man alle materiellen und immateriellen Mittel und
Leistungen, die an der Bereitstellung von Giitern mitwirken. Dabei ist zwischen
volkswirtschaftlicher und betriebswirtschaftlicher Betrachtung zu unterscheiden.

Produktionsfaktoren in der Volkswirtschaftslehre

Die klassische Volkswirtschaftslehre betrachtet seit Adam Smith die Faktoren Arbeit, Kapital
und Boden. Spiter reduzierte Karl Marx diese nur noch auf die Arbeit. Wissen wird hiufig
auch als volkswirtschaftlicher Produktionsfaktor angesehen.

Triager des Faktors Arbeit ist in der klassischen Volkswirtschaftslehre der einzelne Mensch.
Mit der Abschaffung der Sklaverei ist dieser Produktionsfaktor nicht kumulierbar. Der Begriff
Boden bezeichnete urspriinglich Ackerboden, wurde im Zuge der Ausbeutung von
Bodenschitzen dann zunichst auf diesen erweitert. Mit der zunehmenden Verknappung von
Produktionsmitteln wie Luft und Wasser, wird in der VWL mittlerweile vom
Produktionsfaktor Natur gesprochen. Kapital sind Produktionsmittel, also z. B. Maschinen,
Werkzeuge etc.

94



4. Slovni¢ek vybranvch odbornych slov

Abbildung, die = vyobrazeni, zobrazeni

Abnehmer, der = odb¢ratel, zdkaznik

Abschaffung, die = zruseni, odstranéni

abstrahieren = abstrahovat, zevSeobecnovat, na nic se neohliZet
Abverkauf, der = vyprode;j

Ackerboden, der = ornice, ornd puda

Addition, die = s¢itani, adice

Aggregation, die = agregace, shluk, nahromadéni

AKkteur, der = ucastnik, aktér

alleinig = vyhradni, jediny, sim

Anbieter, der = nabizejici

anderweitig = jinak, jinym zptisobem

animieren = svad¢t, navadet, zaujmout, animovat

Anleger, der = vkladatel, investor

Anlieferung, die = dodéni, poskytnuti

Annahme, die = akceptace, domnénka, piedpoklad, pfijeti, prevzeti
Anomalie, die = anomalie, odchyleni od normalniho stavu
Anpassung, die = pfizptisobeni

Anreiz, der = pobidka, podnét, stimul

Ansatz, der = zdklad, kofen, pocatek, ndznak, sklon, formulace, vyjddfeni, odhad,
vychodisko

anwenden = pouZzit, vyuZzit

Allokation, die = alokace (pfidélovani finan¢nich, vyrobnich a materidlnich sil)
Approximation, die = pfibliZeni, aproximace

Arbitrage, die = arbitrdz, smir¢i fizeni

ausgleichen = vyrovnat, vykompenzovat

ausreichend = dostatecny

ausschlieBen = vyloucit

Austausch, der = vyména, sména, stiidani

ausweiten = rozsifit

Auswirkung, die = disledek, nasledek, ucinek, piisobeni, dopad
sich auswirken = projevit se, ukdzat se,

Beeinflussung, die = ovlivnéni, vliv,

beeintrichtigen = naruSovat, poskozovat

Berechnung, die = vypocet, vypocteni, propocet, odhad
Bereitstellung, die = ddni k dispozici, pfichystini, poskytnuti, ptiprava
betragen = Cinit, byt

betriebswirtschaftlich = podnikové hospodarsky, ekonomicky
bewirken = zpiisobit, zavinit, zaptiCinit

Bezug, der = odbér, ohled, zfetel, odkaz, plat, pfijem

Befiirworter, der = piimluvce

Betitigungsfeld, das = pole ¢innosti, pole piisobnosti

betrachten = prohliZet, sledovat, uvazit, posoudit, povazovat, pokladat
Bezieher, der = odbératel, pifjemce

Bezugsgrobe, die = referencni veli¢ina

bilateral = dvojstranny

Bodenschiitze, die (PL) = nerostné suroviny
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Bruttopreis, der = hrubd cena

ceteris paribus = za stejnych podminek

darlegen = vysvétlit, vylozit, vykladat, objasnit, vyli€it
darstellbar = znazornitelny

darstellen = predstavovat, zobrazit, zndzornit

ebenso = prave¢ tak, zrovna tak, stejné tak, také, rovnéz
Eigentum, das = vlastnictvi, majetek

sich einpendeln = ustalit se

Einstandspreis, der = pofizovaci cena

sich einstellen = dostavit se, vyskytnout se, objevit se
Einzelpreis, der = jednotkova cena

empirisch = empiricky, ze zkuSenosti

enthalten = obsahovat, pficist, zapocist

entsprechend = vhodny, pfiméfeny, adekvatni, odpovidajici
erfassen = chépat, vystihnout, evidovat, zapsat
erfiillbar = splnitelny

sich ergeben aus etwas = vyplyvat, vyvstat z né¢eho
erhiltlich = k dostan{

erheblich = zna¢ny, podstatny, zdsadni, zna¢n¢, podstatné
erlangen = dosdhnout, ziskat

ermuntern = pobidnout, povzbudit

errechnen = vypocitat

ersetzen = nahradit

Ersparung, die = uspofeni, ispora

erzielen = dosdhnout

exklusive = vyjma, mimo, bez

ex-post = dodatecny

Fachrichtung, die = odbornost, obor, odborné zaméieni
Fihigkeit, die = shopnost, zpiisobilost, dovednost
festschreiben = pisemn¢ urcit, stanovit

folgen aus = vyplyvat z

folglich = a proto, tudiz, procez

Forderung, die = poZadavek, pohledavka

Formel, die = vzorec, formule

ganzzahlig = celoc¢iselny

gefihrden = ohroZovat, vydavat v nebezpeci
gelegentlich = piileZitostny, nahodily

Geltung, die = platnost

geniigend = postacujici, dostacujici
gesamtwirtschaftlich = z pohledu ekonomiky, hospodéisky
gewichtet = viZzeny

gef. (gegebenfalls) = v daném piipadé
Gleichgewichtsmenge, die = rovnovazné mnozstvi
Gleichgewichtspreis, der = rovnovadzna cena
Gleichsetzung, die = srovnani, srovnavani
Grenzpreis, der = margindlni, mezni cena
grundlegend = zakladni, podstatny, radikalni

Gut, das = jméni, majetek, statek, zbozi
Herausbildung, die = vytvofeni, vznik

hergeben = vydat
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herleiten = vyvodit, odvodit

hinzukommen = pfidat se, pfijit, pfipojit se

Homogenitiit, die = homogenita, stejnorodost

Image, das = image, obraz

im Allgemeinen = obecné vzato, kolem a kolem, vSeobecné
immanent = tkvéjici, spocivajici

immateriell = nematerielni, nehmotny

im Regelfall = zpravidla, obvykle

Indikator, der = ukazatel, indikator

Investitionsgiiter, die (PL) = investi¢ni majetek, dlouhodoby majetek
Jeweilig = nyné;jsi, aktudlni, dnesni, prave platny

jeweils = prave ted’, nyni, vzdy

Kaufinteressent, der = zdjemce o koupi

Kaufkraft, die = kupni sila

KenngroBe, die = identifikacni veli¢ina, parametr
Knappheit, die = nedostatkovost, omezenost, t€snost
kombinieren = vyvodit, uzavfit, vykombinovat, sestavovat, divat dohromady
komplementiir = dopliikkovy

Koncept, das = osnova, ¢lenéni, navrh, koncepce
Konsumgiiter, die (PL) = spotfebni zboZi, spotiebni statky
Konvexitit, die = konvexita, konvexnost, vypuklina, vypuklost
Koordinierung, die = koordinace

Lenkung, die = fizeni

Lernfiahigkeit, die = talent, nadani k uceni

Listenpreis, der = katalogova cena, cena v ceniku
marktfiahig = konkurenceschopny, prodejny
Marktversagen, das = selhani trhu

mengenméBig = mnozstevni, kvantitativni

Menschenbild, das = obraz, predstav cloveka

mitwirken = spoluti¢inkovat, spolurozhodovat
Monopolist, der = monopolista (vlastnik monopolniho podniku)
Nachfrage, die = poptavka

Nettopreis, der = Cista cena

Neubewertung, die = precenéni, nové ocenéni

Nutzen, der = uzitek

Sittigung, die = nasyceni, saturace

sich niederschlagen = odrdZet se, projevovat se

preislich = cenovy

Prestige, das = prestiz, vdZznost, vyznam
Preisuntergrenze, die = dolni hranice ceny

provozieren = provokovat, drazdit

Relation, die = vztah, pom¢r, relace

Relevanz, die = zavaZnost, duleZzitost

Schranke, die = bariéra, hranice, mez, piekdzka
Selbstkosten, die (PL) = vlastni ndklady, reZijni ndklady
Selbstkostenpreis, der = reZijni, vyrobni cena

simultan = simultinni, spole¢ny, soucasny

sinnvoll = smysluplny, uzitecny, uspokojujici
Steuergrofe, die = fidici veliCina, ak¢ni veli¢ina

Stiickgut, das = kusové zbozi
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substanziell = substantivni, podstatny,

Substitution, die = ndhrada, substituce, zastoupeni
Tauschwert, der = sm¢nna hodnota

Teilbarkeit, die = d¢litelnost, odlu¢nost, Stépitelnost
Uberangebot, das = nadmérn4 nabidka, nabidka pievysujici poptavku
iiblicherweise = obvykle

Ungefihr, das = osud, ndhoda

Umfang, der = obvod, obsah, rozsah, mnozstvi, velikost, rozmér
umfassend = kompletni, Gplny, rozsdhly, objemny, obsahly
umgehen = zachdzet, obchdzet, vyhnout se, obejit

umgekehrt = opacny, obriceny

Umrechnung, die = pfepocet

Umsatz, der = obrat

Umsatzmenge, die = objem trzeb

Umsatzsteuer,die = dan z obratu

umsetzen = piestavét, presadit, premeénit, proddvat, uvést do praxe
Umstéiinde, die (PL) = okolnosti

unberiihrt = nedotCeny, nedotknuty

Ungleichgewicht, das = nerovnovaha

unilateral = tykajici se jedné strany

unstetig = nestdly, nespojity

Unterangebot, das = nizsi nabidka, poptavka prevySujici nabidku
Unternehmerlohn, der = podnikatelskd mzda

Untersuchung, die = Setfeni, zkoumani, prizkum, vyzkum
unterstellt = podfizeny

Ursprung, der = ptivod, vznik

Variable, die = proménnd

verfiigbar = pouzitelny, disponibilni

Verhalten, das = chovani

Verknappung, die = zmenseni, zkriceni, zizeni

vermeiden = vyhnout se, obejit se, vyvarovat se

vermindern = zmensSit, sniZit

versehen = zaopatfit, zasobit, vykovavat, plnit, zastdvat, opatfit
verwechseln = zaménit, plést si

verweisen = vykdzat, odkdzat, vytknout

verwendbar = pouzitelny, vyuZzitelny, upotiebitelny

vielmehr = spiSe, naopak

vollkommen = dokonaly, perfektni, bezchybny

Volumen, das = objem, obsah

voraussetzen = piedpokladat, pozadovat

vorbringen = prednést, vyslovit, pfedlozit

vorhanden = jsouci po ruce, zbyly

Vorliegen, das = existence

vorschlagen = navrhnout

Warenkorb, der = spotfebni ko$

Wechselkurs, der = sménecny kurs

Wechselwirkung, die = vzdjemné plisobeni, interakce
weitergeben = predat, sd¢lit, davat ddle

WertmaBstab, der = métitko hodnoty

willkiirlich = svévolny, libovolny
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wirtschaftwissenschaftlich = védeckohospodarsky, ekonomicky
Wirtschaftwissenschaft, die = ekonomika, narodohospodaistvi
Wohlfahrt, die = blahobyt, blaho

Wohlstand, der = blahobyt

zulassen = dovolit, pfipustit, povolit

zumindest = pfinejmensim, alespon

zunichst = nejprve, zpocatku, nejdiive, prozatim

zunehmen = stoupat, zvySovat se, zvétSovat se

zuriickgehen = sniZit se, ustoupit, klesnout

Zusammenhang, der = spojitost, souvislost, vztah
Zusammenspiel, das = souhra, soulad, harmonie

zusitzlich = doplikovy, dodatkovy, dodatecny

zutreffen = byt spravny, platit

zzgl. (zuziiglich) = s pripo¢tenim
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