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Zaver

Hodnoceni prace znamkou: velmi dobre
Doporucuji praci k obhajobé: ANO

Otazky pro diskusi a poznamky
Kritické poznamky a celkovy pfrinos, celkova hodnota prace

Diplomova prace je po formalni a jazykové strance zpracovana dobfe. Pouze bych se vyvarovala
pfili§ strukturovanému textu. Nékteré subkapitoly byly velmi kratké. Citaéni norma nebyla zcela
dodrzena. P¥i zfetelnych citacich z publikaci nebo zdkona nebyly uvedeny zdroje.

Néazev diplomové prace B2B online v cestovni kancelafi i stanoveny cil prace pfeduroval oblast
zajmu na B2B trhy. Autorka vSak vztahim na B2B trzich, chovani organizaci na B2B trzich na
teoretické urovni pfilis pozornosti nevénovala. Navic svou mystery aktivitu zaméfila na zakaznika
na trhu B2C, ¢imz se od tématu B2B trhi zcela odklonila. Také popis nékterych nastroju online
marketingu byl sméfovan pouze do oblasti B2C trha a vytyCeny cil - sledovat online vztahy na trhu
B2B - nebyl zcela naplnén ani naslednymi analyzami. Proto je pfinejmensim diskutabilni pfinos
této prace.

Otazky nebo témata pro diskusi pfed komisi

Pokuste se popsat dulezitost obchodnich vztahl na trzich B2B, konkrétné v oblasti puasobeni mezi
CKa CA. Jak je Ize ovlivnit?
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