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Hodnoceni prace:

Formulace cild préce: (2) cile byly vhodné formulovany

Metodika zpracovani: (2) vhodné zvolena a formulovana

Prace s daty a informacemi: (3) data zastarala, prace s informacemi dostatecna
Celkovy postup FeSeni: (2) postup feSeni spravny, nékteré kroky neadekvatni

Teoretické zazemi autora: (2) autor nékteré vyznamne autory opomnél a zna teorii dané
problematiky

Prace s odbornou literaturou (citace, norma): (4) autor nedodrzel ¢asto citacni normu

Komentar: Autorka nedodrZela citatni normu v kapitole: Pfehled pouZité literatury, kde literaturu
Cislovala.

Uroven jazykového zpracovani: (1) prace je jazykové naprosto spravné zpracovana

Presnost formulaci a prace s odbornym jazykem: (2) autor ma dostatecny pojmovy aparat
Formalni zpracovéni - celkovy dojem: (2) prace je formalné v poradku, celkovy dojem je dobry
SpInéni cill prace: (3) cile prace byly splnény, nékteré dilgi cile byly opomenuty

Komentar: Néktereé cile se ztraceji v celkovém textu.

Formulace zavér( prace: (3) zavéry jsou dostatecné formulovany a jsou vyznamné pro dalsi
vyuziti

Komentér: Zavéry jsou formulovany s velice malou vyraznosti.

Odborny prinos prace a jeji prakticke vyuZiti: (3) prace je po odborneé a praktické strance
vyuZitelna

Komentar: Presngjsi formulace zavér(l by napomohla lepsi praktické vyuZitelnosti.

Celkové hodnoceni prace:

Navrh hodnoceni prace znamkou: velmi dobre



Doporucuji praci k obhajobé: ANO

Otazky k obhajobs:

Otazka 1: Jaké jste odhalila preference u spotfebitell pfi rozhodovani o koupi textilniho vyrobku?
Otazka 2: Jak tyto preference firma vyuzije?

Dalsi pripominky, vyjadreni a naméty k obhajobé préace resp. k jejimu dalSimu vyuZiti:

Autorka nerespektovala vsechny pfipominky od vedouciho préce.

Datum: 15. 05. 2008 Podpis vedouciho diplomové prace:



