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Posudek zaverecné prace

1. Vyznam a naro¢nost tématu 1.0

Poznamka:Téma je aktualna, ¢asto je v médiach medzi spotrebitelmi aj odbornikmi
diskutovana.Vyber témy je teda mimoriadne vhodny.

2. Logicka struktura prace 2.0

Poznamka:Ramcova Struktuira je v sulade so vSeobecnym zadanim. Vzhlfadom k tomu, ze
ide o pracu bakaléarsku, teoreticka ¢ast mohla byt kratSia. Je zbytoéné popisovat histériu, viac
sa mala venovat presnosti pojmov.

3. Naplnéni cile prace 1.5

Poznamka:Ciel prace bol z velkej ¢asti naplneny. Chybala vacésia déraznost na preukazanie
jednotlivych vplyvov na konkurencieschopnost.

4. Metodicky postup 1.5

Poznamka:Pouzité metddy a techniky zodpovedaju charakteru bakalarskej prace.

5. Hodnoceni teoretického zobecnéni a pfinosu 2.0

Poznamka:Predlozeny teoreticky prinos v podstate zodpoveda narokom kladenym na
bakalarsku pracu.

6. Prakticky pfinos prace 1.5

Poznamka:Vysledky skimania mézu byt zakladom pre rozpracovanie opatreni v praxi.

7. Prace s literaturou 2.0

Poznamka:Autorka sice uvadza velky pocet prameriov ale chybaju tam aktualne pramene a
najma ich vzajomna konfrontacia.

8. Formalni stranka 1.5

Poznamka:Formalna Uprava je primerana, vyskytla sa i pravopisna chyba (str.48).

Zaver

Hodnoceni prace (znamka): velmi dobre
Doporucuji praci k obhajobé: ANO

Otazky pro diskusi a poznamky
Kritické poznamky a celkovy pfinos, celkova hodnota prace
Predajne sluzia zasobovaniu obyvatelstva, vytvaraju ur€it masu pracovnych miest, su miestami

odbytu pre doméce potraviny a miestne vyrobky ako stc¢ast lokalnych ekonomik v jednotlivych
regiénoch. V tomto kontexte maju predajne Jednota osobitné postavenie, kde sa dostava do



protikladu stranka ekonomicka a pévodna myslienka druzstevnictva. Vyber témy preto povazujem
za vel'mi délezity a celé praca je preto prinosom k poznaniu praxe a formulovaniu navrhov nielen v
ramci skimanej organizacie, ale aj k opatreniam v okoli.

Autorka pochopila tému a difam, Ze v nej bude pokrac¢ovat v diplomovej praci.

V predlozenej bakalarskej praci autorka preukazala nadobudnuté vedomosti v jednotlivych
predmetoch a vhodne ich prepojila.

Na viacerych miestach zostala v popisnej rovine a v nepresnych pojmoch, najma v kapitole 2 a v
¢asti 1 v 4. kapitole.

Popisnostou bez ¢iselnych dékazov je poznacend i navrhova ¢ast.

Napriek uvedenym vyhradam a pripomienkam ocenujem celkovy prehlad autorky v dane;
problematike a dobru orientaciu v metodike skimania.

Otazky nebo témata pro diskusi pred komisi

1/Autorka navrhuje zaviest zasielkovy predaj v predajniach Jednota. Prosim, vysvetlit ktorym
zékaznikom tuto formu predaja navrhuje. (kolki, kde byvaju, v akom su veku atd’.)

2/Na str. 74 autorka uvadza, ze " Pfevazné ve vSech prodejnach hraje radio, které zpfijemnuje
zakaznikim jejich nakupy". Je to naozaj tak? Aky je "zvukovy smog" v ndkupnych priestoroch (sila
zvuku, vyber hudby, druh oznamov a spravnost ¢estiny v oznamoch). Ako pésobi na
zamestnancov? Prosim podrobnejSie preukazat.

3/Prediskutovala autorka svoje zistenia s pracovnikmi Jednoty? Ako prijali pracu, aké mali
pripomienky?
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