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1. Uvod

Stupen vyspélosti ekonomiky daného statu maZzeme sledovat z jeji otevienosti
k obchodovani s ostatnimi stéty a pristupu k zahrani¢ni politice. Podnikim se nabizeji
nové moznosti investovani a financovani, mohou vyuzZivat moderni technologie a
ziskavat zkuSenosti na zahrani¢nich trzich. Zaroven se vyrovnavaji s celou fadou
specifickych operaci, které jejich zahrani¢ni obchody neodmyslitelné provazeji a
prizpasobuji se celosvétovému konkurencnimu prostiedi.

Podniky obchodujici nejen s tuzemskymi partnery, zohlediuji pri uskute¢iovani
svych zahrani¢nich operaci celou fadu odlisSnosti, které zahrnuji do svych firemnich
strategii - voli vhodné distribuéni cesty, zajidténi obchodu, platebni a dodaci podminky.
Bezesporu nedilnou souc¢ésti rozhodovani o uskutecnéni téchto obchodi byvaji i
legislativni, danové a Ucetni dopady v dané zemi. Operacemi mimo tuzemsky trh se
firmy vystavuji vySSim rizikim a c¢astokré se podtizuji obchodnim zvyklostem, které

jsou dény rtiznorodymi historickymi koieny a kulturou jednotlivych stéti.

Vstupem do Evropské unie se ¢eskym podnikatelim oteviely nové trhy se
stabilnim ekonomickym prostiedim umoznujici diky volnému pohybu zboZi a sluzeb
efektivnéjsi uskutecniovani zahrani¢né-obchodnich operaci. Tyto trhy se zaroven
vyznacuji ndroénymi pozadavky kladenymi na subjekty, které se na nich pohybuji a
ackoliv dochézi k neustdlému slad’ovani jednotného systému spolecnymi evropskymi
pravidly, musi podnikatelé sledovat vyvojové trendy a implementovat je do svych
podnikovych strategii a cilu.

Rozhodovéni o vstupu na zahraniéni trhy predstavuje dlouhodoby proces, pri
kterém podniky zvaZuji veskeré aspekty, vycisluji vynosy a ocekavané ndklady
investice a vytvéareji podnikové plany smétujici k co nejsnadnéjSimu proniknuti na nové
potencionalni trhy.
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Celosvétova hospodarska krize, ktera se zacala projevovat ve vysledcich
zahrani¢niho obchodu v prabéhu roku 2008, pomohla odhalit jeho slabé stranky.
Zpréva, kterou uvedla CT24 ze dne1.1.2010 uvadi, Ze zahrani¢ni obchod Ceské
republiky skon¢il za prvnich deset mésici uplynulého roku v piebytku, objem vyvozu
se snizil o sedmnéct procent a dovozu o dvacet procent. Nejvétsi propad zaznamenali
vyvozci pramyslovych vyrobkt a potvrdilo se zndmé dlouhodobé riziko zavislosti
¢eského exportu na Némecku, kam smérovalo 33 procent vyvozu a celkové se nejvice
datilo vyvéZzet do zemi Evropské unie. Jak dale ztéto zpravy vyplyva ani
nejoptimisti¢téjsi odhady ekonomi nejsou jednotny v tvrzeni, zda dopady krize uz
odeznély, a proto soucasny vyvoj zahrani¢niho obchodu bude zaviset nejen na struktuie
naSeho hospodéistvi, ale predevsim na kondici okolnich ekonomik.

Zmeény v zahranicnim obchodé dopadaji vyznamné nejen na rast nérodni
ekonomiky, ale také i na hospodareni konkrétnich podnika. Obraty v jeho vyvoji se
odrézeji zejména v Gcetni a danové oblasti, ve které dominuje dan z pridané hodnoty.
Ve své préci se pokusim analyzovat nejdulezitéjSi okruhy souvisejici se zahrani¢nim
obchodem, ukézat jejich vliv na Gcetnictvi a dopady na ¢innost konkrétniho podniku.
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2. Cil apostup prace

Cilem této diplomové préace je charakterizovat zahrani¢né obchodni pripady,
které se vyskytuji v ¢innosti konkrétniho vybraného podniku, vyhodnotit pouZivané
postupy a piipadné navrhnout moZné opatieni.

Prace vychazi predevSim z podkladi z Gcetnictvi, ale zaroven se vénuje také i
aktualni danové problematice, se kterou se musi vybrana firma vyrovnavat pri
obchodovani spartnery zjinych zemi. Na z&ladé zjidenych poznatkt jsou
porovnavany pouzité zptisoby a postupy se standardnim feSenim a v piipadé nejasnosti
jsou navrhovana vhodné opatteni pro dany podnik.

Teoreticka ¢ast préce se zaméiuje na problematiku a specifické piipady, které se
objevuji pri provadéni zahranicné obchodnich operaci. Nejprve zde charakterizuji
zahrani¢ni obchod, jeho vyznam a mozné pristupy, se kterymi se mazeme pii jeho
provadéni setkdvat. Nésleduje kapitola zabyvajici se druhy pouzivanych sménnych
kurzd, vznikem a U¢tovanim kurzovych rozdila. Déle v praci uvadim zékladni funkce
cla, popisuji celni sazebnik, prubéh celniho tizeni a celni rezimy. Na tuto kapitolu
navazuje ¢ast, kterd pojednédva o danové problematice zamérené na oblast DPH a to
vramci operaci na Uzemi Evropské unie, pti dovozu a vyvozu zbozi. V zavéru
teoretického bloku prace uvadim odlidnosti mezindrodnich obchodnich operaci, je zde
analyzovan zpusob uzaviréni kupnich smluv a snimi souvisgjici druhy platebnich
podminek, dodaci podminky INCOTERMS, typy poji&téni a financovani mezinarodniho
obchodu.

Ziskané teoretické poznatky jsou nasledné aplikovany v praktické ¢asti prace na
konkrétnich podminkéch vybrané firmy. Pro analyzu zahrani¢né obchodni ¢innosti a
jgjich ucetnich a danovych dopadech, jsem si zvolila vyrobni druzstvo Ledenicky
nébytek, které expeduje prevaznou ¢ést své produkce do zemi Evropske unie. Zaméiuji

RS

obchodovani mimo tuzemsky trh a porovnavam je se standardnimi metodami, v piipadé
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nejasnosti jsou navrZzena vhodna ieSeni. Na za&kladé poskytnutych informaci jsou
uvadény konkrétni piiklady a postupy Uctovéani, na kterych Ize aplikovat poznatky
ziskané predchozim studiem odborné literatury.
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3. Literarni reserse
Pro zpracovani této diplomové préce jsem pouZila piedevSim nésledujici literérni

zdroje, které setykaji oblasti zahrani¢niho obchodu, U¢etnictvi a dani.

Charakteristikou mezinarodniho obchodu, ménovou problematikou a praktickym
provadénim obchodnich operaci se zabyva Klinsky (1998), ze kterého jsem vychazela
pii vymezeni pojmu zahranié¢ni obchod, jeho vyznamu a pristupi pii jeho provadéni, se
kterymi se v praxi muzeme setkévat.

Kurzové rozdily a s nimi souvisgjici druhy pouzivanych kurzi, vznik a G¢tovani
téchto kurzovych rozdilt vychézi ze soucasné platné legislativy v oblasti Gcetnictvi,
kterou v sob¢ prehledné sdruzuje publikace Ugetnictvi podnikateli, Audit: podle stavu k
12. 1. 2009, vydané nakladatelstvim Sagit, ze které jsem Cerpala pii zpracovani ¢asti
préce, ktera se natuto problematiku zaméruje. Dale jsem vyuzila prehlednych vykladi a
komentara k vybranym oblastem UGcetnictvi s uvedenymi souvislostmi na danové
predpisy a obchodni pravo, které uvadi RynesS (2006).

Ugetnimi postupy pri feSeni konkrétnich piipadii se zabyvaji autori Cerny (1997)
a Roubi¢kova, Cerny (2001), kdy tyto modelové piiklady mi pomohly k lepSimu
pochopeni problematiky Gétovani operaci u zahraniéné obchodnich transakci. Ugetnim
principim a jejich vazbdm se vénuji déle autoti Kovanicova (1999) a Kraftova (2007),
kterd je navic rozSifuje o vzgemné vazby na mezinarodni standardy U¢etniho

vykaznictvi IFRS.

Poznatky z okruhu operaci tykajicich se problematiky DPH v ramci EU, pri
dovozu a vyvozu zboZi jsem zisk&vala zejména z publikace od Galo¢ika, LouSi (2009),
ktefi se zde zaméiuji na specifika DPH a jeho U¢tovani pri prepravé, dovozu, vyvozu a
sluzbéch a zéroven také zknihy od Vancurové (2008), kter4 popisuje danovou
problematiku a fungovani danového systému v Ceské republice.
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Pri zpracovani okruhu tykajiciho se cel a celnich fizeni, uzavirni kupnich
smluv, dodacich podminek a financovani mezindrodniho obchodu jsem vychazela z
publikace autort Machkova, Cernohlavkovd, Sato (2003), ktefi ve své knize tesi
specifické problémy a odliSnosti, které souviseji s uskutecnovanim mezinarodnich
obchodnich operaci pii spolupréci se zahrani¢nimi subjekty.
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Teoreticka ¢ast
4. Zahrani¢éni obchod - charakteristika a vyznam

Zahrani¢ni obchod lze provadét prosiednictvim raznorodych obchodnich
operaci, které se od téch tuzemskych odliduji fadou specifickych zvl&stnosti. Jedné se
zejména o zpisob uzavirani obchodnich kontrakti, podminky obchodu, jeho zgjisténi a
hladky prabéh. Podniky zabyvajici se zahrani¢né obchodni ¢innosti se museji rovnéz
vyrovnat sodliSnou pravni a Gcetni legislativou, danovym systémem a obchodnimi
zvyklostmi svych zahrani¢nich partnert.

Podniky se pii provadéni mezindrodniho obchodu, jak poukazuje Klinsky
(1998), mohou setkat s dvéma pristupy:

@ prekazky v mezinarodnim obchodu
-predstavuji zamérné ztézovani podminek obchodovéni napi. zavedeni cel, které
zdrazuje dovézené vyrobky, limity mnoZstvi pro vyvazené a dovézené zboZzi, raizné

technické a zdravotni normy;

@ volny obchod
-uvolniovani podminek pro mezindrodni obchod, odstranovani cel a dalSich
piekazek.

Mezi nejcastéjsi davody pro zavedeni piekazek v mezindrodnim obchodovani
Ize zaradit ochranu nové zaklddané vyroby, podporu vzniku vlastnich vyrob, ochranu
doméci vyroby pred konkurenci a politické davody (omezeni obchodu se stéty
odlidného politického ziizeni).

Naproti tomu uvoliovani obchodu mezi jednotlivymi staty predstavuje prospéch

predevSim pro spotiebitele (nizSi ceny, dlouhodobé posileni konkurenceschopnosti

-14 -

PDF created with pdfFactory Pro trial version www.pdffactory.com



http://www.pdffactory.com

doméci produkce), specializace vyroby a vyhnuti se odveté stétu, se kterymi zemé
omezuje vzgemny obchod.

Do obratu zahrani¢niho obchodu zahrnujeme:

U vyvoz a dovoz zbozi (muZe je provadét kazdy podnikatel, ktery ma
v obchodnim nebo Zivnostenském rejstiiku zapsanu obchodni  ¢innost,
zpravidla je provadi vyrobni nebo specializované firmy na mezinarodni
obchod);

U sluzby souvisgjici s vyvozem a dovozem;

- doprava (¢asto je vyuzivano sluzeb speditérskych firem),

- poji&eni (tyka se zejména zbozi, dopravnich prostiedki, ae i Gveérq,
veletrhi avystav),

- skladovani (skladuje vyrobce, obchodni piepravce, prodejce v zahranici),

- zprogtiedkovani (cizi firma za nés vyhleda za odmeénu (provizi) partnera,
zajisti, abychom mohli uzaviit smlouvu),

- kontrola (zbozi musi odpovidat technickym, ekologickym, zdravotnim
normam a musi mit urcitou kvalitu),

U reexport - uskuteciuje se vyvozem zbozi do urcité zemeé, odkud se beze
zmény exportuje dal do zemé tieti (nepiimy reexport) nebo zbozi ani
nevstupuje na Uzemi druhé zemé (primy reexport);

U zuSlechtovaci styk —nej¢astéji jde o vyvoz surovin a polotovari, které se
v zahrani¢i zpracuji a dovezou zpét;

U nehmotny vyvoz a dovoz (licence) — licence se vztahuji k ochrané duSevniho
vlastnictvi; vyuZivani objevi a vynélezi, technologického postupu, oznaceni
a autorskych prav;

U kooperace — rozumime ji spolupréci sjinymi vyrobci napt. vyménu licenci,
spolecny  vyzkum, kompletovéni vyrobkd, spoludcast pri dodavce
investi¢nich celka.

Vstup do EU dle Machkoveé (2003) predstavuje pro ¢eské podnikatelské subjekty
velkou prilezitost, protoZe se jim oteviel obrovsky trh se stabilnim podnikatelskym a
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pravnim prostiedim a dobre fungujicim ingtituciondnim zazemim. Zé&roven se vsak
jednd i o trh vysoce konkurencni, na kterém uspéji pouze firmy spromysSienou
dlouhodobou strategii, schopné se piizpasobit ndrocnym podminkdm a modernim

trendtm.

Bilanci zahrani¢niho obchodu Ceské republiky znazoriuije graf 1.

Graf 1: Bilance zahranic¢niho obchodu

25
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Zdroj: Cesky statisticky Grad

Nejatraktivngjsi obchodni lokality svéta, jak uvadi Gola (2008), predstavuji Cina
alndie, u nichz je vykazovan neustdle velky rist. Ekonomiky téchto zemi jsou nékolik
let na vynikajici Urovni a zahrani¢ni investory lakaji fadou ekonomickych pobidek a
vyuzivanim danovych Glev. Ceska republika je také pro zahraniéni investory zajimavou
lokalitou, ackoliv se svoji velikosti trhu Cing a Indii nevyrovna Nabizi viak vzdélanou

alevnou pracovni silu atakeé stabilni financni a ekonomické prostiedi.
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5. Kurzové rozdily

Zakon o Ucetnictvi ¢. 563/1991 Sbh. uklada ucetnim jednotkam povinnost veést
Gcetnictvi v ¢eské méne a soucasné take povinnogt Uétovat v cizi méné o vybranych
polozkach aktiv a zévazkt vyjmenovanych v § 4 odst. 12 (jedna se zejména o
pohledavky, zavazky, podily na obchodnich spole¢nostech, cenné papiry a ceniny). Tao
povinnost plati i u opravnych polozek, rezerv a technickych rezerv, pokud majetek a
z&vazky, kterych setykaji jsou vyjadieny v cizi méné.

V piipadé, Ze dochézi ke sluzebnim cestdm do zahrani¢i a obchodovéni
sodatnimi stéty, je potieba si obstarat prostredky v cizi méné (valuty) a zéroven Si
zalozit pro vydavani a pijimani cizich mén v rdmci bezhotovostniho styku devizovy
bankovni Uc¢et. Vautova pokladna, obdobné jako korunova, by méla poskytnout prehled
0 stavu a pohybu cizi mény. Posilovanim kurzu koruny se sniZuje hodnota valutové
pokladny, a proto se musi valuty piepocitat a soucasné musi dojit k vycisleni jegjich
hodnoty v K¢&. (Soukupové, 2008)

Kurzové prepocty a z toho vyplyvajici kurzove rozdily je tieba rozliSovat podle
toho, zda vznikaji v priabéhu Ucetniho obdobi pri uskutecnéni Ucetniho pripadu napt.
v souvislosti s porizenim a nasledném vypoiadani (snizeni) aktiva v cizi méné ¢i

zévazku v cizi méné, nebo na konci U¢etniho obdobi (k rozvahovému dni).

Kurzové rozdily je mozno rozdelit do dvou skupin:

1. kurzové rozdily Gctované v prabéhu Gcetniho obdobi v souvislosti
s uskutecnénim Ucetniho pripadu, pii kterém vznikaji kurzové rozdily,

2. kurzové rozdily Uctované pii uzavirdni Ucetnich knih (k rozvahovému dni
v souvislosti s kurzovym piepocetem vybranych poloZzek majetku a zévazkua
podle § 4 odst. 6 z&kona o Ucetnictvi.

V prabéhu roku se G¢tuji kurzove rozdily do finan¢nich nékladi a vynosi na

Gcty 563 — Kurzove ztraty nebo 663 — Kurzove zisky ve vysi rozdilu mezi kurzem,
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kterym byly pohledavky, zavazky, Gvéry, finan¢ni vypomoci a cenné papiry, podily a
derivéty vedené v cizi mén¢ ocenény v den uskutecnéni Gcetniho pripadu a kurzem ke
dni jejich zaplaceni nebo prodeje podle vypisu z béZzného Uctu. Kurzové rozdily se
v takto stanovené vysi zachyti souvztazné k vysledkovym Gétam kurzovych rozdila
(Ucty 563 a 663) na prislusnych G¢tech majetku a zavazka. (Rynes, 2006)

U kurzovych rozdila, které vznikaji v prabéhu Gcetniho obdobi pii ocenéni
majetku a zavazki se uskutecneénim Ucetniho pripadu dle Ceského Gcetniho standardu
pro podnikatele ¢. 006 — Kurzové rozdily rozumi zejména :

a) Uhrada zévazku ainkaso pohledavky,

b) postoupeni pohledavky a vklad pohledavky,

c) pievzeti dluhu u pivodniho dluznika,

d) vzgemné zapocteni pohledavek,

€) Uhrada Gvéru nebo pajcky novym tvérem nebo pijckou,

f) prevod zaloh na Uhradu pohledavek a zévazka.

Kurzoveé rozdily nevznikaji pri:

a) oznameni o zmén¢ vetitele u dluznika a u veritele v pripadé, Ze za jeho
dluznika bude plnit dluznik jiny,

b) dohodé o zméné zahrani¢nich mén pro Uhrady nebo inkasa bez pohybu
penéznich prostiedka s vyjimkou zmeény na K¢,

c) spléceni penéZitych vkladu do obchodni spolecnosti a druzstev.

Pohledéavky, zavazky, ceniny v cizi méng, valutova pokladna a devizovy (cet se
prepocitavaji na ¢eskou meénu k rozvahovému dni, ke kterému se sestavuje Gcetni
zévérka, kurzem devizového trhu stanoveného CNB. Rozdil z precengni tohoto majetku
a zavazkt k rozvahovému dni se U¢tuje na Ucty 563 — kurzové ztraty a 663-kurzové

zisky.
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5.1 Druhy pouzivanych kurzi v Uéetnictvi

Ucetni jednotky si ve své vnitropodnikové smérnici stanovi zpisob prepoctu

cizich men a G¢tovéani kurzovych rozdili. Tato smérnice o pouZzivani kurza v Uéetnictvi

musi dle RyneSe (2006) zejména obsahovat:

a) Systém pouZivanych kur zi:

a

(]

denni kurzy CNB ( kurz prisludného dne nebo kurz dne predchoziho),
pevny kurz — vymezeni obdobi platnosti kurzu, stanoveni vychoziho
kurzu, napt. kurz CNB platny k prvému dni mésice a pravidla pro
ptipadnou zménu v prubéhu vymezeného obdobi,

vymezeni moznosti vyuzti kurzi ve zvid&tnich pripadech, napi. vyuZiti
kurza pti nékupech ¢i prodejich cizi mény za ¢eskou meénu, vklady do
z&ladniho kapitdlu v cizi méné nebo piepocet prijatého zdanitelného

pInéni v cizi méng.

b) Stanoveni Uéetnich pripadi, pro které se budou jednotlivé systémy kurzovych

prepocti  pouZivat, napi. valutova pokladna a devizovy Gcet budou

prepocitavany pevnym kurzem, prijaté a vydané faktury v cizi méné¢ budou

piepogitavany dennim kurzem vyhlaSenym CNB den predchézejici den prijeti
nebo odedani faktury.

c) Stanoveni okamZziku uskuteénéni Ucetniho pripadu, napt. den prijeti nebo

odeslani faktury v cizi méng.

Vedeni Ucetnictvi u vybranych polozek majetku a zévazkti soucasné v ¢eské

meéné (K¢) a v cizi méné lze zabezpeXit obvykle bud’ ptimo na Uc¢etnim dokladu, nebo

piehled o ocenéni v cizich ménéch promitnout do analytické evidence nebo na

podrozvahove Gcty.
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6. Clo acdni #zeni

Pojem clo v sobé zahrnuje poplatky, které jsou vybirané statem v okamziku
prechodu zboZi pres celni hranice. S postupnym rozvojem mezinarodniho obchodu
zacalo clo plnit mnoho funkci. Nejvyznamngjsi znich je funkce ochranng, kdy
svymeétenim a inkasem dovozniho cla dochézi k navy3eni ceny dovazeného vyrobku na
tuzemském trhu. Clo pIni také Ulohu néstroje regulace komoditni a teritoridlni struktury
dovozu a to aplikaci rozdilnych celnich sazeb na jednotlivé komodity nebo vaci
jednotlivym statam. (Machkova a kol., 2003)

Celni tizeni predstavuje proces, pii kterém se rozhoduje o propu&éni zbozi do
navrzeného celniho rezimu a pripadné vymeteni celnich a danovych poplatka. Pri
vyvozu a dovozu zboZi se celni fizeni zahajuje na z&kladé celniho prohl&Seni deklaranta,
prijatého celnim Giadem.

PFi dovozu zboZzi jsou vymetovany a vybirany:

dovozni clo;

dovozni poplatky zavedené v ramci spolecné zemedelské politiky;

dan z pridané hodnoty;

spotiebni dan;

dalSi nepiimé dang.

PFi vyvozu zboZi jsou vymerovany a vybirany:

vyvozni clo;
vyvozni poplatky zavedené v rdmci spolecné zemedélské politiky.
(Machkova akol., 2007)

Pro Gc¢ely podéni celniho prohl&Seni v obchodnim styku, jak uvadi Machkova a
kol. (2007) byvéa v zemich Evropskeé unie obvykle pouzivano celni prohléSeni v listinné
form¢ Jednotného spravniho dokladu (JSD). Udaje uvedené v JSD by mgely byt
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deklarantem hodnovérné dolozZeny, a proto byvaji pro prikazni Ucely spolu s celnim

prohlaSenim vyZadovany a predkladany, i nékteré z nasledujicich dokumenti:

- obchodni faktura, vystavena vyvozcem a zngjici na jméno dovozce, prokazuijici
zejména ménu a castku, ktera je nebo bude hrazena do zahranici;

- deklarace celni hodnoty u dodavek zboZzi v kupni cen¢ vy3Si nez 175 000 K¢;

- certifik&t o pavodu zboZi v predepsané forme;

- prepravni doklad, osvédcujici uzavieni smlouvy o piepravé véci nebo
zasilatelské smlouvy;

- balici list;

- dal8i predepsané nebo dohodnuté doklady (zdravotni, veterinérni certifikaty
apod.).

Osoba, ktera celni prohlaSeni podévd, se nazyva celnim deklarantem. Ze
zé&kona jim muze byt pouze préavnickéa osoba se sidlem nebo fyzicka osoba s bydlistém
na Uzemi Evropske unie. Deklarant maze podat celni prohl&Seni vlastnim jménem a ve
vlastni prospéch, nebo si maze pro ucely celniho tizeni stanovit svého zéstupce.

Priibéh celniho tizeni je zaloZen na porovnani totoZznosti Udaji v dokumentech se
skutecnym stavem zboZzi. Celni organy mohou zamgtit svoji kontrolu vyhradné na
spravnost predlioZzenych dokladi, mohou v3ak pristoupit i k namatkové nebo Uplné
fyzicke kontrole zbozi. (Machkové akol., 2007)

6. 1 Ceani sazebnik TARIC

Celni sazebnik predstavuje uceleny systém, zaloZzeny na kombinaci dvou
z&kladnich udaju: ¢iselného oznaceni zboZi a celniho sazebniho opatieni. Machkova a
kol. (2007) uvédgji, Ze sazebnik je ¢lenén do tiid, které jsou oznaceny fimskymi
¢islicemi a ngjsou soucasti ¢iselného kddu. V jednotlivych tridach je zboZi déle ¢lenéno
do c¢tyfmistnym kodem oznatenych kapitol a podkapitol a Sestimistnych skupin.
Uptesnéni na sedmém a osmém misté kdédu — tj. do podskupin — umoziuje v unii

pouZivana tzv. kombinovana nomenklatura zboZi.
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Pokud budeme chtit vyvézet zboZzi mimo zem¢ Evropské unie, je potieba Si
nejprve zazédat o celni zarazeni zbozi na celni sprévé. Na zékladé Zadosti nam bude
pridéleno ¢islo— celni nomenklatura nebo kombinovand nomenklatura. Je to kod
zarazeni do harmonizovaného systému evropského celniho sazebniku. V rémci EU toto
neni potreba. Pomoci celni nomenklatury si také maZzeme zjistit pies zahrani¢ni
kancelat CzechTrade nebo obchodné ekonomicky Usek velvyslanectvi CR bariéry
vstupu natrh, tarifni i netarifni prekazky. (Holubinkové, 2006)

V ptipadé potieby Ize ¢iselny kod rozSitit a2 na dvanact mist. V sloupcich, resp.
pod ¢arou, obsahuje celni sazebnik konkrétni celni sazebni opatieni ve formé:

0 vSeobecné celni sazby;

a smluvni celni sazby;

0 preferencni celni sazby, obsazené v mezinarodnich smlouvéach, které upravuji
poskytovani celnich sazebnich preferenci;

a preferencni celni sazby, prijaté jednostranné vici nékterym stédtam, skupindm

stati nebo Uzemi;

0 jednostranné sazby, poskytujici sniZzeni dovozniho cla u nékterého zboZi.

Celni sazebnik TARIC obsahuje piedevSim smluvni celni sazby tj. sazby
pouZzivané pii obchodovani se signatéii V Seobecné dohody o clech a obchodu (GATT),
pokud nemgji s EU uzavieny dohody, které by umoZziovaly jejich celni zvyhodnéni.

V&eobecné celni sazby, které jsou uvedeny v dil¢ich poznamkéch pod carou,
obsahuje TARIC pouze vyjimecné a pouZiji se jen tehdy, jsou-li nizSi nez sazby
smluvni, nebo pro Ucely represivni, neni-li zndm pivod zboZi nebo neni-li deklarant
ochoten jg sdélit a dolozit.

Zésadnim rozdilem oproti drivéjSimu ¢eskému celnimu sazebniku, jak uvédi
Machkové a kol. (2007), je metoda slouzici k vy¢isleni cla. Zatimco v Ceské republice
bylo v minulosti pouzivano vyhradné tzv. valorické metody, kterd vychazi z procentné
stanovené sazby aplikované na celni hodnotu zboZi, je v TARICu celkem b&zné

pouzivano i tzv. sazeb specifickych, jejichZz vycisleni vychézi z pevné stanovenych
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penéZnich ¢éstek za fyzickou jednotku dovezeného zbozZi. U nekterych zboZovych
poloZzek uvadi TARIC i promenlivé celni sazby, tedy sazby ménici svou vysi v prabéhu
kalendarniho roku vzdy k ur¢itému datu. Vyjimkou neni ani rozdiln4 vy3e cla, védzana

na mnozstevné nebo hodnotoveé stanovenou kvotu.
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7. Celni reamy pi‘i vyvozu a dovozu zboZzi

Po vymeteni cla a dani je celni fizeni ukon¢eno rozhodnutim o propu&éni zbozi
do navrzeného celniho rezimu. Celni kodex umozZinuje prizndni nekterého z

nasledujicich rezima:

d Vyvoz

Znamena opusténi celniho Uzemi Spolecenstvi. Celni Urad propusti zboZzi k vyvozu
za podminky, Ze zboZi vystoupi z Uzemi Spolecenstvi ve stejném stavu, v jakém
bylo pii prijeti celniho prohldSeni k vyvozu. Tento rezim piepokladd, Ze zbozi
nebude zpét dovezeno a nevznika celni dluh.

@ Tranzt

Do tohoto reZzimu je propoudténo zbozi, které nemé byt spotiebovano na Uzemi
Spolecenstvi, ale je pies n¢j pouze prepravovano. V tomto celnim reZzimu proto
nevznik& celni dluh a tento rezim slouzi pro administrativni, evidencni a kontrolni

acely.

@ Pasivni zudechtovaci styk

Propu&téni do tohoto reZzimu piepoklddd, Ze zbozi projde v zahranici
zpracovatelskymi operacemi a bude zpétné dovezeno do volného obéhu. Zbozi
vtomto reZimu se povaZuje za docasné vyvezené s Uplnym nebo céstecnym
osvobozenim od cla.

@ Volny obéh

Pouziva se za predpokladu, Ze zbozi bude v EU dovozcem spotiebovéno nebo
prodano a nepredpoklada se jeho navrat zpét do zahrani¢i. Propusténim zbozZi do
tohoto reZimu se zahrani¢ni zbozi stava zbozim Evropského spolecenstvi.
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@ Docasné pouZiti

V piipadé, Ze dovézené zboZi je pouze zapijceno ¢i najato (véetné leasingu) od
zahrani¢ni osoby, aniz by se zménil vlastnik predmétu, maze byt navrZzeno
propudéni zbozi do rezimu doc¢asného pouziti. Tento reZzim je spojen s castecnym
osvobozenim od cla, které je navic vybirano aZ po skonceni tohoto rezimu.

@ Aktivni zuSechtovaci styk
Do tohoto rezimu je propou&éno zboZzi, u kterého je piredpoklad, Ze po prepracovéni
na Uzemi Evropského spolecenstvi bude vyvezeno zpét do tietich zemi - je zde

ocekavéan plny vyvoz.

@ Prepracovani pod celnim dohledem

UmoZziuje, aby bylo zboZi jedté pred proclenim prepracovano. Tento postup je
vyuzivan v situaci, kdy puavodni zboZi podiéha vysSi celni sazbé nez zboZi
prepracované nebo se prepracovanim snizi jeho celni hodnota. (Vancurové, 2008)

@ Uskladiovéani v celnim skladu

Rezim uskladiovani zbozi v celnich skladech, jak uvadi Machkové a kol. (2007),
umoznuje po omezenou dobu skladovat zboZi ze tietich zemi, aniz by bylo tieba
bezprostiedné uhradit dovozni celni a danove poplatky.
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8. Dariova problematika

Dan definuje Vancurova (2008) jako povinnou, zakonem uloZenou platbu, kterd
plyne do verejného rozpoctu. Je nendvratna, neekvivalentni a zpravidla nelicelova Dang
piedstavuji kvantitativné nejvyznamnéjsi verejny prijem. Danovy systém je poté souhrn
vSe dani, které se na daném Uzemi vybiraji.

8. 1 Dasiovy systém CR
Dané pouzivané v daiiovém systému Ceské republiky Ize rozdélit do dvou
z&kladnich skupin ato na dan¢ ptimé a nepiime.

Primé dané se vypocitavaji z predmétu dané poplatnika, ktery je zpravidla
povinen dan sam odveést. Lze je rozdélit do dvou velkych skupin ato dané z piijma (dan
z prijma fyzickych osob a dan z piijma pravnickych osob) a dan¢ majetkové (dan¢
z nemovitosti, dan silni¢ni, dan¢ pievodové — tj. dan dédickd, dan darovaci, dan
z prevodu nemovitosti).

Nepiimé dané (az na vyjimky) vybird a odvédi jind osoba nez poplatnik, ¢asto
také neni znama osoba, kterd danové bremeno nese. Nepiimé selektivni dané jsou
tvoifeny spotiebnimi danémi, energetickymi danémi a cly a zastupcem nepiimé
univerzalni dan¢ je dan z pridané hodnoty.

8. 2 DPH vramci EU, pii dovozu a vyvozu zbozi

Pi uréeni povinnosti ptiznat a odvést dan z pridané hodnoty je potieba
rozliSovat tti zony:
(i tuzemsko —rozumime jim Gzemi Ceské republiky,
U GOzemi Evropského spolecenstvi — zhruba kopiruje Uzemi ¢lenskych statt
Evropské unie,

U treti zeme.
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DPH v ramci EU (Intrakomunitarni plnéni)

Intrakomunitarnim plnénim nazyvame pinéni, kde poskytovatel a piijemce maji
sidlo nebo misto vykonu ekonomické ¢innosti v jiném stétu Evropské unie. PouZivaji se

zde dva z&kladni rezimy uplatnéni dang:

1. princip zemé pavodu — dai z piidané hodnoty se vybere ve stété, ze kterého je
zboZi dodano nebo kam je poskytovéna sluzba,

2. princip zem¢ spotieby (uréeni) — dan se vybere aZz ve stéé, do kterého bude
zboZi dodano nebo kam je poskytnuta suzba. (Vancurova, 2008)

V pripad¢, Ze platce dané dodava zboZi osobé registrované k dani v jiném
¢lenském statu Evropské unie uskutecnil osvobozené pinéni s narokem na odpocet.

Skute¢nost odeslani, piepravy a doruceni zboZi z tuzemska do jiného ¢lenského
stétu, jak uvadi Machkova a kol. (2007), je nutné prokazat pissmnym prohléSenim nebo
jingymi vhodnymi dikaznimi prosttedky (napt. dodacimi listy, smlouvami, piepravnimi
dokumenty apod.). Dodéni zboZi osobdm neregistrovanym k DPH v jinych ¢lenskych
statech neni az na vyjimky od DPH osvobozeno.

PFi porizeni zboZi zjiného ¢lenského statu platcem dané z pridané hodnoty
mu vznika povinnost piiznat a odvést dan, je povinen do dané na vystupu zahrnout dan

z tohoto plngni.

Za Ucelem prevence danovych Unika byl v Evropské unii vytvoren elektronicky
systém VAT Information Exchange System — VIES, ktery umoziuje sprévcam dang

kontrolovat f&dné zdangni zbozi.

Machkovéa a kol. (2007) zminuje, Ze shér a zpracovani informaci, poskytnutych
plétci DPH, jsou provadény financnimi Grady. Provadi se na zékladé tzv. souhrnnych
hl&Seni, podavanych za kazdé kalendarni ¢tvrtleti platci, ktefi uskutecnili dodani zbozi
os0b¢ registrované k DPH v jiném ¢lenském stété a to bez ohledu na hodnotu dodéani.
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Souhrnné hlaSeni za kazdé kalendéini ¢tvrtleti je tieba podat do pétadvaceti dni po jeho
skonceni, a to soucasné s danovym prizndnim a bud’ v pisemné nebo v elektronické
podobg.

Dovoz a wwvoz zboZzi

Dovozem zboZi se rozumi vstup zboZi ze tieti zemé na Uzemi Evropského
spolecenstvi. Danova povinnost pii dovozu zbozi ze tretich zemi vznika propu&enim

zbozi do nekterého z celnich rezimi.

Vyvozem zboZi je propudténi do celniho rezimu vyvoz. Vyvoz zboZi je
osvobozen, kdyZ piepravu provadi vyvozce nebo osoba jim zmocnéna. Platci vznika
narok na osvobozeni, az kdyZ je zboZi vyvezeno z Uzemi Evropského spolecenstvi a
tento vyvoz mize prokazat potvrzenim na celnim prohl&Seni hrani¢niho celniho Uradu.
(Vancurové, 2008
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9. Problematika u¢tovani DPH u zaloh

Pri Gctovéani DPH ze z8loh je nutné, jak uvadi Galocik, LouSa (2009), zachytit
celkovou zaplacenou nebo prijatou ¢astku, protoZze maze dojit k tomu, Ze bude potieba
vratit celou zaplacenou zélohu, tj. véetné DPH. Do okamZiku uskutec¢néni zalohové
dodavky je prijatéd zAloha véetné dané zavazkem a zaplacena pohledavkou. Zaroven je

nutné vyjédrit pohledavku ¢i zavazek vici stdtu za DPH ze zalohy.

V praxi se muZzeme setkat snésledujicim zpasobem Gc¢tovani zéloh za
piedpokladu, Ze zaloha byla uhrazena v jiném mésici, neZ byla uskutecnéna dodavka.
Pri Uhradé nebo prijeti zdlohy jak Galoc¢ik, LouSa (2009) dédle uvadéji, je na Gcet
zaplacenych ¢i prijatych zéloh zi¢tovana céstka véetné DPH a DPH je preictovano na
zvl&3tni analyticky Gcet zaloh proti G¢tu DPH. Timto synteticky Gcet, na kterém jsou
sledovany zalohy, vyjadiuje v rozvaze hodnotu bez DPH a piitom je zachycena na
jednom analytickém Gctu zaplacena céstka veetné DPH a na jiném analytickém Gctu
korekce této c¢éstky o DPH. Pri prijeti kone¢né faktury je poniZenapohledavka za
odb¢ratelem o ¢éstku prijaté zalohy (bez dan¢) a DPH ze zalohy.

Priklady uvadéného Ustovani DHP u zaloh:
V piikladech je pouzita sazba dan¢ 19 %.

Tabulka 1.1 U¢tovani u dodavatele

Ucetni operace Céstka | MD D
1. Prijeti platby — zaplaceni zélohy 11 900 221 324
2. Vystaveni potvrzeni o zaplaceni 1 900 324 343
3. Uskutecnéni dodavky 25000 311 604
4. Predpis DPH 4750 311 343
5. Zuctovani zalohy 11 900 324 311
6. Prevod DPH ze zdlohy 1100 343 324
7. Doplatek faktury 17 850 221 311
-29.-
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Tabulka 1.2 U¢tovani u odberatele

Ucetni operace Céastka | MD D
1. Zaplaceni zalohy 11 900 314 221
2. Prijeti potvrzeni o zaplaceni 1 900 343 314
3. Uskutecnéni dodavky 25 000 131 321
4. Predpis DPH 4 750 343 321
5. Odecet prijaté zAlohy (bez dang) 11 900 321 314
6. Odecet DPH ze zalohy 1100 314 343
7. Zaplaceni faktury 17 850 321 221

Tabulka 2.1 U¢tovani u dodavatele

Ucetni operace Céastka | MD D
1. Zaplaceni zalohy 1190 221 | 324/P
2. Vystaveni potvrzeni o zaplaceni 190 324/ | 343
3. Uskutecnéni dodavky 1 500 311 602
4. Predpis zbyvajici ¢asti DPH z faktury 95 311 343
5. Prevod zaohy 1190 324/P | 311
6. Prevod DPH ze zdlohy 190 311 | 324/Z
7. Zaplaceni 595 221 311

Pouzité analytické udty:

3x4/P - piijatéd nebo zaplacené zaloha
3x4/Z - prijaté nebo vystavené potvrzeni o zaplaceni

Tabulka 2.2 U¢tovani u odberatele

Ucetni operace Céastka | MD D
1. Zaplaceni zalohy 1190 314/P | 221
2. Prijeti potvrzeni o zaplaceni 190 343 | 314/z
Uskutecnéni prepravy zboZzi (materialu) -
3. pfijaté faktura 1500 Ix1 321
4. Predpis odpoctu DPH 95 343 321
5. Prevod zaohy 1190 321 | 314/P
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6. Prevod DPH ze zdlohy 190 314/1z | 321

7. Zaplaceni 595 321 221
Zdroj: Galocik, Lousa (2009)

Tabulka 3.1 Uctovani u odbératele

Konetn& cena bez DPH u nésledujiciho prikladu ¢ini 300 000,-K¢ a zaloha je sjednana
ve vySi jedné tretiny konecné ceny.

Ucetni operace Céastka | MD D
1. Zaplaceni zélohy 119000 | 314 221
2. Prijeti potvrzeni o zaplaceni 19 000 343 395
3. Uskutecneéni dodavky 200000 | 131 321
4, Predpis DPH 38 000 343 321
5. Odecet prijaté zAlohy (bez dang) 100000 | 131 314
6. Odecet DPH ze zalohy 19 000 395 314
7. Zaplaceni faktury 238 000 321 221

Tabulka 3.2 U¢tovani u dodavatele

Ucetni operace Céastka | MD D
1. Zaplaceni zélohy 119 000 221 324
2. Vystaveni potvrzeni o zaplaceni 19 000 395 343
3. Uskutecnéni dodavky 200000 | 311 602
4. Predpis zbyvajici ¢asti DPH z faktury 38 000 311 343
5. Prevod zalohy 100000 | 324 602
6. Prevod DPH ze zdlohy 19 000 324 395
7. Zaplaceni 238 000 221 311

Zdroj: Janda (2009)

Uvedené zpuisoby Uctovani zdloh maji své priznivce i odpurce, ale ani jeden
zvySe popsanych postupt nelze povaZovat za Uplné spravny. Z hlediska vérného
zobrazeni piijaté ¢i poskytnuté zalohy, jde aZz do skute¢ného dodani sjednaného pinéni o
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zévazek vuci odbérateli resp. o pohledavku vicéi dodavateli a nejedna se o plnéni vaci

stétu, jak je zalctovano, aviak podniky jsou povinny vyjédiit DPH ze zélohy.

Podniky, které na zalohové platby vystavuji také i faktury a Gctuji o nich, timto
postupem zkresluji stav pohledavek a zavazki. Pro uvedeni jejich sprdvného stavu
v U¢etni zavérce, je proto vhodné, jak uvadi Janda (2009), zalctované a dosud
neuhrazené zalohové faktury vystornovat. Pouze timto postupem se dosédhne souladu se
skute¢nym stavem pohledavek a zavazka.

VySe uvedené zpusoby Uctovani zadloh nejsou vycerpavagjici a lze najit u jinych
autort dalSi mozné postupy. Dul€ezité je, Ze vzdy po vyuctovani zaloh se Gcéet zAloh 324
resp. 314 musi vynulovat, Gcet 343 — DPH musi v souctu obsahovat spravné vycislenou
danovou povinnost a Gcet 311 — Odberatelé resp. Ucet 321 — Dodavatelé musi zahrnovat
zastatek ve vySi doplatku faktury.
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10. Mezinarodni obchodni operace

Obchodni operace v mezindrodnim styku maji dle Machkové (2003) urcity
specificky prabeh, ktery byva ovlivnén druhem zbozi, charakterem piisludného trhu,
obchodné-politickou  situaci, zvolenou distribuéni cestou, rozsahem a cetnosti
obchodovani s danym obchodnim partnerem, jeho pravnim a finanénim postavenim,
zpasobem jeho komer¢niho jednani apod.

10. 1 Uzavirani kupnich smluv

Kupni smlouva patii k nejvice pouzivanym smluvnim ujednanim, které podniky
pii obchodovéni se svymi partnery uzaviraji. Kupni smlouvou se prodéavgjici zavazuje
odevzdat predmét koupé a umoznit kupujicimu nabyti vliastnického préava, kupujici se
zavazuje odebrat predmét koupé a uhradit kupni cenu.

Nej¢astéji dochézi k uzavirani kupni smlouvy v pisemném styku tim, Ze jedna ze
stran prijme névrh smlouvy predloZeny druhou stranou. Navrhem smlouvy muze byt
nabidka vypracovana prodavajicim nebo objednévka kupujiciho. Smlouva tak vznika
vétSinou jednou z nésledujicich forem:

@ nabidka predloZzena prodavajicim a jeji bezvyhradné prijeti kupujicim,

@ objednavka kupujiciho ajeji potvrzeni prodavajicim.

Nabidka je navrhem kupni smlouvy vyhotovenym prodévajicim, zpravidla
v pisemné formg. Prodavajici mize reagovat na poptéavku kupujiciho nebo vyhotovovat
nabidku z vlastni iniciativy, navazovat na piedchozi obchodni kontakty, obracet se na

znédmou obchodni firmu.

Prodévajici vypracovava navrh kupni smlouvy v souladu se svou komer¢ni
politikou pro dany trh a zpravidla provadi piedbéZznou kalkulaci prodejni ceny
v zavislosti na predpokladanych nékladech obéhu a sohledem na podminky dané
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obchodni transakce. Odhaduje také rizika vyplyvajici ze souvislosti dané operace
(vzhledem k teritoriu, promenlivosti trznich podminek, méné navrhované jako platebni,
sohledem na spolehlivost obchodniho partnera, jeho pravni, ekonomické a finan¢ni

postaveni apod.).

Kupni smlouva vznikd pouze tehdy, jestlize je prijeti navrhu smlouvy
bezvyhradné. K uzavieni smlouvy nedochézi, pokud nékterd ze stran nesouhlasi
s ur¢itou podminkou ndvrhu smlouvy a formuluje protinavrh. (Machkové, 2003)

10. 2 Obsah a pInéni kupnich smluv

PInéni kupnich smluv v mezindrodnim obchodé muze prindSet fadu problému.
Duvodem je jednak geograficka vzdalenost mezi obchodnimi partnery, jednak moznost
vzniku riaznych komplikaci pravniho, obchodné-politického ¢&i  ekonomického
charakteru.

Podstatné ¢asti kupni smlouvy podle Umluvy o mezindrodni koupi zboZzi a
Obchodniho zakoniku Ceské republiky piedstavuii:

P uréeni stran kupni smlouvy, prodavajiciho a kupujiciho; strany kupni
smlouvy musi byt uréeny individuding, musi byt uvedena jejich jména,
adresy, pravni forma firmy;

P uréeni obchodovaného zboZi, a sice jednotliveé, nebo uréené podle druhu a
MNOZstvi;

P urceni kupni ceny nebo zpusobu, jak bude cenav budoucnu uréena

Kromé podstatnych ¢asti kupni smlouvy v mezindrodnim obchodu se uvadéji i
dalSi podminky, které feSi prédva a povinnosti prodéavajiciho a kupujiciho. Mezi tyto

¢ésti kupni smlouvy patii zpravidla:

U dodaci Ihuta,
U dodaci podminka (parita),
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U platebni podminka,

U zpusob prepravy,
U gednani z&ruk za dodané zboZzi, véetné zarucnich lhat. (Machkova, 2003)

Prodavajici, jak dale uvadi Machkova (2003), plni kupni smlouvu tim, Ze zboZi
odevzda kupujicimu a udéla v&e pro to, aby kupujici mohl nabyt vlastnické pravo ke
zboZi. Vlastnimu dodéni zboZzi mohou piedchézet urcité kroky k naplnéni smlouvy ze
strany kupujiciho, napt. placeni piedem, Uhrada akontace, pouzivani akreditivu i
bankovni zéruky za zaplaceni kupni ceny. Soucésti smlouvy mohou byt i dalSi
podminky napt. ujednani o dasledcich nedodrZzeni smlouvy, uplatiovani reklamaci,
sankce za pozdni platby, slevy ateSeni piipadnych spori.

NejcastéjSi neshody vyplyvajici z kupnich smluv se tykaji predevsim nedodani
zbozi nebo dodévky vadného zboZzi, pozdni platby ¢i nezaplaceni kupni ceny. Mezi
strany sporu ¢astokrét vstupuje tieti osoba — prostiednik, ktery navrhuje reSeni a snazi
se spor urovnat. Tato osoba poskytuje pouze nezévazné navrhy, ale lze jejim
progtiednictvim dosdhnout smiru a predejit tak pripadnym soudnim sporam.
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11. Platebni podminky

Platebni podminky dle Klinského (1998) urcuji:

§ ménu, ve které bude placeno — volng, vazand, kompenzace;

§ kdo komu plati a které banky provedou platbu — prijemcem penéz mize byt i
jind osoba nez prodévajici. Kupujici mize ptimo zaplatit vetiteli prodavajiciho a
tim splatit dluh. Pohledavku miZe prodavajici i postoupit jiné firmeé (cese);

§ dobu splaceni — piredem, pii dodani, po dodani (na Gver);

§ platebni nastroj — hladk& platba, dokumentérni platby, sménka, Sek apod.

Platba predem

Placeni piedem odstrainuje u prodavajiciho riziko nezaplaceni, riziko kurzovnich
zmeén a prostredky miize pouzivat v dalSi ¢innosti. Pro kupuijiciho je nevyhodné, riskuje
nedodani zboZzi, Upadek dodavatele, prostiedky nemuze pouZivat.

Prodavajici na placeni predem bude trvat, jednali se o nedostatkové zboZi,
nejistého zékaznika, vyrobu na zakazku. Kupujici maze pri placeni predem prosazovat

slevu (skonto) a prodavajici pozadavku ¢asto vyhovi.

Castecné placeni predem - akontace

Céstecnéd platba piredem (akontace) umoZiiuje diléi zajideni obchodu s
prodéavajicim tim, Ze kupujici neodstoupi od smlouvy. Pokud i tak odstoupi, pokryje
céstecna platba predem naklady na skladovani, slevy pro ndhradniho odbératele nebo
vraceni zboZi zpét. PouzZiva se u velkych ¢éstek, rozsdhlych dodévek, tendri. Nekdy

miZe kupujici poZzadovat od prodévajiciho zaruku za vréaceni akontace.
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Placeni pri dodéani

Kupujici plati pii prevzeti:

U zboZi - je typické pii placeni na dobirku; jde o vydej zboZi proti zaplaceni,

U dokladi opraviujicich kupujiciho se zbozim naklédat — doklady se predavaji
progtiednictvim bank nebo speditéra; nejcastéji mezi né patti obchodni
faktura, prepravni doklad, doklad o pojisténi; mohou byt dojednény i dalSi
doklady napi. certifikat o kvalité, o pavodu zboZi, balici listy apod.

Placeni po dodani — na uver

Placeni po dodani je vyhodné piedevSim pro kupujiciho. Prodévajici proto
néklady na uvér (Urok, bankovni vylohy, poplatky za z&ruku) zapocitava do ceny.
(Klinsky, 1998). Problém nastédva u promitani kurzovych rozdila, které se neprojevuji
v cenéch a jsou zahrnovany do finanénich nakladu, ackoliv se jedna spiSe o provozni

¢innost.

Na volbu konkrétni platebni podminky pro urcitou obchodni operaci ma vliv
Fada faktoru, které prostiednictvim rostouci konkurence na svétovych trzich, vytvéri
tendenci spiSe k prodluzovani platebnich lhat a ke zvySovani Uvérové naro¢nosti
vyvozu. Mezi nejdulezitéjsi zarazuje Machkova a kol. (2007) nésledujici:

@ Druh zbozi, zpusob jeho pouzivani, finanéni ndro¢nost koupg, zvyklosti, které
se v obchodé s ur¢itym druhem zbozi vytvorily.

@ Teritorium obchodu. Jednotlivé staty maji sva specifika pasobici na volbu
platebnich podminek v mezinarodnich kontraktech. Jsou déna mistnimi
zvyklostmi, prévnimi predpisy, charakterem devizovych omezeni, vyvojem
platebni bilance. Rozhodovani o platebnich podminkéch je ovliviiovano

hodnocenim tzv. teritoridlnich rizik partnerské zemg.
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@ Situace na trzich devizovych a finanénich; platebni podminky jsou dalezitym
progtiedkem konkurencniho boje a ztizené odbytové moznosti maji za nasledek

zpravidla prodluzovani platebnich Ihat.

@ Charakter obchodniho partnera v dané operaci, jeho ekonomické postaveni
na trhu, finanéni sila, obchodni spolehlivost, existujici zkuSenosti z obchodovani

snim.

@ Finanéni situace podniki, jejich financni moznosti a cile, které v oblasti

finanéni politiky pokladaji za prioritni.

@ Zvladnosti pouZzité distribuéni cesty; napr. ndkup zbozZi na aukci vétSinou
vylucuje vyuziti Gvéru, pii prodeji v rdmci verejnych soutéZi je nutno dodrzet
stanovené podminky, pii prodeji prostiednictvim vlastniho podniku v zahranici
jsou platebni podminky vétSinou uréovany s ohledem na finan¢ni moznosti této
zahrani¢ni dceriné spolecnosti.
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12. Dodaci podminky — INCOTERMS

Dodaci podminky, jak poukazuje Machkova (2003), uréuji povinnosti
prodavajiciho a kupujiciho, které souvisgji s dodavkou a pievzetim zbozi ato zejmeéna:

@ zpasob, misto aokamzik predani zbozi kupujicimu,

@ zpasob, misto aokamzik pirechodu vyloh arizik z prodavajiciho na kupujiciho,

@ dalsi povinnosti stran pri zajistovani dopravy, nakladky a vykladky zboZzi,
pravodnich dokladt, kontroly, poji&téni, celni odbaveni apod.

Dodaci podminky INCOTERMS jsou vydavany M ezinérodni obchodni komorou
v Pafizi od roku 1936. Posledni znéni pochazi z roku 2000, aviak timto nejnovejSim
vydanim starSi verze nezanikaji, a proto je nutné u jednotlivych dodacich parit uvadet
rok vydéni. INCOTERMS urcuji pouze vztahy mezi prodavajicim a kupujicim, nemaji
povahu préavni normy a zavaznymi se stavaji pouze v okamziku, kdy se na né

obchodujici strany vyslovné v textu kupni smlouvy odvolavaji.

INCOTERMS 2000 obsahuji celkem 13 dolozek, které se ¢leni do ¢ty skupin
podle pocétecniho pismene jednotlivych dolozZek:

U E(Ex) —EXW;

i F(Free) — FCA, FAS, FOB;

U C(Cog, Carriage) — CFR, CIF, CPT, CIP;

i D (Delivered) — DAF, DES, DEQ, DDU, DDP.

E — dolozky

EXW
- Prodavajici : dava zbozi k dispozici kupujicimu ve svém zavodé, oddélen¢ od

ogtatniho zboZi; nebezpeci ztréy ¢i Skody na zboZi piechézi v tento moment na
kupujiciho.
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- Kupujici : zgjisti nakladku, prepravce — nese néklady, vyvozni a dovozni
formality.

F — dolozky

Prodavajici :  zajisti vyvozni formality, nenese naklady spojené s piepravou zboZi.

FCA

- Prodavajici : predava zbozi dopravci urceném kupujicim (v misté svého

zévodu prodavajici zajisti nakladku, do jiného mista pouze doruc¢i na svém
dopravnim prostiedku, vykladka je zalezitosti kupujiciho, potazmo jeho
piepravce); od tohoto okamziku prechazi nebezpeci ztréaty ¢i Skody na zboZi a
veskeré néklady na kupujiciho.

- Kupujici : zgjisti prepravce — nese ndklady, dovozni formality.

FAS
- Prodavajici : dod& zbozi k boku lodi uré¢ené kupujicim, od tohoto okamzZiku

prechézi nebezpeci ztréty ¢i Skody na zboZzi a veSkeré néklady na kupujiciho.

- Kupyjici : zajisti prepravce — nese néklady, dovozni formality.

FOB
- Prodavajici : doda zboZi na palubu lodi ur¢ené kupujicim, od tohoto okamziku

prechézi nebezpeci ztréty ¢i Skody na zboZi a veSkeré néklady na kupujiciho.

- Kupujici : zgjisti prepravce — nese ndklady, dovozni formality.

C —dolozky

Prodavajici :  zgjisti vyvozni formality a nese néklady spojené s piepravou zboZzi.

Je zde oddélen okamzik prechodu nebezpeci ztraty ¢i Skody na zboZi od okamziku
piechodu nékladi spojenych s piepravou zbozi.
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CFR
- Prodavgjici : doda zboZi nalod’ a zajisti piepravu zboZi do pristavu uréeného
kupujicim, nebezpeci ztréty ¢i Skody na zbozZi pirechézi okamzikem dodani na
lod’, povinnost nést ndklady vSak prechézi az dodénim do pristavu uréeném
kupujicim.

- Kupujici : zgjisti dovozni formality, prepravu z uréeného pristavu.

CIF
Podminky jsou zde stejné jako u CFR, aviak prodavajici ma navic povinnost uzavrit
pojistnou smlouvu sminimanim krytim na zboZzi v prabéhu piepravy do urceného

pristavu.

CPT
- Prodavgjici : preda zboZi svému dopravci a zgjisti prepravu do mista uré¢eného
kupujicim, nebezpeci ztraty ¢i Skody na zboZi prechazi okamzikem piedani
dopravci, povinnost nést néklady v3ak piechézi az dodanim do mista ur¢eného
kupujicim.

- Kupujici : zgjisti dovozni formality.

CIP
Podminky jsou zde stejné jakou u CPT, aviak prodavajici ma navic povinnost uzaviit
pojistnou smlouvu sminimanim krytim na zboZzi v prabéhu piepravy do uréeného

pristavu.

D — dolozky
Prodavajici :  zgjisti vyvozni formality a nese néklady spojené s piepravou zboZzi.

DAF
- Prodavgjici : doda nevylozZené zbozi na hraniéni prechod uréeny kupujicim, az
timto okamzikem prechazi nebezpeci ztraty ¢i Skody na zboZi a dalSi néklady na

kupujiciho.
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DES

DEQ

DDU

DDP

Kupujici : zgjisti dovozni formality, vykladku zboZzi, ptepravu z hranic.

Prodavajici : doda zboZi na palub¢ lodi v pristavu uréeném kupujicim, az
timto okamZikem prechazi jak nebezpeci ztraty ¢i Skody na zboZi, tak i dalsi
néklady na kupujiciho.

Kupujici : zgjisti dovozni formality, vykladku z lodi, ptepravu z pristavu.

Prodavajici : doda zboZi na ndbiezZi v pristavu uréeném kupujicim, az timto
okamzikem piechézi jak nebezpeci ztréty ¢i Skody na zbozi, tak i dalSi naklady
na kupujiciho.

Kupujici : zgjisti dovozni formality, prepravu z pristavu.

Prodavajici : doda zboZi nevyloZené na dopravnim prostiedku na misté
uréeném kupujicim, az timto okamZikem piechézi jak nebezpesi ztraty ¢i Skody
na zboZzi, tak i dalSi néklady na kupujiciho.

Kupujici : zgjisti dovozni formality, vykladku zboZi.

Prodavajici : doda zboZi nevyloZené na dopravnim prostiedku na misté
uréeném kupujicim, zajisti i dovozni formality, az timto okamzikem prechézi jak
nebezpesi ztréty ¢i Skody na zboZzi, tak i dalSi néklady na kupujiciho.

Kupujici : zajisti vykladku zbozi.

(Emporo, 2009)

Volba dodacich podminek zalezi na ocekavani a dohodé smluvnich stran, je

ovlivnéna podminkami na daném trhu, logistikou, cenou sluzeb a zkuSenostmi

smluvnich partneri. Vhodné zvolenou dodaci podminkou Ize minimalizovat ptipadna
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rizika spojena sdodénim zbozi, a proto je jim pti jejich uplathovani u obchodnich

transakci vénovana velk& pozornogt.

Dodaci podminky se projevuji v kalkulaci nékladt pii stanoveni piimych
nékladt, u kterych je potieba vymezit vysi dopravy, pojistného a skladného na jeden
obchodni pripad. Vybér dodacich podminek ovliviiuje vysi ceny, protoZe stanovuje,
jakou ¢ast nakladi sdodanim zbozi uhradi prodavajici a jakou vySi ponese kupujici.
V pripadech, kdy je siednana delSi dodaci podminka, ponese vétsi ¢ast naklada

dodavky prodavajici, a proto Ize u néj dosahnou i vyssi ceny.
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13. Pojigteni

Pojisténim podniky omezuji dopady nahodilych udalosti a zaroven jim pokryvaji
vzniklé ztréy. V mezinarodnim obchodu jsou rizika vzniku Skody huie predvidatelné a
odgtranitelng, a proto je potieba se proti témto udalostem zabezpecit.

Pojistnd smlouva by méla mit pisemnou formu a méla by obsahovat
oznxeni pojigtitele a pojistnika, predmét pojisténi, pojistnou ¢astku,  vymezeni
platnosti pojisténi (¢asové a mistne), vySe pojistného a zptsob jeho placeni, rozsah
pojistného kryti, vyluky, omezeni.

Mezi nejcastéji vyuzivané typy pojisténi v mezindrodnim obchodu patii:

U Pojisteni prepravnich rizik

- prepravovaného nékladu (karga),
- dopravnich progttedku (kaska).
U Pojidteni investichich celkii — pojistuje se veskera ¢innost, veetné prepravy

na staveni&te, zkusebni provoz, skladovani materidlu, stavebni mechanismy.

i Pojideni odpovédnosti za Skodu — v Ceské republice je zakon, ktery uklada

vyrobci, dovozci a distributorovi odpovédnost za vyrobky uvadéné natrh.
U Pgjisteni veletrhi a vystav — kombinuje se pojisténi majetkové a

odpovédnosti za Skodu zpusobenou expondtem navstévnikovi. V ramci
majetkovéno pojisténi se pojisti doprava a pobyt (vystaveni exponatd,
skladovéni pred a po vystave).

U Pojidteni leasingu — pri porude ¢i zniceni predmétu leasingu obdrZi nahradu

leasingova spolecnost, ktera je stale vlastnikem pronajaté véci. Leasingové
spolecnosti ho predepisuji ndemctm vétSinou povinng.

U Pgjisteni averi — u pojisténi Gvéra se odlisuji podminky béznych pojistoven

od podminek pojist'oven ziizenych na podporu exportul.
U Dokumentérni inkaso — pouziva se na Uhradu Skod vzniklych nepievzetim
zbozi (skladné, dopravné, slevy pii predprodeji). (Klinsky, 1998)
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14. Financovani mezinarodniho obchodu

Financovani mezinarodniho obchodu se od tuzemského [iSi specifickymi
predpoklady, které museji podniky zohlednit pii svém rozhodovani o pouzitych
zdrojich. N&ro¢nost Ize spatiovat predevSim ve vySSi potiebé pouzitych prostiedkt a
jejich rizikovosti, kterd je dana vétSi vzdélenosti mezi mistem vyroby a spotieby,
¢asovou prodlevou mezi pohybem zbozi a placenim, rozdilngm kulturnim a

ekonomickym prostiedim.

PFi rozhodovani o volbé metody financovani podniky vychézeji nejen z vlastni
finanéni situace, ndkladd, rychlosti na dosazeni financnich prostredka a vlivu na
likviditu podniku, ale také i z hospodéiské politiky daného stéu - politickych opatieni,
danovych predpisi, devizové a uvérové politiky. Firma si stanovi kritéria, pomoci nichz
provadi vybér mezi jednotlivymi variantami financovani a ziskava tak nejvhodnéjsi
metodu dosaZeni potiebnych finanénich prostiedka.

Machkova (2003) ve své publikaci uvadi velmi prehledné rozdéleni metod
financovani mezinérodniho obchodu podle ¢asového hlediska. Toto ¢lenéni patti k ¢asto
pouzivanym, a proto jsem se na néj odkézalai v nasledujicim textu.

14. 1 Metody kratkodobého financovani

Metody kratkodobého financovani mezinarodniho obchodu se svou povahou dle
Machkoveé (2003) neliSi od metod, které podniky pouzivaji pro financovani prodejni,
vyrobni i jiné hospodérské ¢innosti v tuzemsku. Kratkodobé financovani muze byt
poskytovano bankami a finanénimi institucemi ramcové ¢i v nékterych pripadech ve

vazbé na jednotlivou operaci.

Kontokorentni Gver

Kontokorentni Uvér poskytuje banka svym Kklientam, ktefi u ni vedou
kontokorentni Gc¢et. Tento Gcet miaze vykazovat debetni zastatek az do gednané vyse a
jeho vyhodou je velka flexibilita. Urogeni se provadi obvykle podle skutecného zistatku
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na Gctu. VySe Uroki se odviji od ¢éastky poskytnutého Gvéru, postaveni banky, bonity
klienta a jeho vyznamu pro banku.

Eskont smeének

Smenky akceptované odbératelem mohou byt pred jejich splatnosti nabidnuty
bance k eskontu. Banka dosud nesplacenou sméne¢nou pohledavku svého klienta
odkoupi a po sréZce diskontu mu prislusnou ¢astku da k dispozici. Banka si vétSinou

zachovévéa postih vadi klientovi v pripadé nesplnéni zavazku sméne¢nym dluznikem.

Dokumentarni akreditiv

Funkce dokumentérniho akreditivu vyplyva ztoho, Ze platba je zaji&téna
zévazkem banky a je proto relativné nezavisla na vali ¢i schopnosti kupujiciho platit.
Dokumentarni akreditiv ma vyznam piredevsim jako instrument zajistujici placeni.

Zalohovéani exportni pohledavek

Zdaohovéani exportnich pohledavek mohou poskytovat banky exportéram na
nesplacené obchodni pohledavky. Dodavatel zustdva dluznikem banky a nese veSkera
rizika spojena se zahrani¢nim Gvérovym vztahem. Urok a odména bance za provedeni
transakce predstavuji néklady tohoto financovani.

Faktoring

Podstatou faktoringu je postoupeni (cese) krétkodobych pohledavek vznikajicich
pti prodegji zbozi a sluzeb na specializovanou faktoringovou spolecnost (faktora), ktera
zgjistuje jejich inkaso. Pogtoupeni pohledavek muze byt bez postihu (regresu) na
puvodniho veritele (dodavatele), pokud faktoringova spolecnost piebira ruceni za

zaplaceni.

Piij¢ky na finanénim trhu
Krékodobé Gvéry se splatnosti do 12 meésici |ze vétSinou ziskat pii pevnych
arokovych sazbéch. Jednotlivé Gvérové operace na trhu v3ak predpoklédaji znacny
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hodnotovy rozsah, a proto je tento zdroj pristupny piedeviim velkym podnikam.
(Machkova, 2003)

14. 2 Metody sti‘'ednédobého a dlouhodobého financovani

Tyto metody ziskavani financnich zdroja, jak uvadi Machkova (2003) jsou
obvykle vazany na jednotlivé obchodni transakce a vzhledem k jejich vysoke rizikovosti
se obchodni partnefi snazi o ziskani urcitych jistot Uhrady dluzné c¢astky napt.
poji&ténim, zérukami spolehlivych ruciteld, krytim pohledévek bonitnimi cennymi

papiry.

Narodni systémy financovani exportnich Gveérii

V rédmci téchto systémia se na financovani exportu podili sté. Ziizuje k tomu
casto specializované financni ingtituce, tzv. agentury pro vyvozni Gvéry. V fadé zemi
jsou tyto specializované Uvérové instituce ve statnim ¢i polostanim vlastnictvi.

Forfaiting

Forfaiting predstavuje odkup sttednédobych ¢&i dlouhodobych bezpecné
zgji&tenych exportnich pohledavek bankou nebo specializovanou finanéni ingtituci bez
postihu (regresu) na pavodniho veéritele (vyvozce). Nejcastéji se pouziva v souvislosti

S vyvozem stroju, zatizeni ainvesticnich celku relativné vysoké hodnoty.

Leasing

Pfi leasingu nagemce ziskava pravo uZivat zbozi investi¢niho charakteru za
pevné stanovené poplatky a na predem uré¢ené obdobi. Leasing je svou povahou spise
obdobou ngjemniho vztahu a mezindrodni charakter ziskava v ptipadé, Ze se na ném
podileji subjekty alespon ze dvou zemi.

Stirednédobé a dlouhodobé piij¢ky natrhu
Strednédobé a dlouhodobé pujéky na trhu jsou svoji povahou vhodnym
nastrojem pro financovéni strednédobych a dlouhodobych Gvéra poskytovanych pri
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vyvozu investicnich celkd, stavebnich praci, sluzeb i pro financovani piimych
zahrani¢nich investic. Jako vypujc¢ovatelé zde vystupuji viady ¢i viadni instituce, banky
avelkeé podniky.

Projektové financovani

Tato metoda se pouziva pro financovani kapitédlové ndro¢nych investic obvykle
do infrastruktury, v energetice, pii tézb¢ surovin a vystavbé ropovodi. Pro vybudovani
projektu a jeho provozovéni je zaloZena specidlni ekonomickd jednotka, na jegjimz
ztizeni se podileji zakladatelé tzv. sponzoii. Sponzoti navrhuji projekt a obvykle jeho
uskutecnéni urcitym zpiasobem podporuji napt. dodanim technologie, vkladem do
vlastniho jmeéni, odebirénim jeji produkce.
(Machkova, 2003)

-48-

PDF created with pdfFactory Pro trial version www.pdffactory.com



http://www.pdffactory.com

Prakticka ¢ast

15. Historie vyrobniho druZzstva L edenicky nabytek

Vyrobni druzstvo Ledenicky ndbytek bylo zaloZeno v roce 1951 pod pavodnim
nézvem Lidové vyrobni druzstvo Ledenicky nédbytek, Ledenice a bylo zapsdno do
obchodniho rejstiiku u okresniho soudu v Ceskych Budgjovicich jako vyrobce nébytku
a provozovatel ¢innosti sjeho vyrobou spojenymi. Napln téchto cinnosti v sobé
zahrnovala prodej nabytku obchodnim organizacim, ptimym z&kaznikam, poskytovani
sluZeb jako je doprava ndbytku a opravy bytového a nabytkového zarizeni.

Druzstvo postupem doby piechézelo na pracnéjsi vyrobni program, orientovalo
se na vysokou kvalitu vyroby nabytku pro ndroéného spotiebitele a modernizaci svého
vybaveni (nékup modernich stroji a mechanismii, vystavba mechanické ledtirny a
mechanizace skladu dieva). Rozhodujici pro vyrobu byl z poc¢étku material konstrukeni,
jako latovky, pieklizky a sololit, pozdgji nahrazené dievotiiskovymi deskami.
Z rogtlého dieva to bylo smrkové, bukové a dubové tezivo. V roce 1953 se druzstvo
stalo ¢lenem Svazu ¢eskych a moravskych vyrobnich druzstev a od roku 1964 se séva
export ndbytku trvalou cinnosti druZzstva. V roce 1966 doSlo ke zmeéné v exportni
vyrob¢ na masivni borovici a postupem doby prechazi druzstvo od zpracovani masivni
borovice na listnata feziva, piedevsim olSi, buk, brizu atd.

V poslednim desetileti se vyroba zamétuje na zahrani¢ni trhy, kam Ledenicky
nébytek expeduje priblizné 80 % své produkce. Ve svém zavodé vyrdbi nabytek jak
dyhovany, tak z masivniho dieva. Sviij vyrobni zdvod ma druZstvo zarizen moderni
technologii, umozaujici vyrabét Siroky sortiment vyrobka a mnoho povrchovych Uprav.
V soucasné dobé zaméstnava okolo 30 pracovniki. Pres 50 % exportu tvori ndbytek a
zarizeni détskych pokoju, zejména pro anglické, holandské, némecké a francouzské
z&kazniky. Od roku 1999 opét druzstvo provozuje Stiedisko praktického vyucovani v
oboru truhl& pro vyrobu nabytku s kapacitou cca 90 ucna.
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16. Soucasne vyrobni zameéieni a sortiment vybrané firmy
Ledenicky ndbytek je vyrobni druzstvo stémet Sedesétiletou tradici, které se
zaméiuje na vyrobu nabytku, ndkup a prodej a vyuku uént v oboru truhlar.

Cinnost ndbytkai‘ského vyrobniho druZstva Ledenicky nébytek zahrnuije:

vyrobu a prodej bytového a kancel&ského nabytku,
vybaveni interiéra,

pilarskou vyrobu,

sueni dieva,

vyuku uénu oboru truhlét,

zakézkovou a exportni vyrobu,

prodg laku Renner,

préce na CNC stroji.

Pilafska vyroba

V ramci pilarské vyroby je zékaznikim nabizen poiez na pasové pile do
praméru 90 cm a maximalni délce 9,5 m a moznost dodéni raznych profila a materiala.
Soucasné je nabizen i prodej truhléiského feziva (véetné suseného), stavebniho feziva a
dilca dle specifikace.

Sugeni feziva
Firma disponuje bohatym vybavenim k suSeni dieva ato:
- dvémi komorovymi teplovzduSnymi suS&rnami s maximalni délkou 6,2 m,

- jednou vakuovou susarnou s délkou 6,2 m

- jednou vakuovou susarnou s délkou 9 m.

Ceny za suSeni feziva se odvijeji od druhu dieviny a poéatecni vihkosti.
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Vyrobni program druzstva L edenicky nabytek

Vyroba je zaméiena predevSim na dyhovany ndbytek, ale i ndbytek z masivu
nebo z lamina. Na doméci trh toto vyrobni druzstvo dodava détské a obyvaci pokoje,
konferencni, psaci a servirovaci stolky, jidelni stoly, kiesilka a zafizujeme rovnéz
kancelare dle navrhi zékaznika. V poslednich letech se firma zabyvéa i zatizovanim
vétSich interiéri hotelt, penzionu, interndtt, kancelari, a prodejen. Pro zahrani¢ni
odbe¢ratele vyrabi ndbytek podle jejich navrht a poZzadavka.

Bytovy nébytek

§ détské pokoje aloznice,
§ nabytek Vienna— détské pokoje, loznice solitérni kusy,

§ nabytek Filka— vhodny k doplnéni masivnimi postelemi, konferenénimi stolky,
kiesilky,

§ obyvaci pokoje — znacka Forte,
§ solitery,

§ kiesla- ¢alounéna kiesla BORO,
§ stolky.

Kancelarsky nabytek

Kancelarsky nabytek se vyrabi ve znackéch Forte a Filka.
Z vyznamnych uskute¢nénych zakézek v podednich letech |ze jmenovat:

U Hote Stavbai - Javorné - Obchodni firma MaresS Plzen /1998/
(i Internd 1SS sklarské Chlum u Tieboné /1998/

U Penzion v Hamru u Tieboné - Obecniho Uradu v Hamru /1999/
i Hote Filip, Lannovatt., Ceské Budgjovice /1999/
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i Okresni tiad Ceské Budgjovice - referdt Zivotniho prostiedi /2000/

U Hote Alf v Borovanech, Vlast.Némec - Pozemni stavitelstvi Nova Ves
12000/

i Spolesensky sidl Obecniho Giradu v Ostrovském Ujezds /2000/

U Obecni Ufad Dubi¢né - zarizeni interiéra /2001/

i Hotel Rajsky - Cesky Krumlov /2008/

U Teologicka Fakulta - Jiho¢eska univerzita /2008/

U Komunitni centrum - Praha/2009/

i Domov dichodct - Cesky Krumlov /2010/

Vyvoj trzeb za prodej vlastnich vyrobka a sluzeb vletech 2003 az 2008
v druzstvu Ledenicky nabytek znézornuje graf 2.

Graf 2: TrZby za prodej vliastnich vyrobkii a duzeb v tis. K¢
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17. Dodavatel sko — odbératel ské vztahy v ramci zemi EU

Druzstvo Ledenicky nabytek provédi svou obchodni ¢innost také i mimo Uzemi
¢eského stétu ato v ramci zemi Evropske unie. Vyvoz hotovych vyrobku se uskutecnuje
piedevSim do Némecka, Rakouska, Itdlie a Slovenska, kam sméiuje prevézna cast
objemu zahrani¢nich zakézek. Materid potizovany mimo c¢esky trh nakupuje firma
zejména v Rakousku a Némecku a jedna se hlavné o kovani, laky a dyhy. Vstup do
Evropské unie prinesl pro podnik nutnost prejit na odlisny zpisob vykazovani dané
z pridané hodnoty a zéroven uleh¢eni administrativy souvisgjici s celnim tizenim.

Pro Gc¢tovani porizeni zésob je pouzivan zpusob A. Druzstvo nedisponuje
vlastnimi firemnimi dopravnimi prostiedky pro prevoz materidlu a vyrobki, a proto
vyuziva sluzeb ¢eskych dopravci nebo je doprava primo zgjistovana jejich
zahrani¢nimi obchodnimi partnery, ktefi ji rovnou zahrnuji navySenim ceny dovazeného
materidlu. Podnik pti mezindrodni piepravé vyuziva odvolavku na mezinarodni dodaci
podminky INCOTERMS a to podminku EXW — prodegj vyrobka ze zévodu. Pro
piepravu zbozi spolecnost vyuziva sluzeb jinych dopravci, protoZze nedisponuje
vlastnimi dopravnimi prostiedky vhodnymi k piepravé ndbytku.

V mesici bieznu uplynulého roku spole¢nost nakoupila od svého italského
dodavatele materidl — lamino v celkové hodnoté 6 974,83 EUR, kurz ke dni prijeti a
zalctovani faktury ¢inil 26,99 K¢/EUR (tato faktura od zahrani¢niho dodavatele je
uvedenayv piiloze prace). Firmatento nakup prouctovala nésledujicim zpisobem.

Tabulka 4: Nakup materidlu od zahranichiho dodavatele

Popis Ggetni operace Céstka K¢ MD D
L | Nakup materidlu - lamino na fakturu 188 250,66 119 321.001
2| Povinnost odvést DPH - 19 % 35 767,63 395 343
3. | Narok na odpocet DPH 35 767,63 343 305
Zdroj: vlastni
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PFi potizeni materidlu z jiného ¢lenského statu Evropske unie si musi firma sama
vypocitat a priznat DPH na vystupu, jeji obchodni partner, ktery zna jeji danové
identifikacni ¢islo, fakturuje dodavku materidlu bez této dan¢ a podnik ma zéroven i
nérok na odpocet DPH.

Pro zaliétovani této danové povinnosti viéi finanénimu Uradu a naslednému
odpoc¢tu DPH firma pouziva Ucet 395 — Vnit/ni zlctovani a Ucet 343 - DPH. Nakup
materidlu na fakturu byl zalctovan na Gcet 119 — Materidl na cesté a Ucet 321.001 -
Dodavatel € 2009.

V rédmci G¢tu 321 — Dodavatelé je pouZivana nésledujici analytické evidence:

321.001 — Dodavatelé 2009
321.002 — Dodavatelé 2008
321.003 — Dodavatelé 2006
321.004 — Dodavatelé 2007

w W w w

Pro Uc¢tovani porizeni materialu bych druzstvu spiSe doporucila vyuZivat Ucet
111 — Porizeni materialu, které by bylo dobré vhodnou analytickou evidenci odlisit na
potizeni materidlu v tuzemsku a na potizeni materidlu v rdmci Evropské unie respektive
piimo Ggtovat na Gcet 112 — Materidl na skladé. Ucet 119 — Material na cesté bych
ponechala jako alternativu k Uctovéni v pripadé, Ze ke dni Gcetni zavérky firma prijala
fakturu za material, aviak materid zatim neobdrZzela. Pro pouZziti Uctu 119 — Material na
cesté nema spolecnost Zadny konkrétni podnét a vyuziva ho z divoda pocatecniho
nastaveni predkontaci v U¢etnim softwaru. Pokud by firma chtélai nadéle vyuzivat tento

Ucet, doporucila bych ji i zde rozdéleni pomoci vySe popsané analytické evidence.

Zmeénu Vv pouzivani analytické evidence bych spatrovala také i u G¢tu 321 —
Dodavatel€, kdy firma mé tento Ucet rozdélen podle dodavatelt v jednotlivych letech.
VhodngjSi variantou by mohlo byt rozdéleni tohoto Uétu na Dodavatelé — tuzemsko a
Dodavatelé — EU, ktery by mohl byt dale ¢lenén podle jednotlivych konkrétnich
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dodavatelt ze zemi Evropské unie, protoZze druzstvo pomeérné stdle nakupuje od
stejnych obchodnich partneru.

Pri fakturaci prodeje vyrobka obchodnim partneram z Evropské unie druzstvo
vystavuje faktury ve dvou provedenich — v ¢eské verzi a v anglickém ¢i némeckém
provedeni podle typu kupujiciho, aby nedochazelo k nejasnostem na obou stranach pri
prodeji vyrobkia a dodrzeni podminek obchodu. Podle zkuSenosti a objemu zakézky
jsou konkrétnim odbératelom poskytovany rozdilné doby splatnosti, které firme
umoznuji operativni tizeni financnich prostredki. Jako priklad mohu uvést prode
vyrobki némeckému obchodnimu partnerovi, kterému byla dana Ihata splatnosti do
deseti dnti a zéaroven italskému odbgrateli pti prodeji téhoz zbozi byla poskytnuta
splatnost tiicet dni ato na zaplaceni poloviny fakturované ¢astky a dalSich tricet dni na
doplaceni zbyvajici ¢asti dodavky. Druzstvo se snazi takto rozdilnym nastavenim dob
splatnosti  zefektivnit toky penéznich prostredka a zaroven i diky poskytovani
zvyhodnénich obchodnich podminek sleduje strategicky zamér ziskéani dalezitych
zakézek audrZeni si svych vyznamnych zahrani¢nich partnert.

V Unoru tohoto roku druzstvo vystavilo odbératelskou fakturu némecké firme¢ na
prodg regdltt — na 100 kusi hornich dilu v jednotkové cené 46,3 EUR/ks a 100 kusa
dolnich dilt v jednotkové cen¢ 45,- EUR/ks. Celkova hodnota dodéavanych vyrobka
tedy v souctu cinila 9 130,- EUR. Pouzity kurz ke dni vystaveni faktury byl 25,755
K¢/EUR (tato zahrani¢ni faktura je uvedena v priloze prace). Firma tento prode
prouctovala nasledujicim zpisobem.

Prodej regali:

— 100 ks hornich dila 4 46,3 EUR/ks............. 100 * 46,3 = 4 630,- EUR
— 100 ks dolnich dilt 445,- EUR/ks.............. 100 * 45,0 = 4 500,- EUR
celkova hodnota zakazky............cccceevveieveecenesie s ¥ 9130,- EUR

kurz pro prepocet Cizi MENY.......ccoveieveeenereeere e, 25,755 KE/EUR
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Tabulka 5: Odbeératel ska faktura na prodej vyrobki: do zahranici

Popis Ggetni operace Céstka K¢ MD D
Vystavena odbératelska fakiura za 235 143,15 311 601
prodg vyrobki (regalt)

Zdroj: vlastni

P uskutecnéni tohoto Ucetniho pripadu neni Gétovano o DPH na vystupu,
protoze druzstvo, které je pldtcem DPH, dodéva zboZi némecké firme, ktera je
registrovana k dani v jiném clenském stétu Evropské unie a firma tak uskuteciuje
osvobozené plnéni snérokem na odpocet. Zustédva ji vSak povinnost prokazat, Ze
vyrobky odesly z tuzemska a byly doruceny do jiného ¢lenského statu (Némecka). Tuto
skute¢nost podnik prokazuje pomoci dodacich listi a piepravnich dokument.

Prolctovani této obchodni operace bylo provedeno progtiednictvim G¢tu 311 —
Odbératel € a itu 601 — Trzby za viastni vyrobky. Ucet 601 — Trzby za viastni vyrobky
neni uz dale v Uctoveé osnove ¢lenén na jednotlivé analytické Ucty a jsou na néj Uctovany
veskere trzby z prodeje viastnich vyrobku. bez ohledu nato o jaké vyrobky nebo prodej
se jedna Ucget 311 — Odbgratelé je v Gétové osnové déle ¢lenén pomoci analytické

evidence na nésledujici Gcty.

311.001 — Odberatelé 2009

311.002 — Odberatelé 2008

311.003 — Odberatelé 2000

311.005 — Odberatelé 1992-94

311.006 — Pohledavky v konkurznim fizeni

w W w W w

Druzstvu bych doporucila rozdélit tcet 601 — Trzby za vlastni vyrobky pomoci
analytické evidence na konkrétni skupiny vyrobki, které produkuje a nésledné prodava
svym obchodnim partneram. Takovéto ¢lenéni by umoZznilo 1épe sledovat, které druhy
vyrobkii se nejvice prodavaji a jakou vysi se podileji na celkovém objemu trzeb, o jaké
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vyrobky je z§em a naopak, které vyrobky jsou ztratové a bylo by u nich dobré zvazit
jejich dalsi vyrobu.

U Uctu 311 — Odberatelé je pouzivana vySe uvedena analytika, kterd vyuziva
¢lenéni podle vybranych Ucéetnich obdobi. Firmé bych navrhovala (obdobné jako i u
U¢tu 321 — Dodavatelé), aby zménila toto ¢lenéni na novou vhodnéjsi analytiku a to
podle toho, zda se jedna o odbératele tuzemského ¢i odbératele ze zemi Evropskeé unie.
V rdmci této analytiky by mohl byt tento Gcet dée rozdélen podle konkrétnich
odbe¢ratelii, se kterymi ma druzstvo dlouhodobou spolupréci. Tato evidence by potom
umoziovala efektivngjsi vyhodnocovani jednotlivych zakézek a trzeb, které z nich
firmé plynou. a byla by vhodnym podkladem pro rozhodovéni pii uskutecnovani
jednotlivych prodeji.
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18. Penézni prostiedky a kurzova problematika

Ledenicky nabytek, vyrobni druzstvo exportuje pievaznou ¢ast své produkce do
zemi Evropské unie. V posledni dob¢ se jednd zejména o veétsi zakazky jako je
zafizovani interiéri hotelti, penzioni a vybavovani kanceldiskych prostor. Tyto
objednévky nejsou svym vyskytem casté, ae je zde velmi vyznamny jejich finanéni
objem. Pfi provédéni zahrani¢né obchodnich operaci se firma musi vyrovnavat se
zménami kurzi a jejich dopadem pii G¢tovani, ktery velkou mérou ovliviiuje vysledek

hospodaieni.

Pro prepocet cizi mény na tuzemskou pouziva druzstvo denni kurz, ktery je
vyhlaSovan Ceskou nérodni bankou (CNB). CNB tyto kurzy zvefejiiuje na svych
strankach a data pro aktudlni pracovni den jsou k dispozici vZdy po 14:30 hod. a jsou
platné do dalsiho dne, kdy jsou vyhlaSovany pro dané mény kurzy nové. Ukazka

kurzovniho listku je uvedena v priloze préce.

Druzstvo pouzivd skutecny denni kurz daného pracovniho dne, kterym
piepocitava vystavené a piijaté faktury v cizi méné a Uhrady téchto faktur v prabéhu
Ucetniho obdobi. Tento postup Ize povaZzovat za vhodny, protoZe fakturace probihd ve
vétSich castkach za delSi casoveé intervaly a neni obtizné sledovat pohyb kurzi a jejich
dopad na vysledek jednotlivych obchodnich operaci.

Chtéla bych zde pouze navrhnout o néco prakti¢téjSi postup a to pouzivani
aktualniho kurzu z predchoziho dne, ktery je znam jiZ rano pti zahgjeni uc¢tovani a neni
potieba ¢ekat do odpolednich hodin, kdy je vyhl&Sen denni kurz pro dany pracovni den.
Ukézka zalctovéni vystavené faktury odbérateli na Uzemi Evropské unie a vznik

kurzového rozdilu a jeho prolctovani je uvedeno nize.

Firma dne 21.9.2009 vystavila fakturu zahrani¢nimu odbérateli za prode)
vyrobka — skiingk v celkové vysi 9 175,- EUR, kurz k tomuto dni ¢inil 25,165 K¢/EUR.
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Uhradu této odbératelské faktury obdrzela firma dne 23.11.2009, kdy aktuélni denni
kurz tohoto dne byl 25,84 K¢/EUR.

Tabulka 6: Uctovani thrady zahranic¢ni odbeératel ské faktury

Datum Popis G&etni operace Céstka K¢ MD D
Prodej vyrobku — skiinék na fakturu

21.9.2009 Sahranienimu odberatels 230 888,88 311 601
Prijata platba — Uhrada vystavené i

23.11.2009 faktura za prodj vyrobki 237 082, 221.AE 311

23.11.2009 | Kurzovy rozdil - zisk 6 193,12 311 663

Zdroj: vlastni

Podnik pri U¢tovani prijatych a odedanych plateb z bankovniho Uétu dostatecné
vyuziva analytické evidence pro odliSeni plateb z korunovych a devizovych Géta a
pouziva pro ¢lenéni Uctu 221 — Bankovni Ucty nasledujici rozdéleni.

§ 221.001 —Bankovni i¢et CSOB

§ 221.002 —Bankovni Gcet CITIGROUP
§ 221.003 —Bé&zny devizovy Ucet

§ 221.004 —Bé&zny devizovy Ucet CITI

Druzstvo pro veSkeré prichézejici a odchazejici platby do a ze zahranic¢i vyuziva
pouze svych devizovych bankovnich G¢tt, protoZze disponuje pouze korunovou
pokladnou. Platby zahrani¢nich faktur v hotovosti jsou v dnedni dob¢ spise vyjimecnou
z43lezitosti, a proto podnik od vedeni eurové pokladny upustil. Spole¢nosti bych piesto
réda doporucila ztidit eurovou pokladnu z davodu potenciondné moznych zahrani¢nich

pracovnich cest.
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Ackoliv zaméstnanci podniku Ledenicky nabytek v uplynulych letech
nevyjizdéli na zahrani¢ni pracovni cesty, lze presto predpoklédat, Ze pro ziskani lepsich
obchodnich podminek a novych zakézek je potreba tyto cesty uskutecnovat a jednat se
zahrani¢nimi partnery. Pro vyjeti na zahrani¢ni sluzebni cestu se nelze obejit bez
finan¢nich prostiedka v cizi méng, a proto by bylo vhodné alespon pro tyto Gcely zridit
valutovou pokladnu, ve které by bylo pfimérené mnoZstvi finanénich prostiedka pro
zaji&eni bezproblémového chodu zahrani¢nich sluzebnich cest.

Ledenicky nabytek, vyrobni druzstvo drive pro zajidténi svych zahrani¢nich
obchodt a sniZeni rizika nezaplaceni vystavenych faktur, pouzivalo dokumentarni
akreditiv. Od tohoto nastroje zgjidténi svych pohledavek ustoupilo kvali vysSim
poplatkim nez jaké doprovazeji klasické hladké platby do zahranic¢i. DalSim faktorem,
ktery je odrazuje od vyuZivani tohoto bankovniho produktu, je jeho zvySena

administrativni ndro¢nost.

Spole¢nost méa uzavienu pojistnou smlouvu s Exportni garancni a pojistovaci
spolecnosti (EGAP), kterou v3ak v soucasné dobe¢ nevyuzivd, protoZe v piedellych
letech nebyla spokojena s prabéhem vyméhani nezaplacenych pohledévek a svysi
poplatki, které musela zatyto sluzby zaplatit. V pripadé pohledavek po Ihaté splatnosti
druzstvo zasila pouze pisemné upominky atelefonicky urguje o zaslani platby.

Exportni garan¢ni a pojistovaci spole¢nost, as. (EGAP) je specializovana statni
avérova pojistovna se specifickym predmétem podnikani — pojistovani vyvoznich a
tuzemskych pohledavek. Tuto ¢innost provozuje jednak formou stétni podpory na
z&kladeé poveieni ze zkona ¢. 58/1995 Sh., o pojistovani a financovani vyvozu se stétni
podporou, v platném znéni, jednak na komerénim principu, tj. bez st&ni podpory se
zgji&enim sjednanym s prednimi zahranicnimi zgjistiteli. Jejim poslanim je ochrana
vyvozcia a bank financujicich vyvoz proti komerénim a teritoridlnim (politickych)

rizikam.

Spolecnost EGAP nabizi pojistné produkty v obdobné struktuie, rozsahu a
kvalité jako dlouhodob¢ pusobici zahrani¢ni Uvérové pojistovny. Umoziuje ¢eskym
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exportéram nabizet finanéni podminky svych vyvozi srovnatelné s konkurenci z
nejvyspelejSich zemi. Spolecnost poskytuje devét zakladnich typa poji&téni v mnoha
modifikacich a je schopna vyhovét i individudinim poZadavkam vyvozct a bankovnich
Gstavt financujicich vyvoz. Struktura pojistnych produkti spolecnosti EGAP umoziuje
kryt stirednédoba a dlouhodoba Gvérova rizika spojena s vyvozy investi¢cnich celkd,
stroju a zatizeni, stavebnich praci ¢i investic v zahranici. (EGAP, 2008)

V pripadé, Ze spolecnost neni spokojena s uzavienou pojistnou smlouvou, méla
by smlouvu zaktualizovat, vyuzit nov¢jSich vyhodnéjSich nabizenych produkta
spolecnosti EGAP nebo se pripadné obrétit na jinou pojistovaci spole¢nost, kterd je
soucasti mezindrodnich siti, pasobi na ¢eském trhu Gvérového pojisténi a nabizi
poji&teni zahrani¢nich pohledavek. Mezi tyto spolecnosti patii:

§ Atradius,
§ Coface Czech Credit Management Services,

§ Euler Hermes Cescob, Gvérova pojistovna

V soucasné dob¢, kdy vlivem hospodarské krize mizeme vidét velmi se
zhor&ujici platebni mordlku firem po celém svété, bych druzstvu opravdu doporucila
uvazovat o nékterém z nabizenych produktt pojidténi pohledavek, ktery by zmirnil
riziko a dopady jejich pripadného nezaplaceni na provoz spolecnosti. Pojistné se
zpravidla pocita z obratu, na ktery pojistovna schvdlila Gvérovy limit a pohybuje se v
rozmezi 0,2-0,8 % z obratu. Cena pojisténi se vSak odviji od mnoha dalSi skutecnosti
nez je pouze velikost obratu a to napriklad od oboru podnikani, teritoria, struktury
poji&téni a spolulcasti.

Neustdly vyvoj kurzii mén zpusobuje, Ze spole¢nost zaznamenava pri jejich
pohybu pii Uhradéch faktur prevazné kurzovou ztréu, kterd se projevuje na vysledku
hospodareni (U¢tovana vysledkové do nakladi). V druzstvu presto nejsou podnikény
Z&dné kroky k zaji&téni se proti témto pohybam kurzi mén a spolecnost o nich ani do

budoucna neuvazuje.
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Ré&da bych druzstvu presto doporucila zamyslet se nad vyuzZivanim sluzeb
bankovnich instituci nebo specializovanych firem, které se zamétuji na devizové
obchody a nabizeji celou fadu produkti, kdy prosttednictvim finan¢nich derivéata
(forwardy, swapy, opce), dochazi k obran¢ proti kurzovym rizikim. Pochopitelné jsou
tyto sluzby poskytovany za urcity poplatek, ktery se odviji od dané konkrétni operace a
sednanych podminek obchodu, de na bazi zji&énych dat predpokladam, Ze diky
tomuto zgjisteéni by vysledek celé transakce dopadl mnohem Iépe nez bez vyuZiti téchto

moZnosti obrany proti pohybu kurzi meén.
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19. Souhrnné hlaseni

Ledenicky ndbytek, vyrobni druzstvo je mési¢nim plétcem dané z pridané
hodnoty, a protoze v rdmci své obchodni ¢innogti uskuteciiuje i dodani vlastnich
vyrobki do zemi Evropské unie, vyplyvaji mu ztéchto skutecnosti i dalSi danové
povinnosti. Mezi tyto povinnosti patii zejména podani souhrnného hlaeni, ve kterém

s (cinnosti od 1.1.2010 nastaly mnohé zmeny.

Souhrnna hléSeni se v roce 2010 podévaji pouze v elektronické podob¢ formou
datové zprévy, kterd je opatfena uznavanym elektronickym podpisem a to
prostiednictvim Danového portdlu ¢eské danové spravy Aplikace EPO. DalSi moznou
variantou je odeslani souhrnného hléSeni z datové schranky, ale vzdy ve formatu,
struktuie a s Udaji stanovenymi Ministerstvem financi (8 102 odst. 2 zé&kona o DPH),
kdy v tomto ptipadé uznavany elektronicky podpis neni nutny.

Druzstvo Ledenicky ndbytek v mésici lednu 2010 uskutecnilo dodani vyrobka
svému odbérateli v Rakousku v celkové hodnoté 1 440,- EUR, kurz pro piepocet mény
ginil 26,185 K&/EUR (ukézka této faktury je uvedena v priloze préce). Zadna dalsi
fakturace odbérateluim v rdmci Evropské unie vtomto mésici neprobéhla. Z tohoto
plnéni vznikla spolecnosti povinnost podat souhrnné hléSeni k dani z pridané hodnoty.

Souhrnné hl&Seni je generovano pomoci Ucetniho softwaru firmy, kde se
automaticky doplnuje preddefinovany nézev a adresa druZstva, jeji danové identifikacni
¢islo, meésic, rok, & auskutecnéné dodavky do jednotlivych stéti Evropske unie.

Odpovedny pracovnik provadi jesté¢ pred odeslanim souhrnného hlé&Seni
kontrolu, zda byla vSechna data do tiskopisu spréavné pienesena. V souhrnném hlaSeni
zaleden 2010 se jedna o kontrolu:

- kodu zeme: Rakousko — AT,
- danového identifikacniho ¢islo potizovatele zboZi,

- kodu plnéni — bude pouZit kod 0,
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- poctu pInéni,

- celkové hodnoty plnéni v K& — 37 706,- K¢.

Od 1.1.2010 uklada zé&kon o DPH povinnost platcaim podévat souhrnna hléseni
v elektronické podobé formou datové zpravy opatiené elektronickym podpisem nebo
progtiednictvim datové schranky, u které neni vyZzadovan elektronicky podpis.
Spole¢nost s pro podavéni souhrnnych hléSeni zvolila druhou moznou variantu, a proto
je odesild pomoci své datové schranky kazdy mesic, ve kterém uskutecnila dodani
svych vyrobka do jiného ¢lenského stéu a to do 25 dni po skonceni kalendarniho
meésice, ve kterém bylo plnéni uskutecnéno. Ukézka souhrnného hlaSeni za mésic leden
2010 je soucasti prilohy prace.
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20. Systém | ntrastat

Intrastat predstavuje systém, pomoci néhoZ se sbirgji data pro statistické Gcely
vykazovéani obchodu se zbozim mezi ¢lenskymi stéty Evropské unie. Udaje z vykazi
pro Intrastat slouzi k sestavovani mési¢nich statistik zahrani¢nino obchodu Ceské
republiky.

Ledenicky ndbytek, vyrobni druzstvo mé povinnost vykazovat data pro Intrastet,
protoZe je osobou registrovanou k dani z pridané hodnoty v Ceské republice a
piekrocilo osvobozujici hodnotovy prédh u zboZi, které odesila obchodnim partnerim
v Evropské unii. Osvobozujici prah je stanoven zvl&&t pro odeslani zbozi hodnotou étyii
miliény korun a zvla&' pro prijeti zboZi hodnotou dva miliény korun. Za mesic, ve
kterém druZstvo neprovede Zadnou transakci, mu i pres tuto skute¢nost nadale zistava
povinnost vykazovani Udajt pro Intrastat a je povinné predat prislusnému celnimu
organu tzv. negativni hléSeni.

Z divodu ¢asové Uspory vyuziva spolecnost moznosti elektronického zpiisobu
vyhotoveni a odeslani vykazu pro Intrastat. Vykazy zpracované elektronicky je tieba
odeslat piislusnému celnimu orgénu nejpozdéji dvanécty pracovni den mgsice
nasledujiciho po referencnim obdobi tj. po kalendarnim mésici, za ktery jsou do
Intrastatu vykazovany Udaje o odeslani zboZi do jiného ¢lenského statu nebo o prijeti
zboZi z jiného ¢lenského stétu.

Druzstvo vyuZiva pro vyhotoveni a odeslani vykazu pro Intrastat webové
strénky celni spravy, na kterych se prihladuje do specidni aplikace Instatonline. Po
vstupu do této aplikace zde povéieny pracovnik spolecnosti vypliuje nové hldSeni pro
Intrastat za prislusny kalendarni mésic. Nalezitosti potiebné pro vyplnéni vykazu, které
druzstvo musi uvédét, zahrnuje zejmeéna nasledujici polozky:

rok, mesic;

(]

(]

sté, kam bylo zbozZi vyvezeno;
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Pro vyznageni stétu uréeni se pouzivaji nasledujici alfabetické kody.

Tabulka 7: Alfabetické kédy pro vyznaceni statu urceni

BE |Belgie LT |Litva AT | Rakousko
BG |Bulharsko LV |Lotyssko RO |Rumunsko
DK |Dénsko LU |Lucembursko |GR |Recko
EE |Estonsko HU | Madarsko SK | Slovensko
FI Finsko MT |Malta Sl Slovinsko
FR |Francie(aMonako) |[DE |Némecko GB | Spojené kralovstvi
IE |Irsko NL |Nizozemi ES | Spanglsko
IT |ltdie PL |Polsko SE |Svédsko
CY |Kypr PT | Portugalsko
Zdroj: Cesky statisticky Urad
0 dodaci podminky — vybrany podnik vybird vzdy kéd K-Hlavni prepravu hradi
kupujict;
0 druh dopravy — u druZstva je pouZzito vzdy dopravy silni¢ni;
0 sazebnikovy koéd zbozi — uvadi se osmi mistny kod, ktery najdeme v celnim
sazebniku Spolecenstvi podle kombinované nomenklatury podle stavu zboZzi,
v jakém se nachézi v dob¢ jeho piijeti;
0 vlastni hmotnost — uvadi se netto vaha;
0 mnozstvi v mérnych jednotkéch;
0  krg ptuvodu — Jihocesky;

Pro vyznaceni kraje pavodu pii odeslani zboZi se pouZzivaji nésledujici kody.

Tabulka 8: Kody pro vyznaceni kraje piivodu pri odedani zbozi

Kod kraje Nazev kraje Kod kraje Nazev kraje
10 HI. mésto Praha 52 Kralovéhradecky kraj
20 Stredocesky kraj 53 Pardubicky kraj
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31 Jihocesky kraj 61 Vysocina

32 Plzensky kraj 62 Jihomoravsky kraj

41 Karlovarsky kraj 71 Olomoucky kraj

42 Ustecky kraj 72 Zlinsky kraj

51 Liberecky kraj 80 Moravskoslezsky kraj

Zdroj: Cesky statisticky Grad

0 fakturovana hodnota — pokud je ¢astka na faktuie uvedena v jiné méné nez
v korunéch, pouZzije se pro piepocet kurz, ktery je pro tyto Ucely stanoven kazdy

mésic na strankach www.cs.mfcr.cz.

Vysledkem vyplnéni potiebnych nalezitosti je odeslani mési¢niho vykazu pro
Intrastat a spInéni povinnosti vyplyvajici ze zahrani¢né obchodni ¢innosti firmy.
Vyuzivani této aplikace neumoziuje vytisknout vypinény formuld, a proto jedinym
vystupem a podkladem je potvrzeni o odeslani na celni sprévu, které si firma schovava a
eviduje ve svém archivu. Toto potvrzeni o odedani je soucésti prilohy préce.
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21. Zavér

Cilem této diplomové préce bylo charakterizovat zahrani¢né obchodni pripady
v U¢etnictvi vybrané firmy, které vychézeji ze soucasné platné legislativy a aktuani
situace, ve které se spolecnost nachézi. Zamgetila jsem se na problémové oblasti, které
provézeji uskutecnovani obchodnich operaci mimo tuzemsky trh a porovnala jejich

standardni postupy s praktickym feSenim ve vybraném podniku.

PFi provadéni zahrani¢né obchodnich operaci museji spolecnosti zohlednit fadu
specifik a odlisnosti, které stémito obchody Uzce souvisgji. Musgji se vyrovnavat
nejenom sodliSnymi zvyklostmi a podminkami obchodt, ale zejména sraznymi
pravnimi systémy, Gcetni legislativou a danovymi dopady, které ovliviiuji UspéSnost
téchto transakci a maji vyznamny vliv navysledek hospodareni firmy.

V podedni dobé se setkdvdme spodstatnymi zménami v oblasti dani a to
zejmeéna u dan¢ z pridané hodnoty u zemi Evropské unie. Znalost pravnich a Gcetnich
piedpisi a predevSim vhodnost zvoleného zpisobu pri jejich uplatnovani je velmi
dulezitym aspektem, ktery ovliviiuje provadéni zahranicné obchodnich operaci,
hodnoceni jejich efektivnosti a vyznamu, a proto by jim firmy mély vénovat zvySenou

pozornost.

Pro analyzu konkrétnich dopadi zahrani¢né obchodnich operaci v U¢etnictvi
firmy jsem si zvolila vyrobni druzstvo Ledenicky nabytek. Toto vyrobni druzstvo se
zaméiuje na vyrobu ndbytku, nakup a prodej truhlarskych produkta a vyuku ucni v
oboru truhlér. Spolecnost expeduje prevaznou ¢ast své produkce do zemi Evropské unie
a pres 50 % tohoto exportu tvoii nabytek a zarizeni détskych pokoju, zejména pro
holandské, némecké a francouzské z&kazniky.

Spole¢nost nakupuje od svych zahrani¢nich partnera prevazné materid na
vyrobu ndbytku a jedn& se hlavné o kovéni, laky a dyhy. K zachyceni potizeni nakupu
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materidlu v Gcetnictvi v prubéhu roku pouziva firma Ucet 119 - Materid na cesté,
k jehoz pouziti nemé Zadny zvl&&tni diuvod. Druzstvu bych spiSe doporucila vyuzivat
Ucet 111 — Porizeni materidlu respektive Gcet 112 — Materid na skladé, ktery by bylo
vhodné analytickou evidenci odliSit na potfizeni materidlu vtuzemsku a v ramci
Evropské unie. Uget 119 — Materid na cesté bych ponechala pro Gétovani piipadi
vznikgjicich k datu Gcetni zaverky, kdy firma prijala fakturu za materidl, ale material
zatim neobdrzela.

Druzstvu bych také navrhovala zménu v analytické evidenci u nékterych Gcta,
ktera by zprehlednila informace o jednotlivych obchodnich transakcich. Zmenu
v pouzivani analytické evidence bych spatiovala u U¢tu 321 — Dodavatelé a Uctu 311 —
Odberatelé. Firma matyto Gcty rozdéleny podle dodavateli a odbératelt v jednotlivych
letech, a proto bych jako vhodnéjSi alternativu doporucila roz¢lenéni téchto obchodnich
partnertt podle toho, zda se jedna o dodavatele ¢i odbératele z tuzemska nebo zemi
Evropské unie. DalSim Gétem, u kterého by bylo Ucelné vyuzivat analytickou evidenci,
je ucet 601 — Trzby za vlastni vyrobky, ktery by mohl byt ¢lenén na konkrétni skupiny
vyrobki, které druzstvo prodava. Firm¢ bych doporucila vice se vénovat pouzivani
analytickeé evidence, kterd umoznuje efektivni rozdéleni a podrobné ¢lenéni obchodnich

operaci a umoziuje snadnéjsi a lepsi orientaci v Ucetnich zaznamech.

Pi provadéni zahrani¢né obchodnich transakci jsou firmy povinny piepocitat
zahrani¢ni ménu na ménu domaci. Zvoleny zptisob tohoto prepoctu mize vyznamnym
zpasobem ovliviiovat vysledek hospodareni podniku. Pro piepocet cizi mény na
tuzemskou pouziva druzstvo denni kurz daného pracovniho dne, ktery je vyhlaSovan
Ceskou nérodni bankou. Tento postup lze povaZovat za dobie zvoleny, protoZe
fakturace probih& ve vétSich ¢astkéch a za delSi ¢asové intervaly. Pro zahrani¢ni platby
je vyuzivan pouze devizovy Ucet, protoZe firma disponuje pouze korunovou pokladnou.
PrestoZe jsou platby v hotovosti spiSe ojedinélou zaleZitosti, bylo by vhodné uvaZovat o
ztizeni eurové pokladny pro budouci mozné zahrani¢ni pracovni cesty a zajisténi jejich
bezproblémového chodu.
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Mezi dalsi specifika, se kterymi se vyrobni druzstvo Ledenicky ndbytek musi
vyrovnavat, je vySSi riziko nezaplaceni u zahrani¢nich pohledavek a riziko ze zmeény
zahrani¢nich kurzi. Spole¢nost ma uzavieenou pojistnou smlouvu s Exportni garanéni a
pojistovaci spolecnosti (EGAP), kterou vSak v soucasné dobé nevyuziva kvali
nespokojenosti s predchozim prabéhem vymahani nezaplacenych pohledavek a vysi
poplatka spojenymi stouto sluzbou. Na zakladé Gvah a posouzeni vySe nékladi na tyto
opatteni bych druzstvu navrhovala vyuzit novych vyhodnéjSich nabizenych produkta od
této spolecnosti nebo se pripadné obrétit na jinou pojistovaci spoletnost. Timto
opatienim by firma sniZila riziko z nezaplaceni svych zahrani¢nich pohledévek, které je
v disledku dopadu hospodéiské krize a zhorSeni platebni morélky firem po celém svété
Znagéné vysoke.

Pohyb kurzi zahrani¢énich mén predstavuje pro druzstvo vyznamnou polozku
ovlivajici vysledek hospodareni, protozZe velice ¢asto zaznamenava kurzovou ztrétu.
Spole¢nost se proti témto pohybim kurzi mén za&dnym zpusobem nezgjistuje a do
budoucna ani neuvaZzuje o moznych opatfenich k snizeni téchto ztré. | pres tuto
skute¢nost bych réda vedeni spolecnosti doporucila zamyslet se nad vyuZitim sluzeb
bankovnich instituci nebo specializovanych firem, které se zaméiuji na devizové
obchody a nabizeji celou fadu produktia k obrané proti kurzovym rizikim. Na bézi
zjisténych dat predpoklddédm, Ze i pies zaplaceni urcitého poplatku za vyuZziti
zmingnych sluzeb, by vysledek celé transakce dopadl mnohem |épe nezZ pri vystavovani

se témto kurzovym rizikam.

Ledenicky nébytek, vyrobni druzstvo je platcem dan¢ z piidané hodnoty, a
protoZe v ramci své obchodni ¢innosti uskutecnuje i dodani vlastnich vyrobkt do zemi
Evropské unie, vyplyvaji mu z téchto skutecnosti dalSi danové povinnosti. Mezi tyto
povinnosti patii zejmeéna podani souhrnného hlégeni, ve kterém s t¢innosti od 1.1.2010
nastaly mnohé zmeény. NejvyznamnéjSi zménou je povinnost podavani souhrnnych
hl&Seni v elektronické podobé formou datové zpravy opatiené elektronickym podpisem
nebo prostiednictvim datové schrénky, u které neni vyZadovan elektronicky podpis.

Spolecnost si zvolila druhou moznou variantu, a proto souhrnna hlaSeni odesila pomoci
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své datové schranky kazdy mésic, ve kterém uskutecnila dodani svych vyrobkt do
jiného ¢lenského stétu.

DalSi dannovou povinnosti, ktera druzstvu vyplyva z obchodovani se zemémi
Evropské unie, je podavani vykazu pro systém Intrastat, pomoci néhoZ se sbirgji data
pro statistické Ucely vykazovani obchodu se zboZzim mezi ¢lenskymi staty. V mesicich,
ve kterych neni provedena Zadnéa obchodni transakce, druzstvu i presto naddle zustédva
povinnost vykazovani Udaju a je povinné predat prislusnému celnimu organu tzv.
negativni hl&Seni. Z divodu ¢asove Uspory vyuziva spolecnost moznosti elektronického
zpusobu vyhotoveni a odeslani vykazu pres webové strénky celni sprévy. Odeslanim
vykazu pro Intrastat dochazi ke spInéni povinnosti vyplyvajici ze zahrani¢né obchodni

¢innosti firmy.

VySe uvedené poznatky a névrhy by mély pomoci vyrobnimu druzstvu
Ledenicky nabytek k lepsi identifikaci problémovych oblasti v U¢etnictvi firmy a jejich
zavedeni do praxe by spole¢nosti prineslo zkvalitnéni a snadnéjSi orientaci pri
uskutecnovéani a vyhodnocovani vysledka zahrani¢éné obchodnich operaci. Tuto préci
jsem zpracovala jako ur¢itou podporu manudlu pro podnik, ktera by méla umoznit lepsi

zhodnoceni dosahovanych vysledki hospodareni spolecnosti.
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22. Summary

The entry into the European Union opened czech enterprisers new markets with
stability economic background, which makes it possible to efficient transaction foreign
trade activities. Companies, which examining business transaction outside of the
domestic market, have to sef off with rank of dissimilarities including - distribution
channels, payment conditions, terms of delivery, business practices, tax and accounting

consequences.

The aim of this graduation theses is characterize foreign business cases, which

apper in activities of choice company.

The fist part of this work is focused on problems and specific cases, which go
with foreign business transactions. | described signification of foreign trade and
approaches to his implementation. The next chapters deal with exchange rates,
exchange rate differences, functions of duty, dutiable modes, tax problems - especially
area of value added tax and dissimilarities of international business transactions at

closing sale of goods.

The company, which | choose for analysis of foreign business activities, is
cooperative society Ledenicky ndbytek. | localized on most significant business
activities and specific areas, which this company solves during trading with foreign
partners from the European Union and compare with standards procedures. If there is
any unsuitable procedure or any obscurities, | propose better and more suitable way of

resolution.
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