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Hodnoceni prace:

Volba tématu prace a jeji vyznam: (1) vysoce aktualni a vyznamné téma

Formulace cild prace: (2) cile byly vhodné formulovany

Metodika zpracovani: (1) velmi vhodné zvolena a formulovana

Prace s daty a informacemi: (1) pouZita data aktualni, informace relevantni a spravné zpracované
Celkovy postup feseni: (1) postup feSeni naprosto spravny

Teoretické zazemi autora: (1) autor vyznamné autory citoval a zna teorii dané problematiky
Prace s odbornou literaturou (citace, norma): (1) autor dodrzel naprosto spravné citacni normu

Uroven jazykového zpracovani: (3) préace je jazykové zpracovana na standardni rovni, autor se
dopustil nékolika gramatickych chyb

Komentar: Pfedevsim v Casti 2 se vyskytuje nékolik preklepl, chybnych formulaci nebo vét, které
nejsou zcela v souladu s pravidly ¢eského pravopisu.

PFesnost formulaci a prace s odbornym jazykem: (2) autor ma dostatecny pojmovy aparat

Komentar: Ackoliv jsou vSechny formulace v préaci obsazené v souladu s odbornou terminologii, bylo
by vhodné si vice \\"pohrat\\\" se strukturou véty a pouZivat i v odborné terminologii existujici
synonyma.

Formalni zpracovani - celkovy dojem: (1) prace je formalné naprosto v poradku, celkovy dojem je
vyborny

SpInéni cill prace: (2) cile prace véetné diléich byly spinény

Formulace zavérd prace: (1) zavéry jsou velmi spravné formulovany a jsou velmi vyznamné pro
dalsi vyuziti

Odborny prinos prace a jeji praktické vyuZziti: (1) prace je po odborné a praktické strance velmi
dobfe vyuZitelna

Celkové hodnoceni prace:



Navrh hodnoceni prace znamkou: vyborné

Doporucuji praci k obhajobé: ANO

Otézky k obhajobé:

Otazka 1: Dulezitym faktorem, na jehoZ zakladé se zakaznik rozhoduje o objednavce pres internet, je
bezesporu cena. Byla v rdmci analyzy konkurenceschopnosti vyhodnocovana také vysSe prodejni ceny
v porovnani s ostatnimi podnikateli v oboru? Pokud ano, jaké jsou zaveéry této analyzy? Pokud ne,
pro€ nebyla cena do analyzy zahrnuta?

Otazka 2: V zavéru prace jsou navrzeny nékteré kroky ke zlepSeni a udrZeni pozice podniku na trhu
nebo ke zvySeni spokojenosti zakaznikd. Co konkrétné se, podle Vaseho nazoru, podari skutecné
realizovat? Ktery krok vy osobné povaZzujete za nejdlezitéjsi pro udrZeni a rozvoj firmy na trhu?
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