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1 Uvod

O problematiku finan¢niho planovani pro privatni klientelu se dnes zacCina zajimat
¢im dal tim vice obyvatel. Diky finanénimu pldnu si mohou zajistit své pfijmy, o které
mohou piijit v disledku nenadalé situace, zoptimalizuji své vydaje a spravné nasmeéruji

sv¢ sporeni.

Obcané uzaviraji v dobré vife pojistné smlouvy, stavebni spofeni, ale i uvérové

smlouvy s tim, ze se jedna o nejlepsi produkt, ktery je ,,Sity jim na miru®.

Ale ne vzdy tomu tak je. Tyto smlouvy uzaviraji interni ¢i externi poradci
spole¢nosti, ktefi jsou placeni od vySe pojistné castky (pro pojistné smlouvy), cilové
¢astky (v ptipad¢ stavebniho spoteni) i vySe Givéru (pro tvérové smlouvy). Velmi ¢asto
nemaji komplexni, vSestranny piehled o finan¢nich produktech a klientovi samém. Pak
se stava, ze sjednané produkty nevyhovuji klientovym potifebam, situaci, pfijmim a

navic za né plati vysoké Castky.

Zajemci o finanéni produkty také nejsou dokonale informovani a orientovani ve
viech produktech na trhu. Casto ani nemohou, protoZe na to nemaji piisluiné vzdélani
nebo se o problematiku z jakychkoli divodt nezajimaji. Budouci klienti, ktefi se o tuto
problematiku doposud nezajimali, nemaji Sanci posoudit vyhodnost nabizené smlouvy.

K tomu by jim méli pomoci profesionalni, nezavisli finan¢ni poradci.

Zarazejicim faktem je, ze dnes$ni vyspéla populace neni dostate¢né financéné
gramotnd. Tuto skutecnost si ostatné oveéfime u analyzovanych klientd, zda se orientuji

ve ,,zméti“ finan¢nich produkti.

Proto jsem se rozhodla vypracovat bakalafskou praci na téma ,,Finan¢ni plan pro
privatni klientelu” a zhodnotit data, ktera jsem obdrzela od klientti. Tato data poslouzi k
vypracovani osobniho finanéniho pldnu u kaZzdého klienta zvIast a povedou
k zavére¢nému zhodnoceni klientovych piijmui a vydaja.

Konkrétnim cilem mé bakalarské prace je vypracovani osobnich finan¢nich plant u
tii klientd s rozdilnymi mésicnimi pfijmy. Diky finanénimu planu klient zjisti, na jaka

pfipadna rizika by mél byt pojistén a kam ukladat své volné penézni prostfedky. Bude



mu nastinéna jeho budouci finan¢ni situace, v ptfipadé€, ze se nezméni jeho platové
podminky, rodinné a zivotni poméry. V piipadé, ze se tomu tak stane, je dobie

nastaveny finan¢ni plan schopen reagovat i na tyto zmény.

K sestaveni finan¢niho planu byly vyuzity softwary, které jsou uvedeny v metodické
casti.

Praktickd c¢ast vychdzi z informaci, které byly obsazeny v doposud uzavienych
smlouvach. Tyto smlouvy budou prostudovany a data z nich ziskané budou slouzit pro
vyhodnoceni klientova aktualniho stavu. V této Casti prace budu rozebirat tfi klienty,
ktefi maji nadstandardni ptijmy. Dva z nich disponuji velmi podobnymi pfijmy, tfeti
pobira velmi nadprimérny mésicni vydélek.

V zavéru této prace je doporuceni pro jednotlivé Klienty, jak postupovat v ptipadé

zajisténi rodiny a svych piijmu a jak 1épe své penize spofit €1 investovat.



2 Literarni reSerse

Cile rodin jsou rozdilné, ale vjednom by se mély shodovat a to ve stabilizaci,
akumulaci a investici finan¢nich prostfedki. Rodina by méla byt zajisténa pro ptipad

velkych zivotnich ,,prasvihu‘.

2.1 Stabilizace

Jedna se o zajisténi majetku a piijmu rodiny pro piipad neocekavanych udalosti, a to
pomoci pojisténi.

Zakladem vztahu s pojiStovnou je uzavieni pisemné pojistné smlouvy, o tom, Ze
pojistnik zaplati sjednanou ¢astku, tzv. pojistné. Za pojistné se pojisStovna zavazuje
vyplatit sjednanou pojistnou ¢astku, pokud nastane v priab¢hu sjednané doby specificka
pojistnd udalost. Vyplata bude provedena bud’to jednordzove, nebo formou renty.
~Prijemcem pojistného plnéni bude pojistéeny (miize, ale nemusi byt totozny
S pojistnikem), poSkozeny (v pojisténi odpovédnosti) nebo oprdvnénd osoba (v pojisténi

pro pripad smrti, jestlize pojistéeny zemrel). [7] “

2.1.1 PojiSténi domacnosti

Pojistnou udalosti jsou v tomto ptipad¢ znic¢eni nebo poSkozeni domacnosti zivelnou
udalosti kradezi ¢i vloupanim. Produkt pojisténi domécnosti je fteSen zpravidla
komplexné, nepojistuji se tedy jednotliva rizika zvlast'. Je doporuceno se vzdy seznamit
S vSeobecnymi pojistnymi podminkami, kde lze nalézt charakteristiku jednotlivych
pojistnych rizik. ,, Pojisteni se vztahuje na zarizeni domdcnosti véetné toho, které bylo
poFizeno az po uzavreni pojistné smlouvy, prip. i na stavebni casti. [7]

Vyse pojistného je ovlivnéna lokalitou nemovitosti, velikosti a stupném kvality
vybaveni domacnosti. Pii sjednani pojisténi se byt zatfazuje do jedné z kategorii zafizeni

bytu, kterd se d€li na ucelné, standardni, nadstandardni a luxusni. Pomoci sou¢inu



ohodnoceni kategorie a plochy bytu se stanovi minimalni pojistnd hodnota souboru
movitych véci [2]. Pfi sjednani zakladniho pojisténi jsou pokryta rizika jen do urcité
vyse. Pokud se vyskytuje v domacnosti cennéjsi véc, je dobré ji pojistit samostatne.
Pojistovna vyzaduje pii pojisténi domacnosti urcity stupen zabezpecCeni. Pii nizkém

stupni zabezpeceni miize byt domécnost nepojistitelna.

2.1.2 PojiSténi rodinného domu

Rodinny diim je budova, kterd svym usporadanim odpovida pozadavkiim na rodinné
bydleni, v niz je vice nez polovina podlahové plochy vSech mistnosti urc¢ena k bydleni
Pojisténi 1ze uplatnit pii zivelnych pojistnych nebezpecich, odcizeni, vandalismu, 1ze si
sjednat 1 dopliikové pojisténi na odpovédnost za Skodu, kterd vyplyva z vlastnictvi
pojisténé nemovitosti. Misto pojisténi je uvedeno v pojistné smlouvé adresou nebo
katastralnim izemim a Cislem parcely. ,, Pojisténi se u ruznych pojistoven sjedndva na

casovou nebo novou hodnotu. [7]

Vyplata pojistného plnéni je omezena vysi pojistné Castky. Je tedy dulezité
spravné stanovit hodnotu budovy, aby nedoslo k podpojisténi, tedy ze hodnota budovy
je vyssi nez pojistna ¢astka. Pojisténi vychazi z pojistné sazby pro rodinny dim. Ta se
urcuje pomoci varianty pojisténi, rizika vzniku povodné nebo zaplavy a typu budovy.

Pojistény ma moznost snizit vysledné pojistné, a to pomoci vyssi spoluticasti [7].

2.1.3 Zivotni pojisténi

. Zivotni pojisténi predstavuje skupinu pojistnych produktii, u nichz je vyplata
pojistného plnéni vdzana na pojistnou uddlost, smrt pojisteného nebo doZiti se

stanoveného véku. [T]

V piipadé této udalosti dochazi k vyplaceni pojistného plnéni opravnénym osobam.
Nazev rezervotvorna pojisténi se uziva v pojistovnach pro takové pojisténi, které po
svém ukonceni vyplati pojistné plnéni nebo alespon zaplacené pojistné. Vyse pojistného

je stanovena pomoci pojistné Castky, pohlavi, vstupniho veéku pojistén¢ho a jeho



zatazeni do rizikové skupiny (ve vétSing€ ptripadt dle povolani a zdravotniho stavu).

Vyse pojistné ¢astky miize mit fixni ¢i klesavou tendenci.

., Pojisteni s pevnou pojistnou castkou se zpravidla pouzZiva pro preklenuti presné
definované doby pri potrebé dosdahnout vysoké a stale stejné vysoké pojistné
ochrany. [7]*

Pojistna ¢éstka s klesajici tendenci se Casto nazyva avérové pojisténi. Vyuziva se pii
splaceni uvéra, kdy klient vyuzije pouze pojisténi pro piipad smrti. V piipad¢ této

udalosti je pojistna ¢astka vyplacena pfimo bance a je pouzita na uhradu uvéru [7].

2.1.4 Pojisténi invalidity

Pojistnou udélosti v tomto ptipad¢ je invalidita z jakékoli ptic¢iny. Toto pojisténi fesi
nahradu piijml pojisténého v pripadé castecné ¢i plné invalidity do doby odchodu do
dichodu. Pojisténi se sjednava maximalné do 65. roku pojisténého. Pojisténi se vyplaci
Vv piipad¢€ uznani 3. stupné invalidity, dle platnych predpisti o socialnim zabezpeceni.
Pojistény si miize sdm urcit pojistnou Castku a sjednat pravidelnou ¢i jednordzovou
vyplatu pojistné ¢astky. Lze si také sjednat konec pojistného rizika, kde po dovrseni
sjednaného véku bude pojisténi ukonceno. K tomuto pojisténi si mizeme sjednat

ptipojisténi pro piipad invalidity 1. nebo 2. stupné [5].

2.1.5 Pojisténi trvalych nasledkii urazu

Pojistna udalost vznika urazem, ktery zanechd na pojiSt€éném trvalé nasledky. Vyse
vyplacené Castky je stanovena pomoci procenta z pojistné ¢astky, které odpovida stupni
trvalého poSkozeni pojiSténého, jeZ je stanoveno Ilékafem pojisStovny pomoci
ocenovacich tabulek dané pojistovny. Pii komplikovaném trazu se jednotliva procenta
posSkozeni scitaji, ale celkova vyplacend ¢astka nemiize prekrocit vysi pojistné Castky.
Potvrzeni trvalych nasledkii u pojisténého lze potvrdit az rok po pojistné udalosti, 1ze

zazéadat o zalohu na pInéni, pokud je zfejmé, ze uraz zanecha trvalé nasledky [7].



2.1.6 Pojisténi pracovni neschopnosti

Toto pojisténi se uzavira pro pripad jakékoliv pracovni neschopnosti, nemoci i urazu,
kde se feSi vypadek pfijmi domdacnosti. Pojisténi lze sjednat osobam s dobrym
zdravotnim stavem, s trvalym bydlistém v Ceské republice a které maji trvaly pracovni
pomeér ¢i jim plynou piijmy ze samostatné vydélecné ¢innosti. ,,Pojistné plnéni by mélo

pokryt ztratu prijmii, popripade rist nakladu zpuisobenych nemoci ¢i urazem. [7]

Denni davku si nemize pojistény uréit libovolné. Maximalni pojistna ¢astka se
odviji od praimérného pifjmu pojisténého. Castka pojistného plnéni, ktera je stanovena
v dennim rozsahu, se za¢ne bézn¢ vyplacet v piipad¢ pracovni neschopnosti od 15., 22.
nebo 29. dne trvani pracovni neschopnosti. Vyplata pojistné astky je z pravidla

maximalné do vyse jednoho roku [5].

2.1.7 Penzijni pripojiSténi

Jednd se o spofici produkt, ktery se zaklada na dlouhodobém pravidelném spoteni.
Ve smlouvé si pojistény sjednava vysi mesi¢niho ptispévku, kde je stanovena minimalni
hranice 100 K¢&. Nékteti klienti vyuzivaji moznosti prispévku od zaméstnavatele. Pak se
musi ve smlouvé ustanovit podil placeny zaméstnavatelem a pojisténym. Klient si mize
Vv pritbéhu spofeni upravovat mési¢ni piispévek do pojisténi, ale nesmi klesnout pod
minimalni hranici.

Vynos z penzijniho pfipojisténi je ovliviiovan nékolik faktory. Zavisi na vyvoji
finan¢nich trhii, vysi statni podpory, hospodateni penzijniho fondu a také na vysi
pfipsaného uroku. Zisk fondu je poniZen o dai z pfijml pravnickych osob a az pak je
rozdélen UcCastnikim fondu. ,,Relativni vySe podilu ucastnika na zisku se urci jako
prumérny stav vSech prostredkii evidovanych na jeho uctu v daném roce k priumeérnému
stavu uctii vSech ucastnikit daného penzijniho fondu. Pripadna ztrdata se ale mezi
ucastniky nedeli, musi se uhradit z vytvorenych rezerv fondu a pokud to nestaci, uhradi

Ji akciondri snizenim zakladniho jment. [T]



Dalsi casti vynosu je statni podpora. Je zdvisla na velikosti mési¢niho ptispevku.

Nérok na statni podporu vznikd az po splnéni podminek.

Penzijni pfipojisténi je staitem podporovéano jesté jednou formou, a to moznosti
snizeni dafového zékladu u piijmi fyzickych osob. Castka se vypoéita jako souhrn
zaplacenych ro¢nich pfispévki ponizena o 6 000 K¢. AvSak tato cCastka nesmi

ptesdhnout 12 000 K¢ za rok.



2.2 Akumulace

Cast mésicnich pfijmi, by meéla rodina pouzit pro vytvareni finan¢nich rezerv a

majetkovych aktiv. Tato ¢ast by méla tvofit okolo 10 % cistych pfijmul rodiny.

2.2.1 Stavebni sporeni

2.2.1.1 Charakteristika

Stavebni spofeni je produkt, ktery je primarné ur¢en na financovani bytovych potieb,
ale diky ceské legislativé je také vyhodné ke spotfeni. Naspotené prostfedky ani statni

podpora nejsou ucelové vazané.

2.2.1.2 Pravni uprava

Stavebni spofeni je upraveno v zakoné ¢. 96/1993 o stavebnim spotfeni a mohou ho
poskytovat pouze stavebni spofitelny, které se fadi mezi specializované banky. Mizeme

tedy Fici, Ze univerzalni banka nemize nabizet tento produkt [10].

2.2.1.3 Princip stavebniho sporeni

Zakladni myslenka stavebniho spoieni spo¢iva v tom, Ze Gcastnici stavebniho spofeni
spofi své financni prosttedky po urCitou dobu a nasledné ziskaji narok na zrocené
vklady, pfi splnéni podminek, ale 1 na ucelovy uvér ze stavebniho spofeni pro bytové
potieby. Dale ucastnikovi stavebniho spofeni piislusi narok na statni podporu, pokud se
jedné o fyzickou osobu a splni podminky. Spofit mize i pravnicka osoba, ta vSak nema
narok na statni podporu.

Velkou vyhodou stavebniho spofeni jsou piedem stanovené podminky, které jsou
pevné dané jiZ pii uzavieni smlouvy a urokové sazby uvérl, které jsou platné po celou

dobu splaceni.
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2.2.1.4 Priibéh stavebniho spoieni

Jak jiz bylo uvedeno na zacatku, podstatou stavebniho spofeni je, ze stavebni
spofitelna ziskava zdroje na financovéani uvérit od svych klient, a to diky jejich

vkladiim. Priabéh mizeme rozlozit na tii ¢asti:

Sporeni

Samotnému spofeni predchazi uzavieni smlouvy mezi klientem a stavebni

spotitelnou. Ta obsahuje kromé béznych nalezitosti také:

e vysi cilové Castky — tato Castka predstavuje soucet vkladi, statnich podpor, Gvéru
ze stavebniho spofeni, tirokl z vkladt a statni podpory;

e vyse urokové sazby z vkladl a uvéru — je fixné uréena pro celou dobu spofeni i
uvéru a to rozdilné pro vklady a pro uvéry. Rozdily mezi sazbami mizou byt
nejvysSe 3 procentni body;

e podminky pro narok na pfidéleni uvéru — urcuji, co musi klient splnit, aby mohl byt
poskytnut Gveér;

e vySe poplatku pii uzavieni smlouvy — obvykle se tento poplatek pohybuje okolo
1 % z cilové ¢astky, zélezi vSak na dané stavebni spofitelng;

e vySe splatek aveéru — odviji se od vySe uvéru. Byvd vSak stanovena minimalni

mésicni splatka, kterd je ur€ena pomoci procenta z cilové ¢astky.

Po uzavieni smlouvy dochazi ke spofeni, kde je umoznéno klientovi délat upravy
podminek smlouvy, jako je zména cilové Castky ¢i zména tarifu. Spofeni obvykle
probiha v pravidelnych mési¢nich splatkach, ale miZze se provést i jedenkrat za rok.
Z téchto vkladii plynou troky, u fyzickych osob je navic narok na statni podporu.

Pokud klient potiebuje fesit svoji bytovou situaci a nemé splnény podminky pro
ziskani avéru, Ize mu poskytnout tzv. pieklenovaci Gvér (mezitvér). Uvérova sazba je
vy$$i neZ Grokova sazba z béZného Gvéru ze stavebniho spotfeni. Preklenovaci tvér lze

poskytnout, pokud klient ma naspotfeno mezi 0 — 50 % z cilové ¢astky.
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Cerpani
Pro ziskani Givéru ze stavebniho spofeni musi klient spliiovat urcité podminky, a to

zejména:

e minimalni doba spofeni — kazdy klient se musi podilet ur¢itou dobu na stfadani
zdrojii stavebniho spoieni, ze kterého se poté poskytuji uveéry (kolektivni spofeni).
Kazda spofitelna mé tuto dobu stanovenu jinak, avSak ze zdkona nesmi byt kratsi
nez dva roky;

e minimalni vySe naspofené ¢astky — tato vyse se pohybuje okolo 40 — 50 % z cilové
castky, kterd se sklada z vkladd, trokti a statni podpory a Grokt z ni;

e dosazeni minimdlni vySe zhodnocovaciho c¢isla — toto ¢islo se odviji od naspofené
¢astky, diky niz vznikaly zdroje pro poskytovani uvéru. Je logické, ze vyssi
zhodnocovaci ¢islo bude mit ten klient, ktery ulozi vice prostfedkii do stavebniho
spoteni a budou zde uloZzeny del$i dobu. Zhodnocovaci ¢islo se vypocitava v kazdé
stavebni spofitelné jinak;

e dostateCné zajiSténi poskytnutého uvéru — Vv prvni fadé se zajiStuje zéastavnim
pravem k vkladovému tuctu, dale zastavou nemovitosti, jsou vSak mozné i jiné

formy zajisténi, a to i tak, ze klient si musi zfidit zivotni pojisténi.
Splaceni

Pokud klient splni podminky, bude mu pfidélen uvér, ktery lze pouZit pro bytové
potieby, které vymezuje zdkon. Uvér je splacen klientem v mési¢nich splatkich a to
v zavislosti na délce splatnosti Gvéru. Urokova sazba je fixni po celou dobu uvéru a je

sjednana pfi uzavieni smlouvy o tomto tvéru.

2.2.1.5 Statni podpora

Vyse statni podpory se fidi zakonem. V jednom roce lze ziskat maximalné 2000 K¢
neboli 10 % z ro¢nich vkladd. Pokud nase vklady ptfesahly maximalni vysi pro vypocet
statni podpory, prevysujici ¢ast se pifevadi do dalSiho roku.

Statni podpora je pfipisovana jedenkrat roéné. A v nasledujicich letech je urocena

véetné vklada.
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2.2.1.6 Vyhody stavebniho sporeni

Od 1. 1. 2011 piestalo byt stavebni spofeni vyhodnym. V oblasti statni podpory
nastaly vyznamné zmény. Do tohoto data byly uroky z vkladi a ze statni podpory
osvobozeny od dan¢ z piijmt fyzickych osob. AvSak poté se dan z ptijmi fyzickych
0sob zacala uplatnovat i zde.

Vyhoda, ktera byla zachovana i po tomto datu, je moznost odecteni zaplacenych
urokti z ivéru ze stavebniho spofeni (vetné picklenovaciho uvéru), a to az do vyse
300 000 K¢ rocné ze zékladu dané u fyzickych osob. Také zde nastala zména, od
1. 1. 2012, kdy je mozné si odecist pouze 80 000 K¢ ro¢né.

Nekteti lidé vyuzivaji stavebni spotfeni pouze pro vyhodné zhodnoceni svych penéz,
aniz by Cerpali uvér. Tito klienti si uzaviou smlouvu o stavebnim spofeni a po Sesti
letech si vyberou své vklady obohacené o troky a statni podporu. Prozatim jim tato
moznost zvyhodnéni zlstava. Do budoucna se vSak pocita s vyplacenim naspofenych
penéz, avSak nebudou-li vyuzity k feSeni bytové situace, nebude vyplacena statni

podpora ani Groky z ni [1].

2.2.2 Uvéry

2.2.2.1 Charakteristika

Uvér je tvofen sumou penéz, kterou poskytla banka dluznikovi do¢asné a pozaduje

jeji splaceni v budoucnu. Dluznik v prubéhu splaceni plati Grok z vyptjcené castky.

Poskytovéni avéri je jednim ze zakladnich ¢innosti bank. Kazda banka mé nastaveny
kritéria pro ziskdni uvéru. Mezi hlavni indicie patii, zdali se jednd o fyzickou ¢i
pravnickou osobu, déale pak finan¢ni situace zadatele o uvér a u pravnické osoby podil

vlastniho a ciziho kapitalu v podniku.

2.2.2.2 Uvérova smlouva
Uveérova smlouva se uzavird pred samotnym poskytnutim tivéru.

e Zadost o uvér - Predchazi uzavieni uveérové smlouvy a je poddvana Zadatelem o

uvér na pobocce banky, u které zaddd o uvér. Klientim pii podani zadosti
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napomahaji specidlni formuléte, které obsahuji vSechny podstatné tidaje, které jsou

bankou pozadovany. Klient by mé¢l dopiedu konzultovat poskytnuti tivéru, protoze

kazda banka ma jinak nastavenou svou uvérovou politiku. Jiz v zaCatcich
zpracovani uvéru muze byt upozornén, ze pozadovany Gveér mu nebude poskytnut.

V ptipadé, ze klient je pro banku vyhovujici, upfesni podminky tavéru, které jsou

nasledné uvedeny v Gvérové smlouve.

Smlouva o uvéru — Smlouva se uzavira mezi bankou a klientem a je
charakterizovana v obchodnim zakoniku. Banka se v ni zavazuje, ze na dluznikovo
pozadani poukéaze penize v dohodnuté vysi na ucet. Na druhé strané se zavazuje

Klient k navraceni poskytnutych penéz a z nich plynoucich urokd.

Zakladni nalezitosti smlouvy — smlouva obsahuje tyto obvyklé nélezitosti.

o smluvni strany — na jedné strané vétitel a na druhé strané klient banky;

o vySe uvéru a meéna, ve které je uveér poskytnut;

o doba Cerpani - mize byt ustanovena, ale také nemusi. AvSak banka je povinna
poslat dluznikovi penézni prosttedky, je-li o to pozadéna;

o ucel Givéru — sjednava se pouze u Ucelovych uvért. Banka omezuje poskytnuti
finan¢nich prostfedkii pouze na tento ucel;

o doba splatnosti a zpiisob splaceni — V této ¢asti je stanoven mezni termin pro
splaceni uvéru vcetné urokl. Pokud neni doba splatnosti uréena, je Gveér nutné
splatit do jednoho mésice od doby, kdy je o to pozadan bankou. Dluznik plati
uroky pouze od doby, kdy mu byly penézni prostiedky poskytnuty do doby
jejich splaceni;

o vySe a zpusob stanoveni Urokové sazby — Urokova sazba se obvykle sjednava
V % na cely rok. Placeni urokii nemusi byt stanoveno ve smlouvé, pak jsou
uroky splatné suvérem. Je-li avér placen meésicn€, potom jsou s témito
splatkami splatné i uroky;

o zajisténi Gveéru — banka se zde zajiStuje proti pfipadnému nesplaceni tvéru
klientem.

Zanik Gveérové smlouvy — smlouva zanika v téchto ptipadech:

o dluznik splatil avér véetné trok;

o banka se dohodla s dluznikem;
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o banka odstoupila od smlouvy a to v piipad¢, Ze uvér byl pouzit na jiny tcel nebo
je dluznik v prodleni se splatkami,

o vypovédi, a to z obou stran. Vypovédni lhita je bud’ sjednana ve smlouvé, nebo
dluznik mtze vypovédét smlouvu s okamzitou platnosti a zacne platit

V nasledujicim mésici po doruceni vypovedi do banky.
2.2.2.3 Druhy tuvéri

Kratkodobé tvéry

Kratkodobé uvéry se poskytuji na dobu kratsi nez jeden rok. Mezi nejvice pouzivané
patii kontokorentni a spotiebitelsky uvér.

Nejznaméjsi a ziejmé také nejpouzivanéjsi je kontokorentni uvér. Poskytuje se
klientovi, ktery ma bézny typ Uc¢tu, avSak muize mit kreditni 1 debetni ztstatek. Diky
tomu je na uctu penézni vklad nebo poskytnut vér, a to az do vyse povolené¢ho debetu.
K pfedem stanovenému datu banka zasild vyuctovani, kde jsou vycisleny uroky a
poplatky. Kontokorentni Gvér vznika podepsanim uvérové smlouvy, kde se banka
zavazuje k poskytnuti uvéru v ramci bézného uétu. Lze ho Cerpat na rizné Gcely, a to na
vyrovnani piijmi a vydajii na b&zném Gétu &i na kratkodobé investi¢ni vydaje. Uvér je
kratkodoby uvérovy vztah a je spldcen pomoci pfichozich plateb na bézny ucet.
V ptipadé piekroceni ivérového ramce klientem, je klient sankcionovan vyssi trokovou
sazbou. Ptekroceni krat$i nez 3 dny banka akceptuje. Jednd se o nejdrazsi kratkodoby
bankovni uvér. AvSak poskytuje velkou vyhodu, a to Cerpani Gvéru do takové vyse,
kterd je stanovena uvérovym ramcem. ,,Uvér se stanovi v procentech na velikost

debetniho ziistatku. [8]

Pro spotiebitelsky tivér obecné plati, Ze tento uvér je lehce ziskatelny a nejcastéji je
vyuzivan pro nakupy domacich spottebic ¢i elektroniky. Je poskytovan jak
bankovnimi, tak 1 nebankovnimi subjekty, které poskytuji Gvéry pfimo v obchodnim
domé, kde je zbozi pofizeno. Pro ziskani spotiebitelského tvéru musime dolozit dva
doklady totoZznosti a potvrzeni o pfijmu za posledni tfi mésice. V n€kterych pifipadech
banka vyzaduje ziizeni osobniho bankovniho uctu, pokud jiz u dané instituce neni

ziizen. Uvér je charakteristicky pravidelnymi, zpravidla mésiénimi splatkami. ,,Banky
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nabizeji tyto uvery jako ucelové nebo neucelove. Pokud banka poskytuje penézni
prostredky na konkrétni ucel, potom bude vyzadovat doklad, zZe jste prostredky na tento
ucel skutecné pouzili. V nékterych pripadech tyto situace banka 7esi bezhotovostnim
prevodem primo na ucet dodavatele zbozi. U neucelovych uveérii penize dostanete na
ruku a banka néjak nekontroluje, jak jste tyto prostredky vyuzili. Neni to ale zpravidla

zadarmo, coz se projevi ve vyssi urokové sazbé zhruba o jeden az dva procentni body.
[8] “«“

Nebankovni spotiebitelsky uveér neboli prodej na splatky, je zpravidla sjednavam
pfimo v obchodé, ktery ma navéazanou spolupraci s nékterou z ivérovych spolecnosti.
Pti kladném vyfizeni zadosti, zadatel zaplati na mist¢ jen akontaci. V zdkonu o
spotiebitelském tvéru je uzakonéno, ze ivérové spolecnosti jsou povinny udévat rocni

procentuelni sazbu z uvéru a kone¢nou ¢astku, kterou klient zaplati.

Strednédobé a dlouhodobé uvéry

Spléceni sttednédobého a dlouhodobého tivéru se pohybuje od jednoho roku az do
tiiceti let. Nejvyuzivanéjsi produkt v této oblasti je hypotecni uvér. Jedna se o
dlouhodoby uvér, ktery zprostiedkovava investovani do nemovitosti a musi byt zajistén
zastavnim pravem k nemovitostem. Na tento typ Gveru se specializuji hypote¢ni banky,
ale jsou poskytovany i obchodnimi bankami a spofitelnami. Jeho splatnost je v rozmezi
5 az 30 let. Hypote¢ni Gvér se poskytuje jako tvér ucelovy, ktery lze pouzit na koupi
nemovitosti, na financovani rekonstrukci, oprav a modernizaci nemovitosti, na vystavbu
¢1 na vypofadani spoluvlastnickych a dédickych narokt, které se tykaji nemovitosti.
Hypote¢ni uvér lze poskytnout na nemovitost, ktera existuje nebo kterd teprve vznikne.

Uvérova ¢astka se pohybuje v rozmezi cca 70 — 90 % ceny nemovitosti.

Klient se podrobuje tzv. uvérové zpusobilosti a podle ni je poskytnut uvér.
Podminkou podepsani a Cerpani uvéru je vloZeni zastavniho prdva na katastrdlnim
Gfadu. Mezi dal§i podminky patii zastava nemovitosti ve prospéch banky. Cerpani
uvéru probiha postupné a to v zavislosti na stavu stavby. Jedna-li se o koupi
nemovitosti, cerpani probihd jednorazove.

Po splaceni hypotecniho tivéru dochazi k vymazu zéstavniho prava z pozemkovych
knih.
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2.2.2.4 Zpisoby uroceni Gvéru

Urokova sazba z hypoteéniho uvéru je fixni po dobu, ktera je stanovena v uvérové
smlouvé. Po uplynuti této doby si banka s klientem stanovi nové podminky, které budou
obsahovat 1 novou urokovou sazbu. Ta bude stanovena podle aktudlnich podminek na
penéznim a kapitdlovém trhu.

Urokova sazba je diilezita pro klienta i banku. Obé dvé strany se snaZi dohodnout co
nejvyhodnéjsi sazbu, klient co nejniz§i a banka co nejvyssi. Velice dulezitd je i
frekvence uroceni. V uvérové smlouvé miize byt stanovena fixni nebo variabilni

urokova sazba.

Variabilni Grokova sazba se méni béhem doby trvani Gvéru. Miize se vypocitat

témito zpusoby:

1. Je vazana na urcitou Urokovou sazbu, pti jejiz zmeén€ dochézi i ke zméné urokové
sazby uvéru. Obvykle se vaze na sazbu, kterd je vyhlaSovana bankou. Muze se
jednat o tzv. prime rate, ktera je urCena pouze pro nejlepsi klienty banky. Dalsi
moznost vazby je na diskontni sazbu centralni banky. Tato sazba neni ovlivnitelna
bankou, ktera poskytla tvér. Tato sazba je oznacovana jako floating rate.

2. Je vazana na trzni referen¢ni trokovou sazbu, za kterou je vybrana trzni urokova
sazba. Velmi ¢asto pouzivané urokové sazba jsou typu PRIBOR, u niz jsou terminy
pro piizptisobeni dany piedem. Tato sazba je oznacovana jako variable rate.

3. Banka si vyhradila pravo na upravu, pokud dojde béhem platnosti wtvéru

K vyznamnym zménam u trznich tirokovych sazeb.

2.2.2.5 Zpiusoby splaceni uvéru

Hypote¢ni uvér je zpravidla splacen konstantnimi mési¢nimi splatkami, tzv.
anuitami. Tyto splatky obsahuji urokovou a umorovou cast, diky niz splacime tvér.
Pomeér téchto dvou ¢asti se s kazdou dalsi splatkou méni. S poklesem ¢i vzristem Groku
se ndm zvysi €i snizi podil umoru. Splatky, véetné umoru, se zacnou platit az po uplném
vycerpani uvéru. Pokud uvér Cerpame postupné, plati klient pouze uroky z vyCerpané

¢astky. Po vycCerpani celkového véru se zacne splacet anuitné.
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Zpusob splaceni uvéru je sjednavan v avérové smlouve. Banky poskytuji nékolik
variant splaceni ivéru. A to:
Najednou v dobé splatnosti

Uvér je splatny najednou v dob& své splatnosti. Splatnost troki je vzdy na konci
drive sjednanych period.
Po uplynuti vypovédni lhity

Uvér nema piedem sjednanou dobu splatnosti, ale je stanovena délka vypovédni
lhity.
Pribézné splaceni

Klient splaci svij uvér v pravidelnych splatkach, ale ne pouze ze svych mési¢nich
piijmil. Klient vyuziva kontokorentnich uvérli ve spojitosti se svym béznym uctem.
Pravidelné splatky

Uvér je splacen pravidelnymi splatkami (roénimi, pulronimi, &tvrtletnimi &

mésiénimi). Jiz pfedem je sjednan umor uvéru. Uroky jsou zapodteny do splétky.
Pravidelné konstantni anuity

Tento uvér je splacen stejnou castkou po celou dobu jeho trvani. V pribéhu se méni
pomér rozdélovani splatky mezi anuitu a trok. Céstka uréena pro urok se mezirocné

sniZuje.
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2.3 Investice

Pokud klientovi zbyvaji volné financni prosttedky i pfi zajisténi majetku a piijmu,
prubézné tvorbé minimdlnich rezerv, pak lze tyto penize zhodnocovat pomoci

nasledujicich finan¢nich instrumentd.

2.3.1 Akcie

2.3.1.1 Charakteristika

., Akcie predstavuje majetkovy cenny papir, s nimz jsou spojena prdva jeho majitele
Jjako akcionare podilet se podle obchodniho zdakoniku a stanov a. s. na jejim Fizeni, na
zisku a na likvidacnim zustatku. K zdkladni naleZitosti kazdé akcie patri jeji jmenovitad
(téz nominalni) hodnota, ktera vyjadiuje hodnotu podilu na cistém obchodnim majetku
a. s. [4] “ Drzitel ziskava podil na podnikani, diky tomu Ze akcie je ucastnicky CP a

podili se i na vysledcich podnikani formou dividendy.

»Pravo podilet se na Fizeni spolecnosti opraviiuje akcionare k ucasti na valné
hromadeé, kde miize klast otdazky, Zadat vysvétleni, klast pozménovaci navrhy, volit
organy akciové spolecnosti, popr. byt sam volen do téchto orgadnii a predevsim
adekvatné ke svému podilu na majetku akciové spolecnosti hlasovat o otazkach, které

valna hromada projednava. [9]

Akcie se vyskytuji ve spolecnostech, které byly zaloZeny pomoci upsani akcii, nebo
se zvySoval zakladni kapital pomoci upsani akcii. Pokud se jednd o stejny druh akcie,
prava s nimi spojena musi byt stejna. VySe zdkladniho kapitdlu akciové spole€nosti

musi odpovidat jmenovité hodnoté vydanych akcii.
2.3.1.2 Druhy akcii

Kmenové akcie

S témito akciemi mame pravo podilet se na fizeni akciové spolecnosti, podilet se na

zisku, pravo na dividendu a podilet se na rozdéleni majetku pfti likvidaci spolecnosti.
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Jsou vydavany na majitele a jejich prodejem se stava kupujici novym majitelem. Proto
také akciova spolecnost neznd jména akcionafa.
Pfi schlizi valné hromady mé majitel akcii velikost hlasovaciho prava stanovenou

podle podilu jeho akcii na zakladnim kapitadlu akciové spolecnosti. Pomoci stejného

systému se provadi vyplaceni dividend.

Zakladatelské akcie

Zakladatelska akcie je formou kmenovych akcii. Tyto akcie mohou zvyhodnovat své

vlastniky pfi hlasovani na valné hromadg¢.

Akcie na jméno

Jedna se o obycejné akcie, jako kmenové ¢i zakladatelské a jsou pouZivany hlavné
v Italii, Svycarsku, USA a Kanadé. Akciova spoletnost zna jména svych akcionatd,
které ma vedeny ve svém rejstiiku. Tento rejstiik plni funkci pfedevsim v pfipadé zmén

Vv akciové spole¢nosti.

Jejich pfevod musi schvalit akciova spolecnost, ktera se takto chrani pied
zmocnénim konkurenci nebo skupinou akcionafi, kterd by chtéla pozménit predmét

podnikani [3].

AKkcie na doruditele

Tyto akcie jsou volné prevoditelné. Pokud mé akcie hmotnou podobu, jeji pievod se
uskuteciiuje jejim predanim. U zaknihované podoby musi dojit k pteregistraci akcie ve

Stfedisku cennych papirt. Prava, ktera jsou s touto akcii spojend, ma jeji drzitel.

Zaméstnanecké akcie

Zaméstnanci akciové spolecnosti maji ur¢ité vyhody s pofizenim téchto akcii. Jednou
Znich je pofizeni akcii za vyhodnou cenu. Tyto akcie lze pievadét pouze mezi

zamestnanci a byvalymi zaméstnanci. Znaky akcie jsou stejné jako u kmenové akcie.
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Prioritni akcie

Prioritni akcie zvyhodiiuje svého drzitele pfi rozdélovani zisku a to tak, ze ma
piednostni pravo pti vyplaceni dividend. Tyto akcie jsou vSak zbaveny hlasovaciho
prava. Podil téchto akcii v akciové spolecnosti nesmi byt vétsi nez polovina zékladniho

kapitalu.

2.3.1.3 Hodnota a cena akcie
U akecii se rozliSuje nominalni hodnota, emisni kurz a trzni cena.

Akcie méa uvedenou nomindlni hodnotu. Ta se vSak v pritbéhu obchodovani s akcii
meéni a je jind nez trzni cena. Za trzni cenu se akcie proddva a nakupuje na burze a
mimo burzu. TrZni cena je tvofena pomoci vlivu nabidky a poptavky, ale také dividendy
a vyse urokovych sazeb v daném obdobi. Vyse emisniho kurzu akcie se odviji od vnitini

hodnoty akcie.

2.3.2 Dluhopisy

2.3.2.1 Charakteristika

., Dluhopis je zastupitelny cenny papir, s nimz je spojeno pravo na splaceni dluzné

castky a povinnost emitenta toto prdvo uspokojit. [11]

Dluhopis mize vydat pouze pravnicka osoba a k jejich vydavani musi emitent ziskat
ptislusné povoleni a je vydan v zaknihované ¢i listinné podobé. Dluhopis se povazuje za
vydany, pokud vydéani cenného papiru piedchazi ptijem vkladu. Vydanim dluhopist, se

zvySuje doCasny majetek emitenta.
Vynos dluhopisu se stanovuje pomoci:

a) pevné urokové sazby tzn., ze sazba, ktera je stanovena kde dni emise, se po
celou dobu splatnosti dluhopisu nezméni,

b) rozdilu mezi jmenovitou hodnotou dluhopisu a niz§im emisnim kurzem,

c) slosovatelnou prémii, ktera se nasledné pfipise vyhercim ¢i prémii v zavislosti

na lhaté splatnosti dluhopisu, nebo
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d) pohyblivou trokovou sazbou, ktera je odvozena napiiklad z jinych urokovych

sazeb ¢i vynost, pohybu devizovych kurzt, indext ¢i cen komodit [4].

2.3.2.2 Rozdéleni dluhopisii dle emitenta

Statni dluhopisy

Je to cenny papir, ktery je vydavan prostiednictvim ministerstva financi nebo Ceskou
narodni bankou a doba splatnosti je vyssi nez jeden rok. Za jejich splaceni ruci stat
svym majetkem a emituji se z divodu kryti schodku statniho rozpoctu. Druh dluhopist
muize mit rizné emisni podminky. Drzitelé dluhopisti jsou odménovani emitenty
pravidelnymi trokovymi platbami, které jsou vyplaceny ze statniho ¢i jin¢ho rozpoctu.
Tyto dluhopisy maji relativné nejvyssi likviditu a nejmensi riziko [11]. ,,Statni
dluhopisy s dobou splatnosti do 1 roku vcéetné se oznacuji jako statni pokladnicni

poukazky. [11] ©

Komunalni dluhopisy

., K vydani komunalnich dluhopisii je nutny predchozi souhlas ministerstva. [11]*
Jsou vydavany komerénimi bankami, které o to pozadala obec, a to za ucelem

poskytnuti uvéru pro financovani investic a projekti mistniho vyznamu.

Podnikové dluhopisy

Jsou vydavany podniky, které s nimi financuji zédkladni majetek a obézny majetek.
Ziskané prosttedky z dluhopisi byvaji také vyuzity ke splaceni kratkodobych nebo

dlouhodobych uvért. Bézné jsou obchodovany na burzach.

Prasivé dluhopisy

Jsou emitované firmou, kterd ma nizky investi¢ni stupenl. Nizky rating nemusi byt
jen z divodu Spatné finan¢ni situace, ale mize vychazet z kratké historie firmy. Tyto
dluhopisy jsou povazovany za velmi rizikové, ale také jsou velmi vynosné. To vede
investory k jejich koupi. V Ceské republice nejsou bézné vydavany, lze je zakoupit na

zahrani¢nich burzach cennych papirt [1].
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2.3.2.3 Druhy dluhopisi

Dluhopis ,,klasicky*

Emitent se zavazuje véfiteli zaplatit za dohodnutou dobu ptjcené penize. Véfiteli

nalezi vyplaceni domluveného kuponu, ktery inkasuje v pravidelnych terminech.

Hypotecni zastavni listy

Jmenovita hodnota vcetn¢ pomérného vynosu je pokryta pohledavkami
z hypote¢nich uvért. ,.V Ceské republice je mohou vyddavat pouze hypotecni banky.

V Ceské republice nejsou iroky plynouci z hypotecnich zdastavnich listii danény. [6]

Vyménitelné dluhopisy

., Vyménitelny dluhopis je dluhopis, s nimz je spojeno prdavo na jeho vyménu za jiny
dluhopis nebo jiné dluhopisy anebo prdavo na jeho vyménu za akcii nebo akcie téhoz
emitenta, které jejich emitent vyda podle zvlastniho pravniho predpisu. Toto prdvo miize

byt uplatnéno namisto prdava na splaceni dluhopisu. [T]

Prioritni dluhopisy

,, Prioritni dluhopis je dluhopis, s nimz je spojeno pravo na jeho splaceni a vyplaceni
vynosu z dluhopisu, jakoz i pravo na prednostni upisovani akcii, které jeho emitent vyda

podle zvlastniho pravniho predpisu. [11] “

Podfiizené dluhopisy

V emisnich podminkach tohoto dluhopisu je dano, Ze pokud spole¢nost vstoupi do
likvidace nebo je prohlaSen konkurz na majetek spolecnosti, jsou pohledavky
z dluhopist zaplaceny az po uspokojeni ostatnich pohledavek. Jedna-li se o podiizeny
dluhopis, musi to byt jasn€ uvedeno jak v listinné, tak i zaknihované podob¢. Dluhopis

vV listinné podob¢ mize byt vydan pouze na jméno [6].

Dluhopisy s nulovym kuponem

Vynos investorovi neplyne z kuponu, ale z toho, ze je dluhopis prodavan za nizsi

cenu, nez je nominalni hodnota. ,,Pri splaceni dluhopisu jeho majitel obdrzi celou
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nomindlni hodnotu. [1] “ Tyto dluhopisy jsou velmi dobrym informatorem pro finan¢ni

trhy. Nejlépe se z nich vypocita asova struktura rokovych sazeb [1].
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3 Metodika a cil

Cilem této bakalarské prace je vytvoreni osobnich finan¢nich plant u tii klientt
S rozdilnymi mési¢nimi piijmy. Financéni plan zahrnuje analyzu dosud uzavienych
pojistnych smluv, stavebniho spofeni a uvérovych smluv, na kterou navazuje navrzeni
nového stavu, kde je feSeno dostateéné zajisténi klienta pro piipad pojistnych udalosti a

feSeni jeho budoucich potieb.

Dilé¢im cilem je na zdkladn€é uzavienych smluv posoudit aktudlni stav klientova
zajisténi, spofeni a bytové situace, provedeni analyzy smluv a jejich podminek a

vytvoreni klientova osobniho finan¢niho plénu.

Bakalafské prace je rozdélena na teoretickou a praktickou ¢ast, kterou doplituji

tabulky slouzici k ptehlednosti prace a jeji srozumitelnosti.
Klienti, poskytujici data ke zpracovani této bakalaiské prace, si nepieji byt

jmenovani.

3.1 Metodicky postup jednotlivych ¢asti
Prvni ¢ast
Shromazdéni a studium odborné literatury a dal§ich zdroju, které byly vyuzity pti

zpracovani teoretické ¢asti bakalatské prace. Jednd se predevS§im o knihy a zakony,

které jsou uvedeny v seznamu literatury.
Druha ¢ast
Teoreticka ¢ast byla vypracovana na zakladé nastudované odborné literatury.
Treti ¢ast
Dalsim krokem je prakticka Cast, pro jejiz tvorbu bylo zapottebi ziskat data klientu.
Na zéklad€ téchto dat byla tvofena prakticka cast, kde byly aplikovany poznatky

z teoretické Casti. Byla zde provedena analyza piijmi a vydaji klienta, rozbor jeho

majetkové situace a inventura uzavienych smluv.
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Ctvrta &ast

Pomoci zpracovaného osobniho finan¢niho planu, je klient sezndmen s dosavadni
situaci a je mu navrZzen novy stav. Pro vypocet pojistného byly vyuzity tyto softwary:
Simulaéni program Pojistovny Ceské spofitelny, verze 2.7; Generali pojistovna
Poradce verze 1.24/1 (podverze 13) makléti FAC; KPOJ 6.01.07 RZP Simulace 2011
09 Standard; ISOS verze 5.3.8.0 - Informac¢ni systém obchodni sluzby Kooperativa
pojistovny ,a.s. Vinna Insurace Group a lllustration Generation Next verze 1.2.6.0 -
AVIVA 7zivotni pojistovna kalkulacka. Dale byl vyuzit software Microsoft Word a
Microsoft Excel. K posouzeni rizikovosti klienta byl vyuzit investi¢ni dotaznik, ktery
obsahuje  oteviené otazky. Tento dotaznik je poskytnut od  firmy
OCCAM CONSULT, s. r. 0. a je vypracovan podle pozadavkii Ceské narodni banky.

Pata cast

Zpracovani zaveéru a zhodnoceni ziskanych poznatk.
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4 Prakticka cast

4.1 Klienté. 1

Klient ¢islo jedna zahrnuje tfi¢lennou rodinu, sestavajici z klientky, manzela a jejich
nezletilého ditéte. Rodina bydli ve mésté v rodinném domé a vlastni osobni automobil.
Hlavni pifjem do této rodiny pfinasi klientka, ktera pracuje jako OSVC ve
zdravotnictvi. Cilem analyzy bylo pifehodnoceni stavajiciho stavu pojistnych smluv a
nastaveni adekvatnich pojistnych ¢astek s vyuzitim uspoienych prostfedkt do spotfeni a
investovani. Dalsi pozadavek se tyka zajisténi stabilizace rodinnych piijml v ptipadé
vypadku hlavniho pfijmu. Pro uSetfené financni prostfedky pozaduje klient navrh

nékolika moznych variant, jak tyto prostfedky co nejlépe zhodnotit.

4.1.1 Aktualni stav

Jak je patrné z tabulky €. 1 rodina ma pfijem pouze z hlavniho pracovniho poméru a
podnikdni, a to v souctu 60 000 K¢. Této rodiné neplyne Zadny piijem z prondjmu, renty

ani dividendové vynosy, pevné vynosy z investic a ani zadné urokové vynosy.
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Tabulka 1: Cisté piijmy klientti &. 1

Cisté prijmy (mésiéni)
Klientka Klient
Hlavni pracovni pomér O0KE| 10000 K¢
N Vedlejsi pracovni pomér 0 Ke 0 K¢
8‘ Podnikani 50 000 K¢& 0 K¢
3 Rodi¢ovsky pfispévek/matefska 0 Ke 0 K¢
Socialni davky/vyzivné 0 Ké 0 Ké
Jiné pFijmy 0 Ke 0 K¢
Prijmy celkem 50 000 K&| 10000 Ké&
Pronajmy/podnik 0 Ke
- Dividendové vynosy 0 K¢
§’ Pevné vynosy z investic 0 K¢
E Urokové vynosy 0 K&
%- Renty/Duchody (pasivni pfijmy) 0 Ke
g [Jiné pFijmy 0 Kg
Pasivni prijem celkem 0 K&

Zdroj: Vlastni Setfeni

Tabulka ¢.2 zobrazuje hrubé mésicni vydaje uskutecnéné klientem cislo 1. Jak je
patrné, rodinny rozpocet neni zatizen mésicnim najemnym. Vydaje na energie, vodu,
plyn a topeni jsou v podobé mési¢nich zaloh. JelikoZz klientka disponuje sluZebnim
mobilnim telefonem, do mési¢nich vydajli jsou zahrnuty pouze vydaje klienta a jejich
syna. Vydaje spojené se vzdélanim jsou pouZity na synovy krouzky. Vzhledem k tomu,
ze klient 1 klientka jsou Casové velmi vytizeni, na zabavu ¢i rekreaci jim nezbyva
mnoho ¢asu, proto se na mési¢nich vydajich podile;ji tak malou mérou.

Nejveétsi dil vydaji zaujimaji splatky Gveért a pojistné. Klienti splaceji dva avéry ze
stavebniho spofeni. Jeden je jiz ve fazi uvéru se zustatkem 1 000 000 K¢, s mésicni
splatkou 12 577 K¢ a surokovou mirou 3,7 %. Zatimco druhy je zatim ve fazi
pteklenovaciho Uvéru, také se zlstatkem 1000 000 K&, mésiéni splatkou 4 774 K¢&

(jedna se pouze o platbu troktt) a trokovou mirou 4 %.

V této rodiné je v soucasnosti zajisténa klientka a syn. Klientka ma uzavieno hned

nekolik pojistnych smluv. Ty jsou pro ni mnohdy i nevyhodné, z divodu nizkych
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pojistnych ¢astek. Podrobnéjsi rozebrani této situace bude v ramci nasledujiciho textu.
Synovi klientka plati pojistné na dvé pojistné smlouvy, které zahrnuji denni odSkodné,
pobyt v nemocnici a trvalé nasledky urazu, a to v celkové mésiéni vysi 1201 K¢&.
Zavéreéna polozka pojistného, kterou klientka zaplati, zahrnuje pojisténi majetku, tedy

domaécnosti a domu v mési¢nim thrnu 287 K&.

Posledni castka, ktera zde nebyla rozebrana, jsou vydaje na investice. Tato polozka
zahrnuje tii stavebni spofeni. Dvé stavebni spofeni jsou oteviena na klientku. S tim, ze
jedno ma opodstatnéni, vztahuje se totiz k preklenovacimu uvéru. Zde bude dospotrovat
finan¢ni prosttedky az do vySe 38 % cilové Castky. Poté bude vyplacen naspoienou
¢astkou preklenovaci uvér a klientka zacne anuitni splatkou umotovat vlastni Gvér.
Druhé klient¢ino spofeni bylo uzavieno teprve v minulém roce, avSak zde klientka
aktivné nespofi a cilova Castka je na ¢astku 1 mil. K¢. Posledni spofeni je uzavieno na
synovo jméno s cilovou ¢astkou 5 mil. K¢, kam pravidelné piichazi platba ve vysi
1 500 K¢ a je zde statni podpora. Z pohledu finan¢niho poradenstvi 5 milionovéa cilova
Castka u desetileté¢ho ditéte je vskutku zardZejici, vzhledem k nejasnym vyhledim

budoucnosti stavebniho spofeni.
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Tabulka 2: Vydaje klienti €. 1

Vydaje (mésicni)

Najemné / Fond oprav / bézné

opravy 0 K&
Energie / voda / plyn / topeni 4 000 K¢
Telefony / internet / TV 500 K¢
Vybaveni domacnosti 0 K&
DalSi vydaje na bydleni 0 K&
Jidlo (stravné, potraviny) 5000 Ké
Doprava (benzin, MHD) 1 000 K&
Vzdélani (Skolné, kurzy) 500 K¢
Osaceni 0 K¢
Volny €as (kultura, rekreace, konicky) 300 K¢
Splatky avéra 17 351 K¢
Pojistné 8 503 K¢
Investice 2941 K¢
Naklady na pasivni pfijem 0 K&
Ostatni vydaje 0 K¢
Vydaje celkem 40 095 Ké

Zdroj: Vlastni Setfeni

V tabulce €. 3 je sumarizace pojistnych ¢astek a pojistného podle jednotlivych rizik.
Z uvedeného je patrné, Ze vySe placeného pojistného je neumérné vysokd v porovnani
s vysi pojistnych Castek. Je nezbytné nutné dodat, Ze znac¢na ¢ast pojistného se uklada
Vv kapitalovych hodnotach pojistek pro piipad doziti. Klientka sama nevédéla, co ji jaka
pojistnd smlouva zajiStuje. K rozkryti pojistnych Castek a pojistného byly vyuzity
uzaviené pojistné smlouvy. Z nekterych smluv bylo mozné piesné urcit pojistnou ¢astku
a z ni vyplyvajici pojistné. U ostatnich smluv, které¢ byly koncipované jako ,,balicky*,
nelze presné roz€lenit platby za urcitd rizika. Detailni rozebrani jednotlivych rizik dle

pojistek viz ptiloha ¢. 1.

V souctu pojistnych Castek u jednotlivych smluv pro ptipad smrti z jakékoli pfi¢iny
je klientka pojisténa na ¢astku 2 874 533 K¢ a to za mési¢ni platbu 4 864 K¢&. Pojisténu

ma 1 smrt nasledkem trazu ve vysi 100 000 K¢, kde toto riziko je soucasti ,,balicku
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kapitalového zivotniho pojisténi. Mezi dalsi pojisténa rizika patii plna invalidita, kde
pojistna ¢astka je ve vysi 120 000 K¢ za mésicni pojistné 90 K¢. Pojisténi trvalych
nasledkl urazu je pojisténo ¢astkou 200 000 K¢, pricemz 100 000 K¢ je opét soucasti
,balicku® a za dalSich 100 000 K¢ plati klientka pojistné 35 K¢&. Pro piipad uraz je
uzavieno pojistné na 200 K¢ denni odskodné a to ve vysi pojistného 140 K¢. Dale je
vyuzito diichodové pojisténi, kam meésicné prichdzi platba ve vysi 1 796 K¢. Pojistovna
garantuje klientce po uplynuti doby placeni pojistky jednordzovou vyplatu 452 837 K¢
plus procento zhodnoceni prostfedkii nebo si klientka mize vybrat mési¢ni piilepSeni

k diichodu v podobé 3 000 K¢.

Tabulka 3: Pojistna rizika klientky ¢. 1 soucasny stav

Rizika Klientka
Dosud
Pojistna ¢astka Pojistné

1. Smrt z jakékoli pFiciny 2874 533 K¢ | 4864 Ke
2. Smrt Urazem 100 000 K¢& 0 Ké
3. PIna invalidita 120 000 K¢ 90 Ké&
4. Trvalé nasledky urazu 200 000 K¢ 35 K¢
5. Denni davky v pracovni neschopnosti 0 K¢ 0 K¢
6. Vazné nemoci 0 Keé 0 Ké
7. Denni od$kodné 200 K¢ 140 K¢
8. Dlichod 452 837 K& | 1796 K&
9. Pobyt v nemocnici, plna invalidita 0 K¢ 90 K¢&
Soucet 7015 K¢é

Zdroj: Vlastni Setfeni

4.1.2 Navrhovany stav

Po dikladné analyze a vSestranném zvazeni byla klientce navrzena zména pojistnych

produkti s cilem lepSiho pojistného pokryti jejich potieb, viz tabulka €. 4.

Klientka, jakoZto Zivitelka rodiny, by méla mit zajiSténa nasledujici Zivotni rizika:

smrt z jakychkoliv pfi€in, trvalé nasledky urazu a plnou invaliditu, pracovni
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neschopnost a diichod. Jak je patrno z dat souc¢asného stavu pro piipad smrti je pojisténa
Vv dostatecné vysi, ale z velké €asti nevyhovujicimi produkty. Zamétime se hlavné na
rizikové pokryti uvért, aby rodina nepfi§la ,,0 stfechu nad hlavou®. Céstky pro plnou
invaliditu a trvalé nasledky trazu jsou velmi nizké, proto je navrhnuto jejich navysSeni.
Vyse pojistného plnéni by méla vystacit k dorovnani pfijmd, invalidniho dichodu az do

klient¢ina starobniho diachodu.

Jako smysluplné se jevi 1 pojisténi pro piipad pracovni neschopnosti. Vyplata by se

uskutecnila az od 29. dne neschopnosti, coz se projevi ve zlevnéni méesicni platby.

Posledni zména byla provedena v dichodovém pojisténi, kde doposud piichazely
platby, s kterymi bylo pracovano jako s kapitdlovym zivotnim pojisténim. Bylo
doporuc¢eno jako vyhodnéjsi penzijni pfipojisténi s mési¢ni platbou 1.500,- K¢
S vyuzitim nejvy$§iho mozného statniho piispévku 150,- K& a datovych zvyhodnéni
z ¢astky 12.000,- K¢ za rok. Po dosazeni dichodového véku, se klientka bude moci

rozhodnout, zda dé ptrednost jednorazové vyplaté ¢i propocitané mesicni rentg.

Tabulka 4: Pojistna rizika klientky ¢. 1 navrhovany stav

Rizika Klientka
Dosud Nové
F:':oa'jlsstlt(r:ia Pojistne navr:cc):vané skulzgéné Pojistné
1. Smrt z jakékoli pfFic¢iny 2874 533 K¢ | 4 864 K& |2 560 000 KE|2633245KE| 779 K&
2. Smrt Urazem 100 000 Ké& 0 K& 0 Ke 0 K& 0 K&
3. PIna invalidita 120 000 K¢& 90 K& |2 350 000 K&| 500000 Ke| 471Ke
4. Trvalé nasledky urazu 200 000 Ké& 35 K¢ |2 392 000 K& |3500000Ke| 159 Ke
5. Denni davky v pracovni
neschopnosti 0 K& 0 K& 1446 K& 1450 K& | 1 122 K¢
6. Vazné nemoci 0 Ke 0 K& 0 K& 0 K& 0 K&
7. Denni odSkodné 200 K¢| 140Ke 0 Ke 0 Ke 0 Ke
8. Duchod 452 837 K& | 1796 K& 0 K& 0 K& 0 K&
9. Pobyt v nem., pIna invali. 0 Ke 90 K& 0 Ke 0 Ke 0 Ke
Soucet 7 015 Ké 2531 Ké

Zdroj: Vlastni Setfeni
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Jak je patrno z tabulky ¢. 5 manzel klientky doposud nemél sjednané zadné pojisténi.
Proto je pro ného a syna navrzena pojistka feSici trvalé nasledky trazu, u které je
uplatnovana rodinnd sleva. Pojisténi pro pfipad smrti neni doporuceno uzavfit, jelikoz
manzel neni zivitelem rodiny. Synovy dosavadni pojistky zahrnovaly pro desetileté dité
nepodstatné polozky, jako denni odskodné a pobyt v nemocnici. Naopak trvalé nasledky
urazu byly pojistény na 100 000 K¢ pojistné castky, proto byla uzaviena pojistka na
otcovo jméno, kde je syn v ramci této pojistky pfipojistén na pojistnou ¢astku, ktera je

28x vyssi oproti staré pojistné smlouve.

Tabulka 5: Pojistna rizika klienta ¢. 1 navrhovany stav

Klient
Rizika
Dosud Nové
Pojistna PC PC
Castka Platba | navrhovana | skuteéna | Pojistné
1. Smrt z jakékoli pFiciny 0 K¢ 0 K¢ | 2224 000 K& 0 K¢ 0 Ke
2. Smrt Urazem 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 Ke
3. PIna invalidita 0 K¢ 0 K¢ | 2182 000 K& 0 K¢ 0 Ke
4. Trvalé nasledky urazu 0 K¢ 0 K& | 2 190 400 K¢ | 2 500 000 K& 114 K&
5. Denni davky v pracovni
neschopnosti 0 K¢ 0Ke 1446 K& 0 K¢ 0 K¢
6. Vazné nemoci 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 Ke
7. Denni odSkodné 0 Ke 0 Ke 0 Ke 0 Ke 0 Ke
8. Syn trvalé nasledky urazu 100 000 K& | 555 K¢ 0 K¢ |2 800 000 K& 56 K&
9.... 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 82 K¢
Soucet 555 Ké 252 K¢

Zdroj: Vlastni Setfeni

Finan¢ni prostredky usetfené diky pfepracovani smluv u klienti ¢. 1 budou pouzity

K postupnému investovani a tvorbé rezerv pomoci terminovanych vkladul, stavebniho
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spofeni ¢i spoficich ucti. Ty mohou byt v budoucnu pouzity ke studiu syna, potizeni
bytu pro syna ¢i zabezpeceni na dichod.

Klientka byla oznacena pomoci investi¢nich otazek, viz investi¢ni dotaznik piiloha
¢. 2, za konzervativniho klienta. Tudiz bylo navrzeno investovani s konzervativni

strategii, kde je vétSina prostredkil investovana do dluhopisti a pouze malé procento do

akcii.
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4.2 Klient ¢. 2

Klient ¢islo 2 jsou partnefi, ktefi jsou oba rozvedeni. Vychovavaji z ptredchoziho
vztahu nezletilou dceru partnerky. Klient mé z pfedchoziho manzelstvi dvé déti, na
které plati vyzivné. Rodina bydli Vv pronajatém byté v mensi obci lezici v blizkosti
byvalého okresniho mésta, ktery budou chtit v budoucnu zakoupit a v majetku rodiny
jsou dva osobni automobily, které¢ slouzi klientiim pro dopravu do zaméstnani. Hlavnim
zivitelem rodiny je klient, ktery je zaméstnan ve strojnim primyslu a dojizdi za praci do
Némecka. Klientka pracuje jako mistrova ve firmé, kterd montuje drobné komponenty
pro automobilovy primysl. Cilem analyzy je zabezpeceni rodiny v pfipadé tmrti
hlavniho Zivitele a pfedbézna ptiprava pro poskytnuti ivéru ze stavebniho spofeni. Ani
jeden z klientt nedisponuje spoficimi ucty, terminovanymi vklady a ani cennymi

papiry.

4.2.1 Aktualni stav

Jak lze vycist z tabulky €. 6 Cisty mési¢ni piijem rodiny je 55 000 K¢ a plyne ze
zavislé ¢innosti. Klient dostava k pfijmu z hlavniho pracovniho poméru, piidavky od
némeckého statu na déti ve vysi 7 000 K¢ mési¢n€. Do rodinného rozpoctu neplynou

zadné dalsi pfijmy z pronajmu, dividendové vynosy, trokové vynosy a ani renty.
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Tabulka 6: Cisté piijmy klienti &. 2

Cisté pfijmy (mési&ni)
Klient Klientka
Hlavni pracovni pomér 36 000 K&| 12000 Ké&
Vedlejsi pracovni pomér 0 K&
g Podnikani 0 K¢
8 Rodi¢ovsky pfispévek / matefska 0 K&
Socialni davky / vyzivné 0 K¢
Jiné pfijmy 7 000 K&
Prijmy celkem 43 000 Ké| 12000 K¢
Pronajmy / podnik 0 K&
Dividendové vynosy 0 Ke
2 | Pevné vynosy z investic 0 K&
§ Urokové vynosy 0 K&
% Renty / Dlichody (pasivni pfijmy) 0 K&
Jiné pfijmy 0 Ke
Pasivni prijem celkem 0 K¢

Zdroj: Vlastni Setfeni

V tabulce ¢islo 7 jsou zobrazeny hrubé mésicni vydaje. Sestavajicich se z mésicniho
najemného ve vysi 5 000 K¢. Naklady na energie, vodu, plyn a topeni jsou ve formé
mésicnich zaloh. Mési¢ni ndklady na tii telefonni ¢isla ¢inni telefon 2 000 K¢. Mé&sicni
vydaje na stravu jsou ve vysi 5 000 K¢&. Jelikoz rodina disponuje dvéma automobily a
klient dojizdi kazdy den do Némecka mési¢ni vydaje na pohonné hmoty ¢inni 8 000 K¢.
Klientka udala, Ze naklady na oSaceni jsou 4 000 K¢. Volnoc¢asové aktivity rodiny stoji
2000 K¢. Dosavadni uzaviené pojistky ,,ukroji” z rodinného rozpoctu 2 023 KC¢.
Naklady na investice jsou sméfovany do klientova stavebniho spotfeni v podobé 500 K¢.
Toto stavebni spofeni ma byt v budoucnosti vyuzito na koupi obecniho bytu, ve kterém
nyni ziji. Klient v§ak nedba doporuceni, aby zvysil mésicni posilanou ¢astku. Bude tedy

trvat del$i dobu ziskani hodnoticiho Cisla pro tvér. Mezi ostatni vydaje je zatazeno
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vyzivné ve vysi 7 000 K¢, které plati klient na dvé dcery z predchoziho manzelstvi a

také naklady na tabdkové vyrobky ve vysi 6 000 K¢.

Tabulka 7: Vydaje klienti €. 2

Vydaje (mésicni)

Najemné / Fond oprav / bézné opravy 5000 Ké&
Energie / voda / plyn / topeni 3 000 K&
Telefony / internet / TV 2 000 K&
Vybaveni domacnosti 0 Ke
DalSi vydaje na bydleni 0 Ke
Jidlo (stravné, potraviny) 5000 K&
Doprava (benzin, MHD) 8 000 K¢&
Vzdélani ($kolné, kurzy) 0 K&
O8aceni 4 000 K&
Volny &as (kultura, rekreace, konicky) 2 000 K¢
Splatky avéra 0 K&
Pojistné 2 023 K¢
Investice 500 K&
Naklady na pasivni pfijem 0 Ke
Ostatni vydaje 13 000 K¢&
Vydaje celkem 44 523 K¢

Zdroje: Vlastni Setfeni

V tabulce ¢. 8 jsou uvedena jednotliva rizika a pojistné ¢astky, které za né klient
plati. Klient si koupil ,,bali¢ek®, kde mésicni ndklady ¢inni 900 K¢. Pokryva riziko smrti
z jakékoli ptic¢iny na pojistnou ¢astku 250 000 K¢, trvalych nasledkd trazu na pojistnou
¢astku 400 000 K¢, vazné nemoci na pojistnou ¢astku 100 000 K¢, dalsi soucast je denni
odSkodné v piipadé¢ trazu ve vySi 200 K¢. Posledni soucéast balicku je pobyt
V nemocnici po urazu, kde pojistnd castka ¢inni 400 K¢ na den. Jelikoz neni mozné

vyc€ist z pojistné smlouvy, jaka ¢ast pojistného pfipada na jednotliva rizika, celkové
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meésicni ndklady na tuto pojistku ¢inni 900 K¢&. Z této pojistné Castky se diky tomu, Ze se

jedna o investi¢ni zivotni pojisténi, ¢ast investuje do podilovych fondii.

Tabulka 8: Pojistna rizika klienta ¢. 2 soucasny stav

Rizika Klient

Dosud

Pojistna ¢astka Pojistné

1. Smrt z jakékoli pFiciny 250 000 K& 574 K&
2. Smrt Urazem 0 Ke 0 K&
3. PInd invalidita 0 Ke 0 K&
4. Trvalé nasledky urazu 400 000 K¢& 0 K&
5. Denni davky v pracovni neschopnosti 0 Ke 0 K&
6. Vazné nemoci 100 000 K& 0 K¢
7. Denni odSkodné 200 K¢ 0 K&
8. Diichod 0 Ke 0 K&
9. Pobyt v nem.,pIna invali. 400 K¢& 326 K&
Soucet 900 K¢

Zdroj: Vlastni Setfeni

Klientka, jak mizeme vidét v tabulce €. 9, ma uzavieno investicni Zivotni pojisténi
pro ptipad smrti z jakékoli pfi¢iny na pojistnou ¢astku 30 000 K¢ s mési¢ni platbou 400
K¢. Zbyla pojistnd Castka u smrti z jakékoli pfiCiny je soucast ,balicku®, ktery dale
zahrnuje smrt ndsledkem Urazu, trvalé nasledky urazu, denni odskodné, hospitalizaci po
urazu a smrt nasledkem autonehody. Za cely tento ,bali¢ek™ klientka mési¢né zaplati
339 K¢ a ma zde pfipojisténu i deeru. Posledni pojistné riziko je hospitalizace po Urazu,
kde vySe pojistné ¢astky je 120 K¢ za 34 K¢ mési¢né. Podrobnéjsi rozbor pojistnych

smluv je v ptiloze ¢. 3.
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Tabulka 9: Pojistna rizika klientky ¢. 2 soucasny stav

Rizika Klientka
Dosud
Pojistna ¢astka Platba

1. Smrt z jakékoli pFiciny 40 000 K& | 400 K¢
2. Smrt Urazem 200 000 K& 0 Ké
3. PIna invalidita 0 K¢ 0 K&
4. Trvalé nasledky urazu 350 000 K¢ 0 K¢
5. Denni davky v pracovni neschopnosti 0 K¢ 0 K¢
6. Vazné nemoci 0 K¢ 0 Ké
7. Denni od$kodné 100 K¢ 0 K&
8. Hospitalizace po urazu 320 K& 34 K¢
9. Smrt autonehoda 400 000 K& | 339 K¢
Soucet 773 Ké

Zdroj: Vlastni Setfeni

Klientka, jak je patrno v tabulce ¢islo 10, plati své dcefi investiéni zivotni pojisténi
pro piipad smrti z jakékoli pfic¢iny ve vysi 2 000 K¢ pojistné ¢astky a to za 350 K¢
mesi¢n€. Pojisténi rizik pro pfipad smrti urazem, trvalych nasledkti urazu, denniho
odskodného, hospitalizaci po trazu a smrt nasledkem autonehody jsou pojistény v rdmci

klient€iny pojistky.
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Tabulka 10: Pojistna rizika u ditéte klientt ¢. 2 soucasny stav

Rizika pite
Dosud
Pojistna castka Platba

1. Smrt z jakékoli pFiciny 2 000 K¢ 350 K¢
2. Smrt Urazem 20 000 K¢ 0 K¢
3. PIna invalidita 0 K¢ 0 K&
4. Trvalé nasledky urazu 300 000 K¢ 0 K¢
5. Denni davky v pracovni neschopnosti 0 K¢ 0 K¢
6. Vazné nemoci 0 K& 0 K¢
7. Denni odSkodné 50 K& 0 Ké
8. Télesné poskozeni Urazem 100 K& 0 K¢
9. Dlichod 20 000 K¢ 0 K&
Soucet 350 K¢

Zdroj: Vlastni Setfeni

4.2.2 Navrhovany stav

Pro optimalizaci rodinnych vydaji a s ohledem na budouci uvér, jsou v rodiné

navrzeny tyto zmeény.

Klient, ktery pfindsi do rodiny hlavni pfijem, by mél byt zajistén pro ptipad smrti
z jakékoli pficiny, plné invalidity a trvalych nasledki Urazu. Jak je patrno z dosavadnich

pojistnych smluv, byl zajistén na velice nizké pojistné Castky, viz tabulka ¢islo 11.

Vzhledem k tomu, Ze rodina nema Zadnou nemovitost ve svych aktivech, kterou by
Vv pfipad€ smrti hlavniho zivitele mohla prodat, je navrhovana pojistnd ¢astka ve vysi
¢tyfnasobku ro¢niho pifijmu. Toto pojistné by vSak bylo pfili§ drahé, a tak bylo po
dohod¢ s klientem pojistnd castka sniZzena na polovinu, tudiz mésicni pojistné €inni
515 K¢&. Pokryti rizika plné invalidity by mélo zarucovat rodiné€ urcitou satisfakci za

usly pfijem, a to ve vysi 800 000 K¢ za 200 K¢ mésicné.

Trvalé nasledky twrazu jsou pojistény na castku 600 000 K¢ s progresivnim
vyplacenim pojistného, tzn. v tomto konkrétnim ptipad¢ je to az pétinasobek dle

télesného poskozeni, coz znamend, ze vyplata mize dosahnout az 3 000 000 K¢.
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Pojistnd castka vychéazi z ¢astky, na kterou by mél byt klient pojistén, avsak je také
pamatovano na to, kolik je klient ochoten mésicné zaplatit a také jsou zde uplatiiovany

horni limity pojistnych ¢astek od pojistoven.

Jelikoz je klient zaméstnan v Némecku, kde v pfipadé¢ pracovni neschopnosti
nedostava zadnou finan¢ni kompenzaci, je smysluplné mit pojisténo riziko pro pracovni

neschopnost. Vyse pojistné denni ¢astky je 420 K¢ a to za 245 K¢ mésicné.

Tabulka 11: Pojistna rizika klienta ¢. 2 navrhovany stav

Klient
Rizika
Dosud Nové
Pojistna PC PC
c¢astka Pojistné | navrhovana | skute¢na Pojistné
1 000 000
1. Smrt z jakékoli pFiciny 250 000 K& | 574 K& | 2 064 000 K& Ké 515 K¢é
2. Smrt Urazem 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢
3. PIna invalidita 0 K¢ 0KE| 1032000 Ke| 800000 Ke 200 K¢
4. Trvalé nasledky Urazu 400 000 K¢ OKE|1238400Ke| 600 000 Ké 179 K&
5. Denni davky v pracovni
neschopnosti 0 K& 0 K& 0 K& 420 K¢ 245 K¢
6. Vazné nemoci 100 000 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢
7. Denni odSkodné 200 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢
8. Dlichod 0 K¢ 0 Ke 0 Ke 0 Ké 0 Ké
9. Pobyt v nem.,pIna invali. 400 K& | 326 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢
Soucet 900 K¢ 1139 Ké

Zdroj: Vlastni Setfeni

Jak je patrno z tabulky ¢islo 12, je klientka sice pojisténa, ale ne na zasadni rizika. Je
pro ni navrhnuto zakladni pojisténi a to pro piipad smrti z jakékoli pficiny a trvalych
nasledkl trazu. Navrhovana pojistna ¢astka je brana s ohledem na ¢tyfnasobek ro¢niho

pfijmu. Vzhledem k nizké cené€ pojistného je skutecna pojistna c¢astka navysena.
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Tabulka 12: Pojistna rizika klientky ¢. 2 navrhovany stav

. Klientka
Rizika
Dosud Nové

Pojistna . PC

Castka Platba | PC navrhovana | skute¢na |Pojistné
1. Smrt z jakékoli pficiny 40 000 K& | 400 K& 576 000 K& | 600 000 K& | 121 K&
2. Smrt Urazem 200 000 K¢ 0 K¢ 0 Ke 0 K& 0 Ke
3. PIna invalidita 0 Ke 0 K¢ 288 000 K¢& 0 K& 0 Ke
4. Trvalé nasledky urazu | 350 000 K¢& 0 Ke 345 600 K& | 400 000 K& | 146 K&
5. Denni davky v pracovni

neschopnosti 0 K¢ 0 K& 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢

6. Vazné nemoci 0 Ke 0 K¢ 0 Ke 0 K& 0 Ke
7. Denni od$kodné 100 K¢ 0 K¢ 0 Ke 0 K& 0 Ke
8. Hospitalizace po Urazu 320KE| 34 K¢ 0 K& 0 Ke 0 K&
9. Smrt autonehoda 400 000 K& | 339 K& 0 Ke 0 Ke 0 Ke
Soucet 773 K¢ 267 K¢

Zdroj: Vlastni Setfeni

Klient€ina dcera byla pojisténa pomoci ,,balicku®“. Ten vSak pro ni zahrnoval i
nepotfebna rizika, kterd zbyte¢né zvySovala vyslednou mésicni platbu. Proto je
navrzeno uzaviit pojistné pouze na riziko trvalych nasledkid trazu ve vysi 500 000 K¢

pojistné ¢astky, kde mésicni pojistné ¢inni 63 K&.
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Tabulka 13: Pojistna rizika ditéte klientky ¢. 2

. Dité
Rizika
Dosud Nové
Pojistna PC PC
Castka Platba | navrhovana | skuteéna |Pojistné
1. Smrt z jakékoli pficiny 2 000 K¢ | 350 K& 0 Ke 0 K¢ 0 Ke
2. Smrt drazem 20 000 K& 0 K& 0 Ke 0 K& 0 K&
3. PIn4 invalidita 0 K& 0 K& 0 Ke 0 K& 0 K&
4. Trvalé nasledky urazu 300 000 Ké& 0 K& 0 K&| 500 000 K&| 63 K&
5. Denni davky v pracovni
neschopnosti 0 K& 0 K& 0 Ke 0 K& 0 K&
6. Vazné nemoci 0 Ke 0 K& 0 Ke 0 K& 0 K&
7. Denni odSkodné 50 K& 0 K& 0 K& 0 K& 0 K&
8. Télesné posk. Urazem 100 K& 0 K& 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢
9. Dlichod 20 000 K¢& 0 K& 0 K& 0 K& 0 K&
Soucet 350 Ké 63 Ké

Zdroj: Vlastni Setfeni

Jak jiz bylo zminéno na zacétku, klienti si budou chtit brat v budoucnu uavér ze
stavebniho spofeni. Proto veskeré uspotené financni prostiedky by méli deponovat na
ucet stavebniho spoteni, kde se jim bude kazdy mésic pfepocitavat hodnotici ¢islo, na
kterém zalezi poskytnuti ¢i neposkytnuti tvéru. Klienti si cht&ji kupovat obecni byt,
kterym se neda rucit, proto tedy neptipadd v uvahu feseni tohoto problému hypotecnim
uvérem a bude muset byt feSena pomoci pieklenovaciho tvéru za stavebniho spofeni.
K poskytnuti tohoto Gvéru je potfeba mit naspofené prostiedky na uctu stavebniho
spofeni, coz pfi souCasném vkladu 500 K& mési¢né by klienti naspoftili za velice

dlouhou dobu, ptipadné by jim nemusel byt dany uvér poskytnut bez dalsiho rucitele.
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4.3 Klient ¢. 3

Dvouclennou rodinu, klienta a jeho manzelku, zahrnuje klient ¢islo 3. Hlavnim
pfinoscem piijmu do rodiny je klient, ktery je zaméstnan jako profesionalni sportovec.
Klientka pracuje jako pravniCka, v pravnické firmé. Rodina bydli ve mésté ve zdéném
bytovém domé a vlastni dva osobni automobily. Doporuceni ve financnim planu je
zruseni starych pojistnych smluv, revize pojisténi trvalych nésledkd po razu, sestaveni
planu pro vyuziti stavebnich spofeni pro budouci refinancovani uvéru. Klient je
majitelem dvou spoficich uéti, pii¢emz jeden je uroCen 3,3 % p. a. s aktualnim
zustatkem 3 500 000 K¢ a druhy je aroCen 2,25 % p. a. s aktualnim zastatkem
2 000 000 K¢. Klient by rad c¢ast svych volnych finan¢nich prostfedkii investoval do

cennych papira.

4.3.1 Aktualni stav

Plynouci ¢isty mésicni pfijem rodiny je tvofen, jak je patrno z tabulky ¢. 14, pfijmy
Z hlavniho pracovniho poméru, a to ve vysi 325 000 K¢. Rodinny rozpocet je kazdy
mésic obohacen o 36 000 K& z pronajmu byti. Zadné dal$i vedlejsi pijmy nejsou

evidovany.
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Tabulka 14: Cisté pijmy klienti &. 3

Cisté pfijmy (mésiéni)
Klient Klientka
Hlavni pracovni pomér 250 000 K& | 75000 Ke
Vedlejsi pracovni pomér 0 K& 0 K&
g Podnikani 0 K¢ 0 K¢
8 Rodi¢ovsky pfispévek / matefska 0 K& 0 K&
Socialni davky / vyzivné 0 Ke 0 Ke
Jiné pfijmy 0 K& 0 K&
Prijmy celkem 250 000 K& | 75 000 K¢
Pronajmy / podnik 36 000 K¢&
Dividendové vynosy 0 Ke
T Pevné vynosy z investic 0 Ke
%- Urokové vynosy 0 Kg
3, | Renty / Dichody 0 Ke
2 [Dafové aspory 0KE
Jiné pfijmy 0 Ke
Pasivni prijem celkem 36 000 K¢

Zdroj: Vlastni Seteni

Jak jiz je patrné z uvedenych mésicnich piijmi, jedna se o rodinu s nadstandardnimi
meési¢nimi piijmy, to také povede k umérné vysokym hrubym meési¢nim vydajim, viz
tabulka ¢.15. Rodina bydli v novostavbé, proto je poplatek do fondu oprav jen
2 000 K¢. Vydaje na energie, vodu, plyn a topeni jsou formou zaloh, a to ve vysi
3 000 K¢&. Rodinné vydaje za telefon, internet a televizi ¢inni 3 000 K¢. Jelikoz jsou
klienti zvykli se nckolikrat do tydne stravovat v restauracnim zafizeni a kupovat si
velmi kvalitni potraviny, jejich ndklady na stravné a potraviny ¢ini 25 000 K¢. Klienti
vlastni dva automobily, které vyuZzivaji i pro dopravu do zaméstnani coz vede k dalsi
vyznamné sumé v rodinném rozpoc¢tu ve vysi 20 000 K&. Vydaje na oSaceni jsou
10 000 K¢ mesicné. Klienti si radi doptavaji luxusni dovolenou a kazdotydenni kulturu,

které se podileji na mési¢nich vydajich ¢astkou 35 000 K¢.

Ne ptili§ vysokou ¢ast z vydaji zaujimaji splatky avért. Jednd se vSak o variabilni

hypotéku ve vysi 4 500 000 K¢, kterd se chova jako kontokorentni ucet. Tedy €astkou
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18 000 K¢ jsou placeny pouze uroky z tvéru. Pokud by klient obdrzel vétsi ¢astku
penéz, at’ uz prodejem majetku ¢i mimotadnych odmén ze zaméstnani a ulozil je na
uveérovy ucet, platil by nizsi uroky nebo dokonce zadné. V piipadé potieby je moznost
si ulozené penézni prostiedky vybrat.

Klienti jsou oba zajiSténi pomoci pojistnych smluv, na které ptipadaji mésicni vydaje
ve vysi 9 566 K¢. Vydaje na investice jsou rozdéleny na ¢astku 3 000 K¢, ktera plyne do

stavebniho spofeni a ¢astky 2 000 K¢, které plyne do penzijnich fonda. Ostatni mési¢ni

vydaje byly udany ve vysi 10 000 K¢.

Tabulka 15:Vydaje klientd ¢. 3

Vydaje (mésiéni)

Najemné / Fond oprav / bézné opravy 2 000 K¢
Energie / voda / plyn / topeni 3 000 K¢é
Telefony / internet / TV 3 000 K¢
Vybaveni domacnosti 0 K&
DalSi vydaje na bydleni 0 K&
Jidlo (stravné, potraviny) 25000 K&
Doprava (benzin, MHD) 20 000 K&
Vzdélani (Skolné, kurzy) 0 Ke
O8aceni 10 000 K¢
Volny &as (kultura, rekreace, koni¢ky) 35 000 Ké
Splatky avéra 18 000 K¢
Pojistné 9 566 K¢
Investice 5000 K&
Néklady na pasivni pfijem 0 K&
Ostatni vydaje 10 000 K&
Vydaje celkem 140 566 K¢

Zdroj: Vlastni Setfeni

Kazdy z klientii ma uzavieny dvé stavebni spoieni, pficemZ vzdy na jednom
aktivng spofi a druhé maji pouze oteviené k piipadnému dal§imu spofeni, jak je patrno

z tabulky &. 16.
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Tabulka 16: Uéty stavebniho spofeni klientd &. 3

Uéty stavebniho sporeni
Majitel Spofritelna Aktualni stav Mésiéni vklady Cilova ¢éastka
Klient ~ MPSS 959 283 K¢ 1500 K& 3000000 Ké
Klient ~RFSS 4 521 K¢ 0 Ke 100 000 K¢
Klientka RFSS 387 465 K¢ 1500 K¢ 500 000 K¢
Klientka RFSS 4 000 K¢ 0 Ke 100 000 K¢
Soucet 1 355 269 K¢ 3000 KE 3700000 K¢

Zdroj: Vlastni Setfeni

Jak je patrno z tabulky ¢. 17, klient je pojistén pro ptipad smrti z jakékoli pFiciny a to
ve vysi 1 010 000 K¢ pojistné ¢astky, ve vysi 2 128 K¢ pojistného. Dalsi riziko, které je
pokryté, je smrt nasledkem urazu ve vysi 1 000 000 K¢ pojistné ¢astky. Trvalé nasledky

urazu jsou pojistény c¢astkou 4 000 000 K¢ za mési¢ni pojistné 4 180 K¢. Riziko vazné

nemoci je pojiSténo ¢astkou 500 000 K¢ a klient plati 480 K& mésicné.

Tabulka 17: Pojistna rizika klienta ¢. 3 soucasny stav

Klient
Rizika

Dosud

Pojistna ¢astka Pojistné

1. Smrt z jakékoli pFiciny 1010000 KE| 2128 K¢
2. Smrt Urazem 1 000 000 K¢ 667 K¢
3. PIna invalidita 0 K& 0 K¢
4. Trvalé néasledky urazu 4 000 000 K& | 4180 K¢
5. Denni davky v pracovni neschopnosti 0 K¢ 0 K¢
6. Vazné nemoci 500 000 K¢ 480 K¢
7. Denni od$kodné 100 K¢ 513 K&
8. Dlichod 0 K& 0 K¢
9... 0 K& 0 K¢
Soucet 7 968 K¢

Zdroj: Vlastni Setieni
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Klientka ma uzavienu pouze jednu pojistnou smlouvu, jak je patrno z tabulky ¢. 18,
kterd pokryva riziko smrti z jakékoli pfic¢iny, a to na 500 000 K¢ pojistné castky
s mésicni vysi platby 924 K¢.

Tabulka 18: Pojistna rizika klientka ¢. 3 souCasny stav

Rizika Klientka
Dosud
Pojistna ¢astka Platba

1. Smrt z jakékoli pFiciny 500 000 K& | 924 K¢
2. Smrt Urazem 0 Ke 0 K¢
3. PIna invalidita 0 K¢ 0 K&
4. Trvalé nasledky urazu 0 K¢ 0 K¢
5. Denni davky v pracovni neschopnosti 0 K¢ 0 K¢
6. Vazné nemoci 0 Keé 0 Ké
7. Denni odSkodné 0 Keé 0 Ké
8. Dlichod 0 K& 0 K&
9. .. 0 K& 0 K&
Soucet 924 Ké

Zdroj: Vlastni Setfeni

4.3.2 Navrhovany stav

Po zvazZeni a analyze doloZenych skute¢nosti je klientovi naviena zména pojistnych

smluv, zaloZeni novych stavebnich spofeni a moZnost investovani.

Klient, jako hlavni zivitel rodiny, by mé&l mit zajiSt€éna hlavni rizika jako smrt
z jakékoli pficiny, plnou invaliditu a trvalé nasledky trazu. Pro riziko smrti z jakékoli
pii¢iny byla navrzena pojistna ¢astka ve vysi 6 500 000 K¢, jak je patrno z tabulky
¢islo 19. Avsak pro tuto pojistnou castku by bylo pojistné zna¢né vysoké. Vzhledem
Kk tomu, Ze klient disponuje majetkem a terminovanymi G¢tu, neni potieba tak vysokého
zajiSténi. Proto je pojistna ¢astka sniZena na hodnotu 1 000 000 K¢. Dalsi pojistné riziko
zajist'uje plnou invaliditu a to ve vysi 2 000 000 K¢ pojistné ¢astky. Toto riziko doposud

nebylo pojisténo. Posledni riziko, které je pokryto jsou trvalé nasledky trazu na
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3200 000 K¢ pojistné castky. VySe pojistné Castky nam sice mirné poklesla, ale i

mésicni vydaje pojistného se ndm sniZzily, a to dosti vyrazné.

Tabulka 19: Pojistna rizika klient ¢. 3 navrhovany stav

Klient
Rizika
Dosud Nové

Pojistna PC .

Castka Pojistné | navrhovana |PC skutecna| Pojistné
1. Smrt z jakékoli pficiny 1010 000 K& | 2128 KE| 6500 000 K& | 1 000 000 K& 570 K¢
2. Smrt drazem 1000 000 KE| 667 KE 0 Ke 0 Ke 0 Ke
3. PIna invalidita 0 K¢ 0 Ke&| 2000000 Ke 0 Ke 360 K&
4. Trvalé nasledky urazu 4 000 000 K& | 4 180 KE| 2900 000 KE | 3 200 000 Ke 200 K¢
5. Denni davky v pracovni

neschopnosti 0 K¢ 0 K¢ 1500 K& 0 K¢ 0 K¢

6. Vazné nemoci 500 000 K&| 480Kce 0 Ke 0 Ke 0 Ke
7. Denni odSkodné 100 KE| 513 KE 0 Ke 0 Ke 0 Ke
8. Dlchod 0 K¢ 0 Ke 0 Ke 0 Ke 0 Ke
9 0 Ke 0 Ke 0 Ke 0 Ke 0 Ke
Soucet 7 968 K¢ 1130 Ké

Zdroj: Vlastni Setfeni

Klientka méla doposud uzavienou pojistnou smlouvu pro pfipad rizika smrti

z jakékoli pticiny. Nové ji byl navrhnut ,,balicek®, viz. tabulka ¢islo 20, ktery obsahuje

pokryti rizik smrt z jakékoli pfic¢iny, plnou invaliditu a trvalé nasledky urazu.
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Tabulka 20: Pojistna rizika klientky ¢. 3 navrhovany stav

Klientka
Rizika
Dosud Nové
Pojistna PC .
Castka Platba | navrhovana | PC skute¢na | Pojistné
1. Smrt z jakékoli pFiciny 500 000 K& | 924 K& | 200 000 K& 10 000 K¢& 0 K&
2. Smrt Urazem 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 Ke 0 K&
3. PIna invalidita 0 K¢ 0 K¢ 0 K&| 750000 K¢ 200 K¢
4. Trvalé nasledky urazu 0 K¢ 0 K¢ 0 K& | 2400 000 K¢ 100 K&
5. Denni davky v pracovni
neschopnosti 0 K& 0 K& 1500 K& 0 K& 0 Ke
6. Vazné nemoci 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 Ke 0 K&
7. Denni od$Skodné 0 K¢ 0 K¢ 0 Ke 0 Ke 0 K&
8. Dlchod 0 Ke 0 K& 0 Ke 0 Ke 0 K&
9. ... 0 K¢ 0 K¢ 0 K¢ 0 Ke 0 K&
Soucet 924 K¢ 300 K¢

Zdroj: Vlastni Setfeni

Diky tomu, Ze klienti maji v budoucnu splacet Gvér, je jim doporu¢eno jeho umoteni
pomoci uvéru ze stavebniho spofeni. Proto, jak je patrno z ptilohy €. 4, je doporuceno
snizeni cilové castky u klientova stavebniho spofeni z 3 000 000 K¢ na 1 280 000 K¢.
Diky tomuto kroku vznikne klientovi narok na avér ve vysi 300 000 K¢&. U stavebni
spofitelny, kde je toto stavebni spofeni vedeno, je nevyhodny trok pro tvér. Proto bylo
doporuceno klientovi zruSeni tohoto stavebniho spoteni, kde nam stale ziistavd moznost
ziskéani Givéru a to az po dobu jednoho roku od zruSeni smlouvy. I u druhého klientova
stavebniho spofeni byla zvySena cilova castka a to ze soucasnych 100 000 K¢ na
soucasnych 840 00 K¢&. K témto dvéma stavebnim spofenim byla uzaviena dalsi tfi, a to
na cilové castky 840000 K¢, 650000 K¢ a 1800000 KE. Ziskand castka
z vypovézeného stavebniho spofeni byla rozdélena na Castky, které byly pouzity jako

vklady na stavebni spofeni. Castka 320 000 K& byla vloZena na dvé stavebni spofeni
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s cilovou castkou 840 000 K¢. Diky tomuto kroku ndm vznikne narok na uvér ze
stavebniho spofeni ve vysi 1680 000 K¢. Posledni ¢ast ze zruSené¢ho stavebniho
spofeni, tedy 250 000 K¢ byla také pouzita jako jednorazovy vklad na nové uzaviené
stavebni spofeni s cilovou ¢astkou 650 000 K¢. Také z toho stavebniho spofeni bude
moznost Cerpat uveér ze stavebniho spotfeni ve vysi 650 000 K¢. Na posledni stavebni
spoteni s cilovou ¢astkou 1 800 000 K¢ je klientovi doporuc¢eno postupné dospotrovani
az do vySe 40 % z cilové Castky. Nasledné mu vznikne narok na avér ve vysi rozdilu
mezi nasporenymi penézi a cilovou castkou, a poté bude pfisliben uvér ve vysi

1 800 000 K¢.

Klient si ptél volné finan¢ni prostiedky investovat. Diky investi¢nimu dotazniku bylo
zjisténo, Ze se jedna o dynamického klienta. CoZ znamend, Ze pfevazna ¢ast financnich
prostfedkl klientova portfolia je pouzita ke koupi akcii. Jedna se o zkuSeného klienta v
investovani, ktery zazil i znacny propad na burzach ve svété. Byl mu navrzen zpisob

jak investovat 1 000 000 K¢, které ma na svém portfoliu.
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5 Shrnuti a zavér

Cilem bakalaiské prace bylo vypracovéani osobniho finan¢niho planu u tfi klient
S rozdilnymi mési¢nimi piijmy, rodinou situaci a riznymi zaméstnanimi. Prace byla
zamétena na pojistné smlouvy, uvérové smlouvy, stavebni spofeni, akcie a dluhopisy,

nebot’ poskytnuta data a navrhovany finan¢ni plan obsahoval tuto problematiku

Teoretickd Cast se vyznaCovala charakteristikou jednotlivych pojistnych rizik,
vyhodami a nevyhodami stavebniho spofeni, poskytnutim uvéri a moznostmi
investovani volnych penéznich prostiedkii. U kazdého pojistného rizika byla uvedena

stru¢nd charakteristika a skute¢nosti, které ovliviiuji vysi pojistného.

V kapitole akumulace byly stru¢né charakterizovany uvéry a stavebni spofeni. U
uvéri byla dale specifikovand tvérova smlouva, zplisoby splaceni uvéru a zptsob
uroceni. V podkapitole stavebni spofeni byl vysvétlen princip stavebniho spofeni, jeho

prab¢h a Cerpani uveru ze stavebniho spofeni.

Praktickd ¢ast byla vénovana analyze jednotlivych klienth. Jak je patrno
z provedenych vypoctl, klienti si uzavirali v dobré vife pojistné smlouvy i stavebni
spofeni. AvSak neuznali za vhodné si udélat prizkum trhu s produkty u jednotlivych
pojistoven ¢i stavebnich spofitelen nebo si dojednat schiizku s nezdvislym finanénim
poradcem.

Kdyby takto klienti postupovali, zjistili by, Ze vétSina zahrnuje nepotfebna pojistna
rizika, za ktera zbyte¢né plati mnohdy i nemalé Castky. DalSim spole¢nym rysem téchto
klientl bylo, ze neméli vypracovany osobni finan¢ni plan, ktery by jim umozioval
systematickou piipravu pro budoucnost. Diky zpracovani finan¢niho planu si klient
mnohdy uvédomi, kolik finan¢nich prostfedktt mu kazdy mésic odchéazi na jednotlivé
polozky.

Z prace vyplyva, Ze vypracovani osobniho finan¢niho planu je pro klienty velmi
dilezité, nebot’ z ného lze vyc€ist hospodafeni domécnosti s finanénimi prostfedky a

umoziuje napldnovat budovani riznych financnich aktiv. Nezdvisly finan¢ni plan

zoptimalizuje platby do finan¢nich produkti tak, aby odpovidaly Zivotni situaci klienta
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nebo jeho rodiny. Uspofené penize z nevhodné nastavenych pojistek a dalSich produkta
muze klient pouzit k investovani. Lze si tak postupné vytvofit rezervu v cennych
papirech, nemovitostech nebo jinych aktivech, ktera mu mize do budoucna nahradit
¢ast soucasnych piijmi formou kapitdlovych vynosi, najmem z vlastnénych

nemovitosti apod.

Rodin¢ klienta ¢islo 1 po provedeni finan¢niho planu klesly mési¢ni vydaje o
1433 K¢. Dalo by se fici, Ze tato ¢astka neni nikterak zasadni, ale doSlo k pfesunu
plateb, které zajistovaly rizika, na tvorbu rezerv rodiny. Nové navrhovana pojistné
¢astky u jednotlivych rizik jsou umémé k celkové vysi pojistného a pokryvaji
mésicni vydaj na pojistné z ptivodnich 8 503 K¢ na navrhovanych 3 070 K¢&. Z téchto

usSetienych 5 433 K¢ pouzijeme 4 000 K¢ na dlouhodobé spofteni.

Po tvorbé finan¢niho planu rodinné vydaje klienta ¢islo 2 poklesly o 588 K¢&. Tohoto
rozdilu se docililo diky pojisténi spravnych rizik a odpovidajicim pojistnym ¢astkdm.
Mésicni vydaj byl snizen z piivodnich 2 523 K¢ na soucasnych 1 935 K¢. Jak jiz bylo
zminéno v praktické Casti, tyto uSetfené penézni prosttedky by mél klient ukladat na
stavebni spofeni, které bude v brzké dob¢ slouzit pro poskytnuti uvéru ze stavebniho
spofeni. Je uz jen na klientovi, zda se bude jednat pouze o pieklenovaci uvér ¢i uvér ze

stavebniho spofeni.

Finan¢ni plan, ktery byl vytvofen rodiné ¢&islo 3, se opét vyznaCuje sniZzenim
mésicnich vydajl, a to o 5 962 K¢&. Jak jiz bylo dfive uvedeno, tento klient nepotiebuje
vysoké pojisténi rizik. Tudiz rozdil 6 838 K¢, ktery vznikl diky pfepracovani pojistnych
rizik. U klientky doslo k snizeni pojistného o 624 K¢ a piepracovani pojistnych rizik,
které ji nové pokryvaji vétsi spektrum rizik. Tento rozdil je v souftu vysSSi nez
uvedenych 5962 K¢, a to diky navySeni Castek do oblasti akumulace. V oblasti
akumulace se navysil mési¢ni vydaj ve prospéch zajisténi prostiedkd na stari, tedy
penzijnich fondl. Klient ¢islo 3 disponoval 1 pfed provedenim finan¢niho planu
pozitivni vyslednou bilanci piijmi a vydaji, a to ve vysi 218 806 K¢ Tuto volnou

penézni ¢astku je doporuceno vyuzit Kk dospofovani finanénich prostiedktl na stavebnim
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spofeni, které budou vyuzity k umoteni klientova tvéru. Zbytek volnych prostiedku
doporucuji investovat do riiznych aktiv pies specializované firmy, které se zabyvaji

aktivnim obchodovanim na burzach.
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6 Summary

The aim of this thesis was to develop a personal financial plan for three clients
with a different monthly income, a different family situation and a different jobs. The
work was focused on insurance contracts, loan contracts, building savings, stocks and
bonds, because the data provided and the proposed financial plan should include this

issue.

The theoretical part is marked by characteristics of individual insurance risks,
advantages and disadvantages of building savings, of providing loans and investment
opportunities of available funds. For each insurance risk there was given a short
description and facts that affect the premium. In the chapter of accumulation there were

characterized loans and building savings.

The practical part was devoted to the analysis of individual clients. As it is
evident from the calculations, clients conclude insurance contract and building savings
in good faith. But they did not recognize it appropriate to do a market research of
products at individual insurance companies or building savings banks or to arrange an
appointment with an independent financial adviser. If the clients had followed these
steps, they would have found that the most insurance includes the unnecessary risks

which they often spent a lot of money on.

Another common characteristic of these clients was that they had developed to
personal financial plan that would have enabled them to prepare systematic for the
future. Thanks to the financial planning process, the client often realizes how much
money it goes to each item each month. The work shows that the development of a
personal financial plan for clients is very important, because from the management of
household finances it can be read the clients awareness for a possible purchase of
property or tor the security of their children, either with a view to studying or solving

their housing situation.

Key words:

financial plan, insurance contracts, loan contracts, building savings, stocks, bonds
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Ptiloha €. 1: Pfehled pojistnych plateb a rizik klientky €. 1

Klientka ¢. Smrt Smrt drazem PIna invalidita Trval(? nasledky Denni odSkodné dachod Poby’t Voo
1 urazu nem.,plna invali.
Popis Pojistna Gastka | Pojistné | Pojistna Castka | Pojistné | Pojistna castka | Pojistné | Pojistna &astka | Pojistné Pc‘g'ssﬂt(”aa Pojistné | Pojistna astka |  Pojistné Pc‘g'sstf(r;a Pojistné
£apilalove | 200000 K& | 600KE | 100 000 K& 100 000 K&
Investiéni ZP | 10000+zGstat. | 1 000 K&
Investiéni ZP 11 288 K¢& 1 885 K¢ 120 000 KE | 90 KE | 100 000 K& | 35 KE | 200 K& | 140 K& 90 K¢&
Investiéni ZP | 30 000 K& 600 K&
Rizikové ZP | 480 000 K& 0 K¢
BEZIOVe 14 153 935 K | 494 Ke
Rrizikové ZP | 999 310 K& 285 K¢é
Duchodové 452 837 K& | 1796 K&
Soucet 2 874 533 K¢ | 4 864 K¢ | 100 000 K¢ 0 K¢ 120 000 K€ | 90 K¢ | 200 000 KE | 35 KCE | 200 KC | 140 KE | 452837 KE 1796 KE | 0 Kc 90 K¢

Zdroj: Vlastni Setfeni




Piiloha ¢. 2: Investi¢ni dotaznik
Investice - rizikovy profil klienta

I(Hent\
Investovana ¢astka
Datum pocatku investice
Datum ukon¢eni investice

1. Investované penize budu chtit vybrat
zpét:
C bshem prvniho roku
C za 2 roky
' za 3 - 4 roky
' nejdiive za 5 let

2. Ktera z uvedenych variant je pro Vas nejpfijatelnéjsi pro vynos ze 100 000 K¢ za 5 let:

minimum: 5 000, primér: 10 000, maximum: 15 000
minimum: 0, pramér: 10 000, maximum: 20 000
minimum: -5 000 prumér: 15 000, maximum: 35 000
minimum: -25 000, pramér: 25 000, maximum: 75 000

000

3. V investovani ocekavam primérny ro¢ni vynos za uvedenou dobu:
©' 1-29%rotng za 1 rok

' 2-3 % ro¢né za 2 roky

' 4-59% ro¢né za 3 roky

' vice nez 5 % roéné za 5 a vice let

' vice nez 10 % ro¢né za 5 a vice let

4. Znalosti a zkuSenosti klienta
V investovani:

(C' nemam zadné zkuSenosti s investovanim

mam zkuSenosti s investovanim do zajisténych fonda

mam zkuSenosti s investovanim do fondt penézniho trhu a dluhopisovych fondu
mam zkuSenosti s investovanim do akciovych a smisenych fonda

mam zkuSenosti s investovanim do akcii a investi¢nich certifikatd

mam zkuSenosti ve spekulacich (futures, Forex, opce)

D0 00

5. Co by pro Vas znamenalo snizeni hodnoty investice?
jakakoli (i pribéznd) ztrata je pro mne nepfijatelna
ztrata do 5% pro mne nepiedstavuje zasadni problém
ztrata do 10% pro mne nepiedstavuje zasadni problém
ztrata do 25% pro mne nepfedstavuje zasadni problém
ztrata do 50% pro mne nepiedstavuje zasadni problém

SRR NSNS

6. Pouzijete k investici prostiedky z pljcky nebo z jinych cizich zdroja?
1 ano
1 ne

body

g1 w ek o

DN O

1

o

o U1l W Ek O

QN
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Celkem bodu: 0

Vyhodnoceni rizikového profilu klienta:

mén¢ jak 10 bodt konzervativni investor
11 az 20 bodt vyvazeny investor

21 az 28 bodu kvalifikovany investor
29 az 36 bodu zasvéceny investor
vice nez 36 bodu dokonaly investor

Na zaklad¢ tdaja vyplnénych klientem v tomto dotazniku, byl klient charakterizovan jako:

Konzervativni investor

Zkusenosti s investovanim do cennych papiri nemam

Znalosti o cennych papirech mam minimalni

Do investic davam vSechny volné penize, kdybych o ¢ast pfisel, zplisobi mi to vazné
potize

Nechci, abych byl po roce investovani ve velké ztraté (maximalné -1 - 5%)

Nechci byt v Zadné ztraté

Muj piijem vyrazné nepiesahuje celostatni priimeér a je pievazné ze zaméstnani
Jsem maly Zivnostnik

Vsechny penize z investice mohu predcasné vybrat

Velikost investice vétsinou do 600 000,-K¢

Doporucené investi¢ni instrumenty pro konzervativniho investora:

sporici ucty

ING konto

oteviené podilové fondy — penézni trh a dluhopisy

podilové fondy, investujici do nemovitosti

zabezpecené portfolio na investi¢ni platformé pro kratkodobéjsi investice nebo velmi

konzervativniho investora

konzervativni portfolio na investi¢ni platformé



Vyvazeny investor

ZkuSenosti s investovanim do cennych papirti nemam nebo minimalni se zajisténymi
nebo dluhopisovymi fondy

Znalosti o cennych papirech mam minimalni

Do investic davam vSechny volné penize

Chci, abych byl po roce investovani ve ztrat¢ maximalné 15%, z investice 1 milion je
to pokles o 150 000,-K¢

Muyj piijem piesahuje celostatni primér a je prevazné ze zaméstnani

Jsem podnikatel s obratem do 10 miliona

Cast penéz z investice mohu pied¢asné vybrat

Velikost investice véts§inou od 500 000 do 1 000 000,-K¢&

Investuji minimalné na 5 let

Doporucené investi¢ni instrumenty pro vyvazeného investora:

ING konto

oteviené podilové fondy — penézni trh a dluhopisy
podilové fondy, investujici do nemovitosti
smiSené podilové fondy

vyvazené portfolio na investi¢ni platformeé

Kvalifikovany investor

Mam zkuSenosti s investovanim do cennych papirti v€.akciovych fonda

Znalosti o cennych papirech mam asponl primérné, vim jaké vynosové moznosti a jaké
rizika ztraty predstavuji jednotlivé investi¢ni instrumenty

Investuji i do nemovitosti

Pokles hodnoty investice mi nezpiisobi vazné problémy s pfijmem

Akceptuji vétsi kolisdni hodnoty portfolia

Akceptuji kratkodobé mensi ztratu do 25%, z investice 1 milion to je az minus 250tisic

Investuji proto, abych mél vyssi zisk nez je inflace



e Myj pfijem minimaln¢€ 2x piesahuje celostatni pramér
e Jsem podnikatel s obratem do 100 miliont

o Cast penéz z investice mohu predéasné vybrat

e Investuji minimaln¢ na 5 let

e Objem portfolia vétSinou od 500 000 do 5 miliont

e Mam dostatecné rezervy na bézné potieby

Doporucené investi¢ni instrumenty pro kvalifikovaného investora:
e Dluhopisové a nemovitostni fondy

e aktivni portfolio na investi¢ni platformé

Zasvéceny investor

e Mam zkuSenosti s investovanim do cennych papirt v¢.akeii

e Znalosti o cennych papirech mam aspon prumérné, vim jaké vynosové moznosti a jaké
rizika ztraty ptedstavuji jednotlivé investi¢ni instrumenty

¢ Investuji i do nemovitosti

e Pokles hodnoty investice mi nezptisobi vazné problémy s pfijmem

e Akceptuji vétsi kolisani hodnoty portfolia

e Akceptuji kratkodob& mensi ztratu do 30%, z investice 1 milion to je aZ minus 300tisic

e Investuji proto, abych m¢l daleko vyssi zisk nez je inflace

e Myj pfijem minimalné€ 4x piesahuje celostatni primér

e Jsem podnikatel s obratem do 500 miliont

o (Cast penéz z investice mohu pied¢asné vybrat

e Investuji dlouhodobé

e Objem portfolia od 3 milionti

e Mam dostate¢né rezervy na bézné potieby

Doporucené investi¢ni instrumenty pro zasvéceného investora:
e dynamické portfolio na investi¢ni platformé
e aktivni portfolio na investi¢ni platformé

e hypotéky pfii investicich do nemovitosti



Dokonaly investor

e Mam zkuSenosti s investovanim do cennych papira v¢.akeii, opci, komodit

e Znalosti o cennych papirech mam aspon prumérné, vim jaké vynosové moznosti a jaké
rizika ztraty predstavuji jednotlivé investi¢ni instrumenty

e Investuji do nemovitosti, projekta

e Pokles hodnoty investice mi nezplisobi vazné problémy s piijmem

e Akceptuji velké kolisani hodnoty portfolia

o Akceptuji kratkodobé mensi ztratu do 50%, z investice 1 milion to je aZz minus 500tisic

e Investuji proto, abych mél daleko vyrazné vyssi zisk nez je inflace

e MJj pfijem z investic, firem vyrazn¢ pievysuje bézny piijem

o Cast penéz z investice mohu predasné vybrat

¢ Investuji dlouhodobé¢ s moznosti vyuzivat penize na rozvoj dalSich projektt

e Objem portfolia od 10 miliont

e Mam dostate¢né rezervy na bézné potieby

Doporucené investi¢ni instrumenty pro dokonalého investora:
e dynamické portfolio na investi¢ni platformé
e agresivni portfolio na investi¢ni platformé

e hypotéky pii investicich do nemovitosti

Zdroj: OCCAM CONSULT, s.r. 0.



Ptiloha ¢. 3: Pfehled pojistnych plateb a rizik klientky €. 2

Zdroj:

KI|§n2tka Smrt Smrt Urazem Trvalzrr;azzledky Denni odSkodné Hospital.po urazu | Smrt autonehoda
Popis | Pojistovna F’C‘g'ssﬂt(';a Pojistné | Pojistna &astka | Pojistné | Pojistna castka | Pojistné | Pojistna Gastka | Pojistné Pc‘g'sstf(';a Pojistné | Pojistna dastka | Pojistné
Investiéni
Ziv.poj.B15 ING 30 000 K¢ | 400 K¢
0
Pojisténi s
bonifikaci Generali 10 000 K¢ 200 000 K¢ 350 000 K¢& 100 K¢ 200 K¢ 400 000 K¢ | 339 K¢
Benefit
Denni
davky pfi : . .
pobytu Generali 120 K¢ 34 K&
vV nemocni.
40 000 Ké | 400 K¢ | 200 000 KE | 0KE | 350 000 K¢ | O Ke 100 K¢ 0 K¢ 320 K¢ | 34 K¢ | 400 000 K¢ | 339 K¢

Vlastni Setfeni




Priloha €. 4: Plan stavebnich spofeni klienta ¢. 3

Stavebni spofitelna | Cilova ¢astka (aktualni) | Nové stavebni sp. Zména CC Jednorazovy vklad né\rlpzl?vt:kna Vyse Uvéru
uvér

MPSS 3 000 000,00 K¢ 1280 000,00 K& vloZzeno| 1.1.2010 300 000,00 K¢

RSTS 100 000,00 K& 840 000,00 K¢ 340 000,00 K¢ | 1.4.2012 840 000,00 K¢

CMSS 840 000,00 K¢ 340 000,00 K¢| 1.2.2012 840 000,00 K¢

WSS 650 000,00 K¢ 250 000,00 K¢ | 1.8.2013 650 000,00 K¢

WSS 1800 000,00 K¢ dosporovani 1 800 000,00 K¢

Zdroj: Vlastni Setfeni




